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1. Вводный модуль

1.1. Цель изучения дисциплины

         Россия как суверенное государство делает, по существу, первые шаги на мировой арене. В новых условиях, когда изжили себя идеологические догмы, а переход к открытой экономике стал составной частью процесса перехода России к рыночной экономике, страна начинает преодолевать многие препятствия, которые мешали ее активному и масштабному вовлечению в интеграционные процессы. В связи с этим возрастает интерес к изучению теории и практики рыночных отношений, основ конкурентной экономики, формам и методам участия корпораций в сфере внешнеэкономических связей, вне которых невозможна вообще нормальная экономическая жизнь любого общества.

         Содержательная часть специальной дисциплины СД. 01. «Мировая экономика» определена следующим образом: становление и сущность мирового хозяйства; тенденции развития мировой экономики; интернационализация и глобализация мирохозяйственных связей; типы воспроизводства населения; использование трудовых ресурсов; классификация стран по уровню социально-экономического развития; преодоление разрыва в уровнях развития; место России в мировом хозяйстве.

         Мировая экономика – это сложный комплекс производственных мощностей в национально-региональном и планетарном масштабе, мировой рынок, система международного разделения труда, международной торговли, валютно-финансовой системы, а также различного рода институциональные подсистемы в различных сферах хозяйственного, бюджетно-финансового, правовою, банковского функционирования, а также законодательном регулировании мирохозяйственных связей. Если учесть колоссальные различия в особенностях различных стран и регионов планеты, то становится ясной необычайная сложность применения общих объективных законов экономики для совершенствования уровня хозяйствования и повышения продуктивности конечной деятельности хозяйствующих субъектов. Россия почти совсем, вернее гораздо меньше встроена в систему международного разделения труда, международную торговлю и особенно в валютно-финансовые отношения. Россия приступила к формированию внутреннего рынка, без которого невозможно стать полноценным участником мирового рынка, также как невозможна внешняя конвертируемость рубля без его внутренней конвертируемости. Поэтому основные концептуальные положения, выводы и рекомендации новой дисциплины «Мировая экономика» крайне важны для становления отечественного рынка.

         Целью курса «Мировая экономика» является ознакомление слушателей с внешней средой международного бизнеса, теориями международного разделения труда, приемами международной торговой политики, процессами экономической интеграции стран мирового сообщества, оснащение будущих специалистов основами теоретических знаний и практических навыков в сфере внешнеэкономической деятельности предприятий.

         Актуальность изучения данной дисциплины позволит будущим специалистам в области экономики и менеджмента получить такую общеэкономическую эрудицию, которая застрахует будущего менеджера от крупных ошибочных решений в сфере предпринимательской деятельности на всех уровнях управления.

         Исходя из этого курс «Мировая экономика» в международной и отечественной трактовке является собирательным. Его теория основывается на курсах экономическая теория, «Микроэкономика», «Макроэкономика», «Теория организации», «Статистика», «Эконометрика», «Менеджмент», и «Маркетинг» в сфере внешнеэкономических связей», финансово-кредитная и банковская сферы деятельности, валютный рынок, международное право и законодательство.

         Объектом изучения курса является теория международных экономических отношений и разработка внешнеторговой политики государства, отрасли, корпорации, фирмы - с целью их экономико-финансового выживания.

1.2. Содержание дисциплины (программа)

Тема 1. Мировая экономика как система. Предмет, задачи и место курса.

         Основные трактовки понятия «мировое хозяйство». Синергический эффект системы мирового хозяйства. Международное разделение труда (МРТ), как решающее условие формирования мирового рынка и мировою хозяйства в целом. Совокупность факторов природного, материального, научно-технического, ресурсного характера, формирующих МРТ и определяющих характер участия в нем тех или иных стран. Этапы развития МРТ.

         Международная специализация и кооперация производства, как важнейшие формы и элементы МРТ и перелива капитала.

         Основные показатели уровня международной специализации производства. Выход предприятий за рамки национального воспроизводственного процесса. Международное движение продукции, услуг и факторов производства. Современные тенденции изменения конкурентоспособности МРТ, международные экономические объединения и транснациональные компании (ТНК). Пути и формы движения  капитала, как основы прогресса мировой экономики.

         Изучение этой темы начните с уяснения понятия «мировое хозяйство».Существует три трактовки данного понятия. Наиболее полное его отражение дается в той трактовке, согласно которой «мировое хозяйство» составляет суть и единство двух динамических подсистем: - национальных хозяйств в их совокупности и международных экономических отношений, связывающих их в целую систему.

         Важно уяснить, что мировое хозяйство не простая сумма хозяйств отдельных стран, а есть совокупность, целостная система таких хозяйств, связанных МРТ, кооперацией труда и находящихся в определенных экономических отношениях друг с другом. Важно понять, что в таких системах достигается синергический эффект, т.е. на много выше, чем сумма эффектов их изолированного функционирования без связей и отношений друг с другом.

         Важнейшим элементом системы мирового хозяйства является мировой (всемирный) рынок, т.е. система обмена товаров и услуг между продавцами и покупателями, сложившаяся и функционирующая на основе МРТ и международных валютно-кредитных и финансовых отношений.

         Решающая роль в формировании мирового хозяйства и мирового рынка принадлежит МРТ. Обратите особое внимание на данное обстоятельство. Желательно проанализировать МРТ в историческом аспекте. Во все времена МРТ формируется под совокупным воздействием факторов природного и общественного характера. Главным побудительным мотивом к развитию МРТ является экономическая выгода, получаемая от того, что товары производятся в тех странах, где для этого имеются абсолютные или сравнительные преимущества. Проследите этапы развития МРТ.

         Важнейшими формами и элементами современного МРТ являются международная специализация и кооперирование производства (МСКП), предполагающие специализацию отдельных стран, фирм, объединений на производстве отдельных видов готовой продукции, полуфабрикатов или на некоторых стадиях производственно-технологического процесса и кооперирование производителей для совместного выпуска конечной продукции. В процессе изучения этой темы проанализируйте динамику международной специализации производства (МСП). Разберитесь с показателями МСП. Наиболее общим является коэффициент МРТ, отражающий отношение удельного веса страны в мировой торговле к доле той же страны в валовом продукте всех стран мира.

         Развитие МСКП связано с деятельностью ТНК и созданием за рубежом производственных филиалов этих компаний. МРТ, выступающее внешне как разделение и кооперация труда между государствами, чаще всего оказывается разделением труда и кооперацией между звеньями одной и той же ТНК, действующих в разных странах, т.е. внутрифирменным разделением.
         Мировая экономика это не только международное разделение труда. Неотъемлемой его частью является мировой рынок. А это значит проблемы государственного регулирования экспортно-импортных потоков, и как следствие, правовое регулирование в каждой стране на основе общепланетарных принципов торгового баланса, проблем занятости и поддержания товарно-денежного оборота, политика импортных барьеров и экспортных квот и пошлин. В процессе внешнеторговой деятельности недопустимо игнорирование интересов собственной страны, но и нельзя проводить строгую политику локальных барьеров. Поэтому при проведении протекционистской политики необходимо четко знать и проводить границу между последствиями для национальной экономики и для иностранных партнеров.

         Кроме того, необходимо изучить и другие особенности отличающие мировое хозяйство от экономики отдельно взятых стран (макроэкономический уровень) и сильно влияющие на все его элементы. К ним относятся такие понятия как: соотношения валютных курсов, «денежная масса» под влиянием колеблемости валютных курсов, финансово-бюджетная политика отдельных стран, мировой кризис задолженности, перемещение факторов производства, включая движение капитала.

         В процессе изучения данного курса студенты должны четко определить место вышеперечисленных факторов в развитии мирового хозяйства и международной торговле.

         Тема изложена в главе 1 данного учебного пособия.

Тема 2. Теория международной торговли.

         Определение внешней или международной торговли. При изучении данной темы необходимо обратить внимание на эволюцию в теории международной торговли. Начать изучение следует с определения трех главных объективных обстоятельств развития мировой торговли. Понятие мировой торговли в эпоху меркантилизма, фритрейдерства.

         Основоположники теории мировой торговли Адам Смит и Д. Рикардо, их основные концепции мировой торговли и законы ее развития: принцип абсолютного преимущества, закон сравнительного преимущества и их развитие на современном этапе.

         Основы современных представлений о том, чем определяются направления и структура товарных потоков были заложены шведскими учеными: Хекшером и Б. Олином. В соответствии с теорией Хекшера - Олина (Х-О), страны экспортируют те товары, в производстве которых они более интенсивно используют относительно избыточные факторы производства, в обмен на товары, в чьем производстве пришлось бы использовать дефицитные для них ресурсы. При изучении данной темы необходимо освоить механизм построения «кривых производственных возможностей» и аппарат вмененных издержек замещения, т.е. издержек производства некоторого количества других товаров, производством которых надо пожертвовать, чтобы увеличить выпуск какого-то одного товара для экспорта. Следует неукоснительно помнить, что вмененные издержки не бывают постоянными. Уясните понятие «возрастающие издержки замещения».

         Немаловажным при изучении данной темы является ознакомление с ограничениями действия закона Х-О, проявившимися при развитии мировой торговли во второй половине XX века, хотя структура внешней торговли ведущих шести стран с рыночной экономикой подтверждает справедливость теории Хекшера - Олина в целом.

Эволюция внешней торговли во второй половине XX века характеризуется преодолением основных последствий дезорганизации мирового товарооборота, политической деколонизацией большинства освободившихся стран, сдвигами на мировом рынке в связи с научно-технической революцией, топливно-сырьевым, валютно-финансовым и экономическим кризисами. Все это, а также особенности послевоенного развития внешней торговли в мире и в России в частности хорошо изложены в книге «И.Я. Носкова, М.М. Максимрва – Международные экономические отношения, - М.: «Банки и биржи», Издательское объединение «Юнити», 1995».

 Вопросы теории международного разделения труда и мировой торговли хорошо и полно изложены в книге «Линдерт – Экономика мирохозяйственных связей, - Перевод с английского, - М.: «Прогресс». Университет 1992. Главы 2,3,4,5».

         Хотя внешняя торговля часто является выгодной для обеих сторон, выгоды от нее между странами распределяются неравномерно. Стоит обратить внимание на оценку последствий и выгодность внешней торговля для производителей, потребителей и государства. Проблемы распределения доходов. Правило распределения выгод от внешней торговли.

         Тема изложена в главах 2, 3, 4 данного учебного пособия.

Тема 3. Международная торговая политика.

         Начать изучение данной темы следует с определения понятия, целей и показателей внешней торговой политики. Структуры экспорта и импорта. Если под внешнеторговой политикой понимать целенаправленное воздействие государства на торговые отношения с другими странами и защиту внутреннего рынка, то основные ее цели составляют:

· изменение степени и способа включения данной страны в МРТ,

· изменение объема экспорта и импорта,

· изменение структуры внешней торговли,

· обеспечение страны необходимыми ресурсами (сырьем, энергией, техникой и другими),

· изменение соотношения экспортных и импортных цен.

· обеспечение положительного внешнеторгового баланса по стране в целом. 

         Существует две системы внешнеторговой политики - протекционизм и свободная торговля или ее либерализация. Необходимо знать об основных идеях данных систем, их достоинства и недостатки. Интересным методическим моментом в развитии теории международной торговли является «Парадокс Леонтьева», который заключается в опровержении теории Х-О для высокоразвитых стран с некоторым избытком капитала (в частности США). Подробное описание данной проблемы можно найти в книге «Линдерт – Экономика мирохозяйственных связей, - Перевод с английского, - М.: «Прогресс». Университет 1992. Глава 4».

         Оценка фактороёмкости экспорта и импорта замещающей продукции одна из объективных предпосылок поощрения правительством секторов экономики или факторов производства путем добавочных государственных капиталовложений или снижения налоговых ставок. Но здесь следует учитывать, что опережающий рост одного из факторов не только повышает удельный вес сектора, где он интенсивно используется, но при неизменных мировых ценах это приводит также к сокращению выпуска в остальных секторах экономики. Это доказывает теорема Рыбчинского: при неизменных ценах и наличии в экономике только двух секторов, рост одного из факторов производства ведет к сокращению выпуска одного из товаров.

         Большинство ученых-экономистов последовательно выступают за либерализацию внешней торговли, снижение тарифов и других торговых барьеров, т.е. использование в той или иной форме системы протекционизма. Однако это не означает, что данная система абсолютно бесперспективна и не приносит выгод. Как правило протекционизм облегчает развитие отдельных отраслей производства. Практически все страны используют в своей торговой политике те или иные ограничения. В связи с этим при изучении обратите внимание на базисную теорию таможенных тарифов и другие виды торговой политики: импортные квоты, дискриминация импорта, экспортные субсидии, демпинг.

         Особое внимание уделите влиянию таможенного тарифа на потребителей, производителей и страну в целом. Импортные тарифы снижают благосостояние нации.

Потребители теряют больше, чем получают производители в сумме с государством. Таким образом, тариф перераспределяет доходы.

         Обратите внимание на разновидности применяемых таможенных пошлин в соответствии с различными критериями классификации. В соответствии с направлениями движения товаров существуют импортные, экспортные и транзитные пошлины. В соответствии со способом установления различают специфические и комбинированные пошлины. В соответствии с величиной тарифа государством устанавливается максимальные, минимальные и преференциальные ставки таможенных пошлин. В соответствии с направлением действия различают преференциальные и дискриминационные тарифы (ответные, компенсационные и антидемпинговые).

         При изучении демпинга уясните способ определения его величины. В соответствии с различием экономических целей и результатов выделяют фискальные, протекционистские и экспансионистские тарифы.

         Изучение темы будет неполным без ознакомления с Генеральным соглашением по тарифам и торговле (ГАТТ) и его ролью в регулировании торгово-экономических отношений между странами. Функции и роль ГАТТ хорошо освещены в учебнике «И.Я. Носкова, М.М. Максимова «Международные экономические отношения», - М.: «Банки и биржи». Издательское объединение «Юнити», 1995. Стр. 17-19».

         Тема изложена в главе 5 данного учебного пособия.

Тема 4. Мировая валютная система и валютная политика.

         Понятие валютной торговли, валютной сделки, валютного рынка.

         Импорт товаров и услуг – источник и причина продажи национальной валюты с целью покупки иностранной валюты. Сделки внешней торговли – основная часть валютных сделок, т.е. валютного рынка. Функции валютного рынка: клиринг, хеджирование, страхование.
         Рынок СПОТ, т.е. рынок немедленной поставки валюты и рынок срочных контрактов.
Различия в курсах СПОТ и срочных контрактов обусловлено различием процентных ставок в странах рассматриваемых валют.

         Спрос на валюту и ее предложение. Система «плавающих» валютных курсов, система «фиксированных» валютных курсов. Факторы, определяющие валютные курсы: объемы денежной массы в обращении, спрос на деньги, паритет покупательной способности денег (ППС), реальный доход в стране, различия процентных ставок. Все эти факторы затрудняют прогнозирование изменений валютного курса разных денег. Эти вопросы лучше всего изучать по учебнику Линдерта «Экономика мирохозяйственных связей». (гл. 14 и 15).

         Понятие «валютная система», т.е. совокупность валютного механизма и валютных отношений влияние валютной системы на темпы роста производства и международного обмена, цены, заработную плату, т.е. на все факторы, определяющие экономическое положение страны.

         Мировая (межгосударственная), региональная и национальная валютные системы (ВС).

         Базой мировой ВС является международное разделение труда, товарное производство и внешняя торговля между странами. Мировая ВС включает международные организационные институты и комплекс международно-договорных и государственно-правовых норм, международный валютный фонд (МВФ), его банк, обеспечивающий функционирование валютных инструментов. На международных валютных рынках (Лондон, Сингапур, Париж, Токио) осуществляются операции с валютами, которые широко используются в международном платежном обороте. Роль коммерческих банков, их инкассовые и прочие платежные функции по поручению иностранных банков корреспондентов. Банки, имеющие право на совершение валютных операций называются уполномоченными, девизными или валютными. Валютный рынок это в основном межбанковские отношения

         Эволюция мировой валютной системы. Изучая данный аспект темы необходимо ознакомиться с особенностями различных ее вариантов, таких как Бреттон-Вудская ВС, Ямайская ВС.

         При изучении региональных ВС особо обратите внимание на Европейскую ВС. ее особенности, ее центральные институты Европейский банк реконструкции и развития. Его функции и роль в развитии национальных ВС и экономическом развитии стран. Рынок евровалют. Его структура и особенности. Понятие ЭКЮ. Котировка валют: понятие, смысл, виды и методология расчета. Методологию лучше всего изучать по учебнику «И.Я. Носкова, М.М. Максимова «Международные экономические отношения», - М.: «Банки и биржи». Издательское объединение «Юнити», 1995. Стр.77-81».

         Выбор валютной политики. Все множество ее вариантов сводится к следующему:

· чистое плавание валютных курсов,

· регулируемое плавание,

· постоянно фиксируемый валютный курс, при котором вся внутренняя экономика должна быть ориентирована на его поддержание. 

         Для тех, кто хочет более подробно ознакомиться с инструментарием валютной политики, рекомендуем изучить главы 20 и 21 первого источника основной литературы.

         Тема изложена в главе 6 данного учебного пособия.

Тема 5. Балансы международных расчетов. Платежный баланс.

         Все международные экономические, политические и культурные отношения страны отражаются в балансах международных расчетов (БМР). БМР - это соотношение денежных требований и обязательств, поступлений и платежей одной страны по отношению к другим странам. Его основные виды: расчетный баланс, баланс международной задолженности и платежный баланс. Их понятие, структура, общее и различия, принципы и методы построения.

         Платежный баланс – это соотношение суммы платежей, произведенных данной страной за границей и поступлений, полученных ею из-за границы, за определенный период времени или на определенную дату.

         Платежный баланс активен, если валютные поступления превышают платежи, и пассивен, если платежи превышают поступления. Надо помнить, что здесь речь идет не о чисто денежном балансе платежей, фактически произведенных в результате экономических операций за границей, а о более широком статистическом агрегате, представляющим собой смешанный платежно-расчетный баланс. В нем фактические денежные платежи по текущему коммерческому обороту объединяются с безвалютными операциями, включающими товарообменные сделки и безвозмездную внешнюю помощь, с перемещением краткосрочных и долгосрочных капиталов, а также с такими операциями, которые в данный период не сопровождаются денежными платежами, а лишь порождают взаимные требования и обязательства денежного характера. В итоге платежный баланс охватывает все операции, которые связаны с юридическим переходом права собственности на товары, услуги и иные ценности от резидентов к нерезидентам, а также передачей денег, финансовых и прочих активов из одной страны в другую.

         С точки зрения данной страны две стороны любой сделки отражаются в балансах следующим образом.

         - Кредит – это отток стоимостей, за которым должен последовать компенсирующий приток стоимостей или платежи в данную страну.

         - Дебет – это приток стоимостей, за который резиденты данной страны должны будут платить.

         Всякое увеличение активов или уменьшение пассивов (обязательств) отражается в дебете, а уменьшение активов или увеличение пассивов - в кредите баланса. Дебетовая сторона платежного баланса соответствует понятию « платежи » , «расходы» и относимые на нее цифры сопровождаются знаком (-). Кредитовая сторона сопровождается знаком (+) и соответствует понятию «поступления». Поэтому необходимо помнить, что экспорт товаров всегда отражается в кредитовой (приходной) части платежного баланса, поскольку в этом случае повышению товарных ресурсов страны (активов) должно сопутствовать, как результат продажи, эквивалентное поступление денег. И наоборот, импорт товаров всегда фиксируется в дебетовой (расходной) части платежного баланса, ибо при этом происходят увеличение ресурсов (активов) страны, а это требует траты определенной суммы денег.

         В учебнике П. Линдерта дана форма и содержание платежного баланса США за 1993 г., а в книге «И.Я. Носкова, М.М. Максимова «Международные экономические отношения», стр.34-38» платежные балансы СССР и России за 1992 г. Полезно сопоставить их и отметить разницу в подходах и учете различных экономических операций. Необходимо понять в какой степени эти балансы соответствуют классификации статей по методике МВФ.

         Изучите структуру платежного баланса: торговый баланс, баланс текущих операций и общий баланс или баланс официальных расчетов. Каждый из этих трех балансов имеет положительное сальдо тогда, когда кредит «под чертой» превосходит дебет. Дефицит появляется в том случае, если кредит «над чертой» меньше, чем дебет.

Назначение баланса международных расчетов, т.е. третьей части платежного баланса, в том, что он показывает насколько важна проблема защиты позиций национальной валюты и способность страны платить по своим обязательствам. Изучение данной темы будет не полным без рассмотрения вопроса о способах регулирования платежного баланса: национального и межгосударственного. Цель и сущность государственного регулирования. Методы государственного регулирования в зависимости от дефицита платежного баланса.

         В целях стимулирования экспорта, сдерживания импорта товаров, привлечения иностранных капиталов, ограничения вывоза капиталов применяют: дефляционную политику, девальвацию, валютные ограничения, соответствующую финансовую и денежно-кредитную политику, а также специальные меры воздействия на платежный баланс в ходе формирования его основных статей.

         При активном балансе регулирование направлено на устранение чрезмерно активного сальдо. С этой целью указанные методы, а также ревальвация валюты используются для расширения импорта и сдерживания экспорта товаров, увеличения экспорта капиталов и ограничение их импорта.

         К межгосударственным средствам регулирования относятся: согласование условий экспортных кредитов; двусторонние правительственные кредиты; краткосрочные взаимные кредиты центральных банков; кредиты международных валютно-финансовых организаций и прежде всего Международного Валютного Фонда.

         Тема изложена в главе 7 данного учебного пособия.

Тема 6. Международные кредитные отношения и мировой рынок ссудных капталов.

         Изучение данной темы необходимо начать со знакомства с понятиями денежного капитала и его видов, основными принципами и условиями кредитования, причинами и объективными предпосылками его появления и взаимосвязи с основными экономическими законами и категориями.

         Формирование в развитых капиталистических странах «избытка» капиталов, не находивших достаточно прибыльного применения в своих государствах, борьба за расширение рынков сбыта, постепенное приближение производств к источникам дешевого сырья и рабочей силы, породили условия для международного перемещения капитала.

         Рынок капитала представляет собой систему предоставления средств в денежной форме (ссудный капитал) и предпринимательской деятельности (предпринимательский капитал). Рынок ссудного капитала состоит из рынка евровалют и деятельности транснациональных банков.

         Рынок евровалют включает в себя три взаимосвязанных сектора:

· евроденежный;

· среднесрочных банковских еврокредитов;

· еврооблигаций и еврозаймов.

         У каждого сектора своя сфера влияния, размеры, назначение и основной состав участников.

         Деятельность ТНБ имеет особую роль на рынке, принципиально отличающуюся от деятельности крупных национальных банков, которые осуществляют в международной деятельности только активные операции. Рынок предпринимательского капитала делится на два субрынка: прямых инвестиций и портфельных инвестиций. Существует принципиальная разница в управлении и влиянии на доходность капитала в этих двух видах деятельности.

         При изучении разнообразных форм международного кредитования следует уделить внимание классификации кредитов:

· по источникам финансирования (внутреннее, иностранное, смешанное и внешней торговли);

· по назначению (коммерческие, финансовые, «промежуточные»);

· по срокам ( кратко-, средне- и долгосрочные);

· по видам (товарные и валютные).

         Государственное (официальное) кредитование имеет преимущественно форму портфельных инвестиций.

         Основная масса кредитования приходится на внешнюю торговлю, т.е. кредитование экспорта и кредитование импорта.

         Кредитование экспорта осуществляется в форме покупательских авансов и банковского кредитования.

         Кредитование импорта выступает в форме коммерческого и банковского кредита. Коммерческие (фирменные) кредиты делятся на: кредиты по открытому счету и вексельные кредиты. Банковские кредиты по импорту подразделяются на: кредит, выдаваемый при акцепте, акцептно-рамбурсный кредит. При изучении вопросов кредитования необходимо обратить особое внимание на систему осуществления международных расчетов.

         Особенностью этих расчетов является наличие системы корреспондентских отношений между финансовыми учреждениями разных стран. В понятие «корреспондентские отношения» входит наличие двух корреспондентских счетов:

· «Лоро» - счет другого банка страны в данном банке;

· «Ностро» – счет данного банка в банке другого государства.

         Частное кредитование или приобретение права собственности бывает в следующих формах: долгосрочные вложения (облигации, акции, патенты или авторские права) и краткосрочные вложения (кредитные векселя сроком до одного года и менее) осуществляются в виде портфельных инвестиции (кредитование или приобретение акций в зарубежных предприятиях, не принадлежащих и не подконтрольных инвестору) и прямых инвестиции (кредитование или приобретение акций зарубежного предприятия, находящегося в значительной степени в собственности инвестора или под его контролем).

         Особое внимание следует уделить изучению международных кредитов и межправительственных займов. Проследив эволюцию межправительственного кредитования, уделите внимание прямому зарубежному инвестированию, причинам его развития, условиям применения.

         Прямое зарубежное инвестирование (ПЗИ) - потоки предпринимательского капитала в форме, соединяющей опыт с кредитованием. П3И - это любой финансовый поток, либо кредит, либо приобретение собственности в зарубежном предприятии, которое в значительной степени контролируется резидентами инвестирующей страны или так называемой страны базирования. Доходы, получаемые прямыми инвесторами - это соединение процентов, дивидендов, лицензионных платежей и платежей за управленческие услуги. Зачастую потоки ПЗИ состоят из инвестиций в зарубежные отделения родительской фирмой, имеющей четкую национальную ориентацию, в других случаях - это многонациональные или транснациональные компании не имеющие четкой страны базирования. Процесс развития П3И хорошо описан в главе 25 учебника Линдерта, по которому можно выполнить реферат.

  Тема изложена в главах 8, 9, 10 данного учебного пособия.

Тема 7. Интеграционные процессы в мировой экономике.

         Международная экономическая  интеграция как высший современный этап интернациональной хозяйственной жизни. Интеграционный процесс на микроуровне. Институциональная форма развития интеграционного процесса. Рыночный механизм экономической интеграции. Роль межгосударственных (надгосударственных) органов.

         Современный уровень взаимодействия и взаимозависимости субъектов мировой экономики. Национальные и геоэкономические (мирохозяйственные) интересы. Взаимодействие и взаимовлияние мировой и национальных экономик. Глобальные проблемы.

         Международные интеграционные объединения: причины создания, цели, виды. К основным видам относятся:

· торгово-экономические организации;

· международные валютно-финансовые и кредитные организации;

· специализированные экономические и научно-технические организации.

         Международные экономические организации и их роль в современной мировой экономике. Покажите, какие экономические организации соответствуют международной организации.

         Причины создания, программы, возможности и перспективы региональных интеграционных объединений: ЕС, ЕАСТ, НАФТА, АСЕАН, региональных союзов и соглашений слаборазвитых государств.

         ЕС – наиболее развитое интеграционное объединение. Этапы углубления интеграции западноевропейских стран. Механизм интеграции. Последствия для стран-участниц. Перспективы этого объединения: расширение состава участников, углубление экономической интеграции.

         Тема изложена в главе 12 данного учебного пособия.

1.3. Руководство по изучению.
         Последовательность тем изучения по первому модулю:

· Тема 1. Мировая экономика как система.

· Тема 2. Чистая теория международной торговли.
· Тема 3. Внешняя торговля и распределение доходов.
· Тема 4. Экономический рост и сдвиги во внешней торговле.

· Тема 5. Внешнеторговая политика.

· Тема 6. Мировая валютная система и валютные рынки.

· Тема 7. Балансы международных расчетов.

· Тема 8. Мировой рынок капитала.

· Тема 9. Международные кредитные отношения.

· Тема 10. Мировой кризис задолженности.

· Тема 11. Мировой рынок труда и международная трудовая миграция.

· Тема 12. Интеграционные процессы в мировой экономике.

         Основная литература:

· Булатов Л.С. «Мировая экономика», - учебник под ред. Л. С. Булатова. –М.: ЮРИСТЪ, 2000 – 734 с.

· Киреев А.Н. «Международные отношения», часть 1 «Международная микроэкономика», учебное пособие, – М.: «Международные отношения», 1997.

· Линдерт П.Х., «Экономика мирохозяйственных связей», М., «Прогресс», 1992.

· Миклашевская Н.А., Холопов А.В, Международная экономика: Учебник – М.: Издательство МГУ им. М.В. Ломоносова, «Дело и Сервис», 1998.

· «Мировая экономика», - учеб. пособие для вузов под ред. И.Л. Николаевой – 2-е изд. –М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2000

· Носкова И.Я., Максимова М.М. «Международные экономические отношения», - М.: «Банки и биржи». Издательское объединение «Юнити», 1995.

         Дополнительная литература приведена в библиографии.

         Для полноты эрудиции по рассматриваемым проблемам рекомендуется изучение (чтение) литературы, ТВ программ и СМИ по международным вопросам.

         Основные рекомендации по изучению конкретных тем приведены в разделе «Содержание дисциплины».

1.4. Основные термины и понятия

Автаркия - экономическая самостоятельность одной или нескольких стран.

Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС) -межправительственный форум, созданный в 1989 году и объединяющий 21 государство Азиатско-тихоокеанского региона. В рамках рабочих органов форума вырабатываются региональные правила ведения торговли, инвестиционной и финансовой деятельности, проводятся встречи отраслевых министров и экспертов.

Альтернативная цена (opportunity cost) — рабочее время, необходимое для производства единицы одного товара, выраженное через рабочее время, необходимое для производства единицы другого товара.

Ассоциация регионального сотрудничества Южной Азии (СААРК) - группировка, объединяющая все страны субрегиона: Индию, Пакистан, Бангладеш, Непал, Шри-Ланку, Бутан, Мальдивы.

Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН) - субрегиональная торгово-экономическая группировка, созданная в 1967 году и включающая в настоящее время 9 стран Юго-Восточной Азии. Цели создания - содействие социальному и экономическому развитию стран-членов, сотрудничество в промышленности и сельском хозяйстве, проведение научно-исследовательских работ.

Антидемпинговая пошлина (antidumping duty) — временный сбор в размере разницы между ценами продажи товара на внутреннем и внешнем рынках, вводимый импортирующей страной в целях нейтрализации негативных последствий нечестной ценовой конкуренции на основе демпинга.

Базельский комитет - организация, сформированная в 1974году главами центральных банков развитых стран. В его рамках обсуждаются проблемы регулирования международной банковской деятельности. В 1975 году комитетом были выработаны, а в 1983 году обновлены так называемые Базельские соглашения, или Базельский конкордат. В нем распределяются обязанности по контролю за транснациональными банками со стороны стран их происхождения, со стороны принимающих стран, а также определяется порядок обмена информации между ними. В последующем Базельский комитет стал вырабатывать международные рекомендации по нормативам банковской деятельности.

Банк международных расчетов (БМР) - первый межгосударственный банк, организованный как международный банк для координации действий национальных банков. Объединяет центральные банки, главным образом европейских государств. Производит расчеты между странами-членами ЕС, а также совершает операции по поручению ОЭСР участвующих в ней стран.

Валовой внутренний продукт (ВВП) (gross domestic product - GDP) —добавленная стоимость, произведенная резидентами внутри страны.

Валовой национальный продукт (ВНП) (gross national product — GNP) — сумма добавленной стоимости, произведенной внутри страны, и чистого факторного дохода из-за рубежа (NY).

Валютные интервенции - продажа центральным банком страны иностранной валюты из государственных золотовалютных резервов или покупка им иностранной валюты на валютном рынке. Эти интервенции проводятся для воздействия на экономическую ситуацию в стране, но прежде всего для регулирования обменного курса валют.

Валютная котировка - определение валютного курса на основе избранных рыночных механизмов.

Валютный коридор - установленные пределы колебания валютного курса, которые государство обязуется поддерживать.

Валютный (обменный) курс - цена единицы национальной валюты, выраженная в единицах иностранной валюты.

Валютный курс на основе ППС - курс, который уравнивает цену корзины одинаковых товаров в двух странах.

Вашингтонский и поствашингтонский консенсус -экономические программы МФВ и МБРР для стран -получателей их кредитов.

Вестернизация - копирование западной культуры другими странами.

Взаимный демпинг (reciprocal dumping) - встречная торговля двух стран одним и тем же товаром по заниженным ценам.

Внешний эффект масштаба (external economies of scale) — снижение издержек на единицу товара в рамках фирмы в результате роста масштабов производства в отрасли в целом.

Внутренний эффект масштаба (internal economies of scale) — снижение издержек на единицу товара в рамках фирмы в результате роста масштабов ее производства.

Внутренняя субсидия (domestic subsidy) — наиболее замаскированный финансовый метод торговой политики и дискриминации против импорта, предусматривающий бюджетное финансирование производства внутри страны товаров, конкурирующих с импортными.

Военный бюджет - расходная часть государственного бюджета, предназначенная для удовлетворения военных потребностей. К косвенным принято относить пенсии ветеранам войны, расчеты по военному долгу, оплату репараций.

Внешнеторговая квота - отношение суммы экспорта и импорта страны к ее ВВП.

Внешнеэкономическая политика - целенаправленные действия государства его органов по определению режима регулирования внешнеэкономических связей и оптимизации участия страны в международном разделении труда. Основными составляющими    этой политики являются внешнеторговая политика (включая экспортную и импортную политику), политика в области привлечения иностранных инвестиций и регулирования национальных капиталовложений за рубежом, валютная политика.

Всемирная организация интеллектуальной собственности (ВОИС) -специализированное учреждение системы ООН, занимающееся защитой прав на изобретения, товарные знаки, промышленные образцы, модели т.д.

Всемирная торговая организация (ВТО) - многосторонняя торгово-экономическая организация, правовой основой которой являются ГАТТ в редакции 1994 года. Генеральное соглашение по торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговым аспектам прав    интеллектуальной собственности (ТРИПС). Сюда же входят несколько десятков соглашений, договоренностей, решений, протоколов и деклараций, имеющих одинаковую силу для стран-членов.

Возрастающие издержки замещения (increasing opportunity costs) предполагают, что для производства каждой дополнительной единицы товара 2 необходимо пожертвовать не постоянным, а возрастающим количеством товара 1.

Выигрыш от торговли (gains from trade) — экономический эффект, который получает каждая из участвующих в торговле стран, если каждая из них специализируется на торговле тем товаром, в производстве которого она имеет относительное преимущество.

Выигрыш от специализации (gains from specialization) — преимущества, получаемые страной из-за того, что в условиях торговли она сосредоточила свои усилия на производстве товаров, по которым она имеет относительное преимущество.

Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ), предшественник ВТО - это многостороннее соглашение, содержащее принципы, правовые нормы и правила, которыми руководствуются во взаимных торговых отношениях участвующие в нем страны.

Глобализация - процесс превращения мирового хозяйства в единый рынок товаров, услуг, рабочей силы и капитала.

Глобальные проблемы — общемировые, общечеловеческие проблемы развития. К категории глобальных относят круг проблем, тесно переплетенных между собой, носящих угрожающий для человечества характер, вплоть до уничтожения цивилизации, и требующих для своего срочного решения совместных действий всего мирового сообщества.

Девальвация валюты - законодательное снижение курса валюты или центрального паритета при режиме фиксированного валютного курса.

Демпинг (dumping) - метод финансовой нетарифной торговой политики, заключающийся в продвижении товара на внешний рынок за счет снижения экспортных цен ниже нормального уровня цен, существующего в этих странах.

Денежная теория валютного курса - валютный курс национальной валюты определяется относительным спросом и предложением денег между двумя странами.

Дефолт - отказ стран-должников от обязательств по обслуживанию внешнего долга.

"Добровольное" ограничение экспорта (voluntary export restraint   VER) —количественное ограничение экспорта, основанное на обязательстве одного из партнеров по торговле ограничить или, по крайней мере, не расширять объем экспорта, принятом в рамках официального межправитель​ственного или неофициального соглашения об установлении квот на экспорт товара.

Дочерние компании (subsidiary) -- предприятия, в которых прямой инвестор-нерезидент владеет более 50% капитала.

Евро - вводимая в период 1999-2002 гг. единая валюта ЕС, выполняющая все функции денег подобно национальным валютам.

Евродоллары - финансовые ресурсы, которые поступили из одних стран в банки других стран и обслуживают исключительно международные экономические отношения и поэтому потеряли свою национальную принадлежность. В основном это средства в долларах и европейских валютах, находящиеся преимущественно на депозитах в основном в Европе. Поэтому их называют евровалютами, или по названию главной валюты таких финансовых активов -евродолларами, хотя значительная масса космополитизированных (т.е. потерявших национальную принадлежность) валютных ресурсов обращается в финансовых центрах не только Европы, но и других регионов мира.

Еврокредиты - преимущественно это синдицированные еврокредиты, т.е. кредиты, которые заемщик берет в евродолларах у создаваемого под этот кредит синдиката банков.

Европейские соглашения - соглашения между ЕС и рядом бывших социалистических стран Европы, предусматривающие тесную ассоциацию между Союзом и этими странами с перспективой вступления последних в ЕС.

Европейский банк реконструкции и развития (ЕЬРР) - международная валютно-кредитная организация, созданная специально для оказания помощи странам Центральной и Восточной Европы и бывшего СССР на этапе рыночных преобразований.

Европейский cows (ЕС) - наиболее развитая интеграционная группировка в мире; по своей сути является экономическим, валютным и политическим союзом 15 государств-членов.

Единство валютного курса - использование одного и того же эффективного курса для всех видов валютных операций всех участников этих операций и валют, в которых они осуществляются.

Зарубежный филиал ТНК - предприятие, в котором головная компания -резидент другой страны -владеет долей участия (обычно более 10% акций или их эквивалента), позволяющей контролировать его деятельность.

Закон убывающей отдачи (law of diminishing returns) - при неизменном количестве остальных факторов производства предельный продукт труда убывает по достижении некоторого объема производства.

Закон Энгеля (Engel rule) - при постоянных ценах и демографических переменных (размер, состав семьи) увеличение дохода приводит к снижению доли потребительских расходов на предметы первой необходимости и росту доли расходов на предметы роскоши.

Земля (land) — фактор производства, все, что предоставила природа в распоряжение человека для его производственной деятельности (земля, полезные ископаемые, вода, воздух, леса и пр.).

Золотой стандарт - международная валютная система, основанная на официальном закреплении странами золотого содержания в единице национальной валюты с обязательством центральных банков покупать и продавать национальную валюту в обмен на золото.

Зона свободной торговли - форма международной экономической интеграции, в соответствии с которой отменяются торговые ограничения , между странами -участницами интеграционного объединения и прежде всего снижаются или отменяются таможенные пошлины.

Иммиграция (immigration) — въезд трудоспособного населения в данную страну из-за ее пределов.

Импорт (import/s) — покупка товара, предусматривающая его ввоз из-за границы.

Интернационализация экономики - усиление участия страны в мировом хозяйстве

Квота (quota) - количественная нетарифная мера ограничения экспорта или импорта товара определенным количеством или суммой на определенный промежуток времени.

Количественные ограничения (quantitative restrictions) — административная форма нетарифного государственного регулирования торгового оборота, определяющая количество и номенклатуру товаров, разрешенных к экспорту или импорту.

Конвертируемость валюты - способность резидентов и нерезидентов свободно, без всяких ограничений, обменивать национальную валюту на иностранную и использовать иностранную валюту.

Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) - наиболее представительная многосторонняя торгово-экономическая организация, действующая в качестве органа Генеральной Ассамблеи ООН.

Лицензирование (licensing) - регулирование внешнеэкономической деятельности через разрешения, выдаваемые государственными органами на экспорт или импорт товара в установленных количествах за определенный промежуток времени.

"Лэссэ-фэр" (фр. laissez-faire) - политика государственного невмешательства в экономику и свободы конкуренции.

Международная ассоциация развития (MAP) - международная валютно-финансовая организация группы Всемирного банка, занимающаяся предоставлением займов (кредитов) для приоритетных, экономически и технически обоснованных проектов в рамках национальной экономики, прежде всего развивающихся государств.

Международная кооперация труда (international cooperation of labor) —основанный на международном разделении труда устойчивый обмен между странами продуктами, производимыми ими с наибольшей экономической эффективностью.

Международная корпорация (international corporation) - форма структурной организации крупной корпорации, осуществляющей прямые инвестиции в различные страны мира.

Международная организация труда (МОТ) - специализированное учреждение системы ООН, содействующее решению проблем обеспечения занятости и роста уровня жизни, охраны здоровья трудящихся, повышения сотрудничества между предпринимателями и трудящимися.

Международное разделение труда (international division of labor) — высшая ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, предусматривающая устойчивую концентрацию производства определенной продукции в отдельных странах.

Международное разделение факторов производства (international division of factors) — исторически сложившееся или приобретенное сосредоточение отдельных факторов производства в различных странах, являющееся предпосылкой производства ими определенных товаров, экономически более эффективного, чем в других странах.

Международное заимствование и кредитование (international borrowing and lending) — выдача и получение средств взаймы на срок, предусматривающие выплату процента за их использование.

Миграция рабочей силы (labor force migration) — переселение трудоспособного населения из одних государств в другие сроком более чем на год, вызванное причинами экономического и иного характера.

Международная таможенная организация (МТО) - многосторонняя торгово-экономическая организация, ранее действовавшая под названием Совета таможенного сотрудничества (СТС). Занимается разработкой и распространением единых таможенных принципов и правил с целью ускорения мирового товарооборота, унификации и облегчения перемещения товаров и физических лиц через таможенные границы при обеспечении контрольных и фискальных функций таможни.

Международная торговая палата (МТП) - неправительственная организация, являющаяся наиболее авторитетным в мире органом частного предпринимательства, объединяющим компании и национальные союзы предпринимателей развитых и развивающихся стран, и занимающаяся содействием развитию предпринимательства в мире путем поощрения торговли, инвестиций и открытых рынков, свободного движения капиталов.

Международная (внешняя) трудовая миграция - территориальные перемещения населения через государственные границы с целью вступить в трудовые отношения с работодателями в другой стране.

Международная финансовая корпорация (МФК) - международная валютно-финансовая организация группы Всемирного банка, работающая в отличие от МБРР на микроуровне, т.е. финансирует не правительства, а непосредственно предприятия. МФК - крупнейший в мире источник прямого финансирования проектов частных капиталовложений в развивающихся странах.

Международная экономическая интеграция - процесс срастания экономик соседних стран в единый хозяйственный комплекс на основе глубоких и устойчивых экономических связей между их компаниями.

Международное   агентство  по  атомной   энергии   (МАГАТЭ)   -   самостоятельная межправительственная организация, входящая в систему ООН; поощряет и содействует развитию атомной энергии и ее практическому применению в мирных целях, а также проведению исследований в этой области.

Международное разделение труда - специализация отдельных стран на производстве определенных товаров и услуг, которыми эти страны обмениваются между собой.

Международные экономические отношения (мирохозяйственные связи) -экономические отношения между резидентами и нерезидентами, т.е. физическими и юридическими лицами разных стран.

Международный банк реконструкции и развития (МБРР) - международная валютно-кредитная организация, концентрирующая свое внимание на оказании помощи развивающимся государствам и странам с переходной экономикой, в том числе СНГ, в целях их долгосрочного экономического развития. Этот банк часто называют Всемирным банком.

Международный валютный фонд (МВФ) - одна из ведущих международных финансово-кредитных организаций, осуществляющая помощь странам-членам на кредитной основе в периоды макроэкономических кризисов.

Международный рынок рабочей силы - единство трудовой эмиграции и трудовой иммиграции.

Меркантилистская теория международной торговли - рекомендует стране ограничивать импорт (кроме сырья), стараясь все производить самим, и всячески поощрять экспорт, особенно готовых изделий, добиваясь притока валюты (золота) в страну.

Мировая экономика (мировое хозяйство, всемирное хозяйство) - по широкому определению -сумма всех национальных экономик мира, по узкому определению - совокупность только тех частей национальных экономик, которые взаимодействуют с внешним миром.

Мировое хозяйство (world economy) — совокупность национальных экономик стран мира, связанных между собой мобильными факторами производства.

Мировой рынок (world Market) — сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на международном разделении труда и других факторах производства.

Мировой финансовый рынок (мировые рынки капитала) - совокупность финансово-кредитных организаций, которые в качестве посредников перераспределяют финансовые активы между кредиторами и заемщиками, продавцами и покупателями финансовых ресурсов.

Мировые финансовые центры — те места в мире, где торговля финансовыми активами между резидентами разных стран имеет особенно большие масштабы. Это прежде всего Нью-Йорк и Чикаго — в Америке, Лондон, Франкфурт, Париж, Цюрих, Женева, Люксембург — в Европе, Токио, Сингапур, Гонконг, Бахрейн - - в Азии. В будущем мировыми финансовыми центрами могут стать и нынешние региональные центры   Кейптаун, Сан-Паулу, Шанхай и др. К ним относят и некоторые оффшорные центры, прежде всего в бассейне Карибского моря   Панаму, Бермудские, Багамские, Каймановы, Антильские и другие острова.

Многостороннее агентство но гарантированию инвестиций (МАГИ) —международная валютно-финансовая организация группы Всемирного банка, занимающаяся поощрением иностранных инвестиций на производственные цели, особенно в развивающихся странах, а также предоставлением гарантий, включая страхование и перестрахование некоммерческих рисков на инвестиции одного государства — члена МАГИ в другом государстве-члене.

Многосторонние валютно-финансовые и кредитные организации — организации, играющие все более заметную роль в мировой экономике и являющиеся форумом для налаживания валютно-расчетных отношений между странами разного уровня развития.

Многосторонние  торгово-экономичвские  организации — организации,  занимающиеся разработкой и реализацией торгово-политических и других задач в области международной торговли. Основную роль в формировании мировых торговых потоков играет сравнительно небольшой круг торгово-экономических организаций: ВТО/ГАТТ, ЮНКТАД, МТО, МТП.

Мобильный фактор (mobile factor) — фактор производства, свободно перемещающийся между отраслями.

Общее/международное равновесие (general/international equilibrium) — одновременное уравновешивание спроса и предложения на товар во внутренней и международной торговле (на внутреннем и мировом рынках).

Монетарное золото — часть официальных золотовалютных резервов, золото в государственных хранилищах.

Наукоемкие отрасли — современные отрасли, где доля расходов на о НИОКР составляет свыше 3,5% общих затрат, а численность научного персонала — не менее 2,5% всей численности работников.

Научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы(НИОКР) — работы, имеющие целью разработку и реализацию научных идей.

НАФТА — см. Североамериканское соглашение о свободной торговле.

Неопротекционизм — система защиты внутреннего рынка развитыми государствами путем введения нетарифных ограничений (санитарные, экологические стандарты, квотирование и лицензирование) на продукцию развивающихся стран.

Нетарифные ограничения - регулирование внешней торговли с помощью количественных (квотирование, лицензирование, "добровольные ограничения"), скрытых (государственные закупки, требования о содержании местных компонентов, технические барьеры, налоги и сборы) или финансовых (субсидии, кредитование, демпинг) инструментов.

Нефтедоллары — средства от добычи и экспорта нефти, вывезенные за пределы нефтедобывающей страны.

Ноу-хау — непатентованное научно-техническое достижение и производственный опыт конфиденциального характера.

Ограниченно гибкий валютный курс - официально установленное соотношение между национальными валютами, допускающее небольшие колебания валютного курса в соответствии с установленными правилами.

ОПЕК — организация стран-экспортеров нефти. Создана главными нефтедобывающими странами Азии, Африки и Латинской Америки в 1960 г. для усиления коллективной защиты интересов этих стран, поддержания единых цен на нефть, повышения прибыли от ее реализации на мировом рынке, поощрения нефтеразведки и нефтедобычи и т.д. На долю стран — членов ОПЕК приходится около 75% мировых достоверных запасов нефти и более 1/3 мировой добычи.

Организация Объединенных Нации — состоит из Генеральной Ассамблеи (ГА), Совета Безопасности (СБ), Экономического и Социального Совета (ЭКОСОС), Совета по Опеке (СО), Международного Суда, Секретариата и Генерального Секретаря.

Организация Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО) — центральный координирующий орган в рамках системы ООН по вопросам промышленного развития и сотрудничества на глобальном, региональном, национальном и отраслевом уровнях.

Организация экономического сотрудничества (ОЭС) — интеграционная группировка, созданная в 1985 г. в составе Пакистана, Турции и Ирана. В 1992 г. к ней присоединились Азербайджан, Казахстан, Киргизия, Таджикистан, Туркмения, Узбекистан. Помимо экономических мотивов интеграции в рамках ОЭС господствует идея исламского единства стран региона.

Открытая экономика — экономика, в условиях которой государство не может реализовывать свою макроэкономическую политику, основываясь на предположении, что оно действует в закрытой народнохозяйственной системе. Необходимым условием "открытости" национальной экономики является наличие сильных внешнеэкономических ограничений.

Официальные золотовалютные резервы — принадлежащие государству активы, предназначенные для обеспечения платежеспособности страны по ее международным финансовым обязательствам, прежде всего в сфере валютно-расчетных отношений. Другая важная задача золотовалютных резервов — воздействие на макроэкономическую ситуацию в стране.

Оффшорные центры — территории, где действуют налоговые, валютные и другие льготы для тех нерезидентов, которые базируют свои счета и фирмы на этих территориях, но осуществляют хозяйственные операции исключительно с другими странами.

Оптимальная ставка тарифа (optimal tariff rate) — уровень тарифа, обеспечивающий максимизацию уровня национального экономического благосостояния.

Парадокс Леонтьева (Leontief paradox) — теория соотношения факторов производства Хекшера—Олина не подтверждается на практике: трудоизбыточные страны экспортируют ка​питалоемкую продукцию, тогда как капиталоизбыточные —трудоемкую.

Паритет покупательного способности (ППС) — соотношение между национальными,валютами по их покупательной способности.

Парижский клуб - созданная в 1956 году неформальная организация правительств стран-кредиторов, занимающаяся наблюдением за государственной задолженностью и проведением со странами-должниками многосторонних переговоров по проблемам реструктуризации государственных долгов.

Плаваюгций валютный курс - свободно изменяющийся под воздействием спроса и предложения курс, на который государство может при определенных условиях оказывать воздействие путем валютных интервенций.

Платежный баланс - статистический отчет, в котором в систематическом виде приводятся суммарные данные о внешнеэкономических операциях данной страны с другими странами мира за определенный период времени.

Портфельные инвестиции (portfolio investments) - вложения капитала в иностранные ценные бумаги, не дающие инвестору права реального контроля над объектом инвестирования.

Предельный уровень трансформации (marginal rate of transformation) —количество единиц товара 2, производством которого надо пожертвовать, чтобы получить дополнительную единицу товара 1.

Предельный уровень замещения (marginal rate of substitution) — такое количество единиц товара 2 которым нужно пожертвовать, чтобы получить дополнительную единицу товара 1 и при этом обеспечить сохранение существовавшего уровня потребления.

Протекционизм (protectionism) — государственная политика защиты внутреннего рынка от иностранной конкуренции путем использования тарифных и нетарифных инструментов торговой политики.

Равновесный валютный курс - курс валюты, обеспечивающий достижение равновесия платежного баланса при условии отсутствия ограничений на международную торговлю, специальных мотивов для притока или оттока капитала и чрезмерной безработицы.

Реальный валютный курс - номинальный валютный курс, пересчитанный с учетом изменения уровня цен в своей стране и в той стране, к валюте которой котируется национальная валюта.

Резиденты (residents)  — все институциональные единицы, постоянно находящиеся на территории данной страны, независимо от их гражданства или принадлежности капитала.

Сальдо бюджета (fiscal balance) — разность между суммой поступлений в бюджет и общей суммой его расходов.

Североамериканское соглашение о свободной торговле (НАФТА) — интеграционная группировка, объединяющая США, Канаду и Мексику.

Сделки спот - обмен двумя валютами на основе простых стандартизированных контрактов с расчетами по ним в течение до двух рабочих дней.

Система национальных счетов (system of national accounts) — совокупность международно признанных правил учета экономической деятельности, отражающих все основные макроэкономические связи, включая взаимодействие национальной и международной экономики.

Система ООН — состоит из самой Организации Объединенных Наций с ее главными и вспомогательными органами, 18 специализированных учреждений. Международного агентства по атомной энергии (МАГАТЭ) и ряда программ, советов и комиссий.

Содружество Независимых Государств (СНГ) — интеграционная группировка на постсоветском пространстве, включающая все бывшие советские республики, кроме стран Балтии.

Специальные права заимствования (СДР) — эмитированная МВФ для стран-участниц Фонда специальная международная валюта для расчетов между государствами. Однако СДР не смогли потеснить доллар и другие ключевые валюты в международных валютно-расчетных отношениях и официальных резервах.

Спот-курс - курс, по которому обмениваются валюты в течение не более чем двух рабочих дней с момента достижения соглашения о курсе.

Таможенная пошлина (customs duty) — обязательный взнос, взимаемый таможенными органами при импорте или экспорте товара и являющийся условием импорта или экспорта.

Таможенный союз — форма международной экономической интеграции, в соответствии с которой наряду с отменой внешнеторговых ограничений устанавливается единый таможенный тариф и проводится единая внешнеторговая политика (гармонизация) в отношении третьих стран.

Таможенный тариф (customs tariff) - инструмент торговой политики и государственного регулирования внутреннего рынка страны при его взаимодействии с мировым     рынком; систематизированный в соответствии с товарной номенклатурой внешнеэкономической деятельности свод ставок таможенных пошлин, применяемых к товарам, перемещаемым через таможенную границу; конкретная ставка таможенной пошлины, подлежащая уплате при вывозе или ввозе определенного товара на таможенную территорию страны.

Тарифные ограничения - инструмент регулирования внешней торговли с помощью таможенных пошлин и тарифных квот.

Твердая валюта — валюта, обладающая полной конвертируемостью в другие валюты как по текущим операциям (торговля, некоммерческие трансферты), так и в сфере экспорта и импорта капитала.

Теневая экономика — всякая экономическая деятельность, не зарегистрированная официально уполномоченными органами; такой уклад в экономике, который складывается вопреки правовым нормам и формальным правилам хозяйственной жизни.

Теория абсолютных преимуществ во внешней торговле — рекомендует стране импортировать те товары, по которым у нее издержки производства выше, чем у зарубежных стран, и экспортировать те товары, по которым у нее издержки производства ниже, чем за рубежом, т.е. имеются абсолютные преимущества.

Теория конкурентных преимуществ — констатирует, что международная конкурентоспособность национальных отраслей и подотраслей зависит от того, в какой макросреде они действуют в своей собственной стране.

Теория открытий экономики — предполагает, что рыночная конкуренция является наилучшим регулятором экономического развития как на национальном уровне, так и в масштабах мировой экономики.

Теория соотношения факторов производства — констатирует, что страна экспортирует товары, выпуск которых базируется на обильных для данной страны факторах производства, и импортирует те товары, для выпуска которых она хуже наделена такими факторами.

Теория сравнительных преимуществ во внешней торговле — рекомендует стране импортировать тот товар, издержки производства которого в стране выше, чем у экспортируемого товара, т.е. по которому у нее нет сравнительных преимуществ.

Теорема Столпера-Самуэльсона (Stolper—Samuelson Theorem) —международная торговля ведет к росту цены фактора, относительно более интенсивно используемого для производства товара, цена которого растет, и снижению цены фактора, относительно более интенсивно используемого для производства товара, цена на который падает.

Теорема выравнивания цен на факторы производства (factor price equalization Theorem) (теорема Хекшера-Олина-Самуэльсона) — международная торговля приводит к выравниванию абсолютных и относительных цен на гомогенные факторы производства в торгующих странах.

Теорема Хекшера-Олина (Hechsher-Ohlin Theorem) — каждая страна экспортирует те фактороинтенсивные товары, для производства которых она обладает относительно избыточными факторами производства, и импортирует те товары, для производства которых она испытывает относительный недостаток факторов производства.

Теорема Рыбчинского (Rybczynski Theorem) - увеличивающееся предложение одного из факторов производства приводит к непропорционально большему процентному увеличению производства и доходов в той отрасли, для которой этот фактор используется относительно более интенсивно, и к сокращению производства и доходов в отрасли, в которой этот фактор используется относительно менее интенсивно.

Теория абсолютных преимуществ (absolute advantage theory) — страны экспортируют те товары, которые они производят с меньшими издержками (в производстве которых они имеют абсолютное преимущество), и импортируют те товары, которые производятся другими странами с меньшими издержками (в производстве которых преимущество принадлежит их торговым партнерам).

Теория   сравнительных   преимуществ (comparative advantage theory) — если страны специализируются на производстве тех товаров, которые они могут производить с относительно более низкими издержками по сравнению с другими странами, то торговля будет взаимовыгодной для обеих стран независимо от того, является ли производство в одной из них абсолютно более эффективным, чем в другой.

Технология (technology) - научные методы достижения практических целей. В понятие технологии обычно включаются три группы технологий: технология продуктов, технология процессов и технология управления.

Технология (technology) — фактор производства, научные методы достижения практических целей, включая предпринимательские способности.

Товар (commodity good) — предмет, удовлетворяющий какую-либо общественную потребность и произведенный для обмена, то есть обладающий ценностью, которая устанавливается в процессе его обмена на другие товары.

Торговое сальдо (trade balance) - разность стоимостных объемов экспорта и импорта.

Торговый оборот (trade turnover) — сумма стоимостных объемов экспорта и импорта.

Транснациональные    корпорации (ТНК) (transnational corporations -TNCs) — корпорации, головная компания которых принадлежит капиталу одной страны, а филиалы разбросаны по многим странам мира.

Транспортные издержки (transportation costs) — все затраты по доставке товара от продавца к покупателю, включающие стоимость фрахта, страхования, погрузки/разгрузки, упаковки/ распаковки и другие сопутствующие расходы.

Третий мир — развивающиеся страны Азии, Африки, Латинской Америки, общими чертами которых является низкий уровень душевого дохода, высокие темпы роста населения, высокая степень технологической и финансовой зависимости от развитых государств.

Трудовая иммиграция — потоки мигрантов, направляющихся в страну.

Трудовая эмиграция - потоки мигрантов, направляющихся из страны с целью изменения условий занятости.

Труд (labor)  - фактор производства, физическая и умственная деятельность человека, направленная на достижение полезного результата.

Управляемо плавающий валютный курс - курс, устанавливаемый центральным банком, а не валютным рынком, но с частым его изменением.

Условия торговли (terms of trade) — соотношение экспортных и импортных цен на определенный товар страны в целом, группы стран.

Утечка мозгов (brain drain) — международная миграция высококвалифицированных кадров.

Фактороизбыточность/факторонасыщенность (factor   abundance)   —   показатель, определяющий относительную обеспеченность страны факторами производства.

Фактороинтенсивность (factor intensity) — показатель, определяющий относительные затраты факторов производства на создание определенного товара.

Факторы производства (factors of production) — ресурсы, которые необходимо затратить, чтобы произвести товар.

Филиал (branch) - предприятие, полностью принадлежащее прямому инвестору.

Финансовая помощь — предоставление зарубежным странам финансовых ресурсов на условиях, более льготных, чем коммерческие, при которых обычно грант-элемент составляет не менее 25%.

Форвардный курс - согласованный курс, по которому обмениваются валюты в определенный момент в будущем, более чем через три дня после достижения соглашения о курсе.

Формы  международных  экономических  отношений  (мирохозяйственных  связей)  — международная торговля товарами и услугами, международное движение капитала, международная миграция рабочей силы, международная передача технологий (международная торговля знаниями), международные валютно-расчетные отношения.

Фьючерс - соглашение, предусматривающее обмен реального актива, принадлежащего одной из сторон, на финансовый актив, принадлежащий другой стороне, либо обмен двумя финансовыми в установленный в соглашении срок и по заранее оговоренному курсу.

Фьючерсы - стандартизированные форвардные контракты на валюту, торговля которыми происходит на биржах.

Хеджирование - компенсационные действия, предпринимаемые покупателем или продавцом на валютном рынке, чтобы предохранить свой доход в будущем от изменения валютного курса.

Экономический и валютный союз — форма международной экономической интеграции, при достижении которой договоры о зоне свободной торговли, таможенном союзе и общем рынке дополняются соглашениями о проведении общей экономической и валютной политики. Следствием экономического и валютного союза выступает введение наднациональных институтов управления интеграционным сообществом государств-членов.

Экономика масштаба (economies of scale) — развитие производства, при котором рост затрат факторов на единицу приводит к росту производства больше чем на единицу.

Экспорт (export/s) — продажа товара, предусматривающая его вывоз за границу.

Экспортная квота — отношение экспорта товаров (и услуг) к ВВП или ВНП страны.

Экспортная субсидия (export subsidy) — денежные выплаты, направленные на поддержку национальных экспортеров и косвенную дискриминацию импорта.

Экспортное кредитование (export credit) - метод финансовой нетарифной внешнеторговой политики, предусматривающий финансовое стимулирование государством развития экспорта национальными фирмами.

Эмиграчия (emigration) — выезд трудоспособного населения из данной страны за ее пределы.

ЭКЮ — созданная в 1979 г. расчетная единица ЕС, величина которой определяется на основе "корзины" валют стран-членов; не является платежным средством, не выпускается в виде банкнот и монет.

Южноамериканский общий рынок (МЕРКОСУР) — интеграционное объединение в составе Аргентины, Бразилии, Парагвая и Уругвая.
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2. Информационный модуль

Цель изучения модуля

Формирование в России рыночной экономики идет параллельно с открытым и полным включением ее в мировое хозяйство. На современном постиндустриальном уровне развития человеческого общества ни одна страна, какой бы богатой она не была, она не в состоянии себя обеспечить, не вступая в международное разделение труда и мировые кооперационные связи. А для этого она должна освоить общие законы экономики, товарного производства и потребления, объективно действующие в мировом рынке.

Мировая экономика это сложный комплекс производственных мощностей в национально-региональном и планетарном масштабе, мировой рынок, система международного разделения труда, международной торговли, валютно-финансовой системы, а также различного рода институциональные подсистемы в различных сферах хозяйственного, бюджетно-финансового, правовою, банковского функционирования, а также законодательном регулировании мирохозяйственных связей. Если учесть колоссальные различия в особенностях различных стран и регионов планеты, то становится ясной необычайная сложность применения общих объективных законов экономики для совершенствования уровня хозяйствования и повышения продуктивности конечной деятельности хозяйствующих субъектов. Россия почти совсем, вернее гораздо меньше встроена в систему международного разделения труда, международную торговлю и особенно в валютно-финансовые отношения. Россия приступила к формированию внутреннего рынка, без которого невозможно стать полноценным участником мирового рынка, также как невозможна внешняя конвертируемость рубля без его внутренней конвертируемости. Поэтому основные концептуальные положения, выводы и рекомендации новой дисциплины «Мировая экономика» крайне важны для становления отечественного рынка. Их умелое использование и комплексное применение позволит повысить эффективность и более рациональное использование природных, трудовых и финансово-денежных ресурсов не только в пределах одной страны, но и в масштабе всей планеты.

Целью курса «Мировая экономика» является ознакомление слушателей с внешней средой международного бизнеса, теориями международного разделения труда, приемами международной торговой политики, процессами экономической интеграции стран мирового сообщества, оснащение будущих специалистов основами теоретических знаний и практических навыков в сфере внешнеэкономической деятельности предприятий.

       Актуальность изучения данной дисциплины позволит будущим специалистам в области экономики и менеджмента получить такую общеэкономическую эрудицию, которая застрахует будущего менеджера от крупных ошибочных решений в сфере предпринимательской деятельности на всех уровнях управления. Для усвоения курса «Мировая экономика» студент должен выполнить контрольную работу, ряд практических задач и сдать экзамен.

2.1. Мировая экономика как система

2.1.1. Сущность и становление мирового хозяйства

         Мировой экономике (мировому хозяйству, всемирному хозяй​ству) можно дать широкое и узкое определение. По широкому определению, мировая экономика – это сумма всех национальных экономик мира, по узкому определению – это совокупность толь​ко тех частей национальных экономик, которые взаимодействуют с внешним миром. Однако различие между двумя определениями становится все менее заметным, так как в любой стране остается все меньше отраслей и подотраслей, которые бы не взаимодейст​вовали с внешним миром прямо или косвенно, например, через те отрасли национальной экономики, которые активно торгуют на внешнем рынке.

         Мировое хозяйство является сложной системой. Вся совокуп​ность различных национальных экономик (или их внешнеэконо​мических частей, если исходить из узкого определения) скреплена движением товаров, услуг и факторов производства (экономичес​ких ресурсов). На этой основе между странами возникают меж​дународные экономические отношения (внешнеэкономические связи, мирохозяйственные связи), т.е. хозяйственные отношения между резидентами и нерезидентами (юридическими и физи​ческими лицами разных стран). Их можно классифицировать по формам.

         Традиционно в отдельную форму выделяют международную (мировую) торговлю товарами и услугами. Перемещение факторов производства лежит в основе таких форм международных эконо​мических отношений, как международное движение капитала, международная миграция рабочей силы, международная торговля знаниями (международная передача технологии). Что касается ос​тальных факторов производства, помимо капитала, труда и знаний (технологии), то природные ресурсы немобильны и участвуют в мирохозяйственных связях почти всегда опосредованно, через международную торговлю изготовленной на их основе продукции. Такой фактор, как предпринимательские способности (предпри​нимательство, предпринимательский опыт), перемещается обыч​но вместе с капиталом, рабочей силой и знаниями (технологией) и поэтому обычно не фигурирует как самостоятельная форма меж​дународных экономических отношений. В отдельную форму нужно выделить международные валютно-расчетные отношения, которые хотя и являются производными от международной тор​говли и движения факторов производства (особенно капитала), приобрели большую самостоятельность в мировом хозяйстве.

         Система мирового хозяйства, если прибегнуть к упрощению, может быть представлена в виде механизма, у которого есть со​ставные части, узлы. Главными из этих частей (узлов) являются национальные экономики, а также транснациональные корпора​ции, интеграционные объединения, международные экономичес​кие организации.

         В прошлом внешнеэкономической деятельностью той или иной страны занимались преимущественно те национальные формы, для которых рынок их стран оставался главным. В пос​ледние десятилетия многие из них превратились в транснацио​нальные корпорации (ТНК), для которых полем деятельности (торговой, промышленной, финансовой) является весь мир. В ре​зультате ТНК стали важной частью механизма мирового хозяй​ства. Причем их интересы не всегда совпадают с интересами на​циональных экономик, включая страны их происхождения.

         Все больше сращиваясь, экономики многих соседних стран образуют региональные интеграционные объединения. Они су​ществуют в разных частях света. Подобные образования стали за​метной частью механизма мирового хозяйства, а некоторые ин​теграционные объединения вообще выступают во внешнем мире от лица входящих в них стран.

         В послевоенные годы резко возросло количество международ​ных экономических организаций. Они все активнее принимают участие в регулировании международных экономических отноше​ний, превратившись в заметную самостоятельную часть механиз​ма всемирного хозяйства. Главным поприщем их деятельности становится решение глобальных проблем, отягощающих развитие многих стран мира и которые решить в одиночку часто невоз​можно.

         Большинство исследователей сходятся в том, что мировое хо​зяйство хотя и начало складываться очень давно, окончательно сформировалось около ста лет тому назад.

         Все началось с международной (мировой) торговли, т.е. движе​ния товаров и услуг между странами. Их ввоз из-за рубежа назы​вается импортом, а вывоз – экспортом. Международная (миро​вая) торговля представляет собой совокупность внешней торговли всех стран мира и имеет долголетнюю историю.

         Жители первого в мире государства – Египта – еще пять тысяч лет назад торговали с соседними племенами, покупая у них древесину, металлы, скот в обмен на продукты египетского ре​месла и земледелия; они также организовывали экспедиции для хозяйственного освоения новых земель. В это же время жившие на территории современной России племена уже обменивались товарами с соседними и даже отдаленными от них регионами мира. Так, медные и бронзовые изделия с Кавказа и Южного Урала и Сибири расходились по всей Евразии, перепродаваясь одним племенем другому.

         Район Средиземноморья и Черного моря вместе с прилегающими странами Западной Азии стал тем регионом мира, где еще в глубокой древности зародилось ядро мирового хозяйства.

         Особенно большой вклад в становление мировой торговли то​варами и услугами внесло активное распространение в новое время рыночных отношений (вначале в Западной Европе, а затем в других регионах мира), великие географические открытия XV – XVII вв., появление в XIX в. машинной индустрии и современных средств, транспорта и связи.

         К концу XIX в. сложился мировой (всемирный) рынок товаров и услуг, т.е. совокупность национальных рынков товаров и услуг (если использовать широкое определение). По уз​кому определению, это совокупность только тех товаров и услуг, которые продаются и покупаются на внешнем рынке. К ним часто применяется термин «торгуемые товары и услуги», т.е. участвую​щие в международной торговле. Остальные обозначаются терми​ном «неторгуемые товары и услуги».

         Хотя на мировом рынке, как и сейчас, доминировали товары, одновременно широко продавались и некоторые виды услуг – фрахтовые, банковские, биржевые. Россия на мировом рынке вы​ступала прежде всего как экспортер, зерна и другой сельскохозяй​ственной продукции, а также древесины в Западную Европу, по​ставщик готовых изделий в соседние азиатские страны, а также как импортер западноевропейских готовых изделий, материалов и полуфабрикатов.

         Одновременно в мире усиливалось движение почти всех фак​торов производства – капитала, рабочей силы, предприниматель​ских способностей, технологии. Так, Россия стала прибегать к ис​пользованию иностранного ссудного капитала (первый внешний заем был сделан Екатериной II в 1769 г. у голландских банкиров), к привлечению иностранного предпринимательского капитала (первая иностранная компания – «Немецкое континентальное газовое общество» - начала свою деятельность в России в 1855 г.), а затем сама приступила (с конца прошлого века) к экспорту капитала, преимущественно в соседние азиатские страны. Ино​странная рабочая сила использовалась в России с конца XIX в. (иранские рабочие работали на бакинских нефтепромыслах, ки​тайские рабочие участвовали в строительстве Транссибирской железнодорожной магистрали).

         Национальные экономики оказались участни​ками не только мирового рынка товаров и услуг, но и движения экономических ресурсов между странами и регионами. В этих ус​ловиях стало возможным говорить о более широком понятии ми​рового (всемирного) хозяйства, которое охватывает движение то​варов, услуг, а также факторов производства. Мировое хозяйство сложилось на рубеже XIX – XX вв.

         После того как мировая экономика сложилась на рубеже ве​ков, она претерпела значительные изменения, пройдя через ряд этапов (периодов).

         Период с начала Первой мировой войны до начала 50-х гг. характеризуется сворачиванием мирохозяй​ственных связей (в ходе двух мировых войн, революций и граж​данских войн, экономического кризиса 30-х гг.) в сочетании с час​тичным восстановлением их в 20-е гг. и после Второй мировой • войны. В результате объем мировой торговли вышел на уровень 1913г. только спустя сорок лет, а объем движения факторов про​изводства – еще позже, если судить по международному движе​нию капитала. Так, в 1913 г. объем экспорта товаров из Россий​ской империи составлял немногим более,1 млрд. долл. и из США – 2,6 млрд. долл., в.1928 г. – 0,7 млн. долл. из СССР и 5,8 млрд. долл. из США, в 1938 г. – соответственно менее 0,3 и 3,1 млрд. долл. и лишь в конце 40-х гг. экспертиз СССР превысил 1 млрд долл., а из США – 12 млрд. долл. С учетом обесценения доллара за это время в 2,2 раза восстановление экспорта в обеих странах про​изошло фактически в 50-е гг.

         Период 50–70-х гг. был временем, когда возникали ин​теграционные группировки (ЕС, СЭВ), бурно шел процесс транс​национализации и на этой основе активно перемещались между странами знания (технологии), предпринимательские способности и предпринимательский капитал, восстановился мировой ры​нок ссудного капитала и когда на свою особую роль в мировом хозяйстве стали претендовать социалистические и развивающиеся страны.

         Период 80–90-х гг. характеризуется прежде всего тем, что для наиболее развитых стран он стал временем перехода в эру постиндустриализации, для многих отставших стран – активного преодоления своего экономического отставания (Китай и новые индустриальные страны), для бывших социалистических стран – возвращения в лоно рыночной экономики, для всех стран – ли​берализации внутренней и внешней хозяйственной жизни и ее глобализации.
2.1.2. Причины развития экономических связей между странами

         Коренная причина возникновения и развития международных. экономических отношений – это различия в наделенности стран факторами производства (экономическими ресурсами), что, с одной стороны, ведет к международному разделению труда, а с дру​гой стороны – к перемещению этих факторов между странами.

Международное разделение труда

         Вследствие разной наделенности факторами производства хо​зяйствующие субъекты специализируются на производстве огра​ниченного набора продукции. При этом они достигают высокой производительности труда в ее изготовлении, но одновременно вынуждены обмениваться этой продукцией для удовлетворения своих потребностей. Вначале разделение труда зарождается в рам​ках страны, затем охватывает соседние страны и, наконец, весь мир.

         Международное разделение труда представляет собой специа​лизацию отдельных стран на производстве товаров и услуг, кото​рыми они обмениваются между собой. До промышленного пере​ворота (конец XVIII – первая половина XIX вв.) международное разделение труда базировалось на различиях в наделенности стран природными ресурсами: климатом, почвами, недрами, водными и лесными ресурсами и, т.д. Затем усиливается специализация, ос​новывающаяся на различиях в наделенности стран остальными факторами производства – капиталом, трудом, предпринима​тельскими способностями, знаниями. Именно это сегодня во многом определяет, на производстве каких товаров и услуг для мирового рынка специализируется страна. Так, Россия и сто лет тому назад, и сейчас поставляет на мировой рынок продукцию, производство которой обеспечивается прежде всего обилием при​родных ресурсов (на их базе, тогда производились и экспортировались зерно, лен, лесоматериалы, сейчас – энергоносители). Од​нако в настоящее время в российском экспорте значительное место занимают товары, производство которых связано с обилием не только природных, но и других ресурсов (например, металлы и удобрения), или же вообще не зависит от наличия природных ресурсов в стране (вооружение).

Движение факторов производства

         Странам целесообразно не только использовать изобилие одних и скудость других факторов для налаживания экспорта и импорта тех или иных товаров и услуг, но и экспортировать имею​щиеся в изобилии и импортировать недостающие факторы про​изводства. Бедные капиталом страны активно привлекают его из-за рубежа, избыточная для одних стран рабочая сила стремится найти себе применение в других странах, государства с развитой наукой вывозят технологию туда, где такой собственной технологии нет. Международное движение факторов производства за​висит не только от спроса и предложения этих факторов в разных странах, но и от их мобильности, различных барьеров на пути дви​жения факторов и многих других моментов, которые мешают этому движению. Тем не менее объем международного движения факторов производства вполне сопоставим с объемом междуна​родной торговли.

         На этой основе строятся теории международной торговли и международного движения факторов производства.

2.1.3. Интернационализация, глобализация и транснационализация хозяйственной жизни

         Термин «интернационализация хозяйственной жизни» означает участие страны в мировом хозяйстве.

Уровень участия страны в мировой экономике

         Уровень участия страны в мировом хозяйстве (уровень интернационализации национальной экономики) измеряется целым рядом показателей.

         Прежде всего это показатели участия в мировой торговле. Так, часто подсчитывают экспортную квоту, т.е. отношение экспорта к ВВП страны. Этот показатель нельзя трактовать как долю экс​порта во всем объеме ВВП, потому что экспорт учитывается по ценам экспортируемых товаров и услуг, а ВВП – только, по добавленной стоимости. Тем не менее величина экспортной квоты говорит о важности экспорта для национальной экономики. Часто экспортную квоту исчисляют только по экспорту товаров (рассчитанная подобным образом экспортная квота для России в 1997 г. составила около 8,5%, если ВВП России переводить в доллары по ППС). Нередко также определяют импортную квоту, а иногда складывают экспорт и импорт и соотносят эту сумму с ВВП страны, называя полученную величину внешнеторговой кво​той. По данным Всемирного банка, во второй половине 90-х гг. внешнеторговая квота составила у США 24%, Франции – 45, Южной Кореи – 67, Канады – 76, Бельгии – 137%, т.е. раз​мер этой квоты коррелируется с размерами внутреннего рынка страны.

         Из других относительных показателей интернационализа​ции на базе внешней торговли нередко определяют долю импорта в розничном товарообороте, которая у России находится на уров​не 40%. Наконец, иногда сопоставляют долю страны в мировом экспорте с ее долей в мировом ВВП по паритету покупательной способности, чтобы определить, насколько активно страна участвует в международной торговле. У России этот показатель со​ставляет 0,5 (1,6% : 3,0%), США – 0,7 (14% : 21%), Японии – 0,9 (8% : 9%).

         Важны и абсолютные показатели интернационализации, на​пример, стоимостной объем экспорта товаров и услуг надушу населения. У России он составляет около 700 долл., у США – свыше 3200 долл., у Китая – примерно 150 долл.

         При анализе уровня участия страны в мировом хозяйстве не​обходимо обращаться не только к международной торговле, но и международному движению факторов производства. Так, показателями участия страны в международном движении капитала яв​ляются объем накопленных зарубежных капиталовложений в стране по отношению к ее ВВП, объем накопленных в стране ино​странных инвестиций по отношению к ее ВВП, доля иностранного капитала в ежегодных инвестициях страны, объем внешнего долга страны по отношению к ее ВВП и объем платежей по обслуживанию этого долга по отношению к поступлениям от экс​порта товаров и услуг.

         Показателями участия страны в международном движений других факторов производства могут быть доля иностранной ра​бочей силы в общей численности занятых или численность заня​той за рубежом отечественной рабочей силы, доля иностранных патентов и лицензий в общей численности зарегистрированных в стране патентов и лицензий, размеры экспорта и импорта тех​нологии и управленческих услуг.

Хотя уровень интернационализации национальных экономик растет, этот процесс идет не прямолинейно. Так, уровень экспорт​ной квоты, характерный для России и США в первые два деся​тилетия XX в., восстановился только в 70–80-е гг. До сих пор не достигнуто и вряд ли будет превзойдено существовавшее соотно​шение между вывозом капитала и внутренними капиталовложе​ниями в ведущих странах Западной Европы (накануне Первой ми​ровой войны Великобритания экспортировала капитала больше, чем инвестировала у себя дома). К тому же процесс интернаци​онализации идет с различной скоростью в разных регионах мира. Вероятно, сейчас он наиболее интенсивен в наиболее динамичных регионах – Восточной и Юго-Восточной Азии.            

         Уровень транснационализации национальных экономик рас​тет во многом в результате деятельности транснациональных кор​пораций (ТНК), по-другому называемых многонациональными корпорациями, международными монополиями. К ним относят хозяйственные структуры, которые включают родительские ком​пании и их зарубежные филиалы. Родительской (материнской) называют ту компанию, которая частично или полностью кон​тролирует активы других компаний за рубежом, для чего обычно ей нужно владеть не менее 10% их уставного капитала. Подобные фирмы называют зарубежными филиалами ТНК и подразделяют на дочерние компании (в них родительская компания владеет более 50% уставного капитала), ассоциированные (от 10 до 50% уставного капитала) и отделения (не являются юридическими ли​цами).

         В начале XX в. уже существовало немало ТНК. Однако мас​совым явлением, которое определяет ход экономического развития мира, ТНК становятся во второй половине XX в. К концу его насчитывается около 50 тыс. родительских компаний и примерно 300 тыс. зарубежных филиалов. Подавляющая часть родительских компаний размещается в развитых странах, намного меньше – в развивающихся, и незначительная часть – в странах с переходной экономикой (примерами могут быть «Лукойл», «Газпром», «Авто-ВАЗ», «Ингосстрах» и другие российские ТНК.

         Несмотря на все более свободный доступ товаров на зарубежные рынки и широкие возможности выбора способов выхода на эти рынки (через внешнюю торговлю, передачу технологии), ТНК предпочитают прямые инвестиции. В этом случае они получают доступ к экономическим ресурсам (факторам производства) зарубежных стран, некоторые из которых иммобильны или мало​мобильны (природные ресурсы, рабочая сила). Прилагая к ним свои собственные ресурсы (капитал, знания, предприниматель​ские способности), ТНК получают возможность в рамках всей планеты организовать ориентированную на наибольшую эффек​тивность собственную производственную и сбытовую сеть. 

         В настоящее время ТНК, по оценке, контролируют от 1/5 до ¼ части мирового ВВП, а на торговлю между родительскими компаниями и их зарубежными филиалами приходится 1/3 ми​ровой торговли. В результате ТНК становятся важной составной частью механизма мирового хозяйства, которая во многих случаях имеет собственные интересы, могущие совпадать или не совпа​дать с интересами других составных частей механизма мировой экономики – национальных экономик, интеграционных объединений, международных организаций. Отсюда часто насторожен​ное отношение к ним со стороны не только стран, где размещены их зарубежные филиалы, но и стран, где расположены штаб-квар​тиры родительских компаний. Ведь собственные производствен​но-сбытовые сети ТНК не только содействуют развитию внешнеэкономической деятельности стран их происхождения и раз​мещения, но и нередко оказываются неподвластными государст​венному регулированию со стороны этих стран.

         ТНК – это новая сила в мировой экономике, в настоящее время они являются прежде всего главным двигателем интерна​ционализации. Причем в современной внешнеэкономической деятельности доминирует уже не внешняя торговля, а организа​ция производства и сбыта товаров и услуг непосредственно на за​рубежных рынках. Ведь объем организованных таким образом про​даж (т.е. продаж зарубежных филиалов) превышает объем мирово​го экспорта товаров и услуг (соответственно 9,5 и 6,4 трлн. долл.), а сам по себе мировой экспорт все больше становится внутрифир​менной торговлей между различными подразделениями ТНК. Можно сделать вывод, что деятельность ТНК все больше превра​щает мировое хозяйство в единый рынок товаров, услуг, капитала, рабочей силы и знаний.
         Под глобализацией хозяйственной деятельности понимают процесс превращения мирового хозяй​ства в единый рынок товаров, услуг, капиталов, рабочей силы и знаний. В сущности, это более высокая стадия интернационализации, ее дальнейшее развитие: мир ста​новится единым рынком для десятков тысяч ТНК и к тому же все регионы открыты для их деятельности.

         Целью современных корпораций является не столько максимизация прибыли, сколько максимизация рынка. В противном случае конкуренты из других регионов могут вытеснить их не только с зарубежных рынков, но и с национального рынка, как это произошло в 90-е гг. со многими российскими компаниями, особенно по производству потребительских товаров. Мировые рынки многих товаров уже поделены транснациональными кор​порациями в том смысле, что они присутствуют или доминируют в большинстве стран мира на местных рынках товаров и услуг. Таким образом, оборотной стороной политики максимизации рынка является ужесточение конкуренции между фирмами разных стран, в том числе и на их отечественных рынках. Это важное последствие глобализации, так как оно приводит к гибели или «прозябанию» многих национальных компаний, которым ранее на рынке своей страны могла грозить конкуренция только со сто​роны других национальных фирм. Глобализация делает между​народную конкуренцию обычным явлением и на внутреннем рынке.

2.1.4. Особенности мирового хозяйства как системы

         Поскольку существуют различные государства, постольку перед тем как приступить к анализу экономики мирового хозяйства необходимо определить особенности, которые вносят «необходимость» во все инструменты ее экономического анализа.

         К ним относятся:

1. протекционизм: растущие опасения утраты рабочих мест и доходов в результате конкуренции со стороны импорта;
2. колебания валюты: переход к плавающим валютным курсам привел к появлению множества сугубо мирохозяйственных проблем (внутреннее и внешнее равновесие при фиксированных курсах и плавающих курсах, НД и международный обмен, платежи, балансы и т.д.);
3. мировой кризис задолженности: он отличается от банкротства внутри отдельных стран. Его последствия имеют макроэкономический характер, порождая массовую безработицу и финансовую панику;
4. каждая страна в своей экономической политике отражает собственные интересы, игнорируя другие страны;
5. разные деньги: главное отличие внутренней торговли от международной, ценовые соотношения между ними меняются;
6. разная финансово-бюджетная политика: кроме валюты каждая страна имеет собственные государственные расходы и право на налогообложение. Именно эти различия приводят к перемещению значительных средств и товаров между странами. Например, размещение отдельных капиталов или производств в странах со льготными налогами или льготами по использованию рабочей силы. Кроме этого финансово-бюджетная политика стран порождает свою собственную систему экспортных субсидий, пошлин и ограничений на импорт.
7. движение факторов производства. В классической политэкономии различают поведение факторов производства во внутренней и международной торговле. Труд и капитал свободно перемещаются внутри одной страны, но не между странами. Это касается даже земли, которая внутри страны может быть использована в разных направлениях. Эта особенность определяет важный вывод о тенденции выравнивания доходов на разные факторы производства внутри страны, но не между разными странами. Однако, сегодня факторы производства обладают некоторой способностью к перемещению и между странами.
         То же относится и к капиталу. Внутри страны свобода его перемещения не абсолютна, так как существуют региональные различия в ставках.
2.2. Чистая теория международной торговли

2.2.1. Закон абсолютных и сравнительных преимуществ

         В XVI-XVIII вв. в Европе господствовала теория меркантилизма. Предполагалось, что в интересах каждой нации необходимо способствовать увеличению своего экспорта в другие страны и ограничить импорт оттуда. В период развития и заката средневекового феодализма в Европе, великие географические открытия сделали доступными новые континенты. В западном полушарии обнаружили золото, что значительно расширило возможности его использования в качестве денег. Сильные европейские державы получали все новые и новые колонии, усиливалась роль городов, как экономических центров. На этой благоприятной исторической почве появилась экономическая теория меркантилизма, разрушившая рамки феодальных теорий самообеспечения; обосновавшая роль товара в рамках новой хозяйственной системы и доказавшая экономическую потребность его экспансии за рубеж.

         Ученые-меркантилисты (Tomas  Mun,  1571-1641;  Charles Davedant, 1956-1714; Jaen Baptiste Colbert, 1619-1683; Sir William Petty, 1623-1687) придерживались статического взгляда на мир, который, по их мнению, располагал лишь ограниченным количеством богатства, т.е. золота. Государство, при этом, должно:

- обязательно вывозить товаров больше, чем ввозить, что обеспечивает приток золота в качестве платежей, увеличивая этим внутренние расходы, производство и занятость;

- регулировать внешнюю торговлю для увеличения экспорта и сокращения импорта с целью обеспечения положительного торгового сальдо;

- запретить или строго ограничить вывоз сырья и разрешить беспошлинный ввоз сырья, которое не добывается внутри страны;

- предполагалось также запретить колониям торговать с кем-либо, кроме их метрополий.         

         Впоследствии многие пункты теории меркантилистов   будут подвергнуты критике и опровергнуты, однако, стоит отметить, что они первыми предложили «стройную» теорию международной торговли и явились предвестниками классической школы экономики. К концу XVIII века меркантилистский подход уступил место фритредерству, утверждавшему, что в интересах как отдельной нации, так и всех стран вместе допустить полную свободу торговли. В начале ХIХ века Д. Рикардо стремился убедить своих соотечественников-англичан в преимуществе свободной торговли. Рикардо не был первым, кто бросил вызов господствовавшей меркантилистской идеологии. Уже Адам Смит в своем труде «Богатство народов» (1776) высмеивал боязнь внешней торговли, сравнивая нации с семейными хозяйствами. В 1776 году в книге "Исследование о природе и причинах богатства народов" Адам Смит (Adam Smith, 1723-1790) бросает очередной вызов теории меркантилизма, осуждая меркантилистов за боязнь и робость в международной торговле. Им впервые вводится понятие «разделение труда», ставшее позднее ключевым понятием для всей теории международной экономики.

         А.Смит развил и обосновал тезис, в соответствии с которым, основой для развития международной торговли служит различие абсолютных издержек и доказал, что страны заинтересованы в свободном развитии международной торговли, поскольку могут выигрывать от нее независимо от того, являются ли они экспортерами или импортерами. Он вывел закон абсолютного преимущества, который предполагает наличие такого товара, которого на единицу затрат определенная страна может произвести больше, чем все другие страны. В соответствии с теорий абсолютных преимуществ, разработанной А.Смитом, международная торговля является выгодной в том случае, если две страны торгуют такими товарами, которые каждая страна производит с меньшими издержками, чем страна-партнер. Согласно этой теории:

· правительство не должно вмешиваться во внешнюю торговлю, проводя политику протекционизма, а наоборот, всячески поддерживать режим открытых рынков и свободы торговли (политика «Лэссэ фэр» от фр. Laissez faire);

· нации, также как и частные лица, должны специализироваться на выпуске тех товаров, в производстве которых у них есть преимущества, т.е. меньшие издержки, чем у страны-партнера;

· страны должны экспортировать товары, полученные ими с наименьшими издержками и импортировать то, что дешевле обходится «соседу»;

· внешняя торговля стимулирует производительность труда путем расширения рынка сбыта за пределы национальных границ;

· экспорт является положительным фактором для экономики, ибо обеспечивает сбыт излишка продуктов;

· субсидии на экспорт являются налогом на население и должны быть отмерены.

         Теория внешней торговли А.Смита основана на многочисленных допущениях. Он принимает как аксиому , что единственным фактором производства является труд; имеет место полная занятость, то есть все имеющиеся трудовые ресурсы используются на производстве товаров; в международной торговле принимают участие только две страны, которые торгуют между собой только двумя товарами; издержки производства остаются постоянными, а их снижение увеличивает спрос на товар; транспортные расходы при перевозке из одной страны в другую равны нулю и т.п. Однако А. Смит не учел - как быть, если какая-то страна не располагает преимуществами. Взгляды А.Смита были дополнены и развиты Давидом Рикардо (David Ricardo, 1772-1823), который в своей работе "Начала политической экономии и налогового обложения" (1817 г.) доказал, что принцип абсолютного преимущества является лишь частным случаем общего правила и обосновал теорию сравнительного преимущества (издержек). Закон относительного (сравнительного) преимущества гласит, что каждая страна располагает сравнительным преимуществом в производстве какого-то товара и получает выигрыш, торгуя им в обмен на остальные. Он показал, что даже в случае, когда страна ни в чем не располагает абсолютным преимуществом, торговля остается выгодной для обеих сторон. До тех пор пока в отсутствие торговли в соотношениях цен между странами сохраняются хоть малейшие различия, каждая страна будет располагать сравнительным преимуществом, то есть у нее всегда найдется такой товар, производство которого будет более выгодно при существующем соотношении издержек, чем производство остальных. Именно этот товар она и должна экспортировать в обмен на другие.

         При анализе направлений развития внешней торговли следует учитывать два обстоятельства. Во-первых, что экономические ресурсы (природные, трудовые и т.п.) распределены между странами неравномерно. Во-вторых, эффективное производство различных товаров требует различных технологий или комбинаций ресурсов. При этом важно, что экономическая эффективность, с которой страны способны производить различные товары, может изменяться и действительно изменяется со временем.

         Иначе говоря, преимущества, как абсолютные, так и сравнительные, которыми обладают страны, не являются раз и навсегда данными. Д.Рикардо показал, что международный обмен возможен и желателен в интересах всех стран. Он также определили ту ценовую зону, внутри которой обмен выгоден.

         Рассмотрим эту теорию на следующем примере. Предположим, что используя все свои ресурсы для производства товара X, страна А может произвести 10 единиц этого товара, а используя все свои ресурсы для производства товара У, она может выпустить его в количестве 20 единиц. Страна в при тех же условиях, сможет произвести 30 Х и 30 У соответственно.

         Полагая, что издержки постоянны, попробуем определить, на производстве какого товара, следует специализироваться каждой из стран.

Изобразим это графически.
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Рис. 1. Производственные возможности стран А и В

         Как видно из графика, из изначального условия, линии производственных возможностей этих двух стран не совпадают, что объясняется различиями в структуре ресурсов и уровне технологического процесса. Для получения единицы продукта X стране А нужно отказаться от производства 2 единиц продукта У, т.е. наклон прямой производственных возможностей составляет -2/1 = -2.

Анализируя ситуацию в стране S, видим, что при перебросе ресурсов с производства продукта Х на продукт У, и наоборот, соотношение будет -1/1, т.е. наклон кривой равен -1. Таким образом, страна В обладает сравнительными (стоимостными) преимуществами в производстве продукта Х и должна специализироваться именно на нем. Страна А, наоборот, имеет более низкие вмененные издержки при производстве продукта У, т.е. для выпуска одной единицы этого продукта, ей нужно пожертвовать всего S продукта X в то время, как стране В - целой единицей.

         Делаем вывод, что страна А обладает сравнительными (со страной В) преимуществами при выпуске продукта У и поэтому ей следует специализироваться на нем.

         Логика подсказывает, что если эти две страны откажутся от производства продукта, требующего больших затрат, а будут специализироваться  целиком на продукте, по которому у них имеется сравнительное преимущество, то они обе будут в выигрыше.

         Специализируясь целиком на продукте X, страна Б сможет обменять некоторую часть его на продукт У, на котором специализируется страна А. Посмотрим, насколько выгодна будет для них торговля и в каком отношении эти две страны станут торговать своими продуктами. Торгуя на внутреннем рынке, страна в получила бы, как мы уже отметили, 1 X = 1 У, т.е. она будет стремиться обменять свой товар Х на внешнем рынке на большее, чем 1 У количество (в противном случае, ей просто не имеет смысла продавать его стране А).

         Аналогично этому, поскольку в стране А соотношение равно 2У = 1X, то эта страна будет стремиться заплатить за товар Х за меньше, чем две единицы У. В противном случае, она не захочет принимать участие в торговле.

         Очевидно, что коэффициент международного обмена, или условие торговли, находится в пределах между 1X = 1У и 1X = 2У. Фактический коэффициент обмена, который располагается между верхним и нижним пределами, зависит от соотношения текущего мирового спроса и предложения на эти два товара.

         Если совокупный мировой спрос на товар Х будет повышаться, то коэффициент обмена будет приближаться к 1X = 2У и, наоборот, при снижении спроса на него, склоняться к соотношению 1X = 1У, более выгодному для страны А.

         Основной вывод Рикардо состоит в том, что источником внешней торговли может являться единственно разница в издержках производства товаров, вне зависимости от абсолютных размеров этих издержек. Наглядное представление о том, сколько и чего может быть произведено в стране в целом, дают так называемые кривые производственных возможностей. С их помощью для каждой страны можно изобразить все множество комбинаций объемов выпуска различных товаров, возможных при полном и наиболее эффективном использовании ее ресурсов. Кривые производственных возможностей опираются на определенные предпосылки относительно вмененных издержек замещения, то есть издержек производства некоторого количеств других товаров, производством которых надо пожертвовать, чтобы увеличить выпуск какого-то одного товара. Рикардо предполагал, что вмененные издержки замещения остаются постоянными. Однако, впоследствии экономистами был выдвинут целый ряд возражений. Они стали склоняться к предпосылке о возрастающих издержках замещения: в отрасли, расширяющейся за счет остальных, производство каждой последующей единицы товара сопряжено с отказом от выпуска все большего объема продукции в других отраслях. Возрастающие вмененные издержки замещения представлены на следующем графике.
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Рис. 2. Возрастающие издержки замещения

         Здесь на вертикальной оси нанесены издержки замещения на производство добавочного сукна. Полученная кривая является кривой предложения сукна, поскольку издержки замещения на производство добавочного сукна есть те предельные издержки, на уровне которых в конце концов установилась бы цена на сукно при его сбыте многими конкурирующими производителями.

         В условиях возрастающих издержек основные последствия внешний торговли те же, что и при предположении о постоянстве издержек. Обе страны, как и раньше, могут извлечь из нее для себя выгоду, для чего стремятся повысить специализацию в производстве тех товаров, где они располагают относительным преимуществом. Предположение о возрастании издержек приближает к действительности: во-первых, нет полной специализации; во-вторых, в результате конкуренции между странами выравниваются предельные издержки.

         Важнейшим достижением теории сравнительных преимуществ является то, что она ясно доказала существование выигрыша от торговли для всех участвующих в ней стран, опровергнув тезис меркантилистов о том, что одна страна может получить прибыль от торговли, только за счет разорения «соседа».

         Значение этой теории очень велико, хотя в ней, как и в теории А. Смита, есть множество оговорок и допущений.

         Применяя Comparative Advantage Theory
, необходимо принимать во внимание, что она:

- не учитывает транспортных издержек, которые могут оказаться настолько велики, что делают международную торговлю бессмысленной;

- игнорирует влияние внешней торговли на распределение доходов внутри страны, инфляцию и международное движение капитала;

- исходит из существования только одного фактора производства - труда, и не принимает во внимание другие важные предпосылки международной торговли, как различия в наделенности факторами производства;

- исходит из условия полной занятости, т.е. переход рабочих из одной   области   в   другую,   более   производительную, осуществляется без риска остаться безработными;

- не позволяет объяснить торговлю между примерно одинаковыми странами, ни одна из которых не имеет преимущества перед другой.

         Впоследствии Джон Стюарт Милль в своем труде «Основания политической экономии» (1848 г.) дал пояснение, по какой цене осуществляется обмен.

         Согласно его теории цена обмена устанавливается по закону спроса и предложения на таком уровне, что совокупность экспорта каждой страны позволяет оплачивать совокупность её импорта. Теория международной стоимости показывает, что существует цена, которая оптимизирует обмен товаров между странами. Эта рыночная цена зависит от спроса и предложения. Свой вклад в развитие теории классиков зарубежной политэкономии внес Голфрид Хаберлер, который конкретизировал её с точки зрения всех факторов производства, а не только труда.

2.2.2. Неоклассическая модель теории сравнительных преимуществ (Теория Хекшера-Олина)

         Современные  представления  о  том,   чем  определяются направления и структура международных торговых потоков, базируются на работах шведских ученых-экономистов Эли Хекшера (Eli F.Heckscher, 1879-1952) и Бвртиль Олина (Bertil Ohlin, 1899-1979), давших объяснение сравнительных преимуществ, которыми располагает та или иная страна в отношении определенных продуктов, на уровне обеспеченности факторами производства.

         Смысл теории Хекшера-Олина заключается в следующем: страны экспортируют продукты интенсивного использования избыточных факторов (и импортируют продукты интенсивного использования дефицитных для них факторов). Определим, что понимается под избытком факторов производства и интенсивностью их использования. Страна считается в избытке наделенной рабочей силой, если соотношение между ее количеством и остальными факторами в ней выше, чем в остальном мире. Продукт считается трудоемким, если доля затрат на рабочую силу в его стоимости выше, чем в стоимости других продуктов.
         Теория международной торговли, основанная на предположении, что различия в относительных ценах объясняются разной обеспеченностью стран факторами производства, так же как и теории абсолютных и сравнительных преимуществ, основывается на многочисленных допущениях.

Различие состоит в том, что теория соотношения факторов производства строится на том, что существуют, как прежде две страны (страна А и страна Б) и только два товара (товар Х и товар У). Только теперь один из них трудоемкий, а другой -капиталоемкий, и уже два, а не один фактор производства (труд - L и капитал К). Более того, каждая из стран в различной степени наделена факторами производства. Трудовая теория стоимости не опровергается, а дополняется мыслью о том, что в создании стоимости принимают участие, помимо труда, также и другие факторы. При этом полной специализации стран на производстве какого-либо товара быть не может и технология в других странах одинаковая.

         Таким образом,  наиболее важными допущениями теории соотношения  факторов  производства  являются  различная фактороинтенсивность
 отдельных товаров (один товар -трудоемкий,   а  другой - капиталоемкий) и различная факторонасыщенность
 отдельных стран (в одной стране капитала относительно больше, в другой - относительно меньше).

         Другими словами, товар У является относительно более капиталоемким, чем товар X если соотношение затрат труда и капитала на производство товара У больше, чем на производство товара Х:

                                                           K​2     >     K1

                                                           L2            L1

         Страна В считается относительно более обеспеченной капиталом, чем страна А, если соотношение цены капитала и цены труда в стране Б ниже, чем это соотношение в стране А, то есть капитал относительно дешевле в стране В, чем в стране А:
                    P1k       >    Pk
                    P1L           PL ,

где штрихом обозначены показатели для страны А.
         Обычно ценой капитала Р​​к считается процентная ставка, а ценой труда pl - заработная плата.

         Речь идет, как и в случае с фактороинтенсивностью, об относительных, а не абсолютных показателях.

         Изобразим это на примере. Если для производства товара У необходимы 3 единицы К и 3 единицы L, а на производство товара Х необходимы 1К и 4L, то поскольку 3/3 больше, чем 4/1 , то товар У является относительно более капиталоемкий, чем товар X. Товар Х является относительно более трудоемким, чем товар У, поскольку 4/1>3/3. Необходимо отметить, что речь идет именно об относительно большей капиталоемкости товара У, поскольку данное утверждение будет справедливо и при больших абсолютных объемах труда и капитала, затрачиваемых на производство товара X. Например, если на производство товара Х требуются 4К и 8L, то, несмотря на то, что в абсолютном выражении капитала требуется больше, чем на производство товара У (ибо 4 > 3), товар У продолжает оставаться относительно более капиталоемким, поскольку 3/3 все равно больше, чем 4/8.
         Если определять факторонасыщенность через абсолютные размеры факторов производства, то страна В считается более богатой капиталом, чем страна А, если отношение общего объема (Т) капитала к общему объему рабочей силы, имеющейся в стране S, выше, чем то же отношение в стране А:

                                 T1k     >   Tk
                                 T1L         TL
Таким образом, поскольку страна В является капиталонасыщенной, а товар У - капиталоемким товаром, страна В может произвести относительно больше товара У, чем страна А. С другой стороны, поскольку страна А является трудонысыщенной, а товар Х -трудоемким товаром, страна А может произвести относительно больше товара X, чем страна В.

Покажем это на графике.
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Рис. 3. Границы производственных возможностей стран при различной степени наделенности факторами производства

         Как видно из графика, поскольку страна А - трудонасыщенная, а товар Х - более трудоемкий, то граница производственных возможностей располагается ближе к горизонтальной оси товара X. Это справедливо и для страны В и товара У: граница ее производственных   возможностей   располагается   ближе к вертикальной оси товара У.

         Теория Хекшера-Олина объясняет причины международных различий в ценах до установления торговых отношений. Они утверждали, что источником различия сравнительных издержек является соотношение факторов производства. Если выводы теории Хекшера-Олина справедливы, неравномерное распределение факторов производства должно соответствующим образом отразиться на структуре внешней торговли: каждая страна должна экспортировать те товары и услуги, в производстве которых относительно интенсивно используются избыточные факторы. Структура внешней торговли шести ведущих стран дает наглядное подтверждение справедливости выводов теории Хекшера-Олина. Япония существенно зависит от импорта интенсивного в отношении природных ресурсов «природного сырья», поскольку не может производить их в количестве, достаточном для удовлетворения высокого спроса, соответствующего высокому уровню жизни в этой стране. В отсутствие внешней торговли Япония была бы гораздо более бедной страной. Оплатить этот импорт Японии помогает особое преимущество в экспорте техноемкой продукции, как и предсказала бы теория X ~ О, исходя из избыточной обеспеченности этой страны персоналом.

         США располагают сравнительным преимуществом, основанным на обеспеченности рабочей силой определенной квалификации и некоторыми природными ресурсами. Сравнительное преимущество в экспорте услуг частично отражает туже обеспеченность квалифицированным трудом и, кроме того, предшествующее накопление капитала. Америка выступает чистым экспортером заемного капитала и других финансовых услуг, управленческих услуг и услуг в области маркетинга, патентных лицензий. Благодаря относительному избытку сельскохозяйственных угодий США сохраняет сравнительное преимущество в производстве продуктов зоны умеренного климата, однако их экспорт перекрывается огромным чистым импортом другого сырья.

         Западноевропейские страны располагают сходными с Японией сравнительными преимуществами, но при более сбалансированном соотношении экспорта и импорта.

         Так что в целом структура внешней торговли 1979 - 1980 гг. и последующих лет вполне согласуется с выводами теории Х - О. 

Теорема Хекшера-Олинаэ

         Теория различной относительной обеспеченности факторами производства как основы для международной торговли может быть представлена в виде двух взаимосвязанных теорем: теоремы Хекшера-Олина и теоремы выравнивания цен на факторы производства (теорема Столпера-Самуэльсона), рассмотренную в следующей главе.

         Теорема Хекшера-Олина (Heckscher-Ohlin Theorem) формулируется следующим образом: каждая страна экспортирует те фактороинтенсивные товары, для производства которых она обладает относительно избыточными факторами производства, и импортирует те товары, для производства которых она испытывает относительный недостаток факторов.

         Основываясь на соотношениях, приведенных выше, страна А производит и экспортирует товар X, поскольку от более трудоемкий, а труд является избыточным в этой стране. Страна Б производит и экспортирует товар У, поскольку он является относительно более капиталоемким, а капитал в стране в избытке. Владельцы относительно избыточных факторов производства выигрывают от торговли, владельцы недостаточных - проигрывают.

         Таким образом, теорема Хекшера-Олина идет на шаг дальше классической теории сравнительных преимуществ: она не только признает,  что торговля  основывается  на  сравнительных преимуществах, но и выводит причину сравнительных преимуществ – различие   в   наделенности   факторами производства.

         Однако, имеются явления заставляющие усомниться в истинности теории сравнительного преимущества Х - О. 1) Значительный и постоянно растущий удельный вес торговли между странами с одинаково высоким уровнем доходов. Вопреки основным постулатам теории Х - О торговля концентрируется странах не с разными, а с одинаковыми пропорциями в обеспеченности факторами производства. 2) Высокий и все возрастающий удельный вес в мировой торговле встречных поставок сходных промышленных товаров.

         Рассмотрим два направления, предложенных экономистами для обновления основных постулатов теории Х - О. Одна из возможностей состоит в признании не реалистичности сведения всех совокупности факторов производства только к капиталу, земле и нескольким типам труда. Есть факторы, присущие только отдельным подотраслям или даже отдельным фирмам. Может оказаться, что межстрановые различия в обеспеченности специфическими для каждой отрасли факторами столь велики, а интенсивность их использования в отраслевом производстве столь высока, что это разрешает все неясности в структуре международной торговли.

Согласно другой точке зрения, теория Х - О нуждается не в доработке, а в полной замене. Утверждается, что страны с одинаковой обеспеченностью факторами производства смогут извлечь максимальную выгоду из торговли друг с другом, если обе они будут специализироваться в разных отраслях, характеризующихся экономией на масштабах (возрастающим эффектом масштаба, или эффективностью массового производства) - снижением издержек на единицу выпуска по мере наращивания объема производства.

2.2.3. Выигрыш от торговли

         В случае, если страны специализируются на торговле теми товарами, в производстве которых они имеют относительное преимущество, возникает закономерный вопрос: как подсчитать, насколько выгодна такая торговля каждому из её участников?

         Выигрыш от торговли (Gains from trade) - это экономический эффект, который получает каждая из участвующих в торговле стран, если каждая из них специализируется на торговле тем товаром, в производстве которого она имеет преимущество.

         Обосновывая свою теорию, Рикардо приводил пример двух стран: Англии и Португалии, обменивающихся между собой сукном и вином соответственно.

         Рассмотрим этот пример, несколько обобщив его.

         Пусть существуют две страны I и II, в которых производятся два продукта: сукно и вино. Для простоты обозначим их С и В.

        Затраты на производство этих продуктов, выраженные в рабочих днях, проведены в таблице.

Таблица 1

Затраты на производство

	     Продукты Страны
	                        Сукно С
	                   Вино В

	I
	                             3
	                       12

	II
	                             2
	                        4


         Как видно из таблицы, страна II находится в лучшем положении, затрачивая на производство как одного, так и другого продукта меньшее, по сравнению со страной I, времени. Таким образом, страна II имеет абсолютное преимущество по обоим продуктам, и в то же время, её преимущество относительно при выпуске вина.

         Рассмотрим относительный коэффициент обмена и условия торговли внутри каждой страны. Относительная стоимость вина S, выраженная через сукно С, составляет:

                     1В = 4 С        для страны I 
                     1В = 2 С        для страны II

         То есть вино B стоит дороже в стране I, относительно страны II, Поэтому, стране II имеет смысл «поделиться» им, разумеется, в обмен на импортированное из страны I сукно С.

         Очевидно, что стране I выгоднее торговать вином на внутреннем рынке, а стране II выгодно его экспортировать в страну I, где за него можно получить больше сукна С. 

         Теперь рассмотрим отношения продуктивности (затрату времени) между двумя странами:

                          1/1,5        по сукну

                          1/3           по вину.

         Таким образом, продуктивное преимущество страны II очевидно. А точнее, страна II имеет относительное преимущество в вине Б, поэтому международная торговля будет осуществляться путем экспорта вина В из II в I и импорта сукна С страной II из страны I.

Таблица 2

Международная торговля продуктами

	Продукты Страны
	                Сукно С
	вино В
	Прибыль от торговли

	I
	Экспортирует 3 С = 9 дней
	импортирует 1 B = 12 дней
	12дн – 9 дн=3дн

	11
	Импортирует 3 С = 6 дней
	экспортирует 1 B = 4 дня
	 6 дн – 4 дн = 2дн


         Каков же выигрыш от торговли при данном соотношении?

         Прибыль от торговли возникает в результате того, что страна в состоянии получить за свои товары больше необходимых ей иностранных товаров, нежели аналогичных – у себя на внутреннем рынке. Можно посмотреть на выигрыш с двух сторон: со стороны экономии затрат труда и со стороны увеличения потребления.

         Страна I затратит 9 дней на производство 3-х единиц сукна. За эти 3С, экспортированные в страну II, страна I получает 1В, альтернативная цeнa
 которого равняется 12-ти рабочим дням. Экономия составляет, при этом, 3 дня за каждый «контракт». В то же самое время, страна II отдает ЗС сукна, равные 4-рем рабочим дням, которые на внутреннем рынке имели бы альтернативную цену 6 дней. Получаем, что экономия страны I составляет 2 дня за каждый «контракт».

         Понятие “Gains from trade" можно представить и с другой точки зрения. Относительная мировая цена (причина обмена) является для каждой страны своеобразным способом приобретения продукта (путем его импорта), прибегая при этом к более "современной технологии", нежели та, которая используется для производства на собственном рынке.

         В нашем случае, стране II имеет больший смысл импортировать сукно С по реальной стоимости 4 дня, чем производить его, затрачивая 6 дней. Не имело бы никакого смысла импортировать сукно, если бы его реальная цена была бы равна внутренней, и напротив, - имело бы при относительной мировой цене 1В = 2С.

         Аналогично, если «причина международного обмена» была бы равной уже существовавшей в стране I до обмена (1 В = 4 С), то страна I не получила бы никакой прибыли от этого обмена (12 дн - 12 дн = 0 дн), в то время, как страна II получила бы максимальную прибыль от торговли равную (8 дн - 4 дн =4 дн).

Приходим к выводу, что для каждой отдельно взятой страны, прибыль растет в зависимости от разницы мировой и внутренних цен на данный продукт. Чем она больше, тем выгоднее торговля.
2.3. Внешняя торговля и распределение доходов.

Определить основные последствия международной торговли можно только после того, как к информации о свойствах предложения добавим информацию о предпочтениях потребителей и характеристиках спроса. Необходимость учета предпочтений населения можно показать, во-первых, через общественные кривые безразличия, во-вторых, через кривые спроса, которые можно строить на основе общественных кривых безразличия.

         Установление торговых отношений в целом выгодно для обеих сторон. Общественные кривые безразличия показывают, как внешняя торговля позволяет каждой из сторон достичь более высокого уровня удовлетворения потребностей. Используя кривые спроса и предложения, можно не только получить такой же результат, но и дать ему количественную оценку, измерив последствия внешней торговли отдельно для потребителей импортируемого товара и для его местных производителей. Эти изменения в благосостоянии оцениваются при помощи понятий дополнительной выгоды потребителей и производителей, с той оговоркой, что эти выгоды нельзя целиком отнести к какой-то определенной группе людей. Оказывается, что выгоды потребителей импортируемого товара намного превосходят потери производителей, конкурирующих с импортом продукции. Если расценивать каждый доллар выигрыша и убытков одинаково, вне зависимости от того, на чью долю они пришлись, то совокупный чистый выигрыш нации от внешней торговли представляет собой простую функцию объема торговли и обусловленного ею изменения цен.

         Хотя международная торговля и является выгодной для обеих сторон, выгоды от нее распределяются между странами не равномерно, а в зависимости от того, где цены изменились в большей степени. Больше получает та страна, у которой больше изменились условия торговли (отношения экспортных цен к импортным см. ниже пример §3.1.).

         Различия во вкусах населения сами по себе могут служить основой взаимовыгодной торговли. Если какая-то страна отличается от остальных только структурой предпочтений потребителей, а производственные возможности у нее те же самые, внешняя торговля повлечет за собой некоторую международную специализацию в потреблении, а не в производстве.

2.3.1. Выигрыш от внешней торговли

         Распределение выигрыша от международной торговли как внут​ри страны, так и между странами в конечном итоге определяется тем, на каком уровне устанавливаются цены на те товары, кото​рыми страны торгуют между собой, и каковы объемы торговли. Для того, чтобы ответить на этот вопрос, недостаточно знать только потенциальные возможности предложения этих товаров на мировой рынок, которые можно объяснить с помощью теории срав​нительных преимуществ или других теорий международной тор​говли, рассмотренных в предыдущей главе. Как уже было показа​но, даже если страна обладает сравнительным преимуществом в производстве какого-либо товара, это преимущество может быть реализовано лишь в том случае, если мировая цена на этот товар будет выше внутренней. Поскольку и уровень цены, и объем про​даж на мировом рынке являются результатом установления рав​новесия между предложением и спросом, теория международной торговли должна быть дополнена анализом спроса.

Определение мировой цены и объемов торговли

         Чтобы показать, как устанавливаются мировые цены и опре​деляются объемы взаимной торговли, рассмотрим условный пример. Пусть две страны – А и Б – производят один и тот же продукт – зерно. Кривые внутреннего предложения зерна в стране Б SБ и в стране А SА (см. рисунки 3.1а и 3.1 в соответственно), показывающие соотно​шение между объемами производства и уровнем цен, определя​ются предельными издержками, динамика которых, в свою оче​редь, зависит от обеспеченности стран факторами производства, используемой технологии и т.д.
         Кривые спроса на зерно (DА в стране А и DБ в стране Б), показывающие соотношение между объемом спроса и уровнем цен, определяются вкусами и предпочтениями потребителей при данном уровне дохода. Предположим, что при отсутствии внеш​ней торговли характеристики спроса и предложения таковы, что равновесие на рынке зерна (пересечение кривых спроса и предло​жения) в стране А устанавливается при цене 120 долл. за 1 т, а в стране Б – при цене 200 долл. за 1 т.
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Рисунок 4. Влияние торговли на производство, потребление и цену.

         Цена на зерно в стране б выше, чем в стране А, поэтому производителям страны А должно быть выгодно экспортировать свою продукцию, а потребителям в стране Б – покупать более дешевое импортное зерно. Таким образом, первоначальная разница в ценах создает возможности для экспорта и импорта, но все зависит от того, на каком уровне установится мировая цена. Зная характеристики внутреннего спроса и предложения в обеих странах, мы теперь можем определить размеры предложения зерна на экспорт, спроса на импортное зерно и, следовательно, уро​вень равновесной мировой цены. В усло​виях свободной торговли внутренние цены изменяются до уровня мировой цены.

         Производителям страны А выгодно расширять про​изводство зерна и экспортировать его, если мировая цена будет выше первоначальной внутренней цены в стране А (Рw > 120). Разме​ры предложения зерна на мировом рынке (Sx) будут определяться разницей между предложением и спросом на внутреннем рынке страны А, возникающей в условиях роста цен на зерно: Sx = SA – DA.
         С другой стороны, потребителям страны Б выгодно приобретать импортное зерно, если мировая цена на него будет ниже первоначальной внутренней цены в стране Б (Рw< 200). Величина спроса на зерно на мировом рынке (Dm) будет определяться разницей между спросом и предложением на внутрен​нем рынке страны Б, возникающей в условиях падения цен на зерно: Dm = DБ – SБ.
         На рисунке 3.16 показаны кривые спроса на импорт и экс​портного предложения, которые пересекаются в точке, соответству​ющей пене равновесия. В нашем примере равновесие на мировом рынке достигается при цене Pw=150 долл. за 1 т зерна. При такой цене избыточный спрос в стране Б (80 - 20 = 60) соответствует избы​точному предложению в стране А (90 - 30 = 60). При более высо​кой цене предложение зерна на мировом рынке превысит спрос, что будет способствовать снижению цены. При более низкой цене, наоборот, спрос превысит предложение, и мировая цена будет ра​сти, пока не достигнет равновесного значения.

Торговля и интересы потребителей

         До установления торговых отношений между странами потребители в стране Б покупали 50 тыс. т зерна по цене 200 долл. за 1 т, а потребители в стране А – 60 тыс. т по цене 120 долл. за 1 т. Приобретая зерно по этим ценам, потребители получали выигрыш (так называемый излишек потребителя), равный разнице между максимальной суммой, которую потребители были соглас​ны заплатить за зерно, и суммой, которую они фактически пла​тили исходя из сложившейся рыночной цены. На графике этот выигрыш представляет собой площадь между кривой спроса и линией рыночной цены: для потребителей зерна в стране Б он был равен области d (рисунок 3.1а), а для потребителей в стране А – области g + h + k (рисунок 3.1в).
         После установления торговых отношений страна Б становит​ся импортером зерна и цена на ее внутреннем рынке снижается с 200 до 150 долл. за 1 т. В результате потребители увеличивают за​купки зерна с 50 до 80 тыс. т, и их совокупный выигрыш теперь составляет область а + b + с + d, из которого область а + b + с – это чистый выигрыш, полученный в результате внешней торгов​ли. Обратная картина наблюдается в стране А как стране-экс​портере зерна. Внутренняя цена в стране А повышается со 120 до 150 долл. за 1 т, что приводит к падению спроса на зерно и, соответственно, его закупок. Потребительский излишек в стране А теперь равен только области k, и значит потребители несут потери от внешней торговли в размере области g + h.

         Таким образом, в результате развития международной торгов​ли потребители в стране-импортере выигрывают, поскольку име​ют возможность покупать больше необходимого им продукта по более низкой цене. С другой стороны, в стране-экспортере потре​бители проигрывают, так как в результате роста цены вынуждены сокращать объем закупок.

Торговля и интересы производителей

         До установления внешнеторговых отноше​ний производители в обеих странах получали выигрыш от прода​жи зерна – так называемый излишек производителя, представляю​щий собой разность между выручкой от продажи продукта по рыночной цене (в нашем примере 50 × 200 в стране Б и 60 × 120 в стране А) и суммой, которую бы они выручили при продаже по минимально возможной цене (площадь под кривой предложе​ния). Таким образом, выигрыш производителей от продажи про​дукта по сложившейся рыночной цене может быть измерен как площадь между кривой предложения и линией рыночной цены: для производителей зерна в стране Б он был равен области а + е (рисунок 3.1а), а для производителей в Аргентине – области f+j (рисунок 3.1в).

         После установления внешнеторговых отношений производители зерна страны А становятся экспортерами и получают допол​нительные стимулы для увеличения объемов производства в виде более высоких цен и расширившихся рынков сбыта. В этих новых условиях их совокупный выигрыш составляет область (f+j+g+h+i), а выигрыш от развития торговли - (g + h + i). Что касается производителей зерна страны Б то они, в силу мень​шей конкурентоспособности своего производства со​кращают производство. Их выигрыш теперь составля​ет только область е, то есть они несут потери в размере области а.
         Таким образом, в результате развития международной торгов​ли производители в импортозамещающих отраслях проигрывают, поскольку конкуренция со стороны более эффективных иност​ранных производителей вынуждает их снижать цены и сокращать объемы производства. Производители в экспор​тных отраслях выигрывают, так как, выходя на мировой рынок, они получают возможность расширить производство и продавать продукцию по более высоким ценам.

Чистый выигрыш от международной торговли страны в целом

         Зная влияние международной торговли на интересы потреби​телей и производителей, мы можем теперь оценить изменение благосостояния в стране-экспортере и стране-импортере в целом.

         Если в стране Б как стране-импортере выигрыш по​требителей составляет область а + b + с, а потери произ​водителей в отраслях, конкурирующих с импортом, составляют область а, то совокупный эффект для страны в целом будет равен: b + с. В стране A как стране-экспортере произ​водители имеют выигрыш в размере g + h + i, а потреби​тели, напротив, теряют область g + h. Следовательно, чистый эф​фект для благосостояния экспортирующей страны составит область i. Конечно, следует иметь в виду известную некорректность такого непосредственного сравнения выгод и по​терь разных групп населения, поскольку их субъективные оценки могут существенно различаться (один доллар потерь для бедного человека, очевидно, значит гораздо больше, чем один доллар до​полнительного выигрыша для чело века состоятельного). Поэтому здесь речь идет лишь о первоначальном чисто стоимостном подхо​де к исследованию последствий внешней торговли, который за​тем может быть дополнен более углубленным социально-эконо​мическим, политическим и т.д. анализом.

         В целом, рассмотрение рыночного равновесия с использовани​ем модели «спрос-предложение» еще раз подтверждает вывод о том, что развитие международной торговли дает выигрыш всем странам. Однако если в стране-импортере этот выигрыш возникает в результате того, что выгоды потребителей намного превосходят потери производителей продукции, конкурирующей с импортом, то в стране-экспортере, наоборот, общий прирост благосостояния обеспечивается за счет большого выигрыша про​изводителей, хотя потребители несут потери. Этот вывод принци​пиально важен для объяснения причин государственного вмеша​тельства в сферу внешней торговли.

Распределение выигрыша от торговли между странами

         Как можно видеть из рисунка 3.1а, размер выигрыша страны-импортера (область b + с) зависит от физического объема импорта (80 – 20 = 60) и того, насколько понизилась цена (200 – 150 = 50). Аналогично, величина чистого выигрыша страны-экспортера (область i на рисунке 3.16) зависит от физического объема экспорта (90 – 30 = 60) и того, насколько повысилась цена (150 – 120 = 30).

         Для того, чтобы наглядно показать распределение выигрыша от торговли между странами, удобнее использовать графики спроса и предложения на мировом рынке (рисунок 3.16), где имеется вся необходимая для этого информация: равновесный объем экспор​та/импорта и уровни цен до и после установления торговых отно​шений. Легко убедиться, что на этом графике чистый выигрыш страны-импортера равен площади между кривой спроса на им​порт Dm и линией мировой цены, а чистый выигрыш страны-экспортера – площади между линией мировой цены и кривой экспортного предложения Sx.

         Поскольку объем внешней торговли у обеих стран одинаков, распределение выигрыша зависит только от того, насколько в этих , странах изменились цены.

         Выигрыш от внешней торговли распределяется прямо пропорционально изменениям цен у обеих стран.

         Если в рассматриваемой стране Б цены изменились на X процентов (в % от цены свободной торговли), а в другой стране А – на Y процентов, то
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                                             Выигрыш другой страны А                 Y%

         Таким образом, хотя международная торговля и является взаи​мовыгодной, выигрыш от нее распределяется между странами неравномерно. Больше выигрывает та страна, в которой цены из​менились в большей степени. Другими словами, чем ниже элас​тичность спроса на импорт или экспортного предложения, тем больше выигрыш от торговли.

2.3.2. Теорема Столпера-Самуэльсона

         Суть теоремы (factor price equalization theorem
) в том, что международная торговля приводит к выравниванию абсолютных и относительных цен на гомогенные факторы производства в торгующих странах. Гомогенность капитала означает капитал, характеризующийся одинаковой продуктивностью и риском;

гомогенность труда означает труд с одинаковым уровнем подготовки, образования и производительности.

         В середине XX столетия (1948 г) американские экономисты П.Самуэльсон    (Paul Samuelson, род. 1915) и В.Столпер усовершенствовали доказательство этой теоремы, представив свою теорию.  В случае однородности (гомогенности) факторов производства, идентичности техники, совершенной конкуренции и полной мобильности товаров международный обмен выравнивает цену факторов производства между странами. В концепциях В.Столпера и П.Самуэльсона, основанных на модели Д.Рикардо с дополнениями Э.Хекшера и Б.Олина, торговля рассматривается не просто как взаимовыгодный обмен, но как средство, позволяющее сократить разрыв в уровне развития между странами.

Чтобы разобраться, кто выигрывает, а кто теряет в результате либерализации или ограничения внешней торговли, необходимо знать, как изменение относительных цен на товары отражается на доходах владельцев факторов. Столпер и Самуэлъсон доказали, что при определенных предпосылках внешняя торговля действительно делит общество на тех, кто в результате остается в чистом выигрыше, и тех, кто несет потери. Теорема заключается в следующем: при определенных предпосылках установление торговых отношений и свободная торговля неизбежно ведут к росту вознаграждения фактора, интенсивно используемого в производстве товара, цена на который растет (земля), и снижению вознаграждения фактора, интенсивно используемого в производстве товара, цена на который падает (труд), вне зависимости от того, какова структура потребления этих товаров владельцами факторов производства.

         В конце 40-х годов, в рамках этой же теории, выведена теория о выравнивании цен на факторы производства: при выполнении определенных предпосылок внешняя торговля ведет к выравниванию цен не только на товары, но и на факторы производства, так что в обеих странах ставки заработной платы у всех рабочих будут одинаковы, так же как и ставки арендной платы за все земельные участки, вне зависимости от существующей структуры спроса или обеспеченности факторами производства в каждой из стран.

         Современные исследования по теории воздействия внешней торговли на распределение  доходов  позволили  выдвинуть   несколько  интересных предположений относительно действующих в этой области закономерностей. Чем больше тот или иной фактор специализирован (или сконцентрирован) в экспортном производстве, то больше он выигрывает в результате внешней торговли. И наоборот, чем выше концентрация фактора в производстве конкурирующей с импортом продукции, тем больше он теряет в результате внешней торговли.

2.3.3. Парадокс Леонтьева

Экономисты затратили немало усилий на уточнение, какие именно факторы относятся к экспортным, а какие - к импортозамещающим отраслям. В центре внимания оказался результат, полученный В. Леонтьевым, получивший название Парадокс Леонтьева. Дальнейшее развитие теория внешней торговли получила в работе американского экономиста русского происхождения В. Леонтьева (Wassily Leontief, 1906 г.) под названием «парадокс Леонтьева
». Он хотел одновременно проверить два предположения: 1) теория Х - О справедлива, 2) в экономике США капитал в большей степени избыточен, чем у ее торговых партнеров. Проведенные исследования показали, что в структуре спроса США удельный вес капиталоемкой продукции был выше, чем в производстве, что и превращало страну в чистого импортера капиталоемких продуктов. Было принято решение ввести в модель другие факторы производства. Экономисты рассуждали, что возможно существуют различные виды труда, природных ресурсов и т.д. Многочисленные исследования в этом направлении привели к двум основным результатам: 1) подтвердили наличие «парадокса» на протяжении большей части послевоенного периода; 2) значительно улучшили представления об обеспеченности факторами и интенсивности их использования. Первый опровергал теорию Х - О, второй поддерживал ее.

         Несмотря на различия в технике расчетов, все исследования в основном подтвердили наличие парадокса Леонтьева в США в период между второй мировой войной и началом 70-х годов.

         Конечно, США обладали некоторым избытком капитала и при этом почему-то экспортировали меньше услуг этого фактора, чем импортировали. Но, исследования стимулированные работой Леонтьева показали, что капитал отнюдь не самый избыточный фактор производства в США. Первое место здесь принадлежит обрабатываемой земле и научно-техническим кадрам.

2.3.4. Концепция «Международной конкуренции наций»

Дальнейшее развитие на качественно новой основе теория сравнительных преимуществ получила в трудах известного американского экономиста Майкла Портера.

         На основании анализа обширного статистического материала, охватившего около 100 отраслей восьми промышленно развитых стран. М. Портер создал оригинальную теорию конкурентного преимущества страны. Центральное место в его концепции занимает   идея   так  называемого   национального   ромба, раскрывающего четыре  главных свойства  («детерминанта») экономики, формирующих конкурентную макросреду, в которой действуют фирмы этой страны.

         «Национальный ромб» выявляет систему детерминантов, которые, находясь во взаимодействии, создают благоприятную или неблагоприятную среду для реализации   потенциальных конкурентных преимуществ страны.

         Таким образом, конкурентоспособность страны в международном обмене определяется воздействием и взаимосвязью четырех основных компонентов:

· факторных условий 

· условий спроса

· состояния обслуживающей и близких отраслей 

· стратегией фирмы в определенной конкурентной ситуации.

         Теоретические посылки М. Портера послужили основой для выработки  рекомендаций  на  государственном уровне по повышению конкурентоспособности внешнеторговых товаров в Австралии, Новой Зеландии и США в 90-х гг.

2.4. Экономический рост и сдвиги во внешней торговле

2.4.1. Закон Энгеля

         С XIX в. и по сей день множество экономистов заняты исследованием семейных бюджетов с целью определить, какие именно товары и услуги в домашнем  хозяйстве  являются  преимущественно  предметами  первой необходимости, а какие - предметами роскоши. Найденные закономерности носят имя Эрнста Энгеля, немецкого экономиста. Закон Энгеля гласит, что при неизменных ценах и демографических переменных (размере и составе семьи) увеличение дохода приводит к снижению доли потребительских расходов на продовольствие. Спрос на продовольствие увеличится, но в меньшей мере, чем доход. Это позволяет сделать важный вывод об ожидающей производителей динамике цен на производимые ими предметы роскоши и предметы первой необходимости. Рост дохода переориентирует спрос на предметы роскоши. При любом заданном росте параметров предложения (росте предложения факторов производства и производительности) увеличение дохода  приведет к относительному росту цен на предметы роскоши и процветанию (тоже относительному)  тех стран и факторов, которые специализируются на их производстве.

         Еще одно важное предположение о том, как изменение дохода сказывается на спросе и внешней торговле, является умозрительным выводом, принадлежит шведскому экономисту и политику С.Б. Линдеру. Его гипотеза преобладающего спроса следующим образом устанавливает причинные связи в цепочке доход -предпочтения - внешняя торговля: рост дохода на душу населения повышает в структуре спроса рассматриваемой страны долю предметов роскоши, которые теперь эта страна может себе позволить, как и следует из закона Энгеля; эта концентрация  спроса  на  доступных  предметах  роскоши  побуждает производителей к еще более значительным усовершенствованиям технологии, особенно в обеспечении именно этих товаров; увеличение производительности опережает рост обусловившего его спроса и ведет к снижению цен и экспорту этих предметов роскоши. Таким образом, следует ожидать, что страна будет экспортировать товары, удельный вес которых высок в ее собственном потреблении.

2.4.2. Рост факторов производства. Теорема Рыбчинского

         Предложение всех факторов производства увеличивается во времени. Быстро накапливаются капитал и квалификация. Медленнее, но зато устойчиво растут трудовые ресурсы.

         Как только мы начинаем исследовать воздействие неравномерного роста факторов на внешнюю торговлю, сразу выясняется, что каналов воздействия множество - как через спрос, так и через предложение. Соответственно множественны и результаты. Со стороны спроса: если капитал и квалификация опережают рост рабочей силы, как это чаще всего и бывает, то доходы на душу населения должны расти. Это приводит в действие рассмотренные выше эффекты Энгеля, и спрос смещается от предметов первой необходимости к предметам роскоши.

         Воздействие роста предложения факторов на внешнюю торговлю прежде всего определяется тем, какие именно факторы растут: занятые преимущественно в отраслях, конкурирующих с импортом, или в экспортных. Если рост фактора ведет к расширению экспорта, рост торговли будет опережать рост производства, и условия торговли данной страны могут ухудшиться. В предельном случае «разоряющего роста» увеличение предложения фактора, способствующее расширению экспорта, ведет к такому значительному падению условий торговли, что экономическое положение страны в результате ухудшается. При импортозамещающем росте объем торговли сокращается, а условия торговли могут улучшиться. Последствия технического прогресса в отдельных отраслях эквивалентны последствиям роста предложения соответствующих факторов производства.

         Опережающий рост одного из факторов не только повышает удельный вес сектора, где он интенсивно используется, но и при неизменных мировых ценах это приводит также к сокращению выпуска в остальных секторах экономики. В этом и заключается и теорема Рыбчинского: при неизменных ценах и наличии в экономике только двух секторов рост одного из факторов производства ведет к сокращению выпуска одного из товаров. Вывод, полученный Рыбчинским, означает, что разработка новых месторождений, как, например, нефти или газа в Канаде и Великобритании, может затормозить развитие других отраслей, в частности обрабатывающей промышленности. И наоборот, интенсивное накопление капитала и рост квалификации рабочей силы в быстро растущей экономике с развитой внешней торговлей могут привести к сокращению здесь добычи полезных ископаемых и обусловить рост зависимости от импорта сырья.

2.4.3. Научно-технический прогресс и внешняя торговля

         Все большее влияние на мировую торговлю оказывает научно-технический прогресс. В распределении национального продукта промышленно развитых стран постепенно возрастает доля тех, кто разрабатывает все более сложные нововведения, и тех, кто обладает достаточной квалификацией, чтобы применять их в производстве. Эта тенденция отражается на мировой торговле.

         Научно-технический прогресс сам по себе можно рассматривать как сдвиги в обеспеченности факторами производства. Новая технология, позволяющая удешевить  производство,   эквивалентна  увеличению   производственного потенциала. Научно-технический прогресс - это прежде всего рост потенциала знаний, фактора производства, вознаграждение которого заключается в доходах от продажи патентов, лицензий им технического опыта. И в той степени, в какой новые методы производства повышают производительность труда, капитала и других факторов, их можно рассматривать как соответствующее расширение предложения этих факторов.

         Включение в анализ научно-технического прогресса позволяет выявить закономерности изменения структуры международной торговли. Видимые закономерности внешней торговли отдельными промышленными изделиями до известной степени описываются гипотезой Р. Вернона о жизненном цикле продукта, согласно которой по мере стандартизации технологии производства его выпуск перемещается в страны с более низким доходом, где основой сравнительного преимущества становится уже низкая заработная плата, а не НИОКР. Подобная связь между внешней торговлей и НТП учитывается в рамках теории Х - О через выделение роли факторов производства, если рассматривать каждое из технических преимуществ как относительную обеспеченность знаниями и мастерством.

         Лидер в научно-техническом прогрессе может постоянно опережать развитие цикла жизни продуктов, продолжая разрабатывать все новые и новые нововведения. Не существует экономической необходимости, согласно которой лидера неизбежно опережают иностранные конкуренты. Лидеры могут откатиться назад, но   не из-за свойств цикла жизни продукта или особенностей функционирования экономики в условиях лидерства. Их возможный упадок стал бы результатом действия сил, не связанных с лидерством в НТР, либо поведенческих и институциональных ошибок, которые могут ему сопутствовать на ранних этапах.
2.5. Внешнеторговая политика

2.5.1. Тарифные методы регулирования международной торговли

Экономическая роль тарифов

         Воздействие импортного тарифа на экономику отдельных стран различно и зависит от экономического развития страны. Китай во время кругосветного путешествия Гончарова был, безусловно, экономически малой страной и поэтому весьма чувствительной к нарушению таможенных правил. Напомним, что в международной экономике страна считается малой, если изменение спроса с ее стороны на импортные товары не приводит к изменениям мировых цен. Страна считается большой, если изменение спроса с ее стороны на импортные товары приводит к изменениям мировых цен.

Влияние тарифа на экономику малой страны

         Большинство стран мира являются малыми с точки зрения международной экономики, поскольку изменение спроса с их стороны на импортные товары не приводит к сколько-нибудь существенным сдвигам в мировой цене на них. Рассмотрим три стадии модели (рис. 5.1): до начала торговли, когда товар производится и потребляется внутри страны; при свободе торговли, когда импорт товара из-за рубежа ничем не ограничен; и после введения импортного тарифа.

         - До начала торговли. Малая страна производит и потребляет товар в точке Е, при этом линия Sd представляет собой прямую внутреннего предложения, а линия Dd – прямую внутреннего спроса. Страна производит и потребляет 50 единиц товара по цене 9,5 долларов за штуку.
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         - При свободе торговли. Страна открывается мировой торговле и обнаруживает, что мировая цена на ее товар (Pw) ниже чем ее внутренняя цена. 

Рис.5. Влияние импортной пошлины на экономику страны

Поскольку мировой рынок может поставить в данную страну неограниченное количество товара по цене Pw, кривая предложения будет представлена горизонтальной прямой Sd+w, которая покажет объем товара, доступный покупателям страны как из внутренних, так и из внешних источников. Равенство спроса и предложения в условиях свободы торговли будет достигнуто в точке F, в которой объем спроса на товар составит Q5, тогда как его внутреннее предложение – только Q1. Недостающее количество товара Q1Q5 импортируется. В результате импорта внутренняя цена товара упала с уровня Pd до уровня Pw, а местные производители продают на Q3Q1 товара меньше, чем до торговли. При свободе торговли рыночная цена товара падает с 9,5 до 8 долл., потребление растет до 80 единиц, тогда как внутреннее производство сокращается до 20 единиц. Чтобы обеспечить потребление, страна импортирует 60 единиц товара.

         - После введения тарифа. Правительство решает защитить местных производителей, которые несут убытки из-за наплыва более дешевого товара из-за рубежа, и вводит импортный тариф. Поскольку речь идет о малой стране, факт введения ею импортного тарифа не оказывает влияния на уровень мировых цен, который остается прежним. Это значит, что условия торговли страны не изменяются, а вырастает лишь внутренняя цена импортного товара на размер пошлины с Pw до Pw+t, за что расплачивается потребитель. Кривая совокупного предложения перемещается вверх на величину введенного тарифа (t) на уровень Sd+w+t. При новом уровне предложения равенство внутреннего спроса и совокупного (внутреннего и внешнего) предложения достигается в точке G, в которой под защитой импортного тарифа внутреннее производство увеличивается на Q1Q2, а внутреннее потребление падает на Q5Q4. В результате введения тарифа произошло сокращение внутреннего потребления и увеличение внутреннего производства товара, что, в свою очередь, привело к сокращению импорта. После введения тарифа внутренняя цена единицы товара возросла с 8 до 9 долл., его внутреннее потребление сократилось с 80 до 60 единиц, внутреннее производство возросло с 20 до 40 единиц,  и импорт сократился с 60 до 20 единиц.

         До обложения импорта тарифом излишек потребления составлял a+b+c+d+e+f+g, т.е. потребители могли потреблять товар в любых количествах, ограниченных кривой совокупного внутреннего и внешнего предложения и кривой внутреннего спроса. В результате того, что кривая предложения после обложения импорта тарифом переместилась вверх на величину тарифа, излишек потребления ограничился только сегментами e+f+g. Потеря излишка потребления составила a+b+c+d. В целом в результате обложения импорта тарифом возникают две группы экономических эффектов – перераспределительные эффекты (эффект доходов и эффект передела) и эффекты потери (эффект защиты и эффект потребления):

         - Эффект доходов.(revenue effect) представляет собой объем увеличения доходов бюджета в результате обложения импорта пошлиной. Он исчисляется как размер импорта страны после введения тарифа, умноженный на размер таможенной пошлины, и графически представляется четырехугольником с. Эффект доходов не представляет собой потерю для экономики страны, но является потерей для потребителей, поскольку их доходы изымаются госу​дарством в доход бюджета. Проис​ходит перемещение доходов из частно​го в государственный сектор. На рисун​ке 5.1 эффект доходов составляет (60-40) х$1 = $20;

         - эффект передела (redistribution effect) представляет собой перераспре​деление доходов от потребителей к про​изводителям продукции, конкурирующей с импортом. Вычисляется как разность между дополнительной прибылью, получаемой производителями в результате введения импортного тари​фа, и его дополнительными издержками на производство дополнительного количества товара и представляется графи​чески четырехугольником а. На рисун​ке 5.1 под защитой импортного тарифа покупатели внутри страны купят 40 единиц товара по цене 9 долл., потра​тив на это 360 долл. В то же время, если бы тарифа не было, торговля осущес​твлялась по ценам свободного рынка, на покупку тех же 40 единиц товара по цене 8 долл. местные покупатели пот​ратили бы только 320 долл. Таким об​разом, в результате обложения импорта тарифом местные производители полу​чили $360-$320=540 дополнительных доходов. Поскольку в результате введе​ния тарифа на импорт местное произ​водство растет с 20 до 40 единиц, воз​росшие доходы производителя приводят к росту его издержек производства на величину b или (40 — 20)x$1/2=$10. Чистый рост дохода производителей со​ставит $40-$10=$30. Перераспредели​тельные эффекты не приводят к ухуд​шению экономического положения страны в целом;

         - эффект защиты (protective effect) показывает  экономические  потери страны, возникающие в результате необходимости внутреннего производства под защитой тарифа дополнительного количества товаров при более высоких издержках. По мepe того как растет защита внутреннего рынка с помощью тарифов, все большее количество ресурсов, не предназначенных специаль​но для производства данного товара, задействуется для его производства. Это приводит к более высоким издержкам производства по сравнению с теми, которые страна понесла бы, покупая то​вар по более низкой цене у иностран​ного поставщика. Эффект защиты воз​никает в результате того, что более эффективные в производстве иностран​ные товары замещаются на внутреннем рынке менее эффективными в производстве местными товарами. Рисунок 5.1 показывает, что затраты на увеличе​ние внутреннего производства товара с 20 до 40 штук растут вдоль кривой Sd с 8 долл. до 9 долл. за единицу. В то же время такое же увеличение предложе​ния могло бы быть достигнуто за счет поставки из-за рубежа дополнительных 20 штук товара вдоль кривой Sd+w по цене 8 долл. за единицу. Потери эконо​мики представлены треугольником b и составляют $9-$8=$1 на каждую еди​ницу товара;

         - эффект потребления (consumpti​on effect) возникает в результате того, что сокращается потребление товара в результате роста его цены на внутрен​нем рынке. На рисунке 5.1 этот эффект показан треугольником представляю​щим (80-б0)хS1/2=10$ потерь, возника​ющих в результате того, что потребите​ли из-за введения тарифа не могут приобретать товар по более низкой ми​ровой цене.
Влияние тарифа на экономику большой страны
         Если импортирующая страна являет​ся экономически значимой, то есть введение ею импортного тарифа может оказать воздействие на уровень мировых цен на данный товар, то воздействие импортного тарифа на ее экономику определяется следующим образом. Для большой страны импортный тариф является не столько средством защиты внутреннего рынка от иностранной конкуренции, сколько средством улучшения своих условий торговли с внешним миром. Поведение большой страны сродни поведению монополиста, который ограничивает закупки товара, чтобы снизить его цену. Поскольку большая страна является крупным импортером товаров на мировом рынке, ограничение ее импорта с помощью импортного тарифа ощутимо снижает совокупный спрос на данный товар, в результате чего его поставщики вынуждены снижать цены. Падение цен на импортные товары при постоянном уровне цен на экспортные товары ведет к улучшению условий торговли страны. Однако и большая страна может рассчитывать на позитивный эффект импортного тарифа, только если он не перекрывается негативными эффектами потери для национальной экономики в результате его введения, которые существуют так же, как и у малой страны.

Экспортный тариф

         Экспортный тариф, как правило, вводится для ограничения импорта с целью защиты отечественных производителей от инос​транной конкуренции. Однако иногда государство идет на ограни​чение экспорта. Введение таможенного тарифа на экспорт может быть целесообразным в том случае, когда цена на какой-либо продукт находится под административным контролем государства и удерживается на уровне ниже мирового путем выплаты соответ​ствующих субсидий производителям. В этом случае ограничение экспорта рассматривается государством как необходимая мера для поддержания достаточного предложения на внутреннем рынке и предотвращения избыточного экспорта субсидируемого продукта. Конечно, государство может быть заинтересовано в установлении экспортного тарифа и с точки зрения увеличения доходной части бюджета.

Экспортные тарифы используют в основном развивающиеся страны и страны с переходной экономикой. Промышленно разви​тые страны используют их редко, а в США налогообложение эк​спорта вообще запрещено конституцией.

         Экспортный тариф является как бы зеркальным отражением импортного тарифа с той лишь раз​ницей, что здесь основные потери несут не потребители, а произ​водители.

Таможенный союз

         Одним из направлений развития тарифных методов регулиро​вания внешней торговли является координация таможенной политики между странами путем создания зон свободной торговли или таможенных союзов. При создании зоны свободной торговли, участвующие в ней страны ликвидируют таможенные пошлины в торговле между собой, но сохраняют каждая свой уровень тамо​женной защиты по отношению к третьим странам. Таможенный союз предполагает не только беспошлинную торговлю между стра​нами-участницами союза, но и установление единого внешнего таможенного тарифа.

В настоящее время в мире насчитывается более 30 различных интеграционных объединений во всех частях света, абсолютное большинство которых использует в той или иной мере координа​цию тарифной политики. Наиболее развитое интеграционное объединение – Европейский союз (ЕС), одним из первых этапов формирования которого стало создание западноевропейскими стра​нами таможенного союза.

2.5.2. Нетарифные методы регулирования международной торговли

         Степень воздействия государства на международную торговлю возросла в результате значительного расширения форм и методов нетарифных торговых ограничений. По оценкам, их в настоящее время существует не менее пятиде​сяти. Особенно активно нетарифные меры регулирования торгов​ли используют промышленно развитые страны. К середине 90-х гг. в среднем 14% товаров, импортируемых странами ЕС, США и Японией, подпадали под основные нетарифные ограничения: импортные квоты, добровольное ограничение экспорта и анти​демпинговые меры. Будучи менее открытыми, чем таможенные пошлины, нетарифные барьеры дают больше возможностей для произвольных действий правительств и создают значительную неопределенность в международной торговле. В этой связи одной из важнейших задач, стоящих перед Всемирной торговой органи​зацией, является постепенная отмена количественных ограниче​ний или так называемая тарификация (замена количественных ограничений тарифами, обеспечивающими эквивалентный уро​вень защиты).

Квотирование.

         Наиболее распространенной формой нетарифного ограниче​ния внешней торговли является квота, или контингент. Квотиро​вание (контингентирование) представляет собой ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции, разрешенной к ввозу в страну (импортная квота) или вывозу из страны (экспортная квота) за определенный период. Как прави​ло, квотирование внешней торговли осуществляется путем ее ли​цензирования, когда государство выдает лицензии на импорт или экспорт ограниченного объема продукции и одновременно запре​щает нелицензированную торговлю.

         В результате введения импортной квоты воз​никают чистые потери для страны в целом, то есть результаты воздействия квоты и тарифа на уровень благо​состояния идентичны. Разница лишь в том, что при введении тарифа государство всегда получает дополнительный доход, а при уста​новлении квоты этот доход полностью или частично может дос​таться импортерам.

         Почему же в этом случае государство часто предпочитает ис​пользовать именно квоты как средство ограничения импорта? Во-первых, квота дает гарантию, что импорт не будет превышать определенную величину, поскольку лишает иностранных конку​рентов возможности расширять продажи на рынке путем сниже​ния цен. Таможенный тариф такой гарантии не дает. Во-вторых, квотирование является более гибким и оперативным инструмен​том политики, поскольку изменение тарифов обычно регламен​тируется национальным законодательством и международными соглашениями. В-третьих, использование квот делает внешнетор​говую политику более селективной, поскольку путем распределе​ния лицензий государство может оказывать поддержку конкрет​ным предприятиям.

         Вместе с тем, использование квот на импорт может приводить к дополнительным негативным эффектам. С одной стороны, огра​ничивая ценовую конкуренцию и гарантируя отечественным фирмам определенную долю национального рынка, квота может спо​собствовать монополизации экономики. С другой стороны, само распределение лицензий редко происходит на открытых аукцио​нах в условиях честной конкуренции импортеров, и поэтому в лучшем случае приводит к произвольным и потому недостаточно эффективным административным решениям, а в худшем – к развитию коррупции.

         В настоящее время положения ГАТТ/ВТО разрешают водить количественные ограничения импорта в случае резкого неравно​весия платежного баланса.
Добровольные экспортные ограничения

         С начала 70-х гг. широкое распространение получила особая форма количественного ограничения импорта – добровольные эк​спортные ограничения (ДЭО), когда не страна-импортер устанав​ливает квоту, а страны-экспортеры сами берут на себя обязатель​ства по ограничению экспорта в данную страну. В настоящее вре​мя заключено несколько десятков подобных соглашений, ограни​чивающих экспорт автомобилей, стали, телевизоров, текстильных изделий и т.д. главным образом из Японии и новых индустри​альных стран в США и страны ЕС. Конечно, на деле такие экс​портные ограничения являются не добровольными, а вынужден​ными: они вводятся либо в результате политического давления страны-импортера, либо под влиянием угроз применить более жесткие протекционистские меры (например, возбудить антидем​пинговое расследование).

         В принципе ДЭО представляют собой ту же квоту, но вводи​мую не страной-импортером, а страной-экспортером. Однако по​следствия такой меры по ограничению внешней торговли для эко​номики страны-импортера носит еще более негативный харак​тер, чем при использовании тарифа или импортной квоты.

Экспортные субсидии

         Для защиты национальных производителей государство мо​жет не только ограничивать импорт, но и поощрять экспорт. Одной из форм стимулирования отечественных экспортных от​раслей являются экспортные субсидии, то есть льготы финансо​вого характера, предоставляемые государством экспортерам для расширения вывоза товаров за границу. В результате таких субси​дий экспортеры получают возможность продавать товар на внеш​нем рынке по более низкой цене, чем на внутреннем. Экспорт​ные субсидии могут быть прямыми (выплата дотаций произво​дителю при его выходе на внешний рынок) и косвенными (пу​тем льготного налогообложения, кредитования, страхования и т.п.).

         В соответствии с правилами ГАТТ/ВТО применение экспорт​ных субсидий запрещено. Если они все-таки используются, то импортирующим странам разрешено принимать ответные меры путем взимания компенсационных импортных пошлин.
Демпинг

         Распространенной формой конкурентной борьбы на мировом рынке является демпинг, когда экспортер продает свой товар на зарубежном рынке по цене, ниже нормальной. Обычно речь идет о продаже по цене ниже иены аналогичного товара на внутрен​нем рынке страны-экспортера. Демпинг может являться, во-пер​вых, следствием государственной внешнеторговой политики, когда экспортер получает субсидию (этот случай рассмотрен выше). Во-вторых, демпинг может стать результатом типично монополисти​ческой практики дискриминации в ценах, когда фирма-экспор​тер, которая занимает монопольное положение на внутреннем рынке, при неэластичном спросе максимизирует доход, повышая цены, тогда как на конкурентном зарубежном рынке при доста​точно эластичном спросе она добивается максимизации дохода путем снижения цены и расширения объема продаж. Такого рода дискриминация в ценах возможна, если рынок сегментирован, то есть затруднено выравнивание цен внутреннего и внешнего рын​ка путем перепродажи товара из-за высоких транспортных расхо​дов или установленных государством ограничений торговли.

Международные картели

         Еще одной формой внешнеторговой политики, связанной с монополизацией рынков, являются международные картели – монополистические объединения экспортеров, которые путем обеспечения контроля за объемами производства ограничивают конкуренцию между продавцами с целью установления выгодных цен. Такого рода картели создавались неоднократно на рынках сы​рьевых и сельскохозяйственных товаров (например, олова, кофе, сахара и др.), характеризующихся низкой эластичностью спроса по цене и ограниченным количеством продавцов. Но наиболее успешным из этих картелей стала ОПЕК – Организация стран-экспортеров нефти, созданная в 1960 г. С 1973 г. на протяжении по крайней мере 12 лет ОПЕК сумела поддерживать цену на нефть на уровне, значительно превышающем цену конкурентного рынка.

         Международный картель как монополистическое объединение может получать большой дополнительный выигрыш за счет поку​пателей (государств-импортеров). В соответствии с общей теорией монополии, возможность картеля получать дополнительный до​ход путем установления монопольно высоких цен на мировом рынке зависит от эластичности спроса на продукцию картеля: чем ниже эластичность спроса, тем больше надбавка к цене, которую может установить картель.

         Очевидно, что монополистическая власть картеля над рынком не может быть долговечной, поскольку те же параметры рынка, которые способствовали повышению цен, со временем начинают изменяться в обратном направлении.

         Чтобы поддержать высокий уровень цен, сам картель должен будет сокращать объем продаж, и доля картеля на рынке неизбежно будет сокращаться. 
         Экономические санкции. Крайней формой государственного ограничения внешней тор​говли являются экономические санкции, например, торговое эм​барго – запрещение государством ввоза в какую-либо страну или вывоза из какой-либо страны товаров. Страна вводит эмбарго на торговлю с другой страной, как правило, по политическим моти​вам. Экономические санкции по отношению к какой-либо стране могут также носить коллективный характер, например, когда они вводятся по решению ООН.

         Из общей теории очевидно, что эмбарго наносит экономический ущерб как стране, вводящей эмбарго, так и стране, против которой оно вводится. Кроме того, для третьих стран, не присоединившихся к эмбарго, возникает возможность получить дополнительный выигрыш.

         Целью введения эмбарго, однако, является не получение эко​номических выгод, а оказание давления на страну для достиже​ния определенных политических целей. С этой точки зрения успех эмбарго более вероятен в том случае, если: во-первых, страна, вводящая эмбарго, имеет высокую эластичность экспортного пред​ложения, т.е. может относительно безболезненно сократить объем своего экспорта; во-вторых, у страны, против которой вводится эмбарго, низкая эластичность спроса на импорт, т.е. она сильно зависит от внешней торговли, в-третьих, если вводимые санкции неожиданны И масштабны.

Аргументы за и против протекционизма.
         Нами были рассмотрены экономические последствия приме​нения лишь некоторых основных инструментов внешнеторговой политики. На практике их используется гораздо больше. В частно​сти, за последнее время широкое распространение получили так называемые технические барьеры, представляющие собой адми​нистративное регулирование, при котором происходит дискри​минация импортных товаров в пользу отечественных при помощи специфических стандартов качества, норм безопасности, сани​тарных ограничений и др.

         Несмотря на то, что как тарифные, так и нетарифные методы государственного воздействия на внешнюю торговлю в абсолют​ном большинстве случаев приводят к чистым потерям благосос​тояния, они широко используются практически всеми странами мира.

         Стимулирование производства и увеличение занятости. Сторон​ники протекционизма утверждают, что ограничение импорта не​обходимо, во-первых, для того, чтобы поддержать отечественных производителей, сохранить рабочие места и тем самым обеспе​чить социальную стабильность. Во-вторых, сокращение импорта увеличивает совокупный спрос в стране и тем самым стимулирует рост производства и занятости.

         Однако существо проблемы заключается в том, что отечествен​ное производство нуждается в защите в силу своей недостаточной эффективности, и политика протекционизма, ограничивая кон​куренцию, создает условия для сохранения такого положения. Кроме того, хотя импорт сокращает занятость в импортозамеща​ющих отраслях, но одновременно он создает и новую занятость (связанную, например, с закупкой, продажей, послепродажным обслуживанием импортной продукции). Наконец, государство может обеспечить поддержку отечественных производителей и более эффективным, чем протекционизм, методом, с меньшими потерями для благосостояния общества.

         Увеличение доходов государственного бюджета. Во многих случа​ях государство проводит протекционистскую политику, потому что нуждается в дополнительных доходах для покрытия дефицита государственного бюджета. Особенно популярным этот аргумент является в тех странах, где нормальная налоговая система нахо​дится в стадии становления и существуют значительные трудно​сти со сбором внутренних налогов.

         Как мы видим, аргументы в пользу протекционизма являются по меньшей мере небесспорными, они нуждаются в тщательной проверке, и во многих случаях можно найти более эффективные средства достижения тех же целей. Вместе с тем, кроме неизбеж​ных потерь благосостояния протекционизм может порождать и некоторые дополнительные отрицательные для страны послед​ствия.

         Обострение межгосударственных противоречий. Вряд ли можно ожидать, что политика протекционизма, проводимая одной стра​ной, не вызовет ответных мер со стороны ее торговых партнеров. Другими словами, следствием сокращения импорта в результате введения страной тарифных или нетарифных ограничений внеш​ней торговли скорее всего станет сокращение и ее экспорта, а значит снижение занятости, уменьшение совокупного спроса и т.д. Экономические противоречия между странами могут обострить​ся до такой степени, что начнутся настоящие торговые войны, которые будут иметь очень серьезные отрицательные последствия для всех вовлеченных в них сторон. Такой сценарий развития со​бытий в реальной действительности далеко не редок.

         Сокращение экспорта и ухудшение платежного баланса. Протек​ционистская внешнеторговая политика, сокращая импорт и уве​личивая чистый экспорт страны, неизбежно оказывает влияние на уровень обменного курса национальной валюты, способствуя его повышению. В свою очередь, повышение обменного курса сти​мулирует импорт и сдерживает экспорт. В результате происходит ухудшение состояния платежного баланса страны, что имеет се​рьезные отрицательные макроэкономическое последствия.
2.6. Мировая валютная система и валютные рынки

         Мировая валютная система базируется на функциональных формах мировых денег. Мировыми называются деньги, которые обслуживают международные отношения (экономические, политические, культурные). Эволюция функциональных   форм мировых денег повторяет с известным отставанием путь развития национальных денег – от золотых к кредитным деньгам. В результате этой закономерности мировая валютная система в XX веке базируется на одной или нескольких национальных валютах ведущих стран (в традиционной или евровалютной форме), или международной валютной единице (СДР, ЭКЮ).

         Объективными предпосылками приобретения статуса резервной валюты являются: господствующие позиции страны в мировом производстве, экспорте товаров и капиталов, в золото-валютных резервах; развитая сеть кредитно-банковских учреждений, в том числе за рубежом; организованный и емкий рынок ссудных капиталов; либерализация валютных операций, свободная обратимость валюты, что обеспечивает спрос на нее других стран. Субъективным фактором выдвижения национальной валюты на роль резервной служит активная внешняя политика, в том числе валютная и кредитная. В институциональном аспекте необходимым условием признания национальной валюты в качестве резервной является внедрение ее в международный оборот через банки и международные валютно-кредитные и финансовые организации.

         Не имея собственной стоимости, национальные кредитные деньги не являются полноценными мировыми деньгами в отличие от золота. Аналогично евровалюты по форме – это мировые деньги, а по своей природе – это национальные деньги, используемые иностранными банками для депозитно-ссудных операций.

         Применение предназначенных для внутренней экономики национальных денег в качестве международного платежно-расчетного и резервного средства порождает противоречия и валютные кризисы. Во-первых, использование подверженных    обесцениванию национальных неразменных кредитных денег для обслуживания мирохозяйственных связей противоречит интернациональному характеру МЭО. Во-вторых, страны-эмитенты резервной валюты злоупотребляют ее статусом в целях внешнеэкономической экспансии, что ведет к подрыву престижа этой валюты. В-третьих, под влиянием неравномерности развития стран резервные валюты периодически утрачивают доминирующее положение. Такова была судьба английского фунта стерлингов, который перестал быть резервной валютой к концу 60-х годов XX в. С 70-х годов доллар США уступил свои монопольные международные позиции под давлением основных конкурирующих валют-марки ФРГ, японской йены.

         Международная счетная валютная единица используется как условный масштаб для соизмерения международных требований и обязательств, установления валютного паритета и курса, как международное  платежное  и  резервное  средство.   Процесс демонитизаци золота – утраты им денежных функций, юридически завершенный в результате Ямайской валютной реформы (1976-1978 гг.),  отрицательные  последствия  применения  нестабильности национальных валют в качестве мировых денег создали уловия для внедрения  в  валютную  систему  СДР  (специальных  прав заимствования) и ЭКЮ (европейской валютной единицы) как прототипов мировых кредитных денег,   необходимых для обслуживания МЭО.

         Следующий элемент валютной системы характеризует степень конвертируемости валют, т.е. размена на иностранные. Различаются:

· свободно   конвертируемые   валюты,   без   ограничений обмениваемые на любые иностранные валюты. В новой редакции Устава МВФ (1978 г.) это понятие заменено понятием «свободно используемая валюта». МВФ отнес к этой категории доллар США, марку ФРГ, иену, фунт стерлингов, французский франк. Фактически свободно конвертируемыми считаются валюты стран, где нет валютных ограничений по текущим операциям платежного баланса;

· в основном промышленно развитых государств и отдельных развивающихся стран, где сложились мировые финансовые центры или которые приняли обязательство перед МВФ не вводить валютные ограничения;

· частично конвертируемые валюты стран, где сохраняются валютные ограничения;

· неконвертируемые (замкнутые) валюты стран, где для резидентов и нерезидентов введен запрет обмена валют.

         Элементом валютной системы является валютный паритет-соотношение   между  двумя  валютами,   устанавливаемое  в законодательном порядке.

Режим валютного курса также является элементом валютной системы.   Различаются   фиксированные   валютные   курсы, колеблющиеся в узких рамках, плавающие курсы, изменяющиеся в зависимости от рыночного спроса и предложения валюты, а также их разновидности.

         Валютный курс при неразменных кредитных деньгах постепенно отрывался от золотого паритета, так как золото было вытеснено из обращения в сокровище. Это обусловлено эволюцией товарного производства, денежной и валютной систем.

         В соответствии с измененным Уставом МВФ паритеты валют могут устанавливаться в СДР или другой международной валютной единице. Новым явлением с середины 70-х годов стало введение паритетов на базе валютной корзины. Это метод соизмерения средневзвешенного курса одной валюты по отношению к определенному набору других валют. Применение валютной корзины вместо доллара отражает тенденцию отхода от долларового к многовалютному стандарту. Важной проблемой исчисления валютной корзины являются определение ее состава, размер валютных компонентов, т.е. количество единиц каждой валюты в наборе.

         Например, валютная корзина СДР состоит из пяти валют (до 1 января 1981 г. – 16 валют). Определение удельного веса каждой валюты производится с учетом доли страны в международной торговле, но для доллара принимается во внимание его удельный вес в международных расчетах, поэтому его доля составляет 40% (до 1981г.-33%), намного превышая доли каждой из остальных четырех валют (марка ФРГ-21%, иена-17, французский франк и фунт стерлингов – по 11% с 1 января 1991 г.).

         Исчисление курса СДР по отношению к доллару или другой валюте, входящей в состав набора валютной корзины, включает три основных элемента: 1)валютные  компоненты  в   единицах соответствующей валюты, которые определяются как произведение ее удельного веса в валютной корзине и среднего рыночного курса к доллару за последние три месяца с корректировкой на предыдущий курс СДР; 2)рыночные курсы валют к доллару; 3)долларовый эквивалент (или эквивалент в другой валюте) валютных компонентов как сумма произведений предыдущих двух показателей.

         Выражение валютного курса в единицах СДР носит формальный характер и лишь регистрирует рыночный курс валют к доллару, а через него – к другим валютам. В условиях плавающих валютных курсов и их нестабильности метод валютной корзины широко применяется разными странами и международными валютно-кредитными и финансовыми организациями с использованием разного набора валют в зависимости от цели – определение валютного курса, создание международной валютной единицы, индексация валюты цены и валюты займа. В ЕВС в качестве базы валютных паритетов используется ЭКЮ, основанная на валютной корзине из валют 12 стран Европейского союза (ЕС).

         Элементов валютной системы является наличие или отсутствие валютных ограничений. Ограничения операций с валютными ценностями   служат   также   объектом   межгосударственного регулирования через МВФ.

Что касается следующего элемента валютной системы – международных кредитных средств обращения, то регламентация правил их использования осуществляется в соответствии с унифицированными международными нормами. В их числе женевские конвенции (вексельная и чековая). Регламентация международных расчетов осуществляется на уровне национальной и мировой валютных систем в соответствии с Унифицированными правилами и обычаями для документарных аккредитивов и инкассо.

         Регулирование международной валютной ликвидности как элемент валютной системы сводится к обеспеченности международных расчетов необходимыми платежными средствами. Международная валютная ликвидность – способность страны обеспечивать своевременное погашение своих международных обязательств приемлемыми для кредитора платежными средствами. С точки зрения всемирного хозяйства международная валютная ликвидность означает совокупность источников финансирования и кредитования мирового платежного оборота и зависит от обеспеченности мировой валютной системы международными валютными активами.  В аспекте национальной экономики страны МВЛ употребляется как показатель ее платежеспособности.

         Режим валютного рынка и рынка золота является объектом национального и международного регулирования. Наконец, важный элемент валютной системы – институциональный. Речь идет о регламентации деятельности национальных органов управления и о регулировании валютных отношений страны. Национальное валютное законодательство  регулирует  операции  в  национальной  и иностранной валюте (право владения, ввоза и вывоза, куплю-продажу).    Межгосударственное    валютное    регулирование осуществляет МВФ, а в Европейской валютной системе – Европейский фонд валютного сотрудничества, который в 1994 г. заменен Европейским валютным институтом.

2.6.1. Эволюция мировой валютной системы

Закономерности развития валютной системы определяются воспроизводственным критерием, отражают основные этапы развития национального и мирового хозяйства. Данный критерий проявляется в периодическом несоответствии принципов мировой валютной системы изменениям в структуре мирового хозяйства, а также в расстановке сил между его основными центрами. В этой связи периодически возникает кризис мировой валютной системы. Это взрыв валютных противоречий, резкое нарушение ее функционирования, проявляющееся в несоответствии структурных принципов  организации мирового валютного механизма к изменившимся условиям производства,   мировой торговли, соотношению сил в мире. Данное понятие возникло с кризисом первой мировой валютной системы – золотого монометаллизма. Периодические кризисы мировой валютной системы занимают относительно длительный исторический период времени: кризис золотомонетного стандарта продолжался около 10 лет (1913-1922), Генуэзской валютной системы-8 лет (1929-1936), Бреттонвудской -10 лет (1967-1976).

         При кризисе мировой валютной системы нарушается действие ее структурных   принципов   и   резко   обостряются   валютные противоречия. В основе периодичности кризиса мировой валютной системы лежит приспособление ее структурных принципов к изменившимся условиям и соотношению сил в мире. Острые вспышки и драматические события, связанные с валютным кризисом, не могут долго продолжаться без угрозы воспроизводству. Поэтому используются разнообразные средства для сглаживания острых форм валютного кризиса и проведения реформы мировой валютной системы.

         Кризис мировой валютной системы ведет к ломке старой системы и ее замене новой, обеспечивающей относительную валютную стабилизацию. Создание новой мировой валютной системы проходит три основных этапа:

· становление,   формирование   предпосылок,   определение принципов новой системы; при этом сохраняется ее преемственная связь с прежней системой;

· формирование структурного единства, завершение построения, постепенная активизация принципов новой системы;

· образование полноценно функционирующей развитой мировой валютной системы на базе законченной целостности и органической увязки ее элементов.

         В след за этим наступает период, когда валютно-экономическое положение отдельных стран улучшается, а мировая валютная система соответствует в определенных пределах условиям и потребностям экономически и функционирует относительно эффективно в интересах ведущих держав. Так было первое время после создания Парижской, Генуэзской и Бреттонвудской валютных систем. Локальные валютные кризисы поражают отдельные страны или группу стран даже при относительной стабильности мировой валютной системы. Например, после второй мировой войны периодически вспыхивали локальные валютные кризисы во Франции, Великобритании, Италии и других странах.

         Различаются циклические валютные кризисы как проявление экономического кризиса и специальные кризисы, вызванные иными факторами:   кризисом   платежного   баланса,   чрезвычайными событиями и т.д. При золотом стандарте валютные кризисы возникали обычно в периоды войн и циклических экономических кризисов, но не доходили до острых форм. Выравнивание платежного баланса в тот период осуществлялось через стихийный механизм золотого стандарта, а колебания валютных курсов были ограничены золотыми точками. В связи с изменениями в циклическом развитии экономики в XX в. стирается четкая грань между циклическим и специальным валютными кризисами.

         Эволюция мировой валютной системы определяется развитием и потребностями национальной и мировой экономики, изменениями в расстановке сил в мире.

Парижская валютная система

         Первая мировая валютная система стихийно сформировалась в XIX в. после промышленной революции на базе золотого монометаллизма в форме золотомонетарного стандарта. Юридически она была оформлена межгосударственным соглашением на Парижской конференции в 1867 г., которое признало золото единственной формой мировых денег. В условиях, когда золото непосредственно выполняло все функции денег, денежная и валютная системы, национальная и мировая, были тождественны, с той лишь разницей, что монеты, выходы на мировой рынок, сбрасывали, по выражению К.Маркса, «национальные мундиры» и принимались в платежи по весу.

         Парижская валютная система базировалась на следующих структурных принципах:

1. Ее основой являлся золотомонетарный стандарт.

2. Каждая валюта имела золотое содержание (Великобритания-с1816 г., США-1837г., Германия-1875 г., Россия-с 1895-1897 гг.). В соответствии с золотым содержанием валют устанавливались их золотые паритеты. Валюты свободно конвертировались в золото. Золото использовалось как общепризнанные деньги.

3. Сложился режим свободно плавающих курсов валют с учетом рыночного спроса и предложения, но в пределах золотых точек. Если рыночный курс золотых монет отклонялся от паритета, основанного на  их  золотом  содержании,  то  должники  предпочитали расплачиваться по международным обязательствам золотом, а не иностранными валютами.

         Золотой стандарт играл в известной степени роль стихийного регулятора производства, внешнеэкономических связей, денежного обращения,  платежных  балансов,  международных  расчетов. Золотомонетный стандарт был относительно эффективен до первой мировой войны, когда действовал рыночный механизм выравнивания валютного курса и платежного баланса.

Гэнуэзская валютная система.

         Вторая мировая валютная система была юридически оформлена межгосударственным соглашением, достигнутым на Гэнуэзской международной экономической конференции в 1922 г.

         Генуэзская валютная система функционировала на следующих принципах:

1. Ее основой являлись золото и девизы - иностранные валюты. В тот период и денежные системы 30 стран базировались на золото-девизном стандарте. Национальные кредитные деньги стали использоваться в качестве международных платежно-резервных средств. Однако в межвоенный период статус резервной валюты не был официально закреплен ни за одной валютой, а фунт стерлингов и доллар США оспаривали лидерство в этой сфере.

2. Сохранены золотые паритеты. Конверсия валют в золото стала осуществляться не только непосредственно (США, Франция, Великобритания), но и косвенно, через иностранные валюты (Германия и еще около 30 стран).

3. Восстановлен режим свободно колеблющихся валютных курсов.

4. Валютное регулирование осуществлялось в форме активной валютной политики, международных конференций, совещаний.

         В 1922-1928 гг. наступила относительная валютная стабилизация. Но ее непрочность заключалась в следующем:

· вместо золотомонетного стандарта были введены урезанные формы золотого монометаллизма в денежной и валютной системах;

· процесс стабилизации валют растянулся на ряд лет, что создало условия для валютных войн;

· методы валютной стабилизации предопределили ее шаткость. В большинстве стран были проведены девальвации, причем в Германии, Австрии, Польше, Венгрии близкие к нуллификации. Французский франк был девальвирован в 1928 г. на 80%. Только в Великобритании в результате ревальвации в 1925 г. было восстановлено довоенное золотое содержание фунта стерлингов;

· стабилизация валют была проведена с помощью иностранных кредитов. США, Великобритания, Франция использовали тяжелое валютно-экономическое положение ряда стран для навязывания им обременительных условий межправительственных займов. Одним из условий займов, предоставленных Германии, Австрии, Польше и другим странам, было назначение иностранных экспертов, которые контролировали их валютную политику.

         Под влиянием закона неравномерности развития в итоге первой мировой войны валютно-финансовый центр переместился из Западной Европы в США. Это было обусловлено рядом причин:

· значительно возрос валютно-экономический потенциал США. Нью-Йорк превратился в мировой финансовый центр, увеличился экспорт капитала. США стали ведущим торговым партнером большинства стран;

· США превратились из должника в кредитора. Задолженность США в 1913 г. достигала 7 млрд. долл., а требования – 2 млрд. долл.; к 1926 г. внешний долг США уменьшился более чем вдвое, а требования к другим странам возросли в 6 раз (до 12 млрд.);

· произошло перераспределение официальных золотых резервов. В 1914-1921 гг. чистый приток золота в США в основном из Европы составил 2,3 млрд. долл.; в 1924 г. 46% золотых запасов капиталистических стран оказались сосредоточенными в США (в1914г.-23%).

         США были почти единственной страной, сохранившей золотомонетарный стандарт, и курс доллара к западноевропейским валютам повысился на 10-90%.

В период второй мировой войны валютные ограничения ввели как воюющие, так и нейтральные страны. Замороженный официальный курс валют почти не менялся в годы войны, хотя товарные цены росли и покупательная способность денег падала в результате инфляции. Валютный курс утратил активную роль в экономических отношениях. Это было обусловлено не только валютными ограничениями, но и особенностями кредитования и финансирования внешней торговли.

         Во-первых,   учитывая   уроки   межсоюзнических  долгов, возникших в итоге первой мировой войны и после нее, США отказались от предоставления кредитов и предпочли военные поставки по «ленд-лизу», т.е. в аренду, на сумму около 50 млрд. долл., в том числе 30 млрд. в Великобританию и страны Британского содружества наций и 10 млрд. долл. в СССР. После войны США определили для СССР сумму компенсации, значительно большую, чем другим странам.

         Во-вторых, источником оплаты импорта предметов гражданского потребления служил долгосрочный кредит.

         В-третьих, в качестве валюты платежа использовалась валюта страны-должника без права конверсии ее в золото и иностранные валюты. Таким способом Великобритания расплачивалась за поставки сырья и продовольствия с рядом стран, особенно зависимых. В результате возникла проблема стерлинговых авуаров, отражавших задолженность Великобритании другим странам.

         В-четвертых, в военных условиях, как всегда, повысилось значение золота в качестве мировых денег. Военно-стратегические и дефицитные товары можно было приобрести только за этот валютный металл. Поэтому международные расчеты частично осуществлялись золотом. Великобритания до введения «ленд-лиза» в 1943 г. оплачивала золотом поставки ряда товаров из США, что привело к его   перекачиванию   в американское казначейство. США расплачивались за поставки сырья и продовольствия из стран Латинской Америки золотом, которое было депонировано в Федеральном резервном банке Нью-Йорка и после войны было израсходовано этими странами для покупки американских товаров.

         СССР также оплачивал золотом импорт товаров.

Бреттон-Вудская система

         Первая попытка международного регулирования валютных отношений была предпринята после второй мировой войны. На Бреттон-Вудской международной конференции в 1944г. были разработаны и подписаны соглашения о создании Международного валютного фонда и о принципах построения валютной системы. Международный валютный фонд (МВФ) – организация для регулирования валютных отношений на межправительственном уровне, обеспечения стабильности валютной системы.

         Основные принципы Бреттон-Вудской системы сводились к следующему. Вместо золотого стандарта, когда золото лежит в основе денежной системы и свободно обменивается на бумажные деньги, был установлен ограниченный золото-девизный стандарт. Свободный обмен на золото был сохранён только для американского доллара и английского фунта стерлингов. Обе валюты получили функции резервной валюты, наряду с золотом они выступали в качестве базовой валюты для установления паритетов других валют, а также заменяли собой золото. Для всех других валют были установлены фиксированные валютные паритеты по отношению к золоту и резервным валютам. Было введено регулирование валютных курсов всех валют. Государства обязаны были следить за поддержанием валютных курсов, равным образом, и валютных паритетов.

         Доллар постепенно утрачивает монопольное положение в валютных отношениях.   Марка   ФРГ,   швейцарский   франк,   другие западноевропейские валюты и японская иена соперничают с ним на валютных рынках, используются как международное платежное и резервное средство. Исчезла экономическая и валютная зависимость стран Западной Европы от США, характерная для первых послевоенных лет. С формированием трех центров партнерства и соперничества возник новый центр валютной силы в виде ЕЭС, соперничающего с США и Японией.

         От «долларового голода» к «долларовому пресыщению». Поскольку США используют доллар для покрытия дефицита платежного баланса, это привело к огромному увеличению их краткосрочной внешней задолженности в виде долларовых накоплений иностранных банков. «Долларовый голод» сменился «долларовым пересыщением». Избыток долларов в виде лавины «горячих» денег периодически обрушивался то на одну, то на другую страну, вызывая валютные потрясения и бегство от доллара.

Кризис Бреттон-Вудской валютной системы. Ямайские соглашения

С конца 60-х годов наступил кризис Бреттон-Вудской валютной системы. Ее структурные принципы, установленные в 1944 г., перестали соответствовать условиям производства, мировой торговли и изменившемуся соотношению сил в мире. Сущность кризиса Бреттон-Вудской системы заключается в противоречии между интернациональным характером МЭО и использованием для их осуществления национальных валют, подверженных обесценению (преимущественно доллара).

         Причины кризиса Бреттон-Вудской валютной системы. Эти причины можно представить в виде цепочки взаимообусловленных факторов:

1. Неустойчивость   и  противоречия  экономики. Начало валютного кризиса в 1967 г. совпало с замедлением экономического роста.

2. Усиление инфляции отрицательно влияло на мировые цены и конкурентоспособность фирм, поощряло спекулятивные перемещения «горячих» денег. Различные темпы инфляции в разных странах оказывали влияние на динамику курса валют, а снижение покупательной способности денег создавало условия для «курсовых перекосов».

3. Нестабильность платежных балансов. Хронический дефицит балансов одних стран (особенно Великобритании, США) и активное сальдо других (ФРГ, Японии) усиливали резкие колебания курсов валют соответственно вниз и вверх.

4. Несоответствие принципов Бреттон-Вудской системы изменившемуся соотношению сил на мировой арене. Валютная система, основанная на международном использовании подверженных обесцениванию национальных валют – доллара и отчасти фунта стерлингов, пришла в противоречие с интернационализацией мирового хозяйства. Это противоречие Бреттон-Вудской системы усиливалось по мере ослабления экономических позиций США и Великобритании, которые погашали дефицит своих платежных балансов национальными валютами, злоупотребляя их статусом резервных валют. В итоге была подорвана устойчивость резервных валют.

         Право владельцев долларовых авуаров обменивать их на золото пришло в противоречие с возможностью США выполнять это обязательство. Их внешняя краткосрочная задолженность увеличилась в 8,5 раза за 1949-1971 гг., а официальные золотые резервы сократились в 2,4 раза. Следствием американской политики «дефицита без слез» явился подрыв доверия к доллару.

         Официально конец существования Бреттон-Вудской валютной системы был положен Ямайскими соглашениями 1976-1978гг. Этими соглашениями предусматривались упразднение золотых паритетов валют и официальной цены золота, закрепление в роли мировых денег вместо золота ведущих национальных валют, а так же СДР, легализация плавающих валютных курсов. С отменой золотого содержания валют Устава МВФ предусматривает установление валютного паритета на базе СДР.

         После прекращения размена доллара на золото по официальной цене в 1971 г. золотое содержание и золотые паритеты валют стали чисто номинальным понятием. МВФ перестал их публиковать с июля 1975г. В результате Ямайской валютной реформы западные страны официально отказались от золотого паритета как основы валютного курса. С отменой официальных золотых паритетов понятие монетного паритета также утратило значение. В современных условиях валютный курс базируется на валютном паритете – соотношении между валютами, установленном в законодательном порядке, и колеблется вокруг него.

         В соответствии с измененным Уставом МВФ паритеты валют могут устанавливаться в СДР или другой международной валютной единице. Новым явлением с середины 70-х годов стало введение паритетов на базе валютной корзины. Это метод соизмерения средневзвешенного курса одной валюты по отношению к определенному набору других валют. Применение валютной корзины вместо доллара отражает тенденцию отхода от долларового к многовалютному стандарту. Важной проблемой исчисления валютной корзины являются определение ее состава, размер валютных компонентов, т.е. количество единиц каждой валюты в наборе.

         Например, валютная корзина СДР состоит из пяти валют (до 1 января 1981 г. – 16 валют). Определение удельного веса каждой валюты производится с учетом доли страны в международной торговле, но для доллара принимается во внимание его удельный вес в международных расчетах, поэтому его доля составляет 40% (до 1981г.-33%), намного превышая доли каждой из остальных четырех валют (марка ФРГ-21%, иена-17, французский франк и фунт стерлингов – по 11% с 1 января 1991 г.).

Европейская валютная система

         В целях уменьшения колебаний валютных курсов и стимулирования интеграционных процессов в марте 1979 г. между странами Европейского   экономического   сообщества   (ныне Европейский Союз ЕС) была создана Европейская валютная система (ЕВС). Ключевым элементом стало создание европейской валютной единицы – ЭКЮ, курс которой устанавливается на базе корзины двенадцати валют стран – членов ЕС и которая используется в качестве базы для установления курсовых соотношений между валютами стран-членов ЕВС, средством расчетов между их центральными банками. С 1993г. установлен предел взаимных колебаний курсов валют в размере +/- 15% от центрального курса; до этого года для большинства валют действовали более узкие рамки (+/-2,25). Однако ЕВС не стала зоной валютной стабильности. В рамках ЕВС ряд стран (Италия, Франция, Дания) неоднократно ревальвировали курсы валюты, а другие (ФРГ, Нидерланды) ревальвировали курсы валют.

         В июне 1996г. были определены основные параметры новой ЕВС, которая вступила в силу с 1 января 1999г. одновременно с началом функционирования Валютного союза. В соответствии с достигнутыми договоренностями в странах ЕС вводится единая коллективная валюта, получившая название «евро». ЕВС становится главным инструментом валютной интеграции для стран Европейского Союза, которые не будут сразу переходить к единой валюте.

         Для участия в Валютном союзе страна должна выполнить определенные условия, касающиеся дефицитности госбюджета, внешнего долга, темпов инфляции, процентных ставок.

2.6.2. Валютная система развивающихся стран

Развивающиеся страны проводят свою валютную политику единолично, т.е. не в едином взаимосвязанном пространстве, как это имеет место с развитыми капиталистическими странами. Выбор средств валютного регулирования становится более сложным.

         Главная проблема – проблема выбора политики валютного курса, т.е. делать его фиксированным или «плавающим».

         Те страны, которые в своем развитии пользуются помощью МВФ. т.е. согласуют свои экономические программы с программами МВФ, вводят «плавающие» курсы.

         Развивающиеся страны предоставляют фонду свои деньги, которые не представляют никакой стоимости, в обмен на твердую валюту, которая позволит им осуществлять платежи. Кредитор, в этом случае это МВФ будет не безразличен к финансовому положению дебитора, заемщика; он должен оценить для себя риск предоставления кредита, т.е. шансы на выплату, которые уменьшаются с увеличением задолженности. Таким образом, логика кредитной операции требует чтобы получил как можно больше гарантий, чтобы застраховаться от неуплаты. Кроме того, что кажется менее всего необходимым. Фонд гарантирует, что средства, предоставленные таким образом, не будут использованы в других целях, не будут способствовать, например, утечки капитала за пределы.

         МВФ не только непосредственно кредитует развивающиеся страны, но и помогает им получить кредиты у правительства промышленно развитых стран, центральных банков, группы МБРР, Банка Международных Расчетов, а также у частных коммерческих банков. Даже небольшой кредит МВФ облегчает доступ стране на частный мировой рынок ссудных капиталов. Предоставляя кредит, МВФ как бы удостоверяет платежеспособность данной страны, выступает в качестве ее гаранта.

         Тем не менее, можно задать себе вопрос об эффективности мер экономической  политики,  «навязанной»  развивающимся  странам, за возможность иметь доступ к средствам МВФ.

         Результаты довольно слабые, если оценивать социальную значимость проводимой политики. Применимы ли эти программы к рассматриваемым странам (развивающимся)? В этом стоит усомниться; речь идет всего-навсего о применении лекарств, некоторые из них уже были испытаны на развитых странах в ситуации, которая так сильно отличается от положения развивающихся стран.

         МВФ и механизм займов не сможет и не должен решать эти проблемы. Задуманный как организация, которая поможет стране (развитой) противостоять временным, но не глобальным трудностям восстановления баланса, позволяя необходимым мерам восстановления осуществить свое влияние. Права заимствования, несомненно, неприменимы к ситуации развивающихся и бедных стран, которым нужны более радикальные и меры, ответственность за которые должны разделяться между этими (развивающимися и бедными) странами и развитыми странами.

         Все остальные страны третьего мира, не связанные с МВФ предпочитают фиксированные курсы.

Для стран с неразвитой, нестабильной экономикой такой курс более предпочтителен, поскольку гарантирует в определенной мере стабильность.

         Эти страны делятся на две группы:

· страны, курс которых ориентирован к одной из ключевых валют мира;

· страны, где курс ориентирован на различные денежные корзины. 

         Метод стран второй группы имеет существенные недостатки:

1. необходимость периодической переоценке местной валюты к принятому стандарту, т.е. девальвация;

2. внешние   связи   с   такими   странами   считаются   менее привлекательными, т.к. в отношении этих стран идет ожидание девальвации.

         Для стран с высоким уровнем инфляции такой подход формирования валютного курса менее предпочтителен, чем первый.

         Важнейшими инструментами хозяйственной политики развивающихся стран являются валютные ограничения, т.е. меры, узаконенные мероприятия, которые ограничивают валютный рынок внутри страны.

2.6.3. Валютные рынки и валютная политика

         Процесс международного движения товаров, услуг, капитала, производственное и научно-техническое сотрудничество, миграция рабочей силы, туризм и другие формы общения между странами порождают денежные требования и обязательства участников международных экономических отношений.

         Международный платежный оборот, связанный с оплатой денежных обязательств юридических и физических лиц разных стран, обслуживается валютным рынком.

         Итак, валютный рынок – это сфера экономических отношений, проявляющихся при осуществлении операций по купле-продаже иностранной валюты и ценных бумаг в иностранной валюте, а также операций по инвестированию валютного капитала.

         Предпосылкой его появления является формирование мирового рынка и развитие связей.

         Валютный рынок представляет собой совокупность банков, банковских домов, брокерских фирм и крупных корпораций, выступающих основными участниками этих рынков.

         С организационно-технической точки зрения валютный рынок – это совокупность современных средств телекоммуникаций (телеграф, телекс, телефон, информационные системы, компьютерные сети «Renters dealing 2000» и др.), связывающие между собой всех участников.

         В отличие от просто валютных бирж и аукционов задачами валютного рынка является полное выполнение следующих задач:

1. более эффективное обслуживание внутреннего и внешнего платежного оборота;

2. своевременное осуществление расчетов и более эффективное использование валютных средств;

2б). Диверсификация валютных резервов;

3. ускорение оборачиваемости валютных средств;

4. страхование «обычных» рисков от возможного изменения валютного курса;

5. получение прибыли в виде разницы в курсах валют для участников;

6. рыночное и государственно-монополистическое регулирование валютных курсов;

7. проведение валютной политики, направленной на государственно-монополистическое регулирование экономики.

         В зависимости от объема и характера операций, количество используемой валюты, а также уровня нормативно-правового регулирования Валютные рынки различаются и делятся на:

I. Мировые (Лондон, Сингапур, Париж, Токио, Цюрих, Нью-Йорк, Гонк-конг и др.). Эти центры возникли в результате длительной конкуренции и их основой являются национальные валютные рынки и рынок золота. Осуществляются операции с валютами, широко применяемыми в международном платежном обороте.

II. Региональные валютные рынки. Это примерно тоже, что и мировые, только размер операций менее крупный и используется менее ограниченное количество валют.

III. Национальные валютные рынки. Это вся совокупность операций, осуществляемых банками на территории конкретной страны по валютному обслуживанию всех своих клиентов.

         Степень вовлеченности национальных валютных рынков в операции мировых валютных рынков зависит от степени интегрирования экономики страны в мировое хозяйство и от состояния валютного законодательства и степени его либерализации.

         В настоящее время в результате быстрого развития мировой системы и НТР, а также снятию валютных ограничений во многих развитых странах валютный рынок стал «целостным», т.е. деление его на региональные и национальные в значительной мере условно.

         Особо стоит остановиться на крупнейшем региональном рынке – европейском, образовавшемся в результате экономической интеграции стран Западной Европы. Основными чертами европейского валютного рынка являются:

a.) установление режима совместно плавающих валютных курсов;

b.) создание коллективной валюты;

c.) использование валютной интервенции для поддержания рыночных курсов валют в пределах согласованного отклонения от центрального курса;

d.) деятельность международных валютно-кредитных и финансовых организаций для валютного и кредитного регулирования.

         Что же такое коллективная валюта? (ЭКЮ). Она существует с марта 1979 года и устанавливается по методу валютной корзины, включающей валюты всех стран ЕЭС.

         С сентября 1989 года ЭКЮ определяется как ( 0,6242DM + 1,332FF + 0,2198 голландского гульдена + 0,13 люксембургского франка + 0,1976 датской кроны + 0,008552 ирландского фунта + 0,08784 L + 151,8 итальянской лиры + 3,301 бельгийского франка + 1,44 греческого драхма + 1,393 португальского эскуда + 6,885 испанской песеты.

         Вес каждой валюты отражает относительную долю каждой страны в ВНП Европейского союза (ЕС) и в торговле внутри него, а также их вклады в механизмы краткосрочной валютной поддержки.

         Стоимость валют в ЭКЮ ежедневно изменяется, так как она зависит от двух факторов:

· веса валюты в корзине (стабильный фактор);

· курс валюты в других валютах, который изменяется на рынке.

         Официально ЭКЮ созданы под депозит государствами ЕВР. 20% их резервов в золоте и долларах США. ЭКЮ является основным средством расчетов между банками стран ЕЭС. 

         Однако, ЭКЮ не может рассматриваться как свободно конвертируемая валюта, так как является лишь счетным выражением резервных активов, под обеспечение которых она выпущена. Все ЭКЮ составляют сотый размер резервных активов в общем распоряжении ЕВР.

         В результате колебания курсов валют ЕВР следит за соблюдением стабильности ЭКЮ путем учета этих отклонений и использования валют. Интервенция при риске выхода отклонений за установленные пределы. В результате этого механизма слабые валюты девальвируются, а сильные – револьвируются. Результат интервенции – сокращение резервов страны с ослабевшей валютой. Банки покупают слабую валюту и продают сильную.

         Развитие валютных отношений привело к появлению так называемых рынков евровалют. Это обращение валют, оторвавшихся от контроля со стороны ЦБ стран-эмитентов, т.е. заключение сделки в валюте, которая не подподает под юрисдикцию страны, так как валюта сделки является для них иностранной (т.е. нерезиденты). Приме: Россия покупает за USD DM на Лондонской бирже.

         Явление распространено везде в мире, а название берет от первых сделок, которые были в Европе.

         Источниками возникновения еврорынков являются следующие моменты в истории мирового хозяйства:

1) Становление хозяйств европейских стран, характеризующееся увеличением золотых запасов, ростом экспорта в США, что привело к увеличению количество долларов в европейских странах.

2) Военные ассигнования США в рамках НАТО за пределы США.

3) Окончание срока осуществления плана Маршалла, обеспечивавшего безвозвратные долларовые вливания в европейское хозяйство, что в определенной мере сформировало «долларопотребляющую» структуру экономики и требовало дальнейшее вливание долларовых инвестиций.

4) Финансовая политика США, которая в целях увеличения сумм внутренних инвестиций ограничила экспорт капитала из США, в результате чего американские корпорации стали привлекать для своих дочерних компаний заемные средства в USD за пределами США.

5) Противостояние СССР и США в условиях существования USD, как основной резервной валюты привело к тому, что СССР значительную часть своих валютных резервов в USD хранил не в американских банках.

2.6.4. Международные валютные отношения

Международные валютные отношения – общественные отношения, складывающиеся при функционировании валюты в мирохозяйственных связях и обслуживающие обмен результатами деятельности субъектов мирового хозяйства.

         Национальные денежные единицы приравниваются друг к другу в определенных пропорциях. Соотношения между двумя валютами, своеобразная «цена» одной валюты, выраженная в денежных единицах другой страны, которое устанавливается в законодательном порядке или складывается на рынке под влияние спроса и предложения, называется валютным курсом.

         Курс национальной валюты может выражаться в денежной единице другой страны, том или ином наборе валют (валютной корзине) или в международных счетных единицах.

         Формирование валютного курса испытывает на себе воздействие многочисленных факторов. Общей его основой является покупательская способность валюты, в которой отражаются средние национальные уровни цен на товары услуги, инвестиции. Однако его конкретная величина зависит также от темпа инфляции, разницы в уровнях процентных ставок, состояния платежного баланса. Большое влияние на валютный курс оказывает деятельность валютных спекулянтов и валютные интервенции (вмешательство центрального банка в операции на валютном рынке). В отдельные моменты резко возрастает значение такого фактора, как степень доверия к национальной и иностранной валюте. Весьма сильно воздействие оказывают ожидания тех или иных изменений в экономической политике страны. В условиях переходной экономики России для формирования валютного курса имеет значение и неодинаковая вовлеченность различных сфер народного хозяйства в мирохозяйственные связи.

         Различаются  номинальный  и реальный  валютный  курс. Номинальный курс – это определенная конкретная «цена» национальной валюты при обмене на иностранную, и наоборот. Публикуемые ежедневно в печати курсы валют являются, если они не оговорены особо, номинальными. Реальный валютный курс рассчитывается умножением номинального курса на соотношение уровней цен в двух странах, являющимися основными торговыми партнерами данного государства. В этом случае реальный курс будет в известной мере показателем конкурентоспособности национальных товаров по отношению к импортным.

         Валютный курс оказывает большое воздействие на международные экономические отношения. Во-первых, он позволяет производителям данной страны сравнивать издержки производства товаров с ценами мирового рынка. Тем самым он является одним из ориентиров при осуществлении внешнеэкономических связей, позволяет прогнозировать финансовые результаты экономической деятельности. Во-вторых, уровень валютного курса непосредственно влияет на экономическое положение страны, что проявляется, в частности, в состоянии ее платежного   баланса.   В-третьих,   валютный   курс   влияет   на перераспределение мирового валютного продукта между странами.

         Именно поэтому в этой сфере сталкиваются интересы различных государств и периодически возникают конфликты, что требует принятия соответствующих решений на государственном и межгосударственном уровне, направленных на сглаживание остроты противоречий и разногласий.

         В неразвитой форме обмен одной национальной единицы на денежную единицу другой страны существовал несколько столетий в виде меняльного дела, однако, в развитой экономике обмен валют происходит на валютных рынках.

         Формирование устойчивых валютных отношений по поводу купли-продажи валюты и их юридическое закрепление исторически привели к формированию сначала национальных, а затем и мировой валютной системы. Поэтому валютную систему можно рассматривать с двух сторон: во-первых, она является объективной реальностью, которая возникает с углублением экономических связей между странами; с другой стороны, эта объективная реальность осознает и закрепляется в правовых нормах, институтах международных соглашениях. Именно в этом смысле можно говорить о создании валютной системы как о целенаправленной деятельности. Таким образом, валютную систему можно определить как совокупность    экономических    отношений,    связанных    с функционированием валюты, и форм их организации.

         Валютная система как национальная, так и мировая состоит из ряда взаимосвязанных элементов и взаимозависимостей. Основой ее является валюта: в национальной системе таковой служит национальная, в мировой - резервные валюты, выполняющие функции международного платежного и резервного средства, а также международные сетные валютные единицы. Весьма важная для характеристики системы степень конвертируемости валюты, то есть степень свободы ее обмена на иностранную. С этой точки зрения различаются свободно конвертируемые валюты, частично конвертируемые и неконвертируемые валюты. Степень конвертируемости определяется наличием или отсутствием  валютных  ограничений,  которые  выступают  как экономические, правовые и организационные меры, регламентирующие операции с национальной и иностранными валютами. В настоящее время лишь валюты ведущих, промышленно развитых стран являются полностью конвертируемыми, в большинстве же стран существуют те или иные ограничения.

2.6.5. Международные расчеты

Национальная валюта обменивается на государственную, прежде всего для осуществления платежей за границу при возникновении обязательств перед иностранными юридическими лицами и частными лицами. С другой стороны, основным каналом поступления иностранной валюты в страну являются платежи из-за границы.

         Денежные требования и обязательства в валюте возникают на основе экономических, политических культурных, научно-технических отношений между государствами, юридическими и физическими лицами, находящимися на территории разных стран. Международные расчеты представляют собой организацию и регулирование платежей по вышеуказанным требованиям и обязательствам.

         Международные   расчеты   выступают   как   повседневная деятельность банков, производящих расчеты с заграницей на основе выработанных международным сообществом и принятых в большинстве стран мира условий, норм и порядка осуществления расчетов. Деятельность банков в сфере международных расчетов является объектом государственного регулирования.

         В основном международные расчеты осуществляются безналичным путем через банки путем установления корреспондентских отношений между кредитными учреждениями разных стран. С этой целью банки заключают друг с другом корреспондентские соглашения об открытии счетов типа «ЛОРО» и «НОСТРО», в которых оговариваются порядок расчетов, величина комиссионного вознаграждения, а также методы пополнения корреспондентских счетов по мере расходования средств. В зависимости от условий внешнеторговых контрактов,  степени конвертируемости и позиций национальной и иностранной валюты применяются различные формы международных расчетов.

Мировая практика выработала такие формы и методы как инкассо, аккредитив, банковский перевод, авансовые расчеты, расчет по открытому счету, а также расчеты в виде векселей, чеков и кредитных карточек.

         К способам платежа относятся:

· Инкассо: банк по поручению своего клиента (экспортера или кредитора) получает платежи от импортера (плательщика) после отгрузки товаров и оказания услуг.

· Аккредитив: поручение банка произвести по просьбе клиента оплату документов в пользу третьего лица - экспортера (бенефициара), при условии выполнения им определенных условий.

· Авансовый платеж: эта форма применяется только тогда, когда импортер крайне заинтересован в получении товара, или когда экспортер оказывает на него сильное давление, которому в силу причин импортер не может противостоять.

· Расчеты по открытому счету: совершаются периодические платежи экспортеру послу получения товара.

         Регламентация международных расчетов осуществляется в соответствии с мировой практикой правил и обычаев. Выбор формы расчетов определяется рядом факторов. Интересы импортеров и экспортеров товаров и услуг не совпадают: экспортер стремится получить платежи от импортера в кратчайший срок, в то же время последний стремится отсрочить платеж до момента окончательной реализации товара. Поскольку международные расчеты тесно связаны с кредитными отношениями, то наличие или отсутствие кредитных соглашений (как на государственном уровне, так и на уровне контрагентов) также оказывает влияние на выбор формы расчетов.

2.7. Балансы международных расчетов

2.7.1. Виды балансов международных расчетов и принципы их построения

Платежный баланс

         Международные отношения стран находят обобщенное выражение в балансах международных расчетов.

         Балансы международных расчетов отражают перераспределение НД между странами. Поэтому при распределении ВНП и НД учитывают чистое сальдо международных обязательств.

         Баланс международных расчетов – это и есть соотношение денежных требований и обязательств, поступлений и платежей страны по отношению к другим странам.

         Основные виды БМР:

I. Расчетный баланс.

II. Баланс международной задолженности.

III. Платежный баланс.

         Расчетный баланс(РБ)  – это соотношение требований и обязательств данной страны на определенную дату независимо от сроков поступления платежей.

         Такие требования возникают в результате экспорта (импорта) товаров и услуг, предоставляют (получение) займов и кредитов.

         Различают РБ за определенный период и на определенную дату.

         Активные статьи РБ показывают сумму новых требований страны к другим государствам и произведенные ею зарубежные инвестиции.

         Пассивные статьи РБ отражают новые возникшие обязательства страны по кредитам и инвестициям других стран.

         Расчетный баланс за период характеризует динамику требований и обязательств страны, но по нему нельзя выявить валютно-финансовое положение страны в целом.

         РБ на дату может показать расчетные позиции стран.

         Активное сальдо

         Пассивное сальдо РБ – позиция страны как НЕТТО – должника, т.е. указывает размер будущих платежей другим странам, не покрытых поступлениями.

         Баланс международной задолженности (БМЗ). Этот баланс близок к расчетному и отличается лишь набором статей.

         В международной практике его принято составлять на конец года и называть балансом международных активов и пассивов страны (stock – oriented investment position).

         Изменения баланса активов и пассивов в данном балансе могут быть связаны не только с потоками средств между странами, но и с изменением обменных курсов, конфискацией имущества иностранных граждан и юридических лиц.

Движение товаров и услуг через национальные границы как бы уравновешивается движением в противоположном направлении финансовых потоков (денежных средств), представляющих собой платежи за товары и услуги. Эти потоки регистрируются и обобщенно отражаются в статьях платежного баланса.

         Под платежным балансом понимается статистическая запись всех экономических сделок или обязательств, осуществленных (или срок по которым наступил) в течение определенного отрезка времени (месяц, квартал, год) между резидентами данной страны и резидентами любых других стран мира.

         Платежный баланс фиксирует состояние платежей и поступлений данной страны. Международный валютный фонд характеризует платежный баланс как «статистическую запись всех экономических сделок в течение данного периода между резидентами отчитывающихся стран».

         Такая формулировка требует некоторых разъяснении. Во-первых, рассмотрения понятия «резидент». Дипломаты, военные, туристы, даже если они находятся вне территории своей страны, выступают резидентами того государства, гражданами которого они являются. Это относится и к фирме. Она служит резидентом того государства, где она зарегистрирована (домицилирована), но не того, где она выполняет свои операции. Что касается филиалов и отделений,  то  они  тоже  могут  быть резидентами и представительствовать от мест их регистрации. Статус «резидента» зависит от факта регистрации его постоянного места нахождения или проживания.

         Исключение составляют международные организации (ООН, МВФ и др.), которые не являются резидентами той страны, где они расположены.

         Во-вторых, необходимо уточнить, что баланс отражает не индивидуальные, а совокупные сделки между данной страной и другими государствами. Обычный срок или период, охватываемый платежным балансом один календарный год.

         Под понятием «сделка» подразумевается любой обмен, в котором товар, экономическая услуга или право собственности на активы переходят от резидента одной страны к резиденту другой.

В настоящее время платежный баланс всесторонне изучается специалистами в    области международных экономических отношений как источник важнейшей информации, раскрывающей особенности участия страны в международном обмене товарами, услугами и капиталами.

         Основа платежного баланса – группировка всех видов сделок, результаты которых связаны с ростом потребностей в товарах и услугах (отток валюты из страны) или поступление иностранной валюты (приток  ее  в  страну). Попытаемся определить внешнеторговых сделок, приводящих к поступлению в Россию иностранной валюты из других стран.

1. Экспорт товаров. В него включаются все товары, пересекающие таможенную границу России.

2. Экспорт услуг. К нему относятся платежи за фрахт отечественных судов, обслуживание иностранных туристов, дипломатов и бизнесменов, прибывающих в страну.

3. Проценты и дивиденды, выплачиваемые российским владельцам иностранных акций. Это – проценты на закупленные на фондовом рынке акции иностранных компаний, а также доходы, переводимые действующими за границей российскими предприятиями (в форме смешанных обществ).

4. Односторонние переводы или трансферты. Сюда относятся переводы пенсий,  помощь иностранным государствам и пересылаемая своим родственникам заработная плата эмигрантов, все программы правительственной или частной гуманитарной помощи, предоставляемой России.

         Особенность данного вида сделки состоит в том, что она включает все переводы, которые не предусматривают обратного потока ресурсов в обмен на полученные средства.

5. Долгосрочные займы и инвестиции иностранных резидентов в России. Они охватывают займы, предоставляемые иностранными государствами и фирмами России и российским организациям. В сфере частного предпринимательства ими являются покупка иностранцами российских производственных предприятий, строений, земли и другой недвижимости. Иногда также сделки суммируются в виде экспорта капитала.

         Сущность сделок заключается в том, что страна продает свою землю или другую недвижимость и как бы осуществляет тот же экспорт, но только особых товаров, за которые и получает денежные средства в иностранной валюте.

6. Краткосрочные инвестиции и займы иностранных фирм и организаций,   предоставляемые России. Эти сделки аналогичны предшествующим с той лишь разницей, что они краткосрочны. Такими же сделками будут и в том случае, если российская фирма примет решение перевести часть своих банковских активов в Россию.

7. Иностранные резервы. К ним относятся суммы валюты или иных резервов,   приобретенных или полученных иностранными государствами у Центрального банка России для создания собственных запасов.

         Каждый из перечисленных видов сделок имеет свою противоположную форму, связанную с оттоком иностранной валюты из России, охватывающую импорт иностранных товаров, переводы пенсий, и т. д.

         Объединив экспорт и импорт товаров, услуг, процентов и дивидендов,   односторонних   переводов,   получаемые     и предоставляемые    долгосрочные  и  краткосрочные  займы, получаем документ, называемый «платежным балансом».

         Рассмотренные виды сделок условно можно объединить в три группы: сделки по текущим счетам, к которым относиться прежде всего экспортно-импортные операции (пункты 1,2,3,4); сделки, связанные с движением капитала (пункты 5,6); счета официальных резервов (пункт 7).

         Первая группа сделок регистрирует операции, связанные с передачей права собственности на товар и услуги, вторая группа – с передачей права собственности на капитал; третья группа регистрирует приобретение официальных резервов в центральном государственном банке страны. Для тех государств, чьи валюты сами являются частью государственных резервов других стран, третья группа отражает приобретение их валют (долларов США, фунтов стерлингов и т.д.) другими государствами.

В соответствии с принятой практикой платежный баланс составляется по принципу двойного счета. Последний заключается в том, что каждая сделка записывается одновременно на двух счетах: дебетовом, свидетельствующем о поступлении товара или средств на данный счет, и кредитовом, характеризующем предоставление товара или выплату средств с данного счета.

         Экспорт товаров и услуг, дары, приток капитала – все это фиксируется на кредитовом счете платежного баланса со знаком «+». Импорт же товара или зарубежные инвестиции, займы и кредиты, направляемые за рубеж, дары и пенсии, переводимые иностранцами, - все это отражается на дебетовом счете со знаком «-».

         Принцип двойного предполагает равенство или нулевое сальдо. Здесь есть определенная логика. Учет всех сделок как движения товаров или как движения капитала дает результат, равный нулю.

         Отрицательное (пассив) или положительное (актив) сальдо свидетельствует о нарушении равновесия в одном из следующих разделов платежного баланса: а) «видимая» торговля, связанная с продажей товаров; б) «невидимая» торговля, к которой, в частности, относятся разные услуги и транспортные перевозки; в) движение катала из одной страны в другую.

         Принцип двойного счета, используемого в платежном балансе, предполагает два действия (сделки), чему соответствуют записи. Одно действие дополняет или является результатом другого. Например, покупая товар, покупатель расплачивается за него деньгами. При этом важно, что первично было решение приобрести товар, как следствие – передать за него продавцу деньги, а не наоборот. Аналогичным образом при импорте товаров или услуг первичным будет желание воспользоваться услугами, а вторичным – оплата услуг.

         Этому соответствует деление всех статей на автономные и компенсирующие. Главным моментом, определяющим вид сделки, служит первичность или производность их возникновения.

         К основным (автономным) относят статьи, отражающие движение товаров или капитала, объясняемое обычными коммерческими соображениями; балансирующим (компенсирующим) статьи – отражающие перевод средств на обеспечение движения товара или капитала.

Основные статьи охватывают экспорт и импорт товаров и услуг, поскольку это первичные операции, выполняемые на базе переговоров и оценки качества товаров. Аналогично первичными (основными) будут инвестиции в создание производственных филиалов.

         В балансирующих статьях отражаются методы и источники урегулирования сальдо платежного баланса, включая движение валютных резервов, изменение объема краткосрочных активов, государственную помощь,   государственные займы и кредиты международных финансовых организаций.

         Сальдо по основным статьям, свидетельствующее о притоке иностранных денежных средств и капитала в страну (+) и, наоборот, об их оттоке (-), - есть то «сальдо платежного баланса», которое рассматривается в экономической литературе и в официальных документах.

         Следует заметить, что деление статей на основные и балансирующие, несмотря на внешне четкие критерии, на практике может таковым и не быть. Например, правительство может поставить вопрос о получении долгосрочного займа в связи с отрицательным сальдо платежного баланса. В этом случае долгосрочный заем будет, по существу, относится к балансирующей статье. Аналогично введение национальным правительством «залоговой системы» оплаты товаров означает краткосрочное кредитование. Которое в платежном балансе будет находиться в основных статьях.

         На практике в одной балансовой статье могут отражаться как автономные, так и компенсирующие сделки. Наконец, одни и те же статьи могут рассматриваться и как основные, и как балансирующие в зависимости от целей, которые ставятся при подведении баланса.

2.7.2. Платежный баланс и его виды

         Итоговое равновесие не означает наличия дисбаланса по отдельным группам статей. Многое зависит от того, где будет проведена сальдирующая средняя линия, так как  при общем подсчета учитываются лишь позиции выше средней линии; позиции ниже ее исключаются из рассмотрения. В результате можно получить несколько различных видов балансов (табл. 1.)

         При оценке положения страны в международных расчетах прежде всего определяется соотношение экспорта и импорта. Подведение черты под объемами поступления и продажи товаров за границу позволяет получить торговый баланс.

                                                                                                                                 Таблица 3.

Виды балансов.

	Базисный баланс
	Баланс автономных счетов
	Баланс ликвидности

	Составляющие
	Источники покрытия
	Составляющие
	Источники покрытия
	Составляющие
	Источники покрытия

	Баланс текущих счетов
	Баланс движения краткосрочного капитала
	Базисный баланс
	Баланс движения счетов официальных резервов
	Базисный баланс
	Краткосрочный национальный капитал, находящийся у иностранных резидентов

	Баланс движения долгосрочного капитала
	Баланс движения счетов официальных резервов
	Баланс движения краткосрочного капитала
	Статья «ошибки и пропуски»
	Краткосрочный капитал, находящийся в руках национальных резидентов
	

	
	Статья "ошибки и пропуски"
	
	
	
	Баланс движения счетов официальных резервов


Торговое сальдо во многом определяет общий итог платежного баланса, однако, отрицательное торговое сальдо не обязательно означает общий дефицит. Так, Великобритания в последней трети прошлого века длительное время допускала отрицательное сальдо по торговым операциям, поскольку оно с лихвой перекрывалось поступлениями из других источников, в том числе в сфере услуг.

         Баланс по торговле и услугам представляет интерес прежде всего как показатель агрегированных потребностей (расходов) при расчете национального дохода. Значение показателя также ограничено и он обычно используется в комбинации с другими.

         Положение страны в международных расчетах характеризуют также суммы, перечисляемые в виде пенсий, даров, безвозмездных субсидий. Фактически под этим подразумевается импорт в страну иностранных товаров в форме безвозмездной помощи. Важно, что все сделки такого рода односторонни, и страна, перечисляющая средства, ничего не получает взамен.

         Прибавление к балансу товаров и услуг сумм по односторонним переводам и дарам позволяет получить баланс по текущим операциям. Здесь над сальдирующей средней линией оказываются все статьи, связанные с движение средств по товарам и услугам; под линией – с движением резервов как частных, так и государственных.

Баланс по текущим операциям (счетам) дает достаточно полный  объем  информации  относительно  экономического положения страны.

         Положительное сальдо баланса по текущим счетам свидетельствует о том, что страна продает произведенные ею товара и услуги другим странам в большем объеме, чем покупает. Дефицит же баланса по текущим операциям отражает увеличение задолженности страны другим странам.

         Итак, можно сделать вывод, что баланс по текущим операциям показывает нетто-изменения в иностранных средствах, находящихся в распоряжении страны.

Дополнение баланса по текущим операциям статьями по долгосрочным переводам и платежам позволяет вывести базисный баланс.

Введенные в баланс позиции отражают в той или иной форме важнейшие макроэкономические показатели страны: соотношение внешних и внутренних цен, курс валюты, величину дохода, темпы роста, склонность к «сбережениям». Эти показатели стабильны и изменяются редко. В соответствии с общим   подходом   в перспективе базисный баланс должен быть равен нулю; в противном случае стране придется столкнуться с изменением ее задолженности.

         Добавление к базисному балансу статьи «краткосрочная задолженность» вызывает ряд проблем. Краткосрочный капитал более гибко реагирует на изменение процентной ставки. Основная часть краткосрочного капитала связана с обеспечением торговли товарами и услугами.

         Краткосрочная задолженность свидетельствует о наличии или, наоборот, нехватке краткосрочных долговых обязательств. Этими обязательствами можно воспользоваться для того, чтобы обменять их на иностранную валюту в связи с изменениями в балансе, вызванными циклическими трудностями, долгосрочными обязательствами и т. д. В кризисных обстоятельствах активы по краткосрочным резервам могут использоваться для погашения задолженности.

         Так, в начале 90-х годов Банк для внешней торговли СССР, не имея средств для  оплаты долгосрочных и среднесрочных  займов, предоставленных бывшему СССР иностранными банками, использовал краткосрочные активы и, в частности, средства на счетах предприятий для выплаты долгов и процентов по долгосрочным и краткосрочным кредитам. Были заморожены на несколько лет валютные счета не только юридических, но и физических лиц.

Большой  объем  краткосрочных обязательств может поставить страну в тяжелое положение, даже если она располагает значительными суммами привлеченных долгосрочных займов. Такую ситуацию можно сравнить с положением должника, истратившего все текущие средства, но обладающего недвижимостью; быстро продать ее по нормальной цене с целью уплаты долга оказывается невозможным.

         Страна, имеющая превышающий норму объем краткосрочной задолженности, будет вынуждена привлекать иностранные краткосрочные кредиты или даже произвести временную девальвацию своей валюты.

         Прибавление к базисному балансу статьи «движение краткосрочного капитала» дает баланс автономных счетов. Важность такого баланса связана с тем, что международного краткосрочного капитала может быть не временным явлением, но следствием развития экономики страны.

         Особо следует остановиться на статье «ошибки и пропуски». Эта статья появляется для «приведения к нулю» разницы между активами и пассивами.

         Если для составления полноценного баланса каждая сделка теоретически должна отражаться в нем два раза, то практически это требование часто не выполняется. Причиной могут быть недостатки статистической отчетности или нелегальность самой сделки.

         Величина сумм по статье «ошибки и пропуски» колеблется в зависимости от качества статистической службы, уровня ведения документами и т.д. Как правило, быстрое увеличение сумм происходит при кризисных ситуациях, ухудшении общего экономического положения страны и т.д. Эти суммы могут быть очень большими. Так, неучтенные переводы денежных средств из России, осевшие на счетах западных банков, составили в 1992 г. по экспертным оценкам сумму в 10-15 млрд. долл.

         Еще одна разновидность – баланс ликвидности отличается от баланса автономных счетов включением или нет таких статей, как ошибки и пропуски, краткосрочные обязательства, находящиеся в руках у нерезидентов, и иностранные краткосрочные обязательства, находящиеся у резидентов страны.

         Далее остановимся на статье «государственные резервы». В число национальных резервов, накапливаемых государством на счетах  национального  банка,  включаются  золото,  запасы иностранной  валюты  (ведущих  капиталистических  стран), резервные квоты МВФ и СПЗ («специальные права заимствования» в МВФ).

Роль государственных резервов многогранна. Сюда относится выполнение таких функций, как обеспечение гарантий поддержки курса национальной валюты, страхование от неожиданных потерь при неурожаях, стихийных бедствиях, гражданских беспорядках, военных действиях. Резервы гарантируют кредитоспособность нации и при использовании в форме кредита обеспечивают дополнительную прибыль в бюджет страны.

         Поддержка курса национальной валюты зависит от продажи валютных резервов при образовании отрицательного сальдо платежного баланса. Что касается гарантированного снабжения страны, когда происходят неожиданные потрясения, то наиболее ярким примером может быть использование государственных резервов в большинстве промышленно развитых стран в связи с резким подорожанием нефти. В ряде случаев страны предпочитают не продавать свои резервы, сдавая их в «аренду» под проценты.

         Увеличение золото-валютных резервов положительно влияет на международный престиж страны, свидетельствуя об устойчивости и надежности ее экономического положения. Сам же по себе рост резервов не предоставляет собой положительного явления во всех случаях.

         Накопление резервов особенно бесперспективно, когда речь идет об иностранных валютах, подверженных девальвации.

         Следует заметить, что изменения в резервах национального банка и одновременно движение капитала по долгосрочным и краткосрочным счетам – зеркальное отражение    баланса по текущим операциям. Такая ситуация вполне понятна, если вспомнить, что продажа товаров, услуг и предоставление даров соответствуют  долгосрочным  и  краткосрочным  переводам капитала и займов.

         Рассмотренные виды не исключают возможности введения и иных платежных  балансов  для  решения  какой-либо национальной задачи.

         В практике отдельных стран используется баланс международной инвестиционной задолженности. Он фиксирует увеличение или, наоборот, отток обязательств и средств. Такой баланс может быть определен как сумма всех прошлых дебетовых и кредитовых счетов в разделе движения капитала.

         Россия, столкнувшись с кризисной ситуацией в области своей иностранной задолженности и опубликовав свой баланс в 1993 г., специально выделила разделы, касающиеся суммы выплаченных, задержанных и аннулированных долгов по отношению к своим дебиторам и кредиторам.

В платежный баланс России были включены статьи, касающиеся привлеченных долгосрочных и краткосрочных кредитов   с   разбивкой   по   объему   использованных   и амортизируемых сумм. Причина в том, что Советский Союз, предоставивший ранее значительные суммы развивающимся странам, столкнулся с неплатежеспособностью заемщиков Кроме того, Россия, получив значительные заемные   средства от развитых капиталистических стран, оказалась в сложном положении с выплатой этих долгов.

2.7.3. Концепция и модели регулирования платежного баланса

         Многообразие видов балансов, зависящих от анализируемой внешнеэкономической деятельности, отражается и в теории. Каждая из теорий, давая собственную интерпретацию системы межгосударственных связей, фиксирует внимание на каком-либо  отдельном  аспектов  этих  связей:   товарном, финансовом, денежном и т. д.

         Целью теории платежного баланса является разработка методов регулирования внешних расчетов.

         Теория автоматического саморегулирования платежного баланса господствовала почти в течение 200 лет до 30-х годов XX в. Ее разработали в XVIII в. Д. Юм, Д. Рикардо. Согласно этой теории при пассивном платежном балансе, например, Франции по отношению к Англии в результате отлива золота в Англию уменьшалось количество золотых денег в обращении и снижались цены во Франции, что способствовало повышению конкурентоспособности французских товаров, увеличению их экспорта и тем самым активизации баланса международных расчетов страны. Одновременно происходил обратный процесс выравнивания активного платежного баланса Англии. Прилив золота в страну увеличивал денежную массу в обращении, что, по мнению сторонников количественной теории денег, приводило к росту цен и стимулировало импорт более дешевых иностранных товаров. В результате стихийного перемещения золота и изменений цен активный платежный баланс становится пассивным.

         Первыми попытались рассмотреть сущность платежного баланса сторонники неоклассического подхода, представляющие связь между импортом и экспортом с учетом цен производимых товаров и услуг.

Неоклассическая теория платежного баланса

         Классическая теория исходит из того, что основным элементом платежного баланса является соотношение объемов импорта и экспорта товаров и услуг данной страны. Это зависит от поведения местных и иностранных резидентов, имеющих   возможность выбора между местными и иностранными товарами. Решение о покупке национального или иностранного товара принимается прежде всего при сравнении цен. Другими словами, в соответствии с классической теорией решающими  параметрами  платежного  баланса  выступают сравнительно однородные товары и обменный курс валюты.

         Товарная структура экспорта и импорта может оказаться различной: неодинаково будет воздействие изменившейся цены на объем продаж, т. е. Различна эластичность импорта и экспорта. Выход состоит в нахождении общей величины эластичности импорта и экспорта.

         На базе неоклассической теории можно сформулировать общий вывод: улучшение платежного баланса наступит тогда, когда сумма эластичности цен на импортные товары для резидентов и на экспортные товары для нерезидентов превысит единицу.

Такая формулировка как бы суммирует результаты, полученные от взаимного снижения цен на импортную и экспортную продукцию.

         Вместе с тем цены могут снижаться не только за счет девальвации,  когда  она  затрагивает  экспорт  и  импорт одновременно. Возможны варианты, когда понизятся экспортные цены вследствие уменьшения стоимости рабочей силы, сокращения издержек производства и т. д. Здесь результат будет   односторонний, т. е. затронет   лишь экспорт. Рассмотренная ситуация получила в экономической литературе наименование теоремы Маршала-Лернера. Она возможна только при наличии ряда дополнительных условий.

         Прежде всего это, например, предположение о том, что не происходит увеличения доходов производителей, производящих большее количество товаров, и т. д. Это условие трудно выполнимо.

Кейнсианские теории регулирования платежного баланса

Дж.М.Кейнс  рекомендовал  уравновешивать   платежный   баланс государственным регулированием. Кейнсианцы ввели такое понятие, как хроническая неуравновешенность платежных балансов, которая по их мнению, не может быть автоматически скорректирована с помощью свободной игры рыночных сил, а требует активного государственного, регулирования различными методами.

         С помощью кейнсианской теории платежный баланс связывается с выпуском, из которого после вычета валовых внутренних расходов автоматически «выпадает в осадок» платежный баланс. Валютный курс, конкурентоспособность, другие аналогичные параметры имеют значение здесь лишь постольку, поскольку они влияют на выпуск или валовые внутренние   расходы.   Например,   ревальвация   в   случае уменьшения экспорта и при условии, что она не оказала воздействия ни на импорт, ни на производство, может отрицательно повлиять на платежный баланс.

         Теория  внутреннего  и  внешнего  равновесия  разработана Р.Харродом, Т.Сцитовским, Р.Манделем и др. Под внутренним равновесием подразумевается такое состояние экономики, когда полная занятость сочетается со стабильными ценами, под внешним равновесием – устойчивое долговременное равновесие платежного баланса. Сторонники этой концепции стремились выработать методы достижения этого равновесия, используя в ряде случаев эконометрические модели.

Инструментарно-целевой метод регулирования платежного баланса
         Представители этой концепции Дж.Мид, Я.Тинберген и др. предполагали разрабатывать эконометрические модели регулирования платежного баланса путем условного деления показателей на инструменты и цели государственной экономической политики. Они ограничивают анализ поиском причинных взаимосвязей между неуравновешенностью международных расчетов страны и изменением соответствующих методов денежно-кредитного, бюджетного и валютного регулирования. Обнаруженная при этом взаимосвязь рассматривается как причинно-следственная.

         Инструментарно-целевой метод анализа платежного баланса вступает в противоречие с другими мерами государственного регулирования экономики, что ограничивает его практическое применение. Например, меры по стимулированию экономического роста обычно отрицательно воздействуют на платежный баланс, а использование политики «дорогих денег», в частности, повышение учетной ставки для улучшения состояния платежного баланса отрицательно влияет на внутреннее производство и занятость при прочих равных условиях.

         Рекомендуемый инструмент регулирования платежного баланса ограничен социальными, экономическими, техническими пределами. Так, повышение процентной ставки не всегда привлекает иностранные капиталы, а ответное повышение процентных ставок в других странах может нейтрализовать эффект такой политики.

Теория нормативного регулирования платежного баланса (Дж.Вильямсон, Р.Миллер и др.). Особенности этой теории: объединение антициклического и антиинфляционного регулирования с регулированием международных расчетов; введение в исследование проблемы инфляции, ее влияния на платежный баланс; необходимость межгосударственного регулирования платежного баланса и инфляции.
Монетаристская теория регулирования платежного баланса

Эта теория получила развитие в 70-80 годы. Монетаризм рассматривает платежный баланс как результат неравновесий всего денежного хозяйства, искажающих структуру внутренних цен и препятствующих установлению равновесия между спросом и предложением. Его стабилизация рассматривается как   кратковременный   процесс, направленный на выравнивание неравновесий в денежной сфере страны. Идеал монетаристской концепции платежного баланса – «открытая» экономика, минимальное ограничение движения товаров, рабочей силы, капиталов, обеспечение свободы действий рыночному механизму в национальной и мировой экономике.

         Идея монетаризма заключается в обеспечении в процессе деятельности отдельных физических и юридических лиц фиксированных соотношений между тремя параметрами:

(a) суммой имеющихся денежных средств;

(b) выпуском или доходом: в итоге оба показателя совпадают и выражаются в виде цены, умноженной на объем производства;

(c) активами (кроме денег). Это прежде всего цены, умноженные на количество товара.

         Монетаристы исходят из того, что нарушение платежного баланса связано прежде всего с избыточным «накачиванием» денежных средств в обращение по сравнению с реальными потребностями в них. Если избыток денег превышает допустимый предел, возникает дефицит платежного баланса. Нехватка денежных средств ведет к использованию иностранной валюты, поступающей из-за рубежа. После оттока или, наоборот, притока необходимого количества валюты дефицит или положительное сальдо платежного баланса ликвидируется.

         Для неоклассической теории нарушение платежного баланса – это прежде всего различия в издержках производства товаров и услуг, которые можно выровнять, обеспечив свободный «перелив» факторов производства. Кейсианцы, обращающие особое внимание на автономном движении капитала, дефицит или излишек определяют как разницу между национальным доходом и государственными и частными расходами и затратами на инвестиции. Наконец, монетаристы оценивают нарушение баланса как следствие неправильной денежной политики.
         Теории межгосударственного регулирования платежного баланса, основанные на сочетании кейнсианства, неокейнсианства и монетаризма, нашли отражение в проектах реформы мировой валютной системы.

         Проекты валютной реформы, разработанные в годы второй мировой войны Дж.Кейнсом и Г.Уайтом придавали большое значение коллективному регулированию платежного баланса, что нашло отражение в Уставе МВФ. В рамках Бреттон-вудской системы был предусмотрен принцип симметричного (сбалансированного) регулирования платежного баланса странами как с активным, так и с пассивным сальдо, но в разных направлениях, путем воздействия на внутренний спрос, движение капиталов и кредитов, а также курс национальной валюты.

         Ямайская валютная реформа возрождает принцип симметричного выравнивания платежного баланса странами как с пассивным, так и с активным сальдо и намечает принципы межгосударственного регулирования платежного баланса. Они включают: критерии несбалансированности платежного баланса и методы его выравнивания, регулирование платежного баланса, санкции против нарушений международного соглашения.

         В соответствии с господствующими милитаристскими концепциями платежного баланса МВФ разрабатывает стандартные программы «стабилизации» в виде макроэкономических агрегатов, количественных ориентиров с поквартальной   разбивкой. С 70-х годов «стабилизационные» программы МВФ по аналогии с программами МБРР стали включать меры воздействия не только на спрос, но и на предложение. Расширение набора методов регулирования платежного баланса, рекомендуемых МВФ, привело к улучшению его сотрудничества с МБРР. Новый подход МВФ к регулированию платежного баланса отвечает интересам банков-кредиторов, которые видят в этом гарантию укрепления платежеспособности развивающихся стран-должников и снижение риска их кредитования.

         Обновленные «стабилизационные» программы МВФ свидетельствуют о тенденции к усилению межгосударственного регулирования платежного баланса.
2.7.4. Диспропорции в платежном балансе. Причины появления и оценка

         Тремя основными разделами платежного баланса, как было отмечено ранее, являются следующие: текущие операции, движение капитала и официальные резервы. Сумма балансов по текущим операциям и движению капитала дает баланс официальных резервов.

         В связи с тем, что платежный баланс построен по принципу двойного счета, он всегда находится в равновесии. Это не значит, что балансы текущих операций и движения капитала не могут сводиться с дефицитом.

         Наличие положительного  или отрицательного  сальдо свидетельствует об определенных диспропорциях платежного баланса.

         С известной долей условности их можно разбить на четыре группы: изменение цен; структурные диспропорции; изменение уровня дохода; автономные передвижения значительных масс капитала.

         Изменение цен, ценовые диспропорции большей частью связаны с ростом инфляционных издержек, повышением стоимости факторов производства (рабочей силы, капитала, земли).

         Нарушение равновесия, вызванное структурными диспропорциями в мировом производстве, может привести к снижению объему экспорта. Причина заключается в том, что структура промышленного производства оказывается несоответствующей   потребностям мирового рынка. Это характерно для развивающихся стран, когда,  например, конкуренция синтетических изделий заменяет производство натурального сырья, обрекая производящие это сырье страны на снижение экспортных доходов.

         Распространенным нарушения равновесия внешних платежей является     изменение уровня дохода, разнонаправленность национальных приоритетов  отдельных стран, когда руководство страны пытается одновременно решить внутренние и внешние проблемы.

         Платежный баланс в ряде случаев «приносит в жертву» политике экономического роста и расширения занятости. Инфляционная программа, обеспечивающая рост производства и занятости, будет одновременно вести к увеличению диспропорций платежного баланса страны.

         Менее часто бывает ситуация, связанная с отрицательным сальдо автономного передвижения капитала. Например, когда выплачиваются крупные военные репарации или производятся расходы на содержание военных баз за границей.

         Традиционно все страны стремятся к обеспечению положительного сальдо, отражающему меркантилистский подход к оценке положительного сальдо как средства накопления ценностей и прежде всего золота. По существу, положительное сальдо платежного баланса означает поставку за национальные пределы большого количества товара, чем получение, при этом взамен накапливаются денежные обязательства в иностранной валюте.

         Здесь необходимо разумно определить объем иностранных обязательств, который потребуется стране для экстренной стабилизации   ее   положения   при   стихийных   бедствиях, временных неурожаев, спадах производства и т. д. Такую ситуацию можно сравнить с  ситуацией,  когда студент, получающий небольшую стипендию в несколько тысяч рублей, недоедает, да еще половину своих средств отдает в страховое общество для получения в экстренной ситуации миллионной страховой премии.

         Подобные явления становятся особенно нежелательными, когда накапливаемая в ближнем зарубежье валюта, например российский рубль, обесценивается в связи с инфляционной политикой правительства. Россия постоянно кредитует своих соседей,   получая   взамен   обесценивающиеся   финансовые обязательства.

         Нежелательность  сохранения  в  течение  длительного времени излишков в иностранной валюте побудила ряд стран перейти к программе расходования избытка накопленных денежных средств.

Отрицательное сальдо платежного баланса уже по своему определению  воспринимается  негативно.  Непосредственным следствием положения, когда страна «живет в кредите», становятся такие явления, как общая задолженность, отсутствие требуемого страховочного запаса иностранной валюты, падение курса национальной валюты, общее снижение жизненного уровня.

         В большинстве случаев дефицит означает, что страна ввозит большое количество товаров и услуг, чем вывозит, расплачиваясь за это финансовыми обязательствами, подобно нерадивому хозяину, живущему в долг.

         Как правило, национальные правительства, обнаружив дефицит, стремятся быстро ликвидировать его, используя все имеющиеся средства. В этом отношении перспективными представляются попытки России избавится от дефицита за счет привлечения массированных кредитов, в  частности, из Международного валютного фонда.

         В последнее время регулирование платежных балансов утратило значение    первоочередной задачи западных правительств. Этому способствовал ряд обстоятельств.

         Во – первых, введение плавающих валютных курсов обеспечило «сглаживание» возникающих диспропорций в международных платежах. В условиях высокоинтернационализированной экономики руководители всех стран предпочитают владеть крупными суммами во всех ведущих валютах. Постепенно уходит в прошлое представление о том, что доллар является предпочтительной валютой по сравнению с другими платежными средствами.

         Во - вторых, не менее значительное влияние оказало распространение монетаристской концепции платежного баланса, согласно которой государство может сознательно увеличить краткосрочные   обязательства   с   целью   их   дальнейшего использования в качестве денежных активов. Так, увеличение официальных активов в виде требований США в значительной мере результат стремления иностранных правительств увеличить свои активы в долларах. Однако из причин стало увеличение контрактных цен на нефть, рассчитываемых в долларах.

         Таким образом, необходима комплексная оценка ситуации в каждом конкретном случае с целью выяснения причин изменения резервов и других денежных активов. Здесь очень важно учитывать все социально - политические параметры. Именно на основе такого анализа может быть окончательно определена  система  мер,  направленных  на  ликвидацию, ограничение или сохранение дефицита платежного баланса зависимости от решения альтернативных задач обеспечения экономического  роста,  увеличения  занятости,   борьбы  с инфляцией и т. д.

2.7.5. Методы  прямого  государственного контроля и регулирования платежного баланса

Практически все макроэкономические показатели воздействуют на платежный баланс. Подробный их перечень занял бы много места, поэтому остановимся на наиболее значимых, используемых особенно часто. Их можно разделить на две группы:

показатели национального макроэкономического регулирования и внешнеэкономические показатели.

         В первую группу показателей можно включить: национальный доход, уровень процентных ставок, величину и объем денежной эмиссии. Воздействие каждого их них зависит от конкретной ситуации и оценивается неоднозначно.

Национальный доход

         Как отмечалось ранее, под национальным доходом понимается общая сумма полученной заработной платы, дивидендов, процентов и ренты, которые зарабатывают (получают) резиденты данной страны при производстве товаров и услуг.

         При замедлении и даже прекращении роста национального дохода платежный баланс страны улучшается.

         Связь роста национального дохода с автоматическим увеличением импорта, и ухудшением платежного баланса используется кейнсианцами для разработки положения о маргинальной предрасположенности к импорту при росте национального дохода.

Уровень процентных ставок

         Величина   процентных   ставок   определяет   условия предоставления кредита. Если процентные ставки высоки, то условия предоставления кредита «жестки»; если процентные ставки низки, то они «свободны» («либеральны»).

         В мировом хозяйстве значительное количество физических и юридических лиц держит свои средства в форме ликвидных активов, которые перемещаются в те страны, где более высокие процентные ставки, т.е. туда, где кредиты платят более высокие цены.

         Рост процентной ставки понимается как реальное увеличение процентных выплат по вкладываемым финансовым средствам, а не просто в связи с инфляцией.

Величина и объем денежной эмиссии

         Еще одним важным показателем, определяющим уровнем спроса и предложения на валютном рынке, выступает величина денежной эмиссии на внутреннем рынке.

         Увеличение эмиссии или кредитно-денежная политика непосредственно влияют на состояние платежного баланса. Когда Центральный  банк расширяет  кредитование  национальных коммерческих банков за счет выделения дополнительных средств, то естественный   реакцией   коммерческих   банков   становится расширение их операций по ссудам для увеличения дохода. Расширение ссуд автоматически влечет за собой снижение процентной ставки. Дополнительное расходование взятых в кредит у банков средств означает рост цен и соответственно повышение импорта.

         Рост объемов кредитования стимулирует владельцев денежных средств к более прибыльному вложению денежных средств к более прибыльному вложению капиталов и прежде всего за границей. Национальный капитал устремляется за границу «в поисках» более высоких процентов, что также негативно содействует  на  платежный  баланс.  Сначала  преобладает отрицательный эффект.

         Либеральная кредитно-эмиссионная политика ведет к ухудшению платежного баланса как в связи с ростом импорта, так и с увеличением потока капитала за границу в связи со снижением процентных ставок внутри страны. Ограниченная денежная политика будет иметь противоположный эффект.

                                                                                                                               Таблица 4.

Воздействие либеральной и ограничительной денежной политики на основные макропоказатели

	Показатели
	Либеральная денежная политика
	Ограничительная денежная политика

	Национальный доход
	Возрастает
	Снижается

	Процентная ставка
	Снижается
	Возрастает

	Цены
	Повышаются
	Снижаются

	Платежный баланс
	Ухудшается
	Улучшается


Валютный курс как средство регулирования платежного баланса
         Валютный курс как макропоказатель положения страны в системе микрохозяйственных связей занимает особое место в числе показателей, используемых в качестве средства государственного баланса. Причина заключается в том, что его повышение или понижение немедленно и непосредственно воздействует на экономическое положение страны. Изменяются ее внешнеэкономические показатели,    валютные    резервы, задолженность, динамика товарных и финансовых потоков.

         Существует насколько вариантов установления курсовых соотношений между национальной и иностранной валютами:

· «плавающий» валютный курс – курс национальной валюты по отношению к иностранным свободно колеблется в зависимости от спроса и предложения;

· регулируемое, или «грязное плавание» - курс национальной валюты колеблется до тех пор после чего государство начинает использовать регулирующие рычаги;

· «ступенчатое плавание» - курсы валют колеблются, но в случае достижения определенных пределов при наступлении «фундаментальных или структурных изменений», когда обычные финансовые меры по регулированию оказываются недостаточными, страна получает право на девальвацию, т.е. разовое изменение курса;

· «совместное плавание», или принцип «валютной змеи» - курсы валют колеблются вокруг какого-либо официально установленного паритета, но при этом их колебания не оставляют определенные фиксированные пределы;

· фиксированный курс - национальная валюта жестко привязана к другой валюте или к другому паритету.

         Общим для всех случаев является использование динамики изменения курсов (или соотношения своей и иностранной валюты) для корректировки платежного баланса. Эти изменения могут быть разовыми ил регулярными и принять форму девальвации (если стоимость  национальной  валюты  постоянно  падает)  или ревальвации (при чрезмерном повышении курса национальной валюты).

         Особенность свободно колеблющегося валютного курса заключается в том, что его колебания рассматриваются если не в качестве единственного, то по крайней мере важнейшего средства, обеспечивающего регулирование платежного баланса страны. Объясняется это механизмом корректировки: более легкий способ выравнивания баланса – изменение цены валюты, определяющей соотношение между ценами, по сравнению, например, с перестройкой всего внутреннего механизма хозяйственных связей. Колебания цены валюты, происходящие параллельно платежному дисбалансу, дают возможность менее «болезненно», без привлечения внешних источников финансирования, осуществлять корректировку. Сторонники использования   «плавающего» валютного курса подчеркивают его способность автоматически регулировать величину экспорта и импорта.

         Фиксированный курс валюты привязывается к какой-либо стабильной стоимостной единице. Фиксированный курс позволяет прогнозировать предпринимательскую деятельность, регулировать уровень прибыльности будущих инвестиционных программ. Практически все предприниматели и банкиры выступают за фиксированный курс национальной валюты.

         Введение фиксированного валютного курса ставит перед национальным правительством ряд проблем. Важнейшая из них – поддержание «внешнего равновесия», т.е. балансирование внешних расчетов с целью поддержания валютного курса на постоянном уровне.

         Выбор между «плавающим» и фиксированным валютным курсами, зависит от соотношения политических и экономических приоритетов правительства, его готовности поступиться частью суверенных прав.

2.7.6. Основные средства регулирования платежного баланса: национальные и межгосударственные

         Платежный баланс является одним из объектов государственного регулирования. Хотя платежные балансы по своей природе не могут быть постоянно пассивными или активными, поляризация их состояния усиливает нестабильность валютных курсов, переливы капитала, отрицательно влияет на денежное обращение и, в конечном счете, на экономику. При этом стихийный механизм выравнивания платежного баланса через автоматический процесс ценового регулирования действует крайне слабо. Поэтому восстановление равновесия международных расчетов требует целенаправленных государственных мероприятий. Уравновешивание баланса международных расчетов входит в число главных целей экономической политики государства наряду с обеспечением темпов экономического роста, борьбой с инфляцией и безработицей.

         Государственное регулирование платежного баланса – это совокупность экономических, в том числе валютных, финансовых, денежно-кредитных мер, направленных на формирование основных статей платежного баланса. Существуют различные методы регулирован6ия платежного баланса, используемые в целях стимулирования, либо ограничения внешнеэкономических операций в зависимости от валютно-экономического положения и состояния международных расчетов страны.

         Странами с дефицитом платежного баланса обычно применяются следующие меры в целях стимулирования экспорта, сдерживание импорта товаров, привлечение иностранных капиталов, ограничение вывоза капитала:

· дефляционная политика;

· девальвация;

· валютные ограничения;

· финансовая и денежно-кредитная полтика;

· специальные меры воздействия на платежный баланс в ходе формирования его основных статей: торгового баланса, «невидимых» операций (ограничение нормы вывоза валюты туристами данной страны, регулирование миграции рабочей силы), движение капиталов.

         При активном платежном балансе регулирование направлено на устранение чрезмерного активного сальдо. С этой целью указанные выше методы – финансовые, кредитные, валютные и др., а также ревальванция валюты применяется при расширении импорта и сдерживания экспорта товаров, увеличения экспорта капиталов (в том числе кредитов «помощи») и ограничения импорта капиталов. Активное сальдо используется при погашении внешней задолженности страны, предоставления кредитов иностранным государствам, увеличение золотовалютных резервов.

         Новым явлением с середины 70-х годов стали попытки выработки принципов коллективного регулирования баланса международных расчетов, в частности на регулярных встречах на высших уровнях стран большой «Семерки».

         К межгосударственным средствам регулирования платежных балансов относятся:

· согласование условий экспортных кредитов;

· двусторонние правительственные кредиты, краткосрочные взаимные кредиты центральных банков в национальных валютах по соглашениям «СВОБ»;

· кредиты международных валютно-кредитных и финансовых организаций, прежде всего МВФ.

         Таким образом, регулирование платежного баланса значительно усложнилось, а его инструментарий расширился. Оно приобрело систематический характер в сочетании с другими формами экономической политики.

2.8. Мировой рынок капитала

2.8.1 .Понятие и эволюция мирового рынка ссудных капиталов

         На рынке ссудных капиталов выступает товар особого рода – ссудный капитал, потребительной стоимостью которого является способность приносить прибыль.

         В современной экономике денежный капитал накапливается в основном в денежной форме через рынок ссудных капиталов. Рынок ссудных капиталов способствует росту производства и товарооборота, движению капиталов внутри страны, трансформации денежных сбережений в капиталовложения, реализации достижений научно-технической революции, обновлению основного капитала.

         Важнейшая особенность развития рынка ссудных капиталов в 70-80 годах –углубление его интернационализации, которая проявляется прежде всего в увеличении масштабов международной миграции капитала, опережающем развитии международного кредита по сравнению с национальным, а также в интеграции региональных и национальных рынков ссудных капиталов,

         Ссудные капиталы ведущих промышленно развитых стран все больше становятся интегрированной частью мирового рынка ссудного капитала, т.е. национальные рынки ссудных капиталов все сильнее сращиваются с региональными. Таким образом происходит интеграция их в единый мировой рынок ссудных капиталов, на котором концентрируется спрос и предложение на этот капитал в рамках всего мирового хозяйства. Следовательно, мировой рынок ссудных капиталов – это рынок, на котором осуществляется движение ссудного капитала между странами. С функциональной точки зрения он представляет собой систему рыночных отношений, обеспечивающих аккумуляцию и перераспределение ссудного капитала между странами, с институциональной – совокупность институтов, через которые осуществляется движение ссудных капиталов между странами.

         Взаимодействие между национальными, региональными и мировым рынками ссудных капиталов меняется в зависимости от стадии развития мировой экономики, степени интернационализации производства и капитала.

         На домонополистической стадии развития капитализма мировой рынок ссудных капиталов представлял собой, по существу, совокупность национальных рынков. По мере интернационализации хозяйственных связей и развития международного кредита формируются региональные рынки ссудных капиталов. Первоначально они были представлены лишь международными операциями на национальных рынках, крупнейшие из которых превратились в мировые финансовые центры.

         Мировые финансовые центры – одна из составных частей мирового капиталистического хозяйства. Они представляют собой элементы, составляющие международный рынок ссудных капиталов, а именно: рынок золота, валюты, банковских кредитов и ценных бумаг. К мировым финансовым центрам, создающимся в регионах концентрации капитала, относятся в настоящее время Лондон, Нью-Йорк, Цюрих, Париж, Люксембург, Франкфурт на Майне, Токио, Сингапур, Гонконг и др. Сегодня в мире насчитывается огромное количество финансовых центров: одни из них возникли на базе международных рынков капитала, другие - на базе на базе национальных рынков капитала.

         Образование финансовых центов связано с уровнем экономического развития той или иной страны. Современные финансовые центры не изолированы друг от друга, а являются частью единого мирового рынка капиталов.

         Формирование современных мировых финансовых центров происходило в 60-х годах под влиянием ряда факторов: относительного избытка капитала в отдельных звеньях мирового капиталистического хозяйства; появления международных денег, развитие институциональных основ этих центров. Наличие относительного избытка капитала в отдельных звеньях мирового капиталистического хозяйства тесно связано с вывозом капитала, который особенно интенсивно осуществлялся в последние годы. Так, если за первые послевоенные годы он вырос на 72 млрд. долл., то за 60-70 годы – на 222 млрд. долл., к середине 80-х годов накопленная сумма частных прямых зарубежных инвестиций промышленно развитых стран составляла 667,9 млрд. долл.

         Быстрый рост вывоза капитала привел к возникновению нового явления –аккумуляции его в международной сфере, т.е. к появлению относительного избытка капитала в масштабе не только национального капиталистического, но и всего мирового хозяйства.

         Важную роль сыграла и неравномерность распределения экспорта капитала на мировом рынке, что выразилось в изменении его направления: происходит интенсивное движение частного капитала между экономически развитыми странами. Это объясняется их большей по сравнению с развивающимися странами политической стабильностью и предоставлением государственных гарантий на репатриацию капиталов и прибылей.

         Избыток капитала на мировых рынках связан также с положением в валютно-финансовой сфере: неустойчивость валютных курсов, водимые ограничения на движение капитала сделали наиболее предпочтительной формой хранение денежных средств краткосрочные вклады. В результате этого рынок оказался перенасыщенным краткосрочными капиталами в ущерб долгосрочным, что привело к появлению так называемых «горячих денег», блуждающих по миру в поисках спекулятивной наживы.

         Быстрому росту вывоза капитала в значительной степени способствовало и интенсивное развитие государственного стимулирования экспорта капитала, причем поощрение спроса на ссудный капитал осуществлялось как на государственной, так и на межгосударственной основе, в частности, через Международный банк реконструкции и развития.

         Современный рынок ссудных капиталов охватывает как национальные рынки, так и операции еврорынка. В целом структура мирового рынка ссудных капиталов может быть представлена следующим образом:
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рис. 6. Структура мирового рынка ссудных капиталов

         Эта схема свидетельствует о том, что мировой рынок ссудных капиталов состоит из нескольких элементов, тесно взаимосвязанных и дополняющих друг друга. В целом он представляет собой сложный механизм миграции капитала, включая как денежный. так и фиктивный капитал.

         Следовательно, мировой рынок ссудного капитала является важным звеном мирового хозяйства, обеспечивая его необходимыми денежно-кредитными ресурсами.

2.8.2. Особенности и структура рынка евровалют

         Важным фактором формирования мировых финансовых центров является степень развития международных денежных форм. В 60-70-х годах национальные валюты, выполнявшие функции мировых денег, прежде всего доллар США, постепенно превратились в той части, которая обращалась на мировом рынке, в так называемые евроденьги. Это денежные единицы, вышедшие из под контроля национальных правительственных органов, свободно перемещающиеся по миру и имеющие целый ряд налоговых и прочих преимуществ по сравнению с теми национальным валютами, из которых и образовались евроденьги.

         Со второй половины 60-х годов подобные изменения коснулись немецкой марки, голландского гульдена, французского и швейцарского франков и т.д. В результате наряду с евродолларам возникли евромарки, еврогульдены, еврофранки и др., т.е. авуары, не подчиняющиеся регулированию со стороны правительства.

         Развитие рынка евровалют и их распределение в международных расчетах и платежах означали, что на смену национальным валютам (доллару и фунту стерлингов), выполнявшим функцию мировых денег, пришли, хотя и в национальном обличие, международные валюты.

         В отличие от национальных рынков, где международные операции выражены в национальных валютах, операции на евровалютном рынке проводятся в евровалютах. Евровалюта представляет собой иностранную валюту, в которой осуществляются расчеты за пределами стран-эмитентов этих валют. Например, доллар США на счетах в банках Великобритании, Франции, Японии называется евродолларом, фунт стерлингов на счетах в банках Франции, США - евростерлингом.

         Суть операции на еврорынке состоит в том, что банки, расположенные вне страны-эмитента какой-либо национальной валюты, принимают за определенный процент депозиты, выраженные в данной валюте, а затем переуступают эти средства, т.е. предоставляют их в кредит за более высокий процент. Например, нерезидент США – английский экспортер, получив выручку в долларах, помещает ее в крупный коммерческий банк США «Чейз Манхеттенбэнк». Когда же этот банк переводит долларовый депозит (вклад) на счет иностранного банка, например, германского «Дойче банка», то в данном случае доллар превращается в евродоллар. Следовательно, произошла трансформация обязательств американского банка в обязательства германского банка. Последний может предоставить евродоллары в кредит другому банку или промышленному концерну, причем по процентам, более высоким, чем он платит владельцу долларового депозита. Таким образом, кредит германского банка, предоставляемый на основе долларового депозита, выражается не в национальной валюте - немецкой марке, а в иностранной валюте – долларе США. Причем в кредит дается не сама эта валюта, а только ее долларовое выражение, зафиксированное на счетах германского «Дойче банка». Превращение долларов США в евродоллары происходит в результате депонирования долларов в иностранном банке, который использует их для кредитных операций. Евродоллары – это кредитные обязательства не американского банка, выраженные в долларах, и являющиеся наднациональной валютой. Действительно, это уже не американская валюта, т.к. она появилась в результате деятельности иностранного банка за пределами США, и на нее на распространяется валютное регулирование правительства США.

         Развитие еврорынка первоначально происходило в форме создания рынка евродолларов, обусловленного хронической пассивностью платежного баланса США, который покрывался долларами, оседавшими на депозитах в банках вне Соединенных Штатов. Причем еврорынок возник в Западной Европе, в таких крупнейших мировых финансовых центрах, как Лондон, Цюрих, Париж. Вместе с тем в 60-е годы начали действовать рынок латиноамериканских долларов, в основном в финансовых центрах Карибского моря – на багамах, каймановых островах, в Панаме, а также рынок азиатских долларов – в финансовых центрах Юго-Восточной Азии: Сингапуре и Гонконге с 70-х годов функционирует рынок ближневосточных долларов с центром в Бахрейне. В 1982 году появился центр еврорынка в Нью-Йорке. Приставка «евро», следовательно, не является типичной лишь для европейских валют, а указывает на иностранный характер валюты по отношению к месту совершения кредитных операций.

         Объективной основой формирования и развития рынка евровалют является усиление процессов интернационализации экономики, международной экспансии финансового капитала, а также возникновение транснациональных финансовых групп, потребовавших создания адекватного рынка ссудного капитала.

         В 50-60-х годах при наличии строгих ограничений и существенных различий между национальными финансово-кредитными системами обращение транснационального финансового капитала могло опосредоваться функционированием лишь наднационального рынка ссудных капиталов, свободного от национального регулирования.  Таким  наднациональном  рынком,  операции  которого  не регулировались национальными государствами, и стал рынок евровалют, являющийся своего рода посредником между национальными рынками ссудных капиталов.

         В 80-90-х годах наступил новый этап в развитии мирового рынка ссудных капиталов, что связано с дальнейшим углублением интернационализации хозяйственной жизни. Развитие интеграционных процессов в экономике обусловило необходимость соответствующих изменений в финансово-кредитной сфере. В данный период обозначилась тенденция к укреплению финансовых связей между отдельными национальными хозяйствами, к значительному уменьшению различий между национальными рынками ссудных капиталов и еврорынком. Постепенно обособленность еврорынка от национальных рынков заменяется их переплетением и интегрированием в единый взаимосвязанный мировой рынок ссудных капиталов. К началу 1990 года объем заимствований на этом рынке достигал 3,5 трлн. долл., причем доля евровалютных операций, по различным оценкам, колебалась от 50-70 до 90% операций на региональных рынках.

         Операции на еврорынке осуществляются в различных евровалютах. Важнейшей из них является доллар, на долю которого приходится  более 2\3  суммарных банковских активов в евровалютах. В последние годы растет объем кредитов и займов в других валютах, прежде всего в немецких марках и японских иенах.

         Структура рынка евровалют определяется тем, что он подразделяется на три взаимосвязанных сектора: евроденежный рынок, т.е. рынок краткосрочных еврокредитов, рынок среднесрочных банковских еврокредитов и рынок еврооблигаций или еврозаймов.

         На рынке краткосрочных еврокредитов проводятся операции по кредитованию внешнеторговых сделок или по восполнению оборотных средств ТНК. Сроки предоставления ссуд – от 3-6 месяцев до одного года. Преобладающей формой краткосрочных кредитов являются межбанковские ссуды, т.е. помещение банками депозитов на счета других крупных банков по относительно низкой процентной ставке. Последние же используют эти депозита для кредитования первоклассных заемщиков по более высоким процентным ставкам, получая большие прибыли на разнице процентов.

         Со второй половины 60-х годов появились новые формы краткосрочного еврокредита – евродолларовые,  а  затем  евровалютные,   или  евродепозитные сертификаты. Они представляют собой свидетельство о внесении в банк-эмитент депозита в евровалюте, т.е. обязательство данного банка по наступлении срока уплатить предъявителю означенную сумму с процентами. Такие сертификаты обладают более высокой ликвидностью, чем депозиты, а потому пользуются широким спросом. Кроме того, они продаются и покупаются на вторичном рынке ценных бумаг, что придает им дополнительную гибкость и мобильность, а это увеличивает сроки, на которые выпускаются евродолларовые депозиты. Так, если в 1966 году первые сертификаты выпускались на срок от 1 до 4 месяцев, то уже в 1967 году - на 5 лет.

         В 70-е годы появилась форма краткосрочного кредита - коммерческие и финансовые евровекселя, которые выпускаются банкирскими и финансовыми домами, а также кредитно-финансовыми компаниями сроком от 3 до 6 месяцев.

         На рынке среднесрочных банковских еврокредитов еврокредиты предоставляются сроком от 2 до 10 лет. Это главная форма кредита на еврорынке в настоящее время. Этот рынок получил развитие практически в 70-е годы, что связано с совершенствованием техники предоставления возобновляемых, или ролловерных, кредитов. Особенность этих кредитов заключается в том, что, хотя они и выдаются на средние сроки, их оформление осуществляется частями, на короткие сроки: на 3-6 месяцев. После каждого такого оформления кредит возобновляется до истечения срока.

         До введения в практику ролловерных кредитов банки нередко несли yбытки, предоставляя среднесрочные кредиты по фиксированным процентным ставкам, если ставки по краткосрочным депозитам резко повышались. В то же время ролловерные кредиты уменьшают риск банков по среднесрочным кредитам, т.к. они предоставляются под «плавающую» процентную ставку, уровень которой регулярно пересматривается в соответствии с изменением ставок на рынке. Ставка по ролловерным кредитам определяется по ставке процента при предложении кредитов по межбанковским операциям в Лондоне ЛИБОР, по аналогии с ЛИБОР в мировом финансовом центре Бахрейна взимается БИБОР, в Париже -ПИБОР, во Франкфурте на Майне – ФИБОР» в Сингапуре – СИБОР а в США, Канаде и Японии базой по еврокредитам служит прайм-рейтс. Номинальная процентная ставка по еврокредитам определяется как сумма базовой ставки и установленной надбавки.

         Особенность рынка среднесрочных кредитов состоит в том, что в отличие от евроденежного рынка, представляющего собой рынок отдельных банков, это – преимущественно рынок банковских консорциумов и синдикатов или рынок синдицированных кредитов. Коллективная организация кредитов на данном рынке позволяет, во-первых, распределять риск неуплаты между многими кредиторами и, во-вторых, укрупнять размеры кредитов до огромных сумм – на десятки и сотни миллионов долларов, а иногда и свыше 1 млрд. долл.

         Банковские синдикаты, как правило, включают до 50-60 банков, а порой и больше. В настоящее время свыше 80% всех синдицированных кредитов организуется крупнейшими коммерческими банками, которые существенно потеснили торговые и инвестиционные банки, лидировавшие в данной сфере в 60-х начале 70-х годов.

         С конца 70-х годов на рынке среднесрочных еврокредитов получили распространение евроноты как инструмент банковского кредита и облигационного займа. Евроноты – это ценные бумаги, выпускаемые корпорациями сроком, как правило, на 3-6 месяцев по изменяющейся ставке, базирующейся на ЛИБОР. Несмотря на то, что евроноты представляют собой краткосрочные бумаги, они используются для предоставления среднесрочного кредита. При этом банки заключают соглашения с фирмами-заемщиками, обязуясь в течение ряда лет (обычно 5-10 лет) приобретать у них евроноты по мере окончания срока предыдущего выпуска, чем фактически гарантируют фирме-эмитенту евронот среднесрочное кредитование. Следовательно, банки выступают посредниками между заемщиками и кредиторами, т.к. купленные у фирм-эмитентов евроноты они затем перепродают.

         Рынок еврооблигационных займов сформировался во второй половине 60-х годов после введения ограничений на иностранные займы, размещавшиеся  на национальных рынках, прежде всего в США. Таким образом, на международном рынке ссудных капиталов наряду с традиционными рынками   иностранных займов, размещаемых нерезидентами на национальных рынках, возник рынок еврозаймов, т.е. наднациональный рынок капиталов. В конце 80-х годов на долю еврооблигационных займов приходилось примерно 80% общей суммы международных займов.

         Главная особенность еврозаймов состоит в том, что для кредиторов валюта займов является, как правило, иностранной.  Например, заем в японских иенах размещается в Великобритании, ФРГ, США. В отличие от традиционных иностранных займов, которые выпускаются нерезидентами на национальном рынке одной страны, еврозаймы размещаются одновременно на рынках нескольких стран.

         Еврооблигации выпускаются сроком от 7 до 15 лет, а в 80-е годы появились облигации сроком до 30 и даже 40 лет. Средний размер еврозайма колеблется в границах от 20 до 30 млн. долл., но может достигать 300 и даже 500 млн. долл. Основными заемщиками выступают правительства отдельных стран и международные организации, ТНК, местные органы власти и государственные учреждения.

         Посредниками в размещении еврозаймов являются ведущие банки, которые организуют международные банковские консорциумы и синдикаты для удовлетворения запросов крупных клиентов на долгосрочный капитал. В банковский консорциум, возглавляемый крупным банком, входят обычно несколько (10-11) банков. Инвесторами выступают различные крёдитно-финансовые учреждения: страховые компании, пенсионные фонды, центральные и коммерческие банки.

         На рынке еврооблигаций выпускаются облигации разного типа: обычные или «прямые»; с «плавающей» процентной ставкой; с нулевым процентом (купоном); с индексированным процентом; конвертируемые облигации; с опционом и др.

         На обычные, или «прямые» облигации приходится более 60% всех еврооблигаций. По ним владельцу выплачивается фиксированный процент в виде годовых купонов.

         С 70-х годов на еврорынке стали выпускаться облигации с «плавающей» процентной ставкой. Ставка и доход по ним зависят от изменения рыночного процента. «Плавающая» ставка по еврооблигациям базируется преимущественно на ставке ЛИБОР с надбавкой (спредом) в зависимости от условий рынка.

         Облигации с нулевым купоном появились в 80-е годы. Их владельцы получают доход не ежегодно, а лишь один раз при выкупе облигаций. Процент по этим облигациям устанавливается при определении эмиссионного курса, который, как правило, ниже номинала (иногда всего 30-40%). В то же время погашение облигации определяется разницей между эмиссионным курсом и ее номиналом. Кроме того, инвесторы не платят налог на доход от облигаций.

         Процент по облигации с индексированным процентом зависит от изменения индекса цен на товары (например, нефть, золото).

         Конвертируемые облигации получили большое распространение в 80-е годы. Они приносят держателю меньший процент, чем, например, «прямые», но дают ему право по истечении определенного срока обменять их на акции компании-заемщика, если дивиденды по акциям окажутся выше, чем проценты по облигациям.

         Облигации с опционом также появились в 80-е годы. Они дают инвестору право выбора различных вариантов сделки. Например, был выпущен заем, который позволял держателю за счет опциона купить одну тройскую унцию золота по заранее установленной цене. Покупка таких акций представляла интерес, если цена на золото повышалась. Облигации с опционом также дают возможность обменивать один вид ценной бумаги на другой: например, облигацию – на акцию, облигацию с «плавающей» ставкой – на облигацию с фиксированной.

         Для привлечения средств инвесторов, ресурсы которых отличаются долгосрочным характером (страховые компании, пенсионные фонды), выпускаются облигации с фиксированной, а также «плавающей» ставкой на длительные сроки – на 30 и даже 40 лет. Привлечению средств на рынок еврооблигаций способствует и такое условие, как продажа облигаций в рассрочку. При этом покупатель платит первоначально лишь часть курсовой стоимости облигаций, а оставшуюся сумму может внести через определенной время.

         В целом структура еврорынка в 80-е годы претерпела большие изменения: резко повысился удельный вес операций с облигациями за счет сокращения банковского кредитования. Участниками еврорынка являются официальные институты (центральные банки и другие государственные учреждения, местные органы власти, международные   организации),   частные   кредитно-финансовые   учреждения (коммерческие банки, страховые компании, пенсионные фонды и др.), а также фирмы и частные лица.

2.8.3. Транснациональные банки на мировом рынке ссудных капиталов

         На рынке ссудных капиталов господствующие позиции занимают транснациональные банки, которые представляют собой новый тип международного банка: они являются главными центрами и посредниками в международной миграции капитала.

         Транснациональные банки (ТНБ) – это крупные банки, достигшие такого уровня  международной концентрации и централизации капитала, который благодаря сращиванию с промышленным капиталом предполагает их реальное участие в экономическом разделе мирового рынка ссудных капиталов и кредитно-финансовых услуг.

         Международные монополии в банковском деле возникли в конце 19-начале 20в. в виде банковских картелей и синдикатов монополистов, которые осуществляли международную деятельность на рынках ссудных капиталов своих стран. Слияние, сращивание и взаимопроникновение промышленного и банковского капиталов и стали основой создания финансового капитала.

         В 70-80-е годы произошла трансформация монополистических банков в транснациональные. Современные международные банки отличаются главным образом тем, что их внешняя деятельность стала важной чертой процесса интернационализации хозяйственной жизни.

         Отличие ТНБ от национального крупного банка заключается прежде всего в наличии у него зарубежной институциональной сети. Кроме того. в отличие от национального банка, деятельно участвующего в международных операциях, ТНБ переносит за границу не только активные операции, но и часть собственного капитала и формирование депозитной базы, в связи с чем его зарубежная сеть используется для получения банковской прибыли.

         ТНБ, которые сформировались на базе крупнейших коммерческих банков промышленно развитых стран, господствуют на национальных и международных рынках ссудных капиталов. К середине 1992 года выделилось 20 крупнейших банков промышленно развитых стран.

         Однако, несмотря на острейшую конкуренцию между ТНБ, для них характерны тесная взаимосвязь, переплетение капиталов. Весьма типичной становится тенденция к усилению картелизации международной банковской деятельности, к фактическому разделу мирового рынка ссудных капиталов между десятками крупнейших транснациональных банков.

         Таким образом, ТНБ стали важным элементом сравнительно нового феномена –международного финансового капитала, выполняя в то же время функции регулирования в сфере международных экономических отношений.

2.8.4. Рынок предпринимательского капитала

         Как уже было сказано вторая важная форма мирового рынка капитала – предпринимательская. Эта форма вывода (ввода) капитала представляет собой международное инвестирование, т.е. создание за границей совместных предприятий и филиалов фирмы.

         Цели предприятия, вывозящего капитал, т.е. осуществляющего инвестирование за границу, следующие: обход тарифных и ряда нетарифных протекционных барьеров; использование разницы в стоимости ресурсов в разных странах, в том числе использование разницы в стоимости рабочей силы; повышение конкурентоспособности и более активное внедрение на рынке изнутри; вывоз капитала в обход не только таможенных барьеров, но и получение выигрыша по сравнению с национальными фирмами в области налогообложения, что повышает конкурентоспособность предприятия как на внешнем для него рынке, так и на внутреннем с переводом полученной прибыли в страну базирования.

         Цели предприятий, привлекающих иностранный капитал в предпринимательской сфере для создания совместных предприятий: получение помощи в налаживании выпуска технически сложной продукции (условиями оказания такой помощи являются: или конкурентная ситуация на национальном рынке в формах конкуренции производителей и конкуренции инвесторов, или заинтересованность зарубежных партнеров в более дешевых ресурсах); разовое получение новых технологий в расчете на их постоянный приток.

         Вывоз капитала в предпринимательской форме может быть двух видов.

         Прямые инвестиции – вложение в уставной капитал хозяйствующего субъекта с целью извлечения дохода и получения прав на участие в управлении данным хозяйствующим субъектом.

         Портфельные же инвестиции связаны с формированием портфеля и представляют собой приобретение ценных бумаг и других активов. В портфель могут входить ценные бумаги одного типа (акции) или различные инвестиционные ценности (акции, облигации, сертификаты). Формируя портфель, инвестор исходит из своих «портфельных соображений» (т.е. желание владельца средств иметь их в такой форме и в таком месте, чтобы они были безопасными, ликвидными и высокодоходными). Под безопасностью понимается неуязвимость инвестиций от потрясений на рынке инвестиционного капитала и стабильность получения дохода. Ликвидность инвестиций – это их способность быстро и без потерь в цене превращаться в наличные деньги. Безопасность обычно достигается в ущерб доходности и росту вложений. Наращивать вложения могут только держатели акций.

         Ни одна из инвестиционных ценностей не обладает всеми перечисленными свойствами. Если ценные бумаги надежны, то доходность будет низкой, т.к. те, кто предпочитает надежность, будут предлагать высокую цену. Главная цель при формировании портфеля состоит в достижении наиболее оптимального сочетания между риском и доходом для инвестора. Методом снижения риска серьезных потерь служит диверсификация портфеля, т.е. приобретение определенного числа различных ценных бумаг. Диверсификация уменьшает риск за счет того, что возможные невысокие доходы по одним ценным бумагам будут компенсироваться высокими доходами по другим бумагам.

         Баланс может быть достигнут путем включения в портфель, с одной стороны, оборонительных ценных бумаг, которые обеспечивают надежность вложений и стабильный доход (облигации, привилегированные и обычные акции), с другой стороны, ценных бумаг агрессивных компаний (обычных акций, обеспечивающих быстрый рост капитала).

         Различные виды ценных бумаг имеют неодинаковую привлекательность для инвесторов. Облигации, обеспечивающие большую сохранность сбережений, привлекательны для компаний, придерживающихся консервативной, осторожной политики. Акции интересуют инвесторов, готовых идти на риск ради получения больших дивидендов. По возможности стабильности притока доходов наиболее качественными являются облигации промышленно развитых стран. Далее идут чистые облигации и акции крупных компаний, регулярно выплачивающих дивиденды и имеющих высокий рейтинг на финансовом рынке. Наименее качественными являются акции, выпущенные неизвестными, а также вновь созданными фирмами. Итак, выбор различных видов ценных бумаг зависит от целей предприятия – инвестора.

         Казалось бы, ясно видно преимущество прямых инвестиций (контроль над объектом вложения), однако в настоящее время возрастает роль портфельных инвестиций. Данное явление связано прежде всего с тем, что называется торговлей технологией. Если сделано какое-либо открытие или изобретение, то оно патентуется (т.е. выдается документ, удостоверяющий право собственности лица на какое-либо открытие). Получив патент на изобретение, компания вправе продавать его, получив одноразовую прибыль, или же тиражировать его продажу, продавая право на временное использование патента. Возможна продажа и ноу-хау. Для использования патента или ноу-хау необходимо купить разрешение. Готовность иностранного инвестора пойти на продажу лицензии предприятия, капитал которых в основном принадлежит принимающей стороне (или готовность инвестора совершить портфельную инвестицию в сочетании с продажей технологий), будет зависеть от уникальности и новизны технологии. Чем старше технология, тем больше вероятность, что она будет свободна от контроля иностранного капитала.

         В областях, где технология уникальна и является монополией одной или немногих фирм, иностранный капитал будет вкладываться исключительно в форме прямых инвестиций. И еще, говоря о формах вывоза предпринимательского капитала, следует отметить, что последний может осуществляться, как известно, в виде движения денежных средств (валюты), либо натурально-вещественных элементов (оборудование, сырье). Так в 80-е годы быстрое развитие получила такая разновидность экспорта частного предпринимательского капитала, как перемещение производства из развитых капиталистических стран в развивающиеся. Политика, направленная на придание развивающимся странам роли поставщиков изделий на мировой рынок. Вывоз производства в развивающиеся страны представляет собой разновидность экспорта частного предпринимательского капитала, осуществляемого с целью максимизации прибыли за счет использования межнациональных различий в издержках производства. Перемещение производства означает сворачивание его в одной стране и перенос в другую. Отсюда выявляется качественное отличие перемещения от обычного процесса заграничного инвестирования. Если в результате традиционного вывоза происходит перелив накапливаемого капитала за рамки национальных границ, то перенос производства может и не означать накопление. Это часто лишь региональный сдвиг, территориальное перемещение в другую сторону. Однако оба процесса тесно связаны между собой и проявляются нередко в комбинированном виде. Все разнообразие форм переноса можно разделить на два вида: в узком, точном смысле (производство в развитой стране сворачивается и перемещается за рубеж) и широком смысле (куда можно отнести все остальные формы, в том числе портфельные инвестиции).

         Помимо указанного уже деления на два вида перемещения можно осуществлять классификацию форм переноса исходя из другого критерия – в зависимости от полноты производственного цикла, создаваемого за рубежом. Здесь речь идет о следующих двух видах: организация производства продукции, готовой к потреблению (в основном товаров легкой промышленности), и выпуска отдельных узлов и компонентов для материнских фирм (электронная промышленность…).

Взаимодействие предпринимательских и ссудных инвестиций

         Предпринимательские инвестиции, направляемые в развивающиеся страны, вызвали перемены и в движении скудных капиталов. Между двумя формами движения капитальных средств всегда существовала взаимосвязь. Скудные капиталовложения на первом этапе как бы прокладывают путь инвестициям предпринимательским. Последние вступают в действие обычно тогда, когда условия для частнокапиталистической деятельности в развивающихся странах уже созданы. И дав толчок развитию иностранного бизнеса, ссудный капиталовложения через определенный промежуток времени обретают «второе дыхание» и обнаруживают тенденцию к росту.

         Так, данные показывают в определенный период тенденцию к постепенному изменению общего соотношения в пользу вывоза ссудного капитала и снижение роли предпринимательского капитала. Но в качественном плане обнаруживаются свидетельства о возрастании роли предпринимательских капиталовложений. Так, прямые инвестиции, составляющие в среднем 10% от общего объема иностранных средств, приносят зарубежным предпринимателям примерно 50% всех доходов – это одна сторона. Другая состоит в том, что прямые инвестиции создают производственную базу на основе функционирования которой формируется общая совокупность создаваемой в той или иной стране прибавочной стоимости. В последствии из нее по каналам перераспределения происходит отток за рубеж доходов в виде процентов за ссудный капитал.

         Взаимосвязь ссудного и предпринимательского капитала особенно велика в развивающихся странах. С одной стороны, крупные потоки направляемых сюда прямых инвестиций свидетельствуют о том, что для их применения существуют необходимые условия – прежде всего инфраструктура, созданная в частности, за счет осуществленных в предыдущие годы льготных кредитов в форме «помощи». С другой стороны, способность экономики этих стран поглощать теперь большие массы ссудного капитала объясняется значительными объемами производимой прибавочной стоимости (в немалой степени за счет функционирования предпринимательского капитала), а также высоким уровнем развития перераспределительных отношений.

2.8.5. Особенности ввоза и вывоза капитала в России.

         Участие России в международном движении капиталов заметно, хотя и специфично. Как страна-импортер капитала Россия является заметным объектом приложения ссудного капитала, преимущественно государственного и международных организаций. В 1992-1993 гг. в Россию было привлечено кредитов на сумму около 22 млрд. долл. Однако большой ежегодный приток ссудного капитала увеличивает задолженность России перед мировым сообществом со всеми вытекающими отсюда последствиями: растущие ежегодные платежи в счет долга, "связанность" многих кредитов с закупками товаров в странах-кредиторах и т.д.

         Что же касается предпринимательского капитала, то, несмотря на все усилия (или, скорее, призывы) государственных органов, его присутствие в России невелико: за 1992-1993 гг. в стране было вложено около 3,5 млрд. долл. иностранных предпринимательских инвестиций, преимущественно прямых, а общий объем накопленных в стране прямых инвестиций составляет всего около 6 млрд. долл.

         Россия весьма заинтересована в притоке прямых инвестиций, так как они не увеличивают внешний долг (а напротив, способствуют получению средств для его погашения); обеспечивают эффективную интеграцию национальной экономики в мировую, благодаря производственной и научно-технической коопераций, служит источником капиталовложений, причем в форме современных средств производства; приобщают общественных предпринимателей к передовому хозяйственному опыту.

         Потенциально Россия может быть одной из ведущих стран приложения прямых инвестиций. Этому способствует ее огромный внутренний рынок, сравнительно дешевая, но одновременно квалифицированная рабочая сила, значительный научно-технический потенциал, большие природные ресурсы и наличие инфраструктуры, хотя и не слишком развитой. Однако социально-политическая ситуация в стране нестабильна. Хозяйственные законы противоречивы, часто подвергаются изменениям. Нет ясности с правами собственности (на приватизированные объекты, на землю), высока вероятность смены экономической политики в целом. И, главное, в силу недостаточного развития рыночных отношений хозяйственная Среда в России непривычна для иностранных инвесторов из развитых стран.

         Притоку иностранного предпринимательского капитала в Россию мешают и причины во многом субъективные. Это и слабое информационное обеспечение иностранных инвесторов о потенциальных возможностях для капиталовложений и недостаточное страхование от инвестиционных рисков. Это и процветающее в России пиратство интеллектуальной собственности, бюрократизм и коррупция. Это, наконец, трудности со связью, офисами, гостиницами, визами и т.д.

         Эти объективные и субъективные причины воздействуют на инвестиционный климат, который оценивается как не очень благоприятный.

         Одновременно Россия вывозит капитал. Во многом это происходит в рамках бегства капитала. Нелегальное бегство капитала складывалось из непереведенной из-за рубежа экспортной выручки вместе с выявленной контрабандой (менее 4,3 млрд. долл.), а также из формально упущенной выгоды по бартерным операциям (более 6 млрд. долл.).

         Однако ведущей формой вывоза капитала из России до середины 1993 года являлся экспорт ссудного капитала в бывшие советские республики.

         Вывоз предпринимательского капитала невелик, объем накопленных за рубежом инвестиций составляет несколько миллиардов долларов. Преимущественно эти инвестиции размещены в Западной Европе в целях создания товаро- и услугопроводящей сети и часто имеют форму оффшорных компаний. Представляется, что в будущем важнейшим регионом размещения российского капитала могут стать бывшие советские республики, что связано с их доминированием во внешнеэкономических связях страны. Этому может способствовать и капитализация долга бывших советских республик России, т.е. обмен их долговых обязательств на их собственность.
2.9. Международные кредитные отношения

2.9.1. Роль и значение международного кредита в развитии мирового хозяйства

         Международный кредит зародился еще в недрах разлагающегося феодального общества. Он возник в XIV – XV вв. в международной торговле после освоения морских путей из Европы  на Ближний и Средний Восток, а позднее – в Америку и Индию.

         Первоначально он представлял собой особую разновидность ростовщического кредита и использовался главным образом для финансирования войн и содержания дворов европейских монархов. Международный кредит получил развитие на основе растущей интернационализации производства. Он стал обслуживать процесс воспроизводства во всемирном масштабе, опосредуя внешнюю торговлю и движение ссудного капитала между странами.

         Международный
 кредит как экономическая категория выражает отношения, которые складываются между кредиторами и заемщиками разных стран по поводу предоставления, пополнения и погашения ссуды вместе с процентами. Субъектами этих отношений являются государства, банки и другие учреждения, не финансовые компании, а также прочие юридические и физические лица.

         Как элемент производственных отношений международный кредит тесно связан с другими категориями товарного производства (проценты, прибыль, рентабельность, валютный курс, платежный баланс и др.).

         Международный кредит выполняет ряд важных функций в сфере ВЭС. Во-первых, он обеспечивает перераспределение финансовых и международных ресурсов между странами, позволяя использовать их с наибольшей эффективностью или удовлетворять наиболее острые потребности в заемных средствах. Во-вторых, международный кредит усиливает процесс накопления в рамках всего мирового хозяйства, направляя временно свободные денежные средства одних стран на финансирование капиталовложений в других странах. В-третьих, международный кредит ускоряет процесс реализации во всемирном масштабе, раздвигая тем самым границы расширенного воспроизводства.

         Из функций международного кредита вытекает его важная роль в развитии мирового хозяйства, которая имеет как позитивные, так и негативные последствия.

         С одной стороны международный кредит способствует ускорению развития производительных сил, интернационализации производства и обмена. Он является мощным фактором расширения мировой торговли, порождая дополнительный спрос на рынке со стороны заемщиков. Особенно велико значение кредита при реализации за границей машин и оборудования. Кредитование экспорта такой продукции служит сильным оружием конкурентной борьбы на мировом рынке. Международный кредит создает также благоприятные предпосылки для притока прямых иностранных инвестиций в страну должника и непосредственно используется для финансирования отдельных кредитов или целых программ структурной перестройки экономики.

         С другой стороны международный кредит способен искусственно раздвигать границы производства и экспорта товаров в странах-кредиторах, углубляя диспропорции в их экономике и усугубляя неудовлетворенность торговых балансов. Еще более неблагоприятные последствия могут иметь для заемщиков чрезмерное привлечение иностранных кредитов и их неэффективное использование. Выкачивание из стран – должников значительной части национального дохода в виде процентов и дивидендов, грозит подорвать их платежеспособность и серьезно нарушить процесс воспроизводства. Об этом свидетельствует кризис внешней задолженности развивающихся стран.

         Нормально функционирующий международный кредит (или международные потоки капитала) воздействуют на благосостояние капитала, как и международная торговля. По сравнению с полным отсутствием кредита свободный рынок кредитов даст выигрыш обеим сторонам. Либо страна-кредитор, либо страна-заемщик может ввести на международный кредит налоги. Если страна, вводящая налог, в состоянии воздействовать на рынок (т.е. может влиять на величину ставки процента), она может ввести оптимальный налог на международный кредит. Но если другое правительство вводит в ответ собственный налог, то теряют обе стороны. На практике ввести налоги и ограничения на международные кредиты весьма сложно.

         Международный кредит должен способствовать повышению эффективности функционирования рынка кредитов.

2.9.2. Кредитование внешней торговли

         Кредитование внешней торговли включает кредитование экспорта и кредитование импорта.

         Кредитование экспорта производится в форме:

1. Покупательских авансов, выдаваемых экспортерами той или иной страны иностранным производителям или экспортерам. Так, американские и английские машиностроительные фирмы нередко получают авансы от иностранных заказчиков в размере 1/3 стоимости заказа. Значение покупательских авансов заключается в том, что, во-первых, и это главное, они служат формой обеспечения обязательств иностранных заказчиков, а во-вторых, представляют собой увеличение капитала экспортера.

2. Банковское кредитование экспорта, которое выступает так:

a.) Выдача кредитов под товары в стране экспортера. Этот кредит дает возможность экспортерам продолжать операции по заготовке и накоплению товаров, предназначенных на экспорт, не дожидаясь реализации ранее заготовленных товаров.

b.) Предоставление ссуд под товары, находящиеся в пути (под обеспечение транспортных документов: коносамента, железнодорожной накладной и др.).

c.) Выдача кредита под товары или товарные документы в стране импортера. Экономическое значение этих ссуд состоит в ускорении кругооборота капитала экспортера, т.е. в превращение его части из товарного в денежный.

d.) Банковские кредиты, не обеспеченные товарами, которые получают фирмы-экспортеры от банков, имеющих с ними длительные деловые  связи или участие в капитале.

         Кредитование импорта также выступает в форме коммерческого банковского кредита.

         Коммерческие или фирменные кредиты подразделяются на:

1. Кредит по открытому счету, предоставляемый на основе соглашения, по которому экспортер записывает на счет импортера в качестве его долга стоимость проданных или отгруженных товаров, а импортер обязуется погасить кредит в установленный срок. Этот вид кредита применяется при регулярных поставках товаров с периодическим погашением задолженности (в середине или конце месяца). В данном случае банки выполняют функцию части технических посредников в расчетах торговых контрагентов.

2. Вексельный кредит, суть которого состоит в том, что экспортер, заключая сделку о продаже товара в кредит (выставляет тратту – переводной вексель) на импортера. Последний же, получив товарные документы берет на себя обязательство оплатить вексель в указанный срок (т.е. акцептует тратту). Во многих, в первую очередь англосаксонских странах, часто применяется финансирование фирменных кредитов с помощью аккредитивной формы расчетов. В этом случае банки импортера и экспортера заключают соглашение, на основании которого открывают аккредитив экспортеру против предоставленных им документов об отгрузке товаров.

         Для уменьшения рисков от возможной неплатежеспособности иностранных покупателей созданы системы страхования кредитов по внешней торговле. Эта система выступает в двух формах:

a.) Частое страхование, при котором специальные страховые компании принимают на себя риск по экспортным кредитам и в случае неплатежеспособности иностранных импортеров оплачивают их долговые обязательства отечественным экспортерам;

b.) Государственные гарантии, когда этот риск берет на себя государство.

         Например, в Великобритании гарантирование экспортных кредитов осуществляет правительственный департамент гарантий экспортных кредитов, который гарантирует экспортерам возмещение убытков от 85 до 100%. В США эти функции выполняет экспортно-импортный банк, во Франции – французская страховая компания для внешней торговли, в ФРГ – акционерное общество «Гермес» и Межминистерский комитет по экспортным кредитам.

         Страхование экспортных кредитов основано на том, что экспортер получает от страховой организации гарантии своевременного платежа за товары, проданные им в кредит иностранному покупателю. В случае неплатежеспособности последнего экспортер получает гарантированную сумму платежа от учреждения-гаранта, к которому переходит право последующего взыскания долга с импортера.

         Банковские кредиты по импорту подразделяются на:

· Акцептный кредит, выдаваемый при акцепте или согласовании банка импортера на оплату тратты экспортера. При этом перед наступлением срока платежа импортер вносит в банк сумму долга, а банк в срок погашения его обязательства перед экспортером. Акцептные кредиты предоставляются крупными банками не только своим, но и иностранным экспортерам. Так, до первой мировой войны, когда международным финансовым центром был Лондон, крупнейшие Лондонские банки обслуживали внешнюю торговлю не только Англии, но и других стран. После второй мировой войны получили развитие в огромных размерах акцептные операции американских банков;

· Акцептно-рамбурсный кредит, т.е. акцепт векселя банка при условии получения гарантии по нему со стороны иностранного банка, обслуживающего импортера. В этом случае импортер до истечения сроков тратты должен внести необходимую сумму в свой банк, который переводит (рамбурсирует) ее иностранному банку, акцептовавшему. После этого последний оплачивает ее экспорту в установленный срок.

         Первоначально прямое кредитование импортеров осуществлялось путем «связывания» кредита с разовой внешнеторговой сделкой.

         В последнее время широкое распространение получило открытие банками так называемых кредитных линий для своих иностранных заемщиков на оплату внешнеторговых сделок. Кроме того, в 70-е годы появились новые формы кредитно-финансового стимулирования экспорта.

         Это, во-первых, разновидность кредитной линии, которая обычно применяется в кредитных операциях европейского рынка. Имеется в виду так называемая возобновляемая или ролловерная кредитная линия.

         Во-вторых, расширение и совершенствование прямого банковского кредитования привело к возникновению такой новой формы, как финансирование внешнеторговых операций на основе факторинга. Факторинговая компания является специализированным и многогранным финансовым учреждением, оказывающим экспортеру, продавшему товар на условиях кредита, ряд разнообразных услуг. Она берет перед экспортером обязательство по взысканию задолженности, учету экспортных тратт, контролю и т.д. Принимая на себя требования своего клиента к его должникам, фирма обязуется либо вручить деньги клиенту по мере взимания их с должников, либо выплатить ему наличными при заключении сделки. Следовательно, взимая долги с покупателя  и принимая на себя риск по кредиту, факторинговая компания одновременно выполняет функции экспортного отдела промышленной фирмы, коммерческого банка и страховой компании.

         Стоимость факторинга дороже, чем обычной банковской ссуды. В процентном отношении к размеру фактически выданных фактор-компанией заемных средств он может достигать 20%. Следует учитывать, что его стоимость входит не только оплата получаемого кредита, но и цена других услуг. Таким образом факторинг расширяет возможности экспортеров по предоставлению краткосрочных фирменных кредитов.

         В-третьих, проводятся сделки на рынке форфейтинга, которые являются источником средств для среднесрочного коммерческого кредитования. Операции по форфейтингу развились на базе так называемого безоборотного финансирования, проявившегося в конце 50-х годов в Западной Европе. В США этот рынок менее известен как «рефинансирование векселей». Суть данной операции заключается в передаче экспортером прав по требованиям, выставленным им на импортера, банку-форфейтеру, который может держать их у себя или продавать их на международном рынке. В обмен на приобретенные ценные бумаги банк выплачивает экспортеру эквивалент их стоимости наличными за вычетом: а) финансированной учетной ставки; б) премии (forfeit), взимаемой банком за принятие на себя риска неоплаты обязательств; в) разового сбора за обязательство купить векселя экспортера.

         Техника и финансовые инструменты, используемые в операциях по форфейтингу, аналогичны применяемым при традиционном учете торговых векселей банками. Отличие заключается в том, что векселедатель, т.е. экспортер, не несет при форфейтинге ни каких рисков, в то время как при обычном учете ответственность за неоплату векселя должником согласно вексельному законодательству многих стран сохраняется за ним в любом случае.

         Сделки по форфейтингу позволили экспортерам значительно удлинить сроки кредитования покупателя на условиях вексельного кредита, доведя их до 5 лет, иногда  8-ми и более лет, поскольку принятие на себя риска солидным банком-форфейтером повышает заинтересованность инвесторов в длительном помещении своих средств.

         Источником средств для банков, участвующих в форфейтинговых операциях служит рынок евровалют. Поэтому ставка по форфейтингу тесно связана с уровнем процента по среднесрочным кредитам на данном рынке.

         Основные валюты сделок: немецкая марка, которая составляет 50% таких контрактов, американский доллар – 40% и швейцарский франк – 10%.

         К кредитно-финансовым средствам стимулирования экспорта относятся и лизинговые операции. Они становятся все более важной формой международной торговли машинами и оборудованием.

         Лизинг является одной из разновидностей арендных операций, при которой не происходит передача юридического права собственности потребителю товаров. Путем периодических отчислений средств арендодателю в течение срока договора потребитель оплачивает право временного пользования товарами.

         Лизинг подразумевает предварительную покупку оборудования специальным кредитно-финансовым обществом – лизинговой компанией, которая затем вступает непосредственно в прямые отношения с потребителем сдаваемого в наем товара. Как правило объектом этих операций является различное оборудование, средства транспорта, ЭВМ и т.д. Расходы по страхованию лизинговых операций ложатся на арендатора.

         Аренда выступает своеобразной формой получения кредита и во многих случаях существенно облегчает продвижение продукции экспортеров на внешние рынки. С обычным товарным кредитом лизинг сближают условия проведения арендных операций. Арендатор избавлен от необходимости мобилизовать денежные средства. Оплата аренды производится по частям в течение всего периода использования оборудования. Однако цель лизинга – приобретение права использования потребительских качеств товара, а не получение права собственности на товар.

         Увеличение объема арендных операций в международной торговле требует привлечения значительных финансовых средств. Поэтому крупные коммерческие банки многих стран активно участвуют в финансировании лизинговых компаний, которые затем часто переходят в их собственность.

         Характерным стало предоставление банками долгосрочных кредитов по компенсационным сделкам, которые основаны на взаимных поставках товаров на равную стоимость.

         В данном случае страна – заемщик, получая в кредит на 15 – 20 лет машины, оборудование для создания и реконструкции предприятий, освоение природных ресурсов, погашение этого кредита осуществляет встречные поставки продукции построенных предприятий. Отличительные черты компенсационных соглашений – крупномасштабный и долгосрочный характер, взаимная обусловленность экспортной и импортной сделок.

         Широкое распространение получили так называемые мультинациональные контракты на огромные суммы в пополнении которых в качестве самостоятельных принимают участие фирмы различных стран. Мультинациональные контракты страхуются совместно банками и национальными страховыми институтами экспортного кредитования стран, которые в них участвуют. В этой связи можно отметить создание временных международных банковских консорциумов для финансирования определенных контрактов, выполняемых фирмами нескольких стран. Проблемы финансирования решаются внутри консорциума, который перед заемщиками выступает в качестве единого института. С категорией экспортных кредитов данную форму финансирования сближает то, что она носит целевой, а не чисто финансовый характер, и в гарантировании этой операции принимают участие правительственные институты заинтересованных стран.

2.10. Мировой кризис задолженности

Нормально функционирующий международный кредит (или международные потоки капитала) воздействует на благосостояние, как и международная торговля. По сравнению с полным отсутствием кредита свободный рынок кредитов даёт выигрыш обеим сторонам. Благоприятные последствия кредитования, развивающегося по правилам чистой теории, начиная с середины 70-х годов стали менее очевидны, поскольку кредитование осуществлялось вопреки этим правилам. Нормальное развитие кредита предполагает, что должники имеют способность платить и платят по своим долгам. Но на самом деле они не платили. К началу 80-х годов правительства 38 стран вынудили своих зарубежных кредиторов откладывать сроки выплаты процентов и возврат основной суммы долга. Каждая задержка - это потери для кредиторов и облегчение для должников. К середине 80-х годов всем вовлечённым сторонам было ясно, что итоговая цена пересмотра сроков выплаты долгов превзойдёт все издержки, которые в этой связи несли кредиторы за всю предшествующую историю. В результате, как показано в исследовании Кайле и Сакса (1984 г.), на фондовом рынке снизились оценки акций крупнейших американских банков, вовлечённых в международное кредитование, на 20%. Причём события приобретали и более серьёзный оборот. К середине 1982 г. сумма «ненадёжных» зарубежных кредитов, предоставленных девятью крупнейшими банками США, превзошла величину их собственного оплаченного капитала. Более того, сумма кредитов только трём странам (Аргентине, Бразилии, Мексике) была больше их собственного капитала.

Для должников проблема также очень серьёзна. В 70-х годах они брали кредиты под высокий номинальный процент, который отражал всеобщие опасения роста долларовых цен. Позднее, после 1982 г., сформировалась новая эра более жёсткой монетаристской политики, возглавляемой Федеральной резервной системой США, решившей остановить инфляцию, даже если это будет стоить сокращения рабочих мест в течение нескольких лет (что и произошло на самом деле). В результате высокие номинальные процентные ставки в высокие реальные процентные ставки, нанёсшие заёмщикам такой удар, которого они не испытывали со времени Великой депрессии 1929-1932 гг.

2.10.1. Причины и последствия кризиса международной задолженности

         Кризис внешней задолженности начался с августа 1982 года, когда Мексика оказалась не в состоянии выплачивать свою задолженность иностранным коммерческим банкам. Тогда же ряд латиноамериканских стран объявил о прекращении части своих платежей по долгам. Кризис внешней задолженности быстро распространился на большое число государств и превратился из регионального в мировое явление.

         а) До средины 70-х годов основными внешними источниками финансовых ресурсов развивающихся стран выступали двухсторонняя официальная помощь развитию со стороны стран – членов Комитета помощи развитию, частные прямые капиталовложения и экспортные кредиты. На их долю приходилось от 60 до 80% притока внешних ресурсов. До начала 70-х годов только отдельные крупные банки, обычно британские, имели спорадические кредитные отношения с развивающимися странами. Со второй половины 70-х годов роль этих источников кредитования снизилась, а доля банковских источников возросла.

         Стабильная и относительно закрытая олигопольная структура банковского кредитования была нарушена резким ростом кредитов ТНБ. Относительно небольшая группа банков, в основном североамериканских, стала активно искать клиентов из развивающихся стран для приложения своих средств. Тогда получило распространение банковское кредитование правительств, государственных банков, компаний и других объединений под правительственные гарантии. Займы предоставлялись индивидуальными кредиторами или синдикатами.

Таблица 5.

Структура внешнего долга развивающихся стран, млрд. долл.
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         В случае синдицированного кредита несколько организаторов формировали предложения о займе, для участия, в котором привлекались другие банки, не вступавшие в контакт с заёмщиком. Механизм синдицированных займов позволял мобилизовать большие суммы, чем при индивидуальных сделках. Изобилие свободного краткосрочного капитала в силу снижения деловой активности заставляло банки повышать свою активность. Поскольку кредиты предоставлялись государственным институтам или под государственные гарантии, ТНБ считали, что платёжеспособность заёмщиков обеспечивается всей экономической силой государства.

         б) Расширению кредитования со стороны ТНБ способствовали и другие факторы. Десятикратный рост цен на нефть в конце 1973 года вызвал увеличение дефицитов платёжных балансов по текущим операциям нефтеимпортирующих стран, особенно развивающихся. Наиболее простым выходом из создавшегося положения было бы финансирование государствами ОПЕК дефицитов платёжных балансов этих развивающихся стран.  Это могло бы предотвратить нарушение структуры международного рынка капитала. Однако существовавшие институциональные и рыночные ограничения, усиленные расширением евровалютных рынков, препятствовали установлению прямых финансовых связей между странами ОПЕК и другими развивающимися странами. Поэтому ТНБ стали осуществлять рециклирование положительного сальдо платёжных балансов стран ОПЕК.

Нефтеэкспортёры не могли полностью использовать полученные за нефть поступления в своей экономике. Страны - члены ОПЕК переводили нефтедоллары на банковские счета на евровалютном рынке, что резко увеличило возможности кредитования. Кроме того еврорынок позволил ведущим ТНБ использовать нерегулярные краткосрочные депозиты в целях кредитования, а механизм синдицирования привлекать к кредитованию небольших региональных банков. В то же самое время многие традиционные клиенты западных стран уменьшили спрос на еврокредиты под влиянием структурных изменений, эти факторы, вместе взятые, создали увеличение возможностей для предоставления займов развивающимся странам со стороны ТНБ.

         в) Резкий спрос на кредиты со стороны развивающихся стран в определённой мере был связан со структурными сдвигами в мировой экономике. Перенос ТНК в развивающиеся страны ряда традиционных производств вызвал в отдельных странах Третьего мира подъём инвестиционного спроса.

         г) Условия новых займов, предоставляемых ТНБ в развивающиеся страны, стимулировали увеличение спроса. Реальные учётные ставки на эти займы в течение 1972-1976 годов были отрицательными. Подобное движение учётных ставок повышало заинтересованность заемщиков в получении кредитов, особенно на короткий срок. Они надеялись, что инфляция значительно уменьшит реальную сумму долга, ТНБ также были заинтересованы в продолжение кредитования, так как это обеспечивало потенциальный приток нерискового дохода от новых клиентов в то время как на внутреннем рынке спрос на кредиты был незначителен. Инфляционные тенденции способствовали быстрому росту объёма ликвидных средств. Они сдерживали помещение сбережений на длительный срок. Владельцы денежных средств опасались значительных потерь из-за роста цен и предпочитали держать свои активы в краткосрочной форме. Использование правительственных гарантий, переложение риска учётных ставок на заёмщика за счёт увеличения спреда и комиссионных и другие механизмы (плавающая ставка, уменьшение срока выплат) обеспечивали ТНБ безопасность от риска кредитования.

         д) В начальной стадии развития процесса кредитования со стороны ТНБ не уделялось достаточно внимания тому, как использовались займы нефтеимпортирующим странам, полагая, что новые должники развиваются успешно. Считалось, что экспортные доходы нефтеимпортирующих развивающихся стран будут быстро расти, создавая условия для обслуживания долга. Но в период нестабильности валютных курсов, сильной инфляции и спада деловой активности использование займов ослабляло способности приспособления нефтеимпортирующих стран к новой экономической обстановке.

         е) Во многих случаях мобилизуемые на рынках ссудного капитала средства использовались на финансирование текущих расходов правительств и корпораций, на оплату старых долгов. По отдельным оценкам около 80% заимствований развивающихся стран в 1973-1982 гг. пошло на компенсацию повышения цены нефти и резких колебаний их экспортных доходов, а также на обслуживание растущего долга. Выбор в пользу увеличения внешнего долга, дающий возможность ускорения экономического развития в условиях «дешёвого» кредита, позволял правящим кругам избегать принятия трудных решений, затрагивающих интересы олигархических групп.

Именно эти обстоятельства существенно увеличивали спрос на ссудный капитал на международных рынках со стороны развивающихся стран после резкого повышения цен на нефть. Тяжесть заимствования этих государств на международных рынках капитала стала уже очевидной в 1978-1982 гг., хотя суммы привлечённых средств в 70-е годы удвоились с 21 млрд. до 44 млрд. долл. В среднем в год, основные платежи и выплаты процентов банкам более чем утроились. В результате чистые поступления средств в развивающиеся страны сократились.

         ж) Нарастание тяжести долгового бремени в конце 70-х годов дополнилось изменением воспроизводственных процессов в мировом хозяйстве под влиянием среднесрочного цикла экономического развития и изменения ценовых пропорций на мировом рынке. Начало 80-х годов совпало с выплатой основной части задолженности развивающихся стран. Для большинства развивающихся стран отношение текущих платежей по долгам (проценты и подлежащая погашению основная часть долга) к их доходам от экспорта поднялась примерно с 10% в середине 70-х гг. до 40% и более.

         з) Одна из причин обострения проблемы выплат долгов - предоставление большей части займов в американских долларах (65-76% в 1974-1984 гг.). В условиях завышения курса доллара в начале 80-х годов развивающиеся страны должны были тратить больше, чем раньше, собственных средств на платежи по обслуживанию долга.

         и) Возрастание выплат по международной задолженности значительно повысило вновь спрос на кредиты, но уже для оплаты долгов. Однако банки резко сократили предоставление новых ссуд развивающимся странам. Они были напуганы перспективой неплатежей вследствие ухудшения ликвидности стран Третьего мира. Экономический кризис в 1980-1982 гг. в ведущих странах Запада привёл к абсолютному сокращению мировой торговли и сокращению спроса на товары развивающихся стран. В этот период резко возросли учётные ставки в США - в реальном исчислении до7-10%. Определяющей чертой в движении ссудного капитала стал его огромный приток в США. Для развивающихся стран это означало не только уменьшение возможностей в получении финансовых средств, но и резкое повышение выплат процентов по старым долгам - в 3,5-4 раза. В результате целый ряд стран оказался не в состоянии обслуживать свою внешнюю задолженность. В конце 1982 г. 34 страны просрочили платежи по задолженности.

         к) Образованию кризиса внешней задолженности в ряде стран способствовало бегство капитала за границу. По оценкам только за 1976-1985 гг. страны с высокой внешней задолженностью в результате бегства капитала потеряли 200 млрд. долл. Эта сумма составила примерно 50% всех заимствований развивающихся стран за рассматриваемый период.

         Главной причиной периодической повторяемости международного кризиса задолженности является наличие сильной мотивации к отказу платежей по долгу суверенными задолжниками. Нельзя заставить заплатить по долгам суверенных задолжников, если у них нет такого желания. Даже если правительства откажутся оплатить в срок по долгам, кредиторы не имеют возможности обратиться в суд или наложить арест на активы должников. Отказ от выплат происходит в тех случаях, когда это выгодно странам-должникам, а не строго в тех случаях, когда страна не имеет средств.

         Долговой кризис оказал отрицательное влияние на экономическое развитие стран-должников.

         Бремя долгов затормозило экономический рост, привело к росту процентных ставок и вынуждало государство использовать ссудный капитал для финансирования внутренних и внешних дефицитов. Это обычно сокращало возможности расширения капиталовложений.

         Промышленным компаниям стало выгодно ссужать свободные средства кредитным учреждениям под высокий процент и получать более высокий доход в сравнении с производственными вложениями.

В результате в 80-е годы кризисные страны в 2-3 раза отставали по темпам экономического роста от других развивающихся стран, не испытавших трудностей с обслуживанием внешнего долга, а уровень инфляции у них был выше в 9-22 раза.

Возрастание  задолженности  способствовало  сокращению  государственных валютных резервов развивающихся стран. Если в 1976 г. имевшихся валютных резервов хватало для финансирования четверти импортных поставок, то в 1982 г. за их счёт можно было оплатить 15,8% импорта товаров и услуг, в 1986 г. - 21,6%.

         Следует отметить, что наряду с ростом выплат по обслуживанию долга существенной причиной острых валютно-финансовых потрясений была неблагоприятная динамика экспортных цен. В середине 80-х годов цены на минеральное сырьё резко сократились,   возвратившись   к   уровню   60-х   годов.   Экспортные   доходы нефтеимпортирующих стран уменьшились на четверть.

         Попавшие в долговой кризис страны в целях выравнивания платёжного баланса сократили импорт, что в свою очередь вызвало целый ряд взаимосвязанных неблагоприятных последствий. Сокращение ввоза средств производства сырья и материалов повлекло за собой снижение нормы накопления, а это сдерживало рост производства и экспорта. В итоге из-за снижения темпов роста экономики кризисные страны оказались отброшенными на десять лет по уровню экономического развития.

         Особый ущерб был нанесён экономике центров долгового кризиса – странам тропической Африки и Латинской Америки. Так, в латиноамериканских странах частное потребление за 1980-1987 гг. сократилось до 97,7%, валовые инвестиции – до 67,4, объём импорта – до 68,1, городская безработица увеличилась на 24%, потребительские цены – на 185,2%.

         Особенностью кредитных отношений является их многоступенчатость в фазах, предшествующих производительному использованию ссудного капитала, который может несколько раз переходить из рук в руки. Неплатёж в одном звене обычно приводит к разрыву цепи кредитных обязательств и ухудшению ликвидного положения в международном масштабе. Если в конце 1982 г. 34 страны имели просроченные платежи по задолженности, то в конце 1986 г. их число поднялось до 57, а в начале 90-х годов в долговом кризисе оказалось 72 государства, на долю которых приходилось 60 внешнего долга, на 46% ВВП и 33,4% экспорта развивающихся стран.

         После приостановки выплат процентов некоторыми странами-должниками ТНБ увеличили свои резервы, тем самым укрепив финансовую базу. Ведущие банки США, у которых кредиты развивающимся странам в 1982 г. почти в три раза превосходили их капитал, в конце десятилетия обеспечили превышение их капитала над размерами предоставленных займов. В значительной мере это было достигнуть за счёт сокращения кредитования развивающихся стран. Проявлением этих процессов стал чистый отток финансовых ресурсов из развивающихся стран в ведущие западные страны. Начиная с 1983 г. по 1990 г. чистый отток средств превысил 174 млрд. долл. Основным районом, из которого откачивались средства, была Латинская Америка – чистый отток средств из этого района составил почти 324 млрд. долл.

2.10.2. Подходы кредиторов и должников к разрешению кризиса международной задолженности

         Уже в начале 80-х гг. стало ясно, что дальнейшее развитие долгового кризиса могло привести к крупным потерям не только развивающихся стран, но и ТНБ, сдерживать развитие экономики ведущих капиталистических стран. В кризисных странах оказалась замороженной большая часть вложений ТНБ в развивающихся странах. Уменьшение валютных поступлений данных стран привело к сокращению сбыта товаров промышленно развитых стран, поэтому их правительства и международные экономические организации приняли ряд мер, чтобы стабилизировать мировую кредитно-финансовую систему. Они оказывали давление на коммерческие банки с тем, чтобы те продолжили кредитование должников.

Подход кредиторов

         В 1983-1985 гг. ТНБ стремились вынудить должников по одиночке решать свои долговые проблемы. Это осуществлялось в форме отсрочки долгов или предоставлении новых займов для обслуживания старых. В основу пересмотра задолженности был положен принцип регулярной выплаты процентов. Пересмотр банковской задолженности сопровождался ужесточением условий для должников. Была повышена надбавка в ставке ЛИБОР до 2%, а комиссионные до 1,1% стоимости пересматриваемого долга. Было заключено 67 соглашений по пересмотру задолженности, которые затронули почти половину всех банковских кредитов, полученных развивающимися странами. Следует отметить, что структурализация долга по сути не решала проблемы внешней задолженности, а переносила их на более поздние сроки.

         Международные валютно-кредитные учреждения выполняли центральную роль в решении проблемы внешней задолженности. МВФ для каждого должника разрабатывал стабилизационную программу, которая обычно предусматривала либерализации или отмену валютного и импортного контроля, снижение валютного курса, открытие экономики страны, принятие жёстких антиинфляционных мер. Последние включали контроль за кредитами банков, сокращение дефицита государственного бюджета, контроль за зарплатой, отмену контроля за ценами и поощрение свободы рынка. С принятием этих программ увязывалось предоставление новых банковских кредитов. Наряду с получением кредитов от МВФ или МБРР организовывались также гарантированные кредиты частных банков. С этой целью кредитные ресурсы МВФ в 1983 г. были увеличены в 1,5 раза.

         В 1986-1987 гг. произошло смягчение условий пересмотра долгов. Было заключено 31 соглашение. Общая сумма пересмотренных долгов увеличилась в три раза, но объём новых кредитов сократился. Соглашения о пересмотре долговых обязательств ещё в большей мере стали увязываться с программами МВФ.

         С 1988 г. предоставление новых кредитов несколько увеличилось, но они концентрировались в основном в Мексике и Аргентине. И хотя произошло улучшение условий пересмотра долгов, общее количество соглашений значительно уменьшилось.

Подход должников

         Среди   кризисных  развивающихся  стран  в  первое  время  отмечался политизированный подход к решению проблем международной задолженности. Был выдвинут тезис за сложившуюся ситуацию как должников, так и кредиторов, раздавались призывы к полному отказу от платежей.

         Во второй половине 80-х годов развивающиеся страны отошли от политизированных заявлений, стали подчёркивать необходимость налаживания диалога на основе разделения ответственности и сотрудничества между всеми участниками долговых отношений. Преодолев разногласия, развивающиеся страны в составе группы 77 выдвинули совместную программу урегулирования проблем внешней задолженности. В ней прелагалось увязать размер платежей по долгам с фактическими возможностями заёмщиков, ограничить эти платежи определённой долей дохода от экспорта или долей ВВП. Развивающиеся страны выступали за значительное снижение уровня процентов по государственным и гарантированным займам, за списание задолженности по государственным кредитам, полученным наименее развитыми странами. В программе отмечалась необходимость принятия западными странами мер, облегчающих банкам пересмотр размеров и сроков процентных платежей, продление сроков консолидации кредитных обязательств и погашение основной суммы долга, а также предоставление новых кредитов. В программе содержалось предложение вести переговоры о пересмотре условий задолженности без предварительного заключения соглашений с МВФ.

         Выдвижение единой позиции явилось одной из предпосылок изменения подходов международных экономических организаций и индустриальных стран Запада к разрешению долгового кризиса. Кроме того, первая половина 80-х годов показала, что решение проблем задолженности должно дифференцироваться от страны к стране, а увеличение тяжести обслуживания долгов - бесперспективное дело. Дальнейшее обострение проблемы задолженности, связанное с истощением внутренних ресурсов стран-должников, привело к потере многими из них кредитоспособности на рынке ссудного капитала. В результате они не смогли откликнуться на экономический подъём западных стран во второй половине 80-х годов. В промышленно развитых странах осознали невозможность выхода из тупика лишь на основе стихийного действия рыночных сил.

Политика Запада

         В 1988 г. были объявлены предложения, получившие название плана Брейди, по имени министра финансов США. Они были положены в основу политики стран-кредиторов.

         Уменьшение долга, снижение процентных ставок стало частью международной стратегии в отношении задолженности коммерческим банкам. Это предполагало перевод необслуживаемой задолженности в меньшие обязательства, которые можно было полностью обслуживать, поощрение банков обменивать их требования к стране должнику на новые обязательства с различной степенью гарантий. Новые обязательства должны были финансироваться из валютных резервов страны-должника и специальными кредитами МВФ и Мирового банка. При этом страна-должник должна была принимать жёсткую программу структурной перестройки в соответствии с рекомендациями МВФ, включая ликвидацию бюджетного дефицита, изменение ценообразования, либерализацию внешнеторгового и валютного режима, установление реального валютного курса.

         Облегчение тяжести долга достигалось в каждом конкретном случае. Согласование условий пересмотра долгов осуществлялось между страной-должником и комитетом, представляющим банки-кредиторы. Каждое соглашение должно было отвечать интересам всех кредиторов.

         Согласованный подход западных стран обращал внимание на ослабление тяжести долгов наименее развитых стран, предусматривая частичное или полное списание задолженности по льготным правительственным кредитам в счёт помощи. Значительные льготы предусматривались в отношении задолженности по государственным экспортным кредитам.

         План Брейди также рекомендовал внести коррективы в методы решения долговых проблем стран со средним уровнем дохода, включая продление сроков долговых платежей, перевод краткосрочной задолженности в долгосрочную, снижение общей суммы задолженности. В число рекомендаций входило увеличение притока внешних ресурсов в кризисные страны. Для этого предусматривалось увеличить средства в существующих международных фондах и создать новые. В целом предложения западных стран были направлены на содействие восстановлению темпов экономического роста стран-должников, усиление роста ТНК на рынках развивающихся стран.

         В конце 80-х - начале 90-х годов число коммерческих банков, снизивших долг, минуя переговоры о пересмотре задолженности, увеличилось. Банки проводили различные операции по разрешению кризисной ситуации, включая обратную покупку долга, обмен долга на национальную валюту и обмен долга на акции.

         Обмен долга на акции заключается в том, что потенциальный инвестор покупает со скидкой на вторичном рынке ценных бумаг долг у коммерческого банка, предоставляет его центральному банку страны-должника для получения средств в национальной валюте, которые затем инвестируются. Такая операция по пересмотру долга получила значительное распространение. По оценкам Мирового банка, за 1985-1989 гг. с использованием этой операции были пересмотрены долги на сумму 34 млрд. долл., в основном в странах Латинской Америки, а также в Нигерии и на Филиппинах. Сердцевиной механизма конверсии служат устанавливаемые нормы и правила, порядок и процедуры:

· Выделяются виды долговых обязательств, которые могут подлежать конверсии.

· Определяются конверсионные виды разрешенных сделок (конверсия в акции, наличные, материально-вещественные объекты) и приоритеты среди них.

· Определяются отрасли и регионы, в которые разрешается производить капиталовложения, а также оговариваются прочие условия. Среди них – создание трудоёмких и экспортоориетированных производств, запрет на приобретение акций уже существующих предприятий.

· Устанавливаются ограничения на использование акций и других ценных бумаг, приобретённых за счёт конвертации обязательств государства по внешнему долгу.

· Вводятся временные ограничения на перевод прибылей и репатриацию капитала, полученных в результате инвестирования конвертированных средств.

         Обмен долговых бумаг – это операция, когда кредиторы продают задолженность развивающейся стране со скидкой по отношению к номинальной стоимости в национальной валюте. Эти операции первоначально разрабатывались, чтобы достичь две цели - погасить часть обязательств развивающихся стран по долгу и обеспечить их источниками капитала.

         Для снижения задолженности использовался также обмен в национальной валюте одного долга на другой. В частности, это происходило при пересмотре официальной двусторонней задолженности Бразилии. При осуществлении такой операции правительство-должник покупает со скидкой на вторичном рынке бразильские долговые обязательства и обменивает их по полной стоимости на свой долг Бразилии. Подобные операции были проведены на основе доверенностей Бразилии с Боливией, Гайяной, Парагваем, что позволило последним существенно уменьшить их задолженность Бразилии.

         Уменьшение внешней задолженности в ряде случаев создавало проблемы для стран, участвующих в этих операциях. При обмене долга на акции правительство может платить наличными за долговые бумаги или выпустить инвестиционные сертификаты или другие ценные бумаги, чтобы финансировать приобретение акций. Урегулирование внешнего долга таким образом заменяет его на внутренний государственный долг, что также требует его обслуживания. Чистый бюджетный выигрыш зависит, среди всего прочего, от скидки, с какой правительство перевело долг. Хотя операции по переводу долга в акции могут вызвать инфляцию, при приватизации государственных предприятий это не отмечается, поскольку не происходит обычно увеличение денежной массы, а обмениваются активы. Подобного рода конверсия долга использовалась для финансирования программ приватизации в Чили, Аргентине, на Филиппинах.

         Обычно считается, что конверсия долга в ценные бумаги помогает увеличивать приток капитала в страны-должники, стимулируя дополнительные иностранные прямые капиталовложения. Оценки чистых выгод от притока прямых инвестиций противоречивы, но в любом случае эти операции требуют расходов иностранной валюты. Перевод прибыли и дивидендов может вызывать давление на платёжный баланс в будущем. Проблемы обычно возникают в периоды экономических спадов, когда компании стремятся репатриировать свои капиталы.

         В отношении официальной задолженности западные страны проводили различную политику в зависимости от кредиторов. Пересмотр долгов, которыми владели международные институты, осуществлялся отдельно от долгов принадлежащим банкам. Обязательства перед международными институтами, в частности перед МВФ и МБРР, должны были выполняться в полном объёме и не подлежали пересмотру, хотя целый ряд стран имел просроченные платежи. В связи с этим в 1990 г. Фонд принял определённый механизм разрешения проблем просроченных платежей. Ряд промышленно развитых стран Запада выделил дотации или займы странам с просроченными платежами для их погашения. Одна из причин подобного подхода заключается в том, что международные институты, за исключением МВФ, мобилизуют их ресурсы не через правительства, а на финансовых рынках, где размещаются их ценные бумаги. Правительства выступают держателями акций международных институтов, вносят основной капитал, большая часть которого может быть не оплачена, что имеет существенное значение для нормального функционирования институтов. Рынок сохраняет конфиденциальность, обеспечивая институтам высокий кредитный авторитет, что позволяет им устанавливать по их долговым бумагам относительно низкие проценты.

         В результате произошли важные изменения в перестройке государственных долгов – долгов, принадлежащих отдельным правительствам развивающихся стран. Часть задолженности была списана, большая доля пересмотрена. Списание долгов произошло по официальной помощи развитию, основная масса которой была предоставлена до 80-х годов. Общая сумма пересмотренной задолженности увеличилась в среднем за год с почти 5 млрд. долл. В 1984-1985 гг. до 12 млрд. долл. в 1969-1990 гг. и до 14 млрд. долл. в 1994-1995гг.

         Понятие «реструктуризация задолженности» - пересмотр сроков и порядка выплаты долга. Пересмотр государственных долгов обычно обсуждается в Париже неформальной группой кредиторов, которая встречается в помещении министерства финансов отдельно от банковского комитета. Помимо определения условий пересмотра долгов в каждом отдельном случае, Парижский клуб установил общие подходы к различным группам стран исходя из уровня дохода на душу населения. Клуб определяет условия обеспечения государственных займов и займов, гарантированных государственными организациями. В каждом конкретном случае он опирается на чисто правовые принципы. Участники Парижского клуба принимают во внимание договорённости, достигнутые на совещании глав государств и правительств семи ведущих западных стран. Наиболее льготные условия были определены на совещании семёрки в Торонто к беднейшим странам с крупной задолженностью.

         В 90-е годы Парижский клуб стал более благоприятно относиться к уменьшению долгов среднеазиатских стран, имеющих высокий уровень задолженности: удлинены сроки выплат, предоставлена возможность правительствам-кредиторам продавать или обменивать займы по официальной помощи и неконсессионные кредиты. Ряд правительств стран-кредиторов, в частности Франция, США, определяли свои подходы по пересмотру задолженности ряда стран вне рамок Парижского клуба. В результате предпринятых мер по урегулированию кризиса международной задолженности произошли изменения как в величине, так и в структуре долгов, размерах выплат по его обслуживанию. Частный долг стран, который был гарантирован агентствами по кредитованию экспорта или другими институтами, был непосредственно преобразован в государственный долг. Если первоначальные кредиты не были покрыты новыми займами, в ряде случаев задолженность была уменьшена, частные долги также были переоформлены обычно со скидкой.

         Клуб, который осуществлял в начале 70-х годов эпизодическую деятельность, с усилением проблемы задолженности стран третьего мира и некоторых стран Восточной Европы превратился в чрезвычайно активную организацию. Его прагматический подход оказался весьма эффективным. Клуб действует в тесной связи с МВФ. Он снискал большой авторитет у стран-кредиторов и стран-должников.

2.10.3. Состояние международной задолженности в 90-е годы

         С 1987 г. общий объём внешней задолженности развивающихся стран значительно увеличился. В 1996 г. он составил 1,8 трлн. долл. (1986 г. -1 трлн. долл.). Частично увеличение общего объёма задолженности является статистическим, а не реальным изменением. Оно связано с ослаблением доллара, приводящего к увеличению долларового объёма при предоставлении кредитов в других валютах.

         90-е годы характеризовались новыми ситуациями в международной задолженности -появилась новая группа крупных должников - страны СНЕ. В 1996 г. их внешняя задолженность достигла 272 млрд. долл. Это создало новое явление в глобальной структуре международного рынка ссудного капитала, определяемое движением ресурсов с Запада на Восток. В ряде случаев бремя обслуживания долгов оказалось высоким для этих стран. Некоторые не смогли полностью проводить выплаты по долгам.

         Предпринятые меры по урегулированию кризиса международной задолженности развивающихся стран незначительно изменили их положение по сравнению с началом 80-х годов. Чтобы преодолеть кризис задолженности, развивающимся странам нужно достичь кредитоспособности, они также должны иметь устойчивые отношения между уровнем долга и другими переменными: отношения между размерами обслуживаемого долга и экспортными поступлениями, между общими размерами задолженности и ВВП. Отношение долга к ВВП, экспорту используется как индикатор устойчивости долга, а отношение величины обслуживания долга к экспортным поступлениям показывает текущую тяжесть задолженности. Считается, что страна может устойчиво развиваться, если отношение объёма долга к экспортным поступлениям менее 200-250%, а текущее обслуживание долга не превышает 20-25%.

Таблица 6.

«Основные показатели международной задолженности, млрд. долл. и %».
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В 1995 г. норма обслуживания долга для капиталоимпортирующих стран составила 20% (1980 г. - 18,6%). Платежи по процентам лишь ненамного отставали от роста экспорта этих стран. Отношение внешней задолженности к экспорту изменялось в том же направлении, достигнув наивысшего показателя 200% в 1986 г. и составила 168% в 1995 г. Со второй половины 80-х годов ВВП и экспорт стран-должников рос более высокими темпами, и поэтому показатели соотношений долга, валового продукта и экспорта возвратились к уровню начала 80-х годов.

         Анализ ситуации с динамикой международной задолженности и данными тяжести долга показывает, что положение различных групп стран и подсистем неодинаково. 15 стран с наиболее тяжёлой задолженностью (норма обслуживания долга свыше 25%) сократили их среднесрочные и долгосрочные долги кредиторам. Значительный прогресс был достигнут в урегулировании частного долга латиноамериканских стран с наибольшей тяжестью задолженности - Аргентины, Бразилии. Так, пересмотр долга Аргентины привёл к снижению величины его обслуживания на треть. Были пересмотрены условия выплаты других стран среднего уровня развития.

         Однако банки оказались незаинтересованными в пересмотре долгов небольших бедных государств, которые не могли осуществлять платежи по долгу. Правительства этих стран не имели валютных ресурсов для выполнения установок плана Брейди, поэтому Мировой банк в 1989 г. учредил специальный фонд для снижения задолженности беднейших стран. В целом величина обслуживания долга по отношению к экспорту латиноамериканских стран понизилась с 47,6ё5 в 1982 г. до 44,3% в 1996 г., а отношение внешней задолженности к ВВП - с 67,6% в 1983 г. до 36,3% в 1996 г.

Наиболее тяжёлая ситуация в отношении внешней задолженности продолжает оставаться в Африке. У стран этого континента самый высокий уровень долга по отношению к ВВП среди всех развивающихся стран (1982г. - 51%, 1996 г. - 62,3%). Особые трудности вызывает обслуживание долга. Отношение величины обслуживания долга к экспорту в 90-е годы колеблется в пределах от 23 до 30%. Страны Тропической Африки имеют самую высокую долю долга, принадлежащую официальным институтам. Она превышает 80%, причём больше половины её приходится на международные институты. Эти данные показывают отличную институциональную структуру задолженности стран Тропической Африки и их особое положение на частных рынках ссудного капитала. Страны, у которых официальная задолженность была большой, имели меньше возможности по уменьшению долга.

         В отличие от других регионов суммарный объём задолженности азиатских стран постоянно нарастал, что объяснялось довольно прочными их позициями на рынках ссудного капитала. Увеличение внешней задолженности стран Азии уравновешивалось высокими показателями их экономического роста и сокращением коэффициента обслуживания долга стран этого региона (8-10% их экспорта).

         Прогресс, достигнутый некоторыми странами в уменьшении международной задолженности, развивался параллельно с увеличением просроченных выплат процентов странами Африки и Латинской Америки, Восточной Европы. Так, просроченные платежи возросли в Аргентине и Бразилии, несмотря на положительное сальдо их платёжных балансов. Этот факт указывает на то, что наличие валютных резервов, хотя и необходимо, но не является непременным условием гарантирования обслуживания долга. Поскольку большая часть коммерческого долга прямо или косвенно принадлежит правительству, то обслуживание долга ограничено способностью государства производить данные платежи за счёт своих резервов. В случае их недостаточности правительство нуждается в средствах для приобретения иностранной валюты у частного сектора. В результате внешние переводы иностранной валюты должны быть связаны с внутренними переводами средств от частного сектора к правительству. Правительства указанных стран имели ограниченный успех в увеличении налоговых поступлений и сокращении расходов, чтобы достичь сбалансированного бюджета. Поэтому, если важные социальные или экономические нужды не обеспечивались за счёт бюджета, обслуживание внешнего долга не стоит на приоритетном месте.

2.11. Мировой рынок труда и международная трудовая миграция

2.11.1. Основные тенденции современного демографического развития мира

         Существенное воздействие на мировую эволюцию и мировую экономику оказывает демографическое (от греч. demos – народ) развитие мира. Де​мографическая проблема обрела статус глобальной. Это понятие включает воспроизводство населения, изменение его структуры, увеличение продолжительности и качества жизни, использова​ние рабочей силы, ее квалификация, миграция населения и ее социально-экономические последствия. От численности населе​ния земли, его территориального размещения, масштабов хозяй​ственной деятельности зависят обеспеченность населения ресур​сами, состояние биосферы Земли, мировая социальная и поли​тическая среда. Динамика численности населения существенно влияет на динамику абсолютных размеров валового внутреннего продукта (ВВП).

         Под демографическим развитием понимается взаимодействие процессов длительной эволюции народонаселения и качествен​ных сдвигов в воспроизводстве населения, происходящих в от​носительно короткие периоды времени.

         Воспроизводство населения – это процесс его непрерывного обновления в результате рождаемости и смертности. Таким об​разом непрерывно совершаются два процесса: смена поколения и естественный прирост населения.

         В демографическом развитии мира во второй половине XX и ни пороге ХXI вв. наблюдаются следующие тенденции.

         Во-первых, быстрый рост народонаселения. В течение первой половины XX столетия общее число жителей Земли увеличилось на 1 млрд. За период 1950 – 1996 гг. население мира в целом возросло в 2,3 раза и в конце 1999 г. преодолело шестимиллиардный рубеж.

         Во-вторых, неравномерные темпы роста населения в основных экономических группах стран. Население Северной Америки, Европы, бывших социалистических и развитых стран увеличи​валось медленнее среднемировых показателей. В то же время в развивающихся странах, в том числе в Африке, Латинской Аме​рике, Азии, население росло высокими темпами – более 2% в год. Такой рост населения мира (2% в год и выше) называют демографическим взрывом, или демографической революцией. 
         Демографический взрыв связан со сменой типа воспроиз​водства населения. В доиндустриальной системе существовал так называемый традиционный тип воспроизводства. Он ха​рактеризовался высокой рождаемостью и высокой смертно​стью, быстрой сменой поколений и незначительным прирос​том населения. С изменением социально-экономических ус​ловий традиционный тип воспроизводства постепенно транс​формировался.

         Современный тип воспроизводства населения отличается низ​ким уровнем рождаемости при низкой смертности, увеличением продолжительности жизни и низкими темпами прироста насе​ления. Смена типа воспроизводства населения называется де​мографическим переходом. Его причинами являются рост благо​состояния населения развитых стран с рыночной экономикой, использование достижений современной медицины.

         В развивающихся странах во второй половине XX в. сфор​мировался переходный к современному тип воспроизводства населения. Его отличительные черты – сохранение высокого уровня рождаемости при значительном снижении смертности и высоких темпах роста населения — проявились в демографиче​ском взрыве. Высокая рождаемость была обусловлена сохране​нием экономической отсталости, господством традиционных моральных, религиозных, культурных представлений, не приемлющих активную демографическую политику, направленную на планирование семьи. В то же время с созданием системы здра​воохранения снизилась смертность, особенно детская.

         Осознание зависимости экономического развития, преодо​ления экономической отсталости от эффективного решения демографической проблемы изменило подходы многих разви​вающихся стран к регулированию демографических процес​сов, в частности к вопросам рождаемости. В этих условиях важнейшей тенденцией современного демографического раз​вития мира стало, в-третьих, снижение темпов ежегодного прироста населения в развивающихся странах (начиная с 70-х годов), а в развитых странах это явление наблюдается с 60-х годов.

         В некоторых странах сформировался депопуляционный тип воспроизводства населения, т.е. естественное сокращение населе​ния, когда смертность превышает рождаемость (отрицательный прирост населения). Такая ситуация, означающая демографиче​ский кризис, характерна для современной России. Тенденция к снижению естественного прироста населения в нашей стране формировалась на протяжении последних почти сорока лет.

         Население России увеличивалось за счет естественного прироста лишь до середины 70-х годов, а затем оно росло в основном за счет миграционного притока, который компенси​ровал падение естественного прироста. 

         В развитом мире в целом коэффициент рождаемости сни​зился до 1,6, однако в планетарном масштабе в обозримой пер​спективе ожидается рост численности населения. Согласно прогнозам QOH численность населения земли достигнет в 2000г. - 6,030 млрд. человек, в 2005г. – 6,650; в 2010г. – 6,985; в 2015 г. – 7,469 млрд. К этому времени основная масса населения земли будет сосредоточена в странах, которые сего​дня относятся к развивающимся. По некоторым другим прогно​зам, численность населения земли стабилизируется к 2010 г., достигнув отметки 10,5 млрд. человек.

         Прогноз на более отдаленную перспективу с учетом суще​ствующего сегодня среднего уровня рождаемости в развитых странах дает основания ожидать, что к концу грядущего столетия население Западной Европы и Японии составит половину сегодняшнего уровня. Самыми населенными странами мира станут США, Нигерия, Пакистан, Эфиопия, Конго, Мексика и Филиппины.

         В-четвертых, устойчивая тенденция к повышению среднего воз​раста населения мира. В 1900 г. он составлял – 15 лет, в 1995г. – 25 лет. Согласно прогнозам, в 2000г. он составит 27,5 лет, в 2100 г. - 36 лет; в 3000 г. - 43 года.

         В-пятых, увеличение продолжительности жизни в мире. За последние 50 лет она выросла больше, чем за предыдущие 5000 лет. Люди, перешагнувшие 65-летний возрастной рубеж, до промышленной революции составляли 2-3% населения. В 1999 г. в развитом мире их насчитывалось 14%. Происходит постарение населения в основном в развитых странах с рыночной экономикой. Постарением населения называется увеличение до​ли пожилых людей 65 лет и старше до 12% и выше в обшей численности населения. В XXI в. этот процесс распространится на весь мир. В развивающихся странах и в России к категории пожилых относят лиц 60-летнего возраста.

                  Для решения проблемы старения населения правительства должны выработать новую социальную политику, призванную признать ценность старшего поколения. Необходимы реформы систем социального обеспечения и медицинского страхования, а также разработка специального законодательства, касающегося пожилых людей. Существенное значение имеет и проведение продуманной демографической политики, под которой понимает​ся система мер, направленных на обеспечение роста населения s разумном балансе с экономическими ресурсами, на регулирова​ние рождаемости и планирование семьи.

         Мировое сообщество озабочено глобальным старением насе​ления стран. Эта проблема является предметом обсуждения на международном уровне: в 1982 г. – на Всемирной ассамблее по вопросам старения; в 1989 г. – на Международной демографической конференции в Праге; в 1993 г. – на 90-й сессии Межпарламентского союза в Канберре; в 1995 г. – на Европейском геронтологическом конгрессе в Амстердаме.

         1993 г. был объявлен в Европе «годом пожилых людей и со​лидарности поколений». 1999 г. ОНН объявила международным годом пожилых людей. Созданы специальные международные организации по мониторингу за старением населения. Крупнейшие ученые и политики мира считают необходимым созвать саммит по глобальному старению населения для обсуждения грядущих последствий «седого рассвета» и выработки эффек​тивных мер по преодолению его негативных социально-экономических последствий.

2.11.2. Трудовые ресурсы мира: количественный и качественный аспекты

         Темпы роста населения, его возрастная структура в значи​тельной мере определяют количественные параметры трудовых ресурсов мира, от которых зависит развитие мировой экономики.

         Под трудовыми ресурсами понимают часть населения в тру​доспособном возрасте, обладающую способностью к труду и зданиями, необходимыми для осуществления полезной дея​тельности.

         Основную часть трудовых ресурсов мира составляет экономи​чески активное население. Экономически активное население – это часть населения, имеющая работу и активно занятая ее по​иском. В 1997 г. оно включало менее половины населения мира и составляло лишь 47,8% от его общей численности.

         Современные тенденции демографического развития мира обусловливают концентрацию основной доли трудовых ресурсов в странах Восточной, Южной и Юго-Восточной Азии – 55%. На развитие страны с рыночной экономикой приходится 16% эко​номически активного населения.

         Экономически активное население помимо количественных оценок имеет качественные характеристики: уровень образова​ния, отраслевая структура занятости, профессионально-квали​фикационная структура рабочей силы и др.

         В деловом мире развитых стран в 80–90-е годы XX в. рабо​чая сила, обладающая высоко развитыми творческими способностями, новаторским потенциалом, стала одним из решающих факторов современного конкурентного хозяйства. Качество ра​бочей силы непосредственно сказывается на прибыли компа​ний, поэтому в развитых странах проводится государственная политика по развитию трудовых ресурсов. Одним из ее направ​лений является массовая интеллектуализация труда. Придается важное значение выравниванию общего образования трудовых ресурсов (имеется в виду повышение его в среднем до уровня младшего колледжа). В первой половине 90-х годов средний уровень расходов на образование всех ступеней в развитых стра​нах составлял примерно 3,4-4% ВВП.

         В большинстве стран постоянно растут затраты на высшее образование, что повышает качество рабочей силы. С 1980 по 1992 гг. доля ВВП, расходуемая на высшее образование, по​высилась в Канаде и Франции на 17%, в Дании и Венгрии -на 20, в Испании – на 40%, в Швеции – в 1,7 раза, в Фин​ляндии – в 3,2 раза. Особое внимание уделяется индивидуа​лизации обучения.

         Процесс образования и повышения квалификации работни​ков продолжается и в процессе трудовой деятельности. В веду​щих западных странах разрабатываются общенациональные сис​темы повышения квалификации. В Японии, США и других странах приняты законы, поощряющие частный бизнес, связан​ный с «инвестициями в человека», нацеливающие на развитие интеллектуального потенциала рабочей силы.

         Существует прямая зависимость между уровнем образова​ния работников и уровнем ВВП. Увеличение затрат на образо​вание обеспечивает более половины прироста ВВП. Поэтому на обучение и переобучение рабочей силы фирмы развитых стран тратят немалые средства. Лидирующие позиции в реали​зации корпоративных систем переподготовки работников за​нимают США. Программы повышения квалификации в конце 90-х годов имели 93% фирм.

         Уровень образования населения мира характеризует накоп​ленный образовательный, интеллектуальный творческий потен​циал. Трудовые ресурсы высокой квалификации имеются и в группе развивающихся стран. Качество трудовых ресурсов в этой группе стран в целом ниже, чем в развитых государствах. В стра​нах южнее Сахары (СЮС), Южной и Западной Азии значителен удельный вес неграмотных в трудоспособном населении. В СЮС уровень экономического развития по сравнению со среднемировым снизился за период 1950—1996 гг. почти вдвое, что не могло не сказаться и на образовательном уровне трудовых ресурсов. Это

в свою очередь сдерживает рост производительности труда и не​гативно сказывается на развитии экономики.

         В 70-90-е годы произошли глубокие изменения в структуре экономики развитых стран. Изменилось соотношение между материальным производством и непроизводственной сферой в пользу последней, наблюдались свертывание и реструктуризация отраслей обрабатывающей промышленности. В структуре промышленности снизилась доля добывающих отраслей, стреми​тельно развивались высокотехнологические отрасли. Это обу​словило значительные сдвиги в занятости рабочей силы.

         Занятость – мера вовлеченности людей в какую либо экономи​ческую деятельность. Резко снизилась занятость в сельском хо​зяйстве. В 1997 г. такое снижение составляло 2,5% в Великобри​тании и 10% в Японии.

         Заметно снизился удельный вес занятых в промышленности и строительстве. В 1997 г. он сократился до 26% в Канаде и до 38% в Италии.

         В изменениях, происходящих в отраслевой структуре рабо​чей силы, наблюдается долговременная тенденция абсолютного и относительного сокращения занятости в сфере материального производства и рост ее в сфере услуг. В середине 90-х годов в сфере услуг было занято в Японии – 58,4%, в Германии – 63, во Франции – 69, в Италии – 62%.

         Основная часть экономически активного населения в разви​вающихся странах сосредоточена в сельском и лесном хозяйст​вах. В новых индустриальных странах доля занятых в сельском хозяйстве значительно ниже. Квалифицированная рабочая сила концентрируется в производстве электронного и электрического оборудования, автомобилей, морских судов.

         В России занятость в сельском хозяйстве (вместе с лесным хозяйством) уменьшилась с 1991г. по 1997 г. – на 11%, в про​мышленности – на 34%, в строительстве – на 33%. В сфере услуг, включая финансово-кредитную сферу, страхование, тор​говлю, общественное питание, снабжение, наблюдалась проти​воположная тенденция. В первых двух сферах занятость увели​чилась за 1991-1997г. – на 77%, в остальных – на 55%.

         Произошло перераспределение занятости между секторами экономики. В 1997 г. большая часть работающего населения России (более 64%) была занята в негосударственном секторе. По статусу занятости население Россия распределялось в 1997 г. следующим образом: работающие по найму – 95,3%, работаю​щие не по найму - 4,8%.

         Сегодня существуют различные страновые типы структуры занятости.

         Информационная модель структуры занятости. Она сформиро​валась главным образом в англо-саксонских странах. Отличи​тельная особенность данной модели в том, что ключевым эле​ментом в ней является сфера услуг, где концентрируется основ​ная масса рабочей силы. В 1996 г. в этой отрасли было занято: в Великобритании – 70%, в США и Канаде – 7,3% рабочей силы.

         Производственные услуги, услуги населению и прежде всего высокотехнологические услуги могут обеспечить прирост заня​тости не только в настоящее время, но и в будущем.

         Информационно-индустриальная модель. Она характерна для ряда стран Западной Европы (Германия, Франция и др.). Здесь растет занятость в сфере услуг. В обрабатывающей промышлен​ности она сокращается, но уровень ее еще достаточно высок. Обработка информации интегрирована непосредственно в про​изводственный процесс.

         Новые модели занятости появляются в связи со стремитель​ным развитием информационных и телекоммуникационных технологий (ИТТ). Эти модели формируются как на уровне об​ществе в целом, так и в рамках отдельных корпораций. В 90-х годах мир был плотно опутан информационными сетями. Стал возможен доступ к мощным информационным системам через персональные компьютеры, рабочие станции. Сложилась спе​цифическая инфраструктура в сфере телекоммуникационных систем, которая позволяет предлагать потребителям новые сете​вые услуги. Появляются дополнительные рабочие места. Только вокруг Интернета к концу 90-х годов возникло примерно 400 тыс. рабочих мест. В Японии в ближайшие 15 лет развитие информационного сектора приведет к созданию 2,5 млн. рабочих мест, а в странах ЕС – 6 млн. Информационные сети расширя​ют возможности дистанционной (надомной) работы, которую нередко предпочитают профессионалы новой сферы услуг. Раз​витие ИТТ позволяет шире использовать частичную, времен​ную, краткосрочную формы занятости.

         Происходит эволюция профессионально-квалификационной струк​туры рабочей силы. Во всех странах мира быстро растущей про​фессиональной категорией экономически активного населения являются работники преимущественно умственного труда (уче​ные, инженеры, техники, управленческие кадры и др.). К середи​не 90-х годов они составляли более 1/3 экономически активного населения в Великобритании, Канаде и США, а в Германии и во Франции – немногим более 1/4.

         Творческий потенциал этих кадров является источником соз​дания новых технологий, нововведений в производстве, в сфере управления и организации производства. Более 80% всех работни​ков умственного труда в развитых странах в конце 90-х годов были сосредоточены в сфере услуг, в таких ее секторах, как наука, обра​зование, здравоохранение, телекоммуникации, компьютерные, инжиниринговые, управленческие, кредитно-финансовые, страховые и другие профессиональные услуги. Многие виды услуг пере​шагнули через национальные границы и интегрируются в глобаль​ный рынок, где концентрируется высококвалифицированная рабо​чая сила, обслуживающая огромные объемы экспорта услуг.

         Самой многочисленной профессиональной категорий в раз​личных странах мира являются индустриальные рабочие. Еще недавно в мире бизнеса господствовала философия, согласно которой издержки труда следует сокращать, развивая «безлюд​ное производство» с ничтожно малым персоналом, заменяя лю​дей автоматикой. С 70-х годов осуществлялась ориентация на наращивание вложений в трудосберегающую технику, на мини​мизацию живого труда.

         В 80-х годах наметилась тенденция к относительному и даже абсолютному сокращению рабочих мест в промышленности, особенно обрабатывающей, что обострило социальные пробле​мы. Кроме того, выяснилось, что курс на безлюдные технологии задерживает развитие человеческих ресурсов, которое необходи​мо для прогресса производства. Была признана целесообраз​ность сохранения живого труда, невоспроизводимость в машин​ных аналогах уникальных свойств человека.

         В 90-х годах общество, бизнес пришли к пониманию того, что социально-экономический прогресс обеспечивается сочета​нием передовой техники и квалифицированной рабочей силы. Поэтому сегодня удельный вес индустриальных рабочих в эко​номически активном населении остается значительным. При этом их профессионально-квалификационная структура посто​янно меняется. Одни виды труда сменяют другие, исчезают ста​рые и появляются новые профессии. Происходит вытеснение неквалифицированного труда квалифицированным. В передо​вых, а также в модернизирующихся традиционных отраслях ис​пользуется высококвалифицированная рабочая сила, а рабочие рутинного труда и квалифицированные рабочие устаревающих профессий вытесняются из производства.

         Различия в квалификации рабочей силы влияют на разме​щение производства. Утратившие ключевое значение производства перемещаются из развитых стран в страны третьего мира, где высока доля неквалифицированной дешевой рабочей силы.

         Важнейшая качественная характеристика трудовых ресурсов мира – их эффективное использование. Оно осложняется нали​чием безработицы, представляющей собой социально-экономи​ческое явление, при котором часть экономически активного на​селения не занята в производстве товаров и услуг. К числу без​работных, по методологии Международной организации труда (МОТ), относят лиц трудоспособного возраста, не имеющих ра​боты в данный момент, предпринимающих попытки найти ее и готовых к ней приступить. Уровень безработицы определяется как отношение числа безработных к численности экономически активного населения. Безработица мешает мировой экономике реализовать свои потенциальные возможности. Если реальный уровень безработицы превышает на 1% уровень безработицы при полной занятости, то в соответствии с законом А. Оукена реальный объем ВНП отстает от потенциального ВНП на 2,5%.

         В США с 1992 г. отмечается долговременная тенденция к снижению безработицы. За период 1992-1998 гг. она снизилась с 7,5% до 4,5%, что обусловлено устойчивыми темпами эконо​мического развития и высокой мобильностью рабочей силы.

         В странах Западной Европы безработица в 1998 г. стабили​зировалась на уровне 9,8%. Однако в отдельных странах ее уровень отклонялся от этого показателя. В странах Европей​ского союза (ЕС) безработица является одной из острых про​блем. Там число безработных за период с середины 70-х до се​редины 90-х годов увеличилось в 3 раза. В странах Тихоокеан​ского региона, пострадавших от мирового финансового кризи​са, уровень безработицы вырос.

         В развитых странах безработица носит структурный характер. К числу длительно безработных относятся люди с низким уров​нем общей, профессиональной подготовки и квалификации, на которые не предъявляется спрос.

         В США беспрецедентно низкий уровень безработицы среди наиболее квалифицированных рабочих. Это может быть следст​вием начинающегося дефицита этой категории рабочих.

         В развитых странах почти все новые рабочие места создава​лись с неполным рабочим днем и в частном секторе. 2/3 рабочих мест на указанной основе были созданы в сфере услуг. В США, Канаде, Франции, Германии наблюдался также рост численности занятых в производственной сфере на 0,2-1,1%. Увеличилась занятость в аграрных районах, но не в аграрном производстве, а в сфере услуг.

         В проведении политики занятости на ближайшую пер​спективу в этих странах особое значение придается совершен​ствованию программ обучения и переподготовки рабочей си​лы и изменениям в системе минимальной заработной платы. Минимальная заработная плата устанавливается на уровне выше равновесной ставки заработной платы. С этим связыва​ется такое негативное явление, как вытеснение рабочей силы низкой квалификации, прежде всего молодежи, с рынка тру​да. Сформировались разные подходы к проблеме занятости. Один подход основывается на концепции саморегулирования рынка труда, другой – на необходимости активного воздейст​вия государства на занятость. Согласно третьему подходу про​блема занятости может быть решена при воздействии на ры​нок труда как стихийных рыночных сил, так и государствен​ного регулирования.

         Что касается постсоциалистических стран, то только в двух из них в 1998г. наблюдалось снижение безработицы: в Венгрии с 10,5 до 9,7% и в Польше с 11,5 до 10,8%. В России в августе 1999 г. безработица составила 9,1 млн. человек. Для оценки уровня безработицы в России используется показатель регистрируемой, или официальной, а не общей безработицы, что занижает ее фактическую величину. По данным Росстатагентства, общая численность безработных в России за 1992-1999 гг. возросла почти втрое. Рассчитанный по методологии МОТ уровень безработицы за этот период увеличился с 5,2 до 12,4%. Велики региональные различия в уровне безработицы. В 1998 г. в 57 регионах уровень безработицы превысил 13%, в 37 - 15%, в 4 регионах – 30%. Наблюдается увеличение про​должительности безработицы. Более 60% безработных в 1988 г. искали работу более полугода. Самый высокий уро​вень безработицы за последние годы наблюдался среди моло​дежи. Уровень безработицы среди женщин несколько ниже, чем среди мужчин.

         Для преодоления безработицы разработана Федеральная це​левая программа содействию занятости населения Российской Федерации на 1998-2000 г. Разработаны также программы за​нятости рядом субъектов Федерации. Для реализации эффек​тивной политики сдерживания безработицы необходимо опи​раться на данные об общем характере безработицы, рассчитан​ные по методике МОТ. Государственное регулирование занято​сти должно носить поэтапный характер с четким определением приоритетов каждого этапа.

2.11.3. Международная трудовая миграция и мировые рынки труда

         Часть населения мира в силу различных причин находится в движении, меняя место жительства или работы. Перемещение физического лица с географического места происхождения (или точки отправления) к месту назначения (конечной точке следо​вания) называется миграцией. В преддверии XXI в. мир пережи​вает небывалый рост миграции населения. Международная ми​грация стала глобальным процессом, затронувшим все страны и континенты, различные слои населения. В зависимости от сро​ков миграции ее делят на окончательную или временную. Ми​грацию, приводящую к изменению места жительства, называют окончательной, постоянной или безвозвратной. Миграцию, озна​чающую перемещение населения на короткий срок, предпола​гающую возвращение населения к прежнему месту постоянного жительства, называют временной или возвратной.

         Окончательную миграцию подразделяют на внешнюю – ме​ждународную и внутреннюю – миграцию внутри страны.

         По причинам перемещения населения миграцию называют добровольной или вынужденной.

         Миграцию называют добровольной, если перемещение за гра​ницу осуществляется по причинам, зависящим от мигранта. Вы​нужденная миграция порождается причинами, не зависящими от мигрантов.

         По характеру перемещения населения миграцию подразде​ляют на периодическую, сезонную и маятниковую.

         Периодическая миграция – это перемещение населения, вы​зываемое периодически возникающими причинами, с возвра​щением к постоянному месту жительства.

         Сезонная миграция – перемещение мигрантов, связанное с сезонным характером работы.

         Маятниковая миграция носит местный характер и связана с ежедневным перемещением части населения к месту работы, учебы и обратно.

         Совокупное перемещение населения за пределы националь​ных границ, происходящее в данное время, образует миграцион​ные потоки. Согласно классификации МОТ, выделяют пять ти​пов потоков международной миграции.

         1. Переселенцы. К этой категории относятся лица, переез​жающие в другую страну на постоянное местожительство. Ос​новной поток переселенцев направляется в развитые страны - США, Канаду, Австралию. Чаще всего этот поток основывается на воссоединении семей.

         2. Работающие по контракту. Срок пребывания в принимаю​щей стране данной категории лиц строго ограничен. К ним от​носятся сезонные рабочие, а также лица, занимающиеся неква​лифицированным и малоквалифицированным трудом, занятые на тяжелых и вредных для здоровья работах, не дающих воз​можности для профессионального роста.

         3. Профессионалы. К ним относятся лица с высоким уровнем теоретической подготовки и соответствующим практическим опытом работы.

         4. Нелегальные иммигранты, въезжающие в принимающую страну не на законных основаниях. К ним относят также ино​странцев с просроченной или туристической визой, занимаю​щихся трудовой деятельностью.

         5. Поток вынужденных мигрантов. К массовым перемещени​ям за пределы национальных границ их вынуждают войны, на​силие, нарушение прав человека, стихийные бедствия, экологи​ческие катастрофы.

         Выделяют несколько категорий вынужденных мигрантов. Это беженцы и фактически приравненные к ним в некоторых странах вынужденные переселенцы. Статус беженца имеют лю​ди, подвергающиеся непосредственной опасности преследова​ния по политическим, религиозным, расовым мотивам, а также лица, жизнь которых подвергается угрозе вследствие войны или агрессии. Другая категория – внутренние мигранты, не поки​нувшие своих стран беженцы. Есть еще экологические мигранты и жертвы стихийных бедствий.

         Миграция обусловлена действиями выталкивающих факто​ров. Другие формы миграции порождаются притяжением раз​личных обстоятельств.

         Среди мотивов миграции населения особое место занимают политические и экономические. Пик иммиграции по политиче​ским мотивам в развитые страны был пройден в 1992 г. Мигра​ция, обусловленная экономическими причинами, продолжает нарастать. Существенное влияние на состояние национальной экономики оказывает трудовая миграция.

         Под международной трудовой миграцией понимается перемеще​ние трудовых ресурсов между странами и использование их за пре​делами национальных границ в течение определенного времени.

         Поскольку труд неотделим от человека и является функцией его способности к труду, часто говорят о миграции рабочей силы.

         Международная миграция рабочей силы – межстрановое пере​мещение трудоспособного населения по причинам, не предпо​лагающим окончательное местожительство.

         Теория международной трудовой миграции разработана Е. Равенстейном, который исследовал экономические факторы тру​довой миграции, взаимосвязь между интенсивностью миграци​онных потоков и направлениями миграции, сформулировал за​коны миграции.

         С конца 60-х годов XX в. проблемы трудовой миграции ис​следуются в рамках теории экономического роста.

         Неоклассическая теория обосновывает благотворное влияние эмиграции из страны-донора в страну-реципиент. При этом считается, что в стране-доноре экономическая ситуация не ухудшается. Что касается неокейнсианцев, то они отмечают от​рицательные последствия для страны, экспортирующей высоко​квалифицированную рабочую силу.

         В последние годы международная трудовая миграция иссле​дуется в рамках теории человеческого капитала. С перемещением его между странами связываются различия в темпах экономиче​ского роста.

         Международная трудовая миграция включает в себя имми​грационные и эмиграционные потоки. Иммиграция – переме​щение трудоспособного населения из-за рубежа в данную страну. Эмиграция – перемещение трудоспособного населения из дан​ной страны за рубеж. Такое перемещение осуществляется с це​лью наиболее эффективного решения экономических и соци​альных проблем иммигрантов и эмигрантов. Реэмиграция (об​ратная эмиграция) – возвращение эмигрантов на постоянное местожительство. С точки зрения соблюдения норм действую​щего в стране законодательства различают легальную трудовую миграцию (без нарушения законодательных норм) и нелегальную (с нарушением законодательства).

         Для оценки масштабов трудовой миграции используются различные показатели:

· масштабы выбытий – число эмигрантов, выбывших из страны за рубеж за определенный период с целью устрой​ства на работу;

· масштабы прибытии – число иммигрантов, прибывших за определенный период в страну в поисках работы;

· сальдо миграции или чистая миграция – разница между числом прибытии и числом выбытии в стране за опреде​ленный период. Сальдо может быть либо положительным,

либо отрицательным. Оно выражается в относительных показателях (на 100 или 1000 жителей), а также в абсо​лютных величинах;

· валовая миграция, или общая, миграция – сумма числа при​бытии и выбытии в стране, регионе за рассматриваемый промежуток времени.

Международная трудовая миграция порождает движение ог​ромных межстрановых потоков, ежегодные объемы которых дос​тигают сотен миллиардов долларов. В платежном балансе страны показатели, связанные с трудовой миграцией, отражаются как реальные и денежные потоки и классифицируются по статьям:

· трудовой доход иммигрантов в форме заработной платы, а также вознаграждение за труд в натуральной форме. Сюда включаются и выплаты резидентов в пенсионные, страхо​вые и другие фонды, связанные с наймом на работу им​мигрантов (нерезидентов);

· перемещения мигрантов – отражаются в платежном ба​лансе в размере денежной оценки имущества мигрантов, привезенного в страну. Вывоз имущества эмигрантов по​казывается как денежная оценка экспорта товаров;

· денежные переводы работников-мигрантов в страну, из которой они выбыли. При пересылке товаров учитывается их оценочный денежный эквивалент. В современных условиях международная трудовая миграция характеризуется как закономерное глобальное социально-экономическое явление, имеющее глубокие корни в экономиче​ской, социальной и политической сферах.

Международная трудовая миграция обусловлена прежде всего экономическими причинами, главными из которых являются:

· различный уровень экономического развития отдельных стран. Рабочая сила перемещается из стран с более низ​ким уровнем валового внутреннего продукта (ВВП) на ду​шу населения в страны с более высоким уровнем жизни;

· различная степень обеспеченности стран трудовыми ре​сурсами. Она влияет на объем производства, на различие в уровнях заработной платы. Если в стране избыток трудо​вых ресурсов, то это создает стимул для эмиграции;

· зарубежная деятельность транснациональных корпораций (ТНК). В данном случае происходит перемещение рабочих к рабочим местам в зарубежные филиалы ТНК;

· наличие безработицы в стране (усиливает трудовую ми​грацию).

         Международное движение трудовых ресурсов порождается и неэкономическими факторами: политическими, религиозными. экологическими, семейными, лучшими перспективами социаль​ного продвижения. Примерно 20% всех передвижений в рамках миграции представляет собой возвращение людей в то место. откуда они выехали, или на место своего рождения.

         Направления международной миграции меняются с изменени​ем экономических условий в отдельных странах, регионах, в мировом хозяйстве в целом.

Центром притяжения иммиграции издавна являлись США, Канада и Австралия. Население этих стран полностью или час​тично состоит из потомков иммигрантов. Высокий уровень жизни в этих странах притягивает иммигрантов со всего света. Абсолютный уровень ВВП на душу населения продолжает ос​таваться наиболее высоким в Северной Америке и Австралии. Потоки высококвалифицированной рабочей силы устремляют​ся в США изо всех стран мира. Иммигранты низкой трудовой квалификации перемещаются из стран Латинской Америки, стран Карибского бассейна. В начале 90-х годов в США нахо​дился 21 млн. иммигрантов, в Канаде и Австралии – по 4 млн. человек. В конце 90-х годов в США легально иммигрировали 700–800 тыс. человек в год.

         В Западной Европе главным центром притяжения иммигра​ции является Германия. Основные страны-доноры – Турция, Югославия. За Германией идет Франция. Главные источники иммиграции в эту страну – бывшие французские колонии, прежде всего страны Магриба, а также ближайшие менее разви​тые соседи – Испания, Португалия, Мальта. В Великобританию иммигранты прибывают в основном из стран британского со​дружества наций. Другие страны Западной Европы также ис​пользуют иностранную рабочую силу. После того, как с 1 января 1993 года Европейский союз (ЕС) объявил себя еди​ным рыночным пространством (без внутренних границ), жители государств – членов ЕС свободно мигрируют в любую из этих стран с целью трудовой деятельности.

В связи с глобальным постарением населения в ближайшие 25 лет для сохранения нынешней пропорции между работаю​щими и иждивенцами Европейский союз вынужден будет при​нять 159 млн. иммигрантов, иначе ему придется поступиться высоким уровнем и качеством жизни. Однако Европа полна ре​шимости остановить демографическое наступление Азии и Аф​рики. Прием иммигрантов – дорогостоящая операция. Их надо обеспечить жильем, обучить языку. Возникает опасение появле​ния безработицы среди европейцев.

         Тем не менее численность иммигрантов в Европу продолжа​ет увеличиваться. Масштабы легальной иммиграции составляет около 2 млн. человек в год. Это превышает масштабы легальной миграции в США. Численность иностранцев в Западной Европе увеличилась с 5 млн. в 1950 г. до 17 млн. человек в 1990 г. Из них 13 млн. иностранцев неевропейского происхождения. Не случай​но эксперты отмечают, что через 50 лет средний европеец будет смуглокожим и раскосым.

         Нефтедобывающие страны Ближнего Востока (Объеди​ненные Арабские Эмираты, Саудовская Аравия, Катар, Бах​рейн, Оман и др.), широко использующие с середины 70-х годов труд иностранных рабочих на постоянной основе, превратились в крупный центр трудовой иммиграции. Только в Саудовской Аравии в середине 90-х годов число иммигрантов составляло около 4 млн. человек. В качестве главного экспор​тера рабочей силы выступал Египет, доля которого в общем количестве иммигрантов в указанном регионе достигла 75%. Иммигрируют сюда рабочие из Бангладеш, Индии, Пакиста​на, Филиппин.

         Еще один центр притяжения иностранных иммигрантов – Латинская Америка, где в 90-х годах возобновился экономиче​ский рост до 1,5% в год. Аргентина, Бразилия, Венесуэла весьма привлекательны для зарубежных сезонных рабочих и на сбороч​ных предприятиях. Сюда направляются эмигранты из других стран Латинской Америки, Азии и Африки.

         Южная Африка привлекает дешевую рабочую силу. На угольные шахты вербуются работники из соседних африканских стран для работы по контракту в течение определенного срока. На берег Слоновой Кости, Нигерию, ЮАР приходится более половины прибывающих иммигрантов. Азиатско-тихоокеанский регион (АТР), характеризующийся быстрым ростом экономики, стал одним из центров трудовой иммиграции в 80-х годах. Юж​ная Корея, Сингапур, Гонконг, Тайвань превратились в «новые индустриальные страны», создавшие значительный экономиче​ский потенциал. Сюда возрос приток иммигрантов. Беспреце​дентно высокие темпы экономического роста в Азии с 3% в 70-е годы, до 3,2% в 80-е годы и 4,1% в 90-е годы привлекают в этот регион растущие потоки иммигрантов.

         В центрах притяжения иностранной рабочей силы образова​лись мировые рынки труда.

         Мировой рынок труда – это система экономических механиз​мов, норм, инструментов, обеспечивающих взаимодействие спро​са на труд и его предложения на межгосударственном уровне.

         Особенности современных мировых рынков труда состоят в следующем.

1. Рост масштабов международной трудовой миграции. На начало 2000 г. в мире насчитывалось, по разным оценкам, от 80 до 130 млн. человек мигрантов. Значительная часть из них -трудовые мигранты.

2. Разнонаправленность основных потоков миграции рабо​чей силы. Это миграция в развитые страны из развивающихся стран: перекрестная трудовая миграция в рамках развитых стран мира, трудовая миграция между развивающимися странами;

миграция высококвалифицированных кадров из развитых в раз​вивающиеся страны. Миграция приобретает транснациональной характер. Она переносит экономические и политические про​блемы из одной страны в другую.

3. Рост доли молодежи, женщин и детей в миграционном процессе. Так, доля молодежи в общем числе мигрантов дости​гает 50% в Бельгии, Нидерландах. В других странах она также значительна и зачастую превышает долю молодежи среди ко​ренного населения. Доля женщин в трудовой миграции в стра​нах Западной Европы существенно выросла, что позволяет го​ворить о феминизации иммиграции.

4. Увеличение продолжительности пребывания мигрантов в стране занятости. В Западной Европе средняя продолжитель​ность пребывания иммигрантов превышает 10 лет. В Германии 1/4 иммигрантов проживает больше 20 лет.

5. Снижение степени активности международной трудовой миграции с 80-х годов, что было связано с переходом к поли​тике ограничения этого процесса и ухудшением экономиче​ской ситуации.

6. Миграция ученых, высококвалифицированных специали​стов из различных регионов мира в развитые страны, а также из этих стран в развивающиеся страны.

         Международная миграция высококвалифицированных кад​ров получила название «утечки умов» или «утечки мозгов». Формы утечки умов различны:

a) непосредственная эмиграция — выезд на постоянное ме​стожительство;

b) выезд за рубеж на контрактной основе;

c) наем на работу ученых и специалистов иностранными компаниями, совместными предприятиями с иностранным уча​стием, находящимися на территории страны-донора;

d) полная аренда зарубежной фирмой научного центра, уч​реждения страны-донора. В этом случае фундаментальные и прикладные исследования осуществляются по программе зару​бежной фирмы и в ее интересах.

         Лидерство в конкуренции за преимущественное обладание интеллектом как носителем и генератором современных научных жаний и высоких технологий принадлежит США. С середины 70-х до конца 90-х годов они привлекали только из развиваю​щихся стран 250 тыс. высококвалифицированных специалистов.

         «Утечка умов» осуществляется и из России. Общий годовой ущерб России от этого процесса доходит до 50–60 млрд. долл.

7. Изменение этнической структуры иммиграции. Возрастание доли цветных иммигрантов из Азии, Африки, Латинской Америки. Они образуют большие, однородные общи​ны на территории принимающей страны. Общины живут в соот​ветствии со своими традициями и культурой. Формируются замкнутые сферы экономической активности, или анклавы, с так называемой этнической экономикой. Между коренными жителя​ми и иммигрантами наблюдаются социальные, политические, расовые, культурные различия. Возникают противоречия на этнической и религиозной почве, нередко проявляющиеся в кон​фликтах. На протяжении 80-х – 90-х годов массовые беспорядки с участием иммигрантов происходили во многих европейских го​родах. Зачастую мигранты заявляют о себе как об активной поли​тической силе. Население стран-реципиентов, сталкиваясь с без​работицей, другими социальными проблемами, порой негативно относится к приему иммигрантов. Вместе с тем иммиграция спо​собствует формированию симбиоза традиций, мировоззрений, культур населения стран-реципиентов и стран-доноров.

8. Формирование «черного» рынка труда в современных цен​трах притяжения иностранной рабочей силы. «Черный» рынок труда – это механизм использования нелегальной трудовой миграции с целью увеличения прибылей путем использования дешевого труда. Масштабы нелегальной миграции значительны. Общее число подпольных иммигрантов варьируется в США, на​пример, от 2 до 13 млн. человек. По оценкам международной организации труда, в странах Евросоюза незаконно проживают и работают около 6-7 млн. иностранцев, в то время как 18 млн. европейцев – безработные.

9. Расширение масштабов участия России в международной трудовой миграции. Привлечение трудящихся мигрантов стано​вится неотъемлемым элементом рынка труда в Российской Фе​дерации. В 1997 г. численность иностранной рабочей силы здесь составила 240 тыс. человек. Общая численность трудовых им​мигрантов (легальных и нелегальных) в России оценивается в 400–500 тыс. человек.

         Основные причины привлечения иностранных работников на российские предприятия – это нехватка рабочих отдельных профессий и специальностей, непривлекательность рабочих мест для населения, нехватка трудовых ресурсов. Иностранные рабочие чаще используются на предприятиях добывающей про​мышленности, в строительстве и в сельском хозяйстве. Основ​ной поток иммигрантов идет из Украины и Белоруссии в Запад​ную Сибирь, Центральный и Центрально-Черноземный районы, на Северный Кавказ, в Восточную Сибирь. Россия использует рабочую силу из стран дальнего Зарубежья – Вьетнама, Китая, Турции. В Москве работают иностранные рабочие и специали​сты из 78 стран мира.

         В России можно выделить следующие миграционные пото​ки: вынужденная миграция, внешняя миграция, внешняя трудо​вая миграция, нелегальная миграция и внутренняя миграция.

         Общеэкономические последствия международной трудовой ми​грации многообразны. Они влияют на уровень заработной платы и благосостояние, на рынок труда, объем производства, на на​логи и государственные расходы. Главное, конечно, это влияние на рынки труда и заработную плату.

         Средний уровень заработной палаты снижается вследствие притока иммигрантов из-за рубежа. Их доходы учитываются в расчете среднего дохода в принимающей стране. Кроме того, наименее квалифицированные рабочие в стране иммиграции могут потерять часть дохода из-за иммигрантов, т.е. благосостоя​ние отдельных групп общества уменьшается. При свободном пе​ремещении рабочих из страны с менее высокой заработной пла​той иммиграция будет продолжаться до тех пор, пока заработная плата в этих странах не установится на одинаковом уровне.

         Международные миграционные потоки влияют на рынок труда. В трудоизбыточных странах часть экономически актив​ного населения попадает в ряды безработных, живет на транс​фертные платежи за счет других рабочих, оказывает давление на рынок труда. В данном случае эмиграция благоприятно влияет на рынок труда в стране-экспортере рабочей силы.

         Существенное влияние оказывает иммиграция на региональ​ные рынки труда. Наиболее активная, деятельная рабочая сила сосредоточивается в экономически важных центрах. Обеспечи​вается перераспределение трудовых ресурсов в соответствии с потребностями общества.

         Международная трудовая миграция обусловливает движение межстрановых денежных потоков. Денежные переводы имми​грантов родственникам в страну, которую они временно поки​нули, приводят к тому, что происходит увеличение объема ВНП в стране иммиграции и его уменьшение в стране эмигра​ции, т.е. чистые выгоды от иммиграции перераспределяются между этими странами.

         Реэмиграция рабочих, получивших за рубежом высокую ква​лификацию, может способствовать росту ВНП в стране. Однако часть высококвалифицированных иммигрантов не спешит воз​вращаться домой, вследствие чего принимающие страны выигры​вают от «утечки мозгов». Соотношение выгод и потерь для стран, участвующих в миграционном процессе, может меняться.

         Масштабы иммиграции влияют на размеры налоговых посту​плений, а также на государственные расходы. Налоговые поступ​ления растут за счет высококвалифицированных специалистов, так как доходы у них выше. Государственных расходов на их об​разование не требуется. Вместе с тем часть менее квалифициро​ванных мигрантов нуждается в государственной поддержке, что увеличивает государственные расходы. Положение нелегальных эмигрантов удерживает их от пользования социальными посо​биями, благотворительными выплатами, поэтому государствен​ные расходы в связи с их пребыванием незначительны.

         Страна, экспортирующая рабочую силу, получит большие ва​лютные поступления за счет переводов иммигрантов семьям, род​ственникам; в виде налогов, уплачиваемых фирмам-посредникам; в ряде случаев прямые компенсации за утечку рабочей силы, по​лучаемые от стран, импортирующих ее. В начале 90-х годов 10 стран мира имели от мигрантов в виде валютных поступлений более 1 млрд. долл., а около 40 стран – не менее 100 млн. долл.

         В то же время отток избыточной рабочей силы из страны экспортера улучшает ситуацию на рынке труда, уменьшает без​работицу, снижает социальное напряжение.

         «Утечка умов» имеет негативные экономические последствия для страны-донора, которая не только теряет ценный научный по​тенциал, но и вынуждена готовить замену выбывшим, осуществ​лять инвестиции в образование и профессиональную подготовку.

2.11.4. Миграционная политика

         Миграция населения – важный фактор социально-экономи​ческого развития мира. Это обусловливает необходимость про​ведения миграционной политики. Под миграционной политикой понимается совокупность мер по государственному и межгосударственному регулированию миграционных потоков населения на законодательной основе.

         Целями международной миграционной политики являются определение масштабов миграции, механизма ее регулирования, ослабление негативных социально-экономических последствий и усиление положительных эффектов миграции для стран, уча​ствующих в миграционном процессе.

         Особое место в миграционной политике занимает регулирова​ние трудовой миграции. Экспорт и импорт рабочей силы осущест​вляются на основе национального законодательства, а также дву​сторонних и многосторонних межгосударственных соглашений.

         В проведении миграционной политики используются меры ограничительного характера: профессиональные, возрастные, со​циально-экономические. Для преодоления стихийного движения миграционных потоков осуществляется дифференцированный подход к различным категориям работников. Каждая страна ус​танавливает перечень иммигрантов определенных профессий, в приеме которых она заинтересована.

         Принимающую страну могут интересовать мигранты опреде​ленного возраста, обладающие хорошим здоровьем, не привле​кавшиеся к уголовной ответственности. Поощряется прежде всего иммиграция работников высокой профессиональной ква​лификации и молодежи. Чем моложе человек, чем выше уро​вень его образования, тем выше потенциальная отдача от любой инвестиции в человеческий капитал. Практический интерес представляет привлечение контрактных (временных) рабочих, выполняющих тяжелую, монотонную работу, не представляю​щую интереса для местного населения.

         Осуществляется количественное квотирование, определяющее долю иммигрантов в национальной экономике и отдельных от​раслях. Ежегодно в стране-импортере рассчитывается и утвержда​ется показатель иммиграционной квоты. При этом учитывается состояние занятости трудовых ресурсов, рынка жилья, социаль​но-политическая ситуация в стране-импортере. Количественные ограничения могут касаться также приема иммигрантов из опре​деленных стран, приток иммигрантов из которых желательно уменьшить. Вводятся временные ограничения, связанные со сро​ком пребывания иммигрантов в стране-реципиенте.

         Осуществляется экономическое регулирование миграции. В первую очередь принимаются иммигранты, осуществляющие инвестиции в экономику принимающей страны. Например, в США 10 тыс. иммигрантских виз получают частные лица, инве​стировавшие в экономику США более 500 тыс. долл., при усло​вии соответствия другим критериям, определяемым иммиграци​онным законодательством.

         В качестве средств, сдерживающих иммиграционные пото​ки, используются развитие международной торговли и пря​мые инвестиции в экономику соответствующих стран. К чис​лу экономических мер, воздействующих на масштабы имми​грации, относятся взимание с иммигрантов пошлин за трудо​устройство, уплата налогов предпринимателями, использую​щими труд иммигрантов.

         Осуществляется дифференцированная поддержка террито​рий, предпочтительных для иммиграции, поощряется приток иммигрантов в развивающиеся регионы. Так, по мере индуст​риализации южные штаты США с конца 70-х годов XX в. пре​вратились в регион с самым высоким показателем чистой им​миграции. Сдерживается иммиграция в крупные города.

         Разрабатываются финансируемые из бюджета программы, направленные на преодоление стихийного развития миграции, повышение эффективности использования потенциала мигран​тов, уменьшение негативных последствий трудовой миграции. Предпринимаются меры по усилению контроля за нелегальной иммиграцией.

         Объектом регулирования является не только иммиграция, но. и реэмиграция. Многие западные страны с 70-х годов принима​ют меры по стимулированию репатриации работников, иммиг​рировавших в прошлом. Для этого реализуются специальные программы. При добровольном выезде иммигрантам оказывает​ся материальная помощь и другая поддержка.

         Существуют также программы экономической помощи стра​нам-экспортерам рабочей силы. Они реализуются путем заклю​чения соглашений между странами массовой иммиграции и массовой эмиграции о создании новых предприятий на родине реэмигрантов. Программы профессиональной подготовки им​мигрантов рассчитаны на то, чтобы у них появился стимул вер​нуться на родину и там в новом качестве полнее реализовать приобретенный потенциал.

         Основными целями миграционной политики стран-экспорте​ров рабочей силы являются регулирование ее оттока и защита инте​ресов граждан-мигрантов за рубежом. Устанавливаются масштабы эмиграции и определяется качественный состав эмигрантов. Регули​руются поступления от экспорта рабочей силы. Для привлечения валютных средств в страну экспортера рабочей силы открываются валютные счета эмигрантам под более высокую процентную ставку. В некоторых странах определяется доля заработной платы работни​ков мигрантов, которую они должны переводить в свою страну. Осуществляется обязательное государственное лицензирование дея​тельности по найму граждан для работы за рубежом. Определяются конкретные формы найма рабочей силы за границей.

         Важной проблемой для стран-экспортеров рабочей силы яв​ляется трудоустройство бывших эмигрантов, вернувшихся до​мой. Они претендуют на более высокую заработную плату и должности, чем прежде, так как обрели более высокие профес​сиональные качества, обогатили собственный опыт. Государство заботится о создании для них более благоприятных социально-экономических и прочих условий.

В политике большинства стран-реципиентов достаточно чет​ко прослеживается тенденция к ограничению иммиграции. На массовую легальную иммиграцию ориентированы рынки США, Австралии и Канады.

         Миграционная политика в отношении вынужденных ми​грантов состоит в осуществлении миграционного контроля, раз​работке мер по оказанию им экстренной помощи и определении долгосрочных решений, касающихся их будущего.

         Возможны поселение вынужденных мигрантов на постоян​ное местожительство и интеграция либо дальнейшее их пересе​ление, а также добровольная репатриация.

         Выделяют три модели политики развитых стран в отношении вынужденных мигрантов. Это германская модель, ориентирован​ная на прием в Германию этнических немцев и их последую​щую интеграцию в немецкое общество. Немцы, переселяющие​ся из других стран, уравниваются во всех правах с предоставле​нием им гражданства.

         Французская модель_отличается разветвленной системой мер по приему, обустройству и интеграции беженцев из различных стран мира, различной национальности с их последующей ин​теграцией во французское общество.

         Американская модель делает акцент на переселении бежен​цев в США из стран их первого временного убежища, содейст​вии их интеграции в американское общество. Проблемы бе​женцев и прав человека являются особым объектом американ​ской внешней политики.

         Проблемы миграции населения находятся в центре внима​ния различных международных организаций. Комиссия ООН по народонаселению из имеющегося фонда субсидирует нацио​нальные программы в области миграции населения. Междуна​родная организация труда занимается регулированием межстрановой миграции населения. Международная организация по миграции (MOM) акцентирует внимание на организации межстрановой миграции, изучает опыт разных стран в миграцион​ном процессе. Межправительственный комитет по вопросам миграции создан в регионе Западной Европы. При Комиссии Европейского союза (ЕС) по делам проживающих на его терри​тории выходцев из третьих стран создан Форум мигрантов, объ​единяющий представителей свыше 110 ассоциаций иммигран​тов. Его первоочередная задача – контроль за обустройством жизни мигрантов в странах поселения.

         Мигранты, не довольные своим положением, создают раз​личные объединения. Так возникло движение европейских ас​социаций иммигрантов с исполнительным органом Советом ев​ропейских ассоциаций иммигрантов (СЕАИ). В него входят представители 2500 организаций и групп, объединяющих им​мигрантов по происхождению и проживанию.

         В начале 2000 г. ООН опубликовала неутешительный для развитых стран доклад о предстоящих изменениях в их населе​нии в текущем столетии. В нем утверждается, что единственным реальным способом удержать демографическую ситуацию под контролем является рост иммиграции.

         Сегодня международную миграцию рассматривают как од​ну из ведущих сил, формирующих плюралистические общест​ва. Поэтому выдвигаются концепции ее регулирования в со​ответствии с политическими, социокультурными и этиче​скими критериями.

2.12.  Интеграционные процессы в мировой экономике

         Институциональная структура валютно-кредитных и финансовых отношений включает многочисленные международные организации. Одни из них, располагая большими полномочиями и ресурсами, осу​ществляют регулирование международных валютно-кредитных и фи​нансовых отношений. Другие представляют собой форум для межпра​вительственного обсуждения, выработки консенсуса и рекомендации по валютной и кредитно-финансовой политике. Третьи обеспечивают сбор информации, статистические и научно-исследовательские издания по актуальным валютно-кредитным и финансовым проблемам и эконо​мике в целом. Некоторые из них выполняют все перечисленные функ​ции.

         Международные валютно-кредитные и финансовые организации условно можно назвать международными финансовыми институтами. Эти организации объединяет общая цель - развитие сотрудничества и обеспечение целостности и стабилизации сложного и противоречивого всемирного хозяйства. К организациям, имеющим всемирное значение, относятся прежде всего специализированные институты ООН – МВФ и группа МБРР, а также ГАТТ, которое в 1995 г. преобразуется во Все​мирную торговую организацию. Непосредственная роль ООН в между​народных валютно-кредитных и финансовых отношениях ограничена. Однако при решении проблем развивающихся стран на Конференции ООН по торговле и развитию – ЮНКТАД (с 1964 г. раз в 4 года) обсуждаются валютно-кредитные вопросы наряду с проблемами мировой торговли и развитием этих стран. В период между сессиями функции ЮНКТАД выполняет Совет по торговле и развитию (две сес​сии в год). Проблемы мировой валютной системы обсуждаются в Комитете по «невидимым» статьям и финансированию, связанному с мировой торговлей, с «официальной помощью развитию». Он также занимается проблемами доступа развивающихся стран на мировой рынок капиталов, гарантий по экспортным кредитам, а с середины 70-х годов и внешней задолженности развивающихся стран (на основании мандата ЮНКТАД).

         Специализированное учреждение ООН – Экономический совет – создал 4 региональные комиссии – для Европы, Африки, Азии, Латин​ской Америки. Две последние способствовали организации Азиатского банка развития и Межамериканского банка развития. Специальные фонды дополняют эти организации.

         Организация Европейского экономического сотрудничества, созданная в 1948 г в связи с осуществлением «плана Маршалла», затем переориентировалась на создание Европейского платежного союза (1950-1958 гг), а в 1961 г. была заменена Организацией экономического сотрудничества и развития (ОЭСР, Париж). Ныне ОЭСР включает 24 страны, на долю которых приходятся 16% населения и 2/3 мирового производства Запада. В рамках ОЭСР действуют 30 комитетов, в том числе по проблемам платежных балансов, согласования условий экс​портных кредитов(консенсус). Цель ОЭСР – содействие экономи​ческому развитию и финансовой стабилизации стран-членов, свобод​ной торговле, развитию молодых государств. ОЭСР – своеобразный клуб промышленно развитых стран для обмена мнениями и коор​динации экономической политики, включая валютно-кредитную и финансовую, ведет научно-исследовательскую работу, является центром прогнозирования и международных сопоставлений на базе эконометрических моделей мировой экономики (дважды в год).

         Парижский клуб стран-кредиторов – неформальная организация промышленно развитых стран, где обсуждаются проблемы урегули​рования, отсрочки платежей по государственному долгу стран. Для избежания одностороннего моратория (отсрочки платежа) кредиторы ведут переговоры с должниками «лицом к лицу» об условиях пересмот​ра внешних займов. Начало его деятельности относится к 1956 г., когда кредиторы Аргентины были приглашены в Париж на переговоры с должниками. Периодические заседания Парижского клуба в 70-х годах сменились активной работой в 80-90-х годах в связи с обострением проблемы погашения государственного долга развивающихся стран, а затем стран Восточной Европы и России. На заседаниях Парижского клуба присутствуют наблюдатели из МВФ, МБРР, ЮНКТАД и обычно рассматривается вопрос о той части внешнего долга, которая должна быть погашена в текущем году.

         Лондонский клуб обсуждает проблемы урегулирования частной внешней задолженности стран-должников.

         С середины 70-х годов разработка проблем межгосударственного регулирования перенесена на уровень совещаний глав государств и правительств «семерки» и «группы десяти», которая кроме «семерки» включает Бельгию, Нидерланды, Швейцарию, Швецию. На этих сове​щаниях большое внимание уделяется валютно-кредитным проблемам. И каждый раз подтверждается принцип либерализма и международного сотрудничества в противовес центробежным тенденциям («каждый за себя»).

         Международные финансовые институты возникли в основном после второй мировой войны, за исключением Банка международных расчетов (БМР, 1930 г.). Эти межгосударственные институты предоставляют кредиты странам, разрабатывают принципы функционирова​ния мировой валютной системы, осуществляют международных валютно-кредитных и финансовых отношений. Возникновение международ​ных финансовых институтов обусловлено следующими причинами:

1. Усиление интернационализации хозяйственной жизни, образование ТНК и ТНБ, выходящих за национальные границы.

2. Развитие межгосударственного регулирования мирохозяйственных связей, в том числе валютно-кредитных и финансовых отношений.

3. Необходимость совместного решения проблем нестабильности мировой экономики, включая мировую валютную систему, мировые рынки валют, кредитов, ценных бумаг, золота.

         Специфическими причинами создания региональных банков развития развивающихся стран явились: завоевание политической независимости этими странами; повышение их роли в мировом развитии; тенденция к региональному сотрудничеству и экономической интеграции в целях решения проблем национальной экономики.

         Международные финансовые институты преследуют следующие цели:

· объединить усилия мирового сообщества в целях стабилизации международных финансов и мировой экономики;

· осуществлять межгосударственное валютное и кредитно-финансовое регулирование;

· совместно разрабатывать и координировать стратегию и тактику мировой валютной и кредитно-финансовой политики.

         Степень участия и влияния отдельных стран в международных финансовых институтах определяется величиной их взноса в капитал, так как обычно применяется система «взвешенных голосов». Изменение соотношения сил во всемирном хозяйстве, в частности возникновение в 60-х годах трех центров (США, Западная Европа, Япония) в противовес послевоенному американоцентризму, отражается в деятельности международных финансовых институтов. Так, страны ЕС добились права вето по принципиальным вопросам, усилив свое влияние в МВФ. В деятельности этих проявляются две тенденции взаи​моотношений трех центров – разногласия и партнерство по глобальным проблемам международных финансов промышленно развитых госу​дарств, развивающихся стран, России, республик бывшего СССР, стран Восточной Европы.

2.12.1. Международные финансовые организации: цели, источники финансирования и направления деятельности

Группа Всемирного Банка

         Всемирный банк (ВБ) – это многостороннее кредитное учреждение, состоящее из шести тесно связанных между собой организаций, входящих в систему Организации объединенных Наций, общей целью которых является оказание финансовой помощи развивающимся странам за счет развитых стран.

В группу ВБ входят:

1. Международный банк реконструкции и развития – МБРР.

2. Международная ассоциация развития – MAP.

3. Международная финансовая корпорация – МФК.

4. Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям – МАИГ.

5. Международный центр по урегулированию инвестиционных споров – МЦУИС.

         Такая межгосударственная инвестиционная группа превратилась в крупнейший в мире инвестиционный институт. На долю группы ВБ приходится не менее половины общего годового объема средств, выделяемых всеми межгосударственными организациями развивающимся странам. Всемирный банк призван способствовать интеграции экономики всех стран-членов с основными центрами мировой системы хозяйства.

Международный банк реконструкции и развития (МБРР)

         МБРР был создан в 1945 году после того, как 28 стран подписали «Статус соглашения о Международном банке реконструкции и развития», который был разработан на конференции ООН по валютно-финансовым вопросам, состоявшейся в 1944 году в США.

         МБРР как специализированное учреждение ООН входит в систему Объединенных Наций.

         Членство открыто только для членов МВФ.

         Цели:

· содействие реконструкции и развитию территорий государств-членов путем поощрения капиталовложений для производственных целей;

· поощрение частных иностранных капиталовложений и предоставление финансовых средств на цели производства;

· стимулирование долгосрочного сбалансированного роста и содействие поддержанию равновесия платежных балансов путем поощрения международных инвестиций для развития производственных ресурсов государств - членов Банка.

         Источники финансирования

         МБРР финансирует свои кредитные операции главным образом из капитала, вносимого его членами, заемных средств с финансовых рынков, а также за счет платежей в погашение ранее предоставленных займов.

         Направления деятельности

         В 1995 г. МБРР сформулировал четыре основных направления своей работы:

         1. Стремление к заключению нового соглашения с целью привлечения достаточных ресурсов для удовлетворения потребностей развивающихся стран.

         2. Единый подход к политике развития Банка для продолжения этой политики в неизменном виде.

         3. Укрепление и расширение круга партнеров Всемирного банка как на глобальном, так и локальном уровне.

         4. Совершенствование функционирования банка.

         Региональные миссии Банка функционируют в Африке, Азии, Европе и Латинской Америке.

Международная ассоциация развития (MAP)

         MAP создана в 1960 г. как филиал МБРР. В качестве специализированного учреждения она принадлежит к системе Объединенных Наций.

         В отличие от МБРР, MAP предоставляет развивающимся странам беспроцентные кредиты.

         Членство открыто для всех стран – членов МБРР.

 Цели:

· содействие экономическому развитию;

· повышение производительности труда;

· повышение уровня жизни в развивающихся странах (членах MAP).

         Источники финансирования

         Основная часть ресурсов MAP поступает из трех источников:

         1. Переводы из прибыли МБРР;

         2. Капитал, подписчиками которого являются государства-члены;

         3.Взносы более богатых ленов MAP, включая ряд стран со средним уровнем доходов.

         Направления деятельности

         Кредиты MAP предназначаются для беднейших и наименее кредитоспособных стран и выделяются с учетом размеров территории страны, годового дохода на душу населения и степени эффективности экономической политики.

Международная финансовая корпорация (МФК)

         МФК создана в качестве филиала МБРР в 1956 г., является самостоятельным юридическим лицом и финансовой организацией, входящей в Группу ВБ и принадлежащей к системе Объединенных Наций в качестве специализированного учреждения.

         Членство открыто для государств – членов МБРР.

         Цели:

         Содействие  экономическому   росту   стран-членов   путем   поощрения предпринимательства в производственной сфере, дополняя таки образом деятельность МБРР.

         Источники финансирования

         Ресурсы МФК состоят в основном из взносов государств-членов, кредитов МБР, процентов с предоставленных займов, финансовых сборов, дивидендов и участия в прибылях, доходов от продажи акций, платы за услуги, депозитов и операций с ценными бумагами, а также из средств, извлеченных на международных рынках капитала.

         Направления деятельности

         Три принципа определяют региональные и отраслевые задачи МФК:

         1) принцип катализатора: привлечение к участию в проекте частных инвесторов;

         2) принцип рентабельности для обоснования сотрудничества с частным сектором;

         3) принцип участия МФК как меры, дополняющей естественный рыночный процесс.

         МФК содействует развитию частного сектора путем:

         - финансирования;

         - мобилизации ресурсов;

         - управления рисками;

         - технической помощи и консультирования;

         - разработки стратегии сотрудничества с МБРР по вопросам оценки частного сектора.

         Региональные представительства Корпорации функционируют в Африке, Азии, Европе и в Латинской Америке.

Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям (МАИГ)

         МАИГ создано в 1988 г. как филиал Всемирного Банка, но в финансовом отношении оно является независимым. Как специализированно учреждение Агентство входит в систему ООН.

         Членство открыто для всех членов МБРР и для Швейцарии. 

 Цели 

         Поощрение инвестиций на производственные цели в государствах-членах путем:

· предоставления гарантий, включая совместное перестрахование от некоммерческих рисков в форме размещения капитала в одних странах-членах, который привлекается в других странах-членах;

· осуществления надлежащих вспомогательных мероприятий для содействия потоку инвестиций в развивающиеся страны и между ними.

         Источники финансирования

         Важнейшим источником финансирования является основной капитал. Конвенция МАИГ предусматривает, что промышленно развитые страны должны вносить 10% своей доли в конвертируемой валюте. Еще 10% каждая страна вносит в форме не обращающихся на открытом рынке беспроцентных долговых обязательств. До 25% взносов развивающихся стран может вносится в их собственной валюте.

         Направления деятельности

         - Увеличение возможностей других страховщиков путем совместного страхования или перестрахования.

         - Страхование инвестиций в странах, не подлежащих такому страхованию другими страховщиками в силу политики последних.

         - Обслуживание инвесторов, не имеющих доступа к другим официально признанным страховщикам.

Банк международных расчетов – БМР

         БМР создан в 1930 г. согласно Конвенции о Банке международных расчетов, так называемом Гаагском соглашении. Он является старейшей международной организацией в области международного валютного сотрудничества.

         Цели 

· содействие сотрудничеству между центральными банками;

· обеспечение дополнительных благоприятных условий для международных финансовых операций;

· оказание содействия сторонам в качестве доверенного лица или международных финансовых соглашений.

         Источники финансирования

         Ресурсы Банка состоят в основном из добровольных взносов государств-членов, доходов, получаемых за счет инвестиций и займов , а также из средств, получаемых странами - членами ОПЕК по двусторонним и многосторонним каналам.

         Направления деятельности

· проведение различных операций по поручениям центральных банков – акционеров (последние выступают по отношению к банку как клиенты, как владельцы и как руководители);

· в соответствии с Уставом БМР имеет право совершать следующие операции;

· покупать, продавать, обменивать и хранить золото, как за собственный счет, так и за счет центральных банков, и получать ссуды от них;

· учитывать, переучитывать центральным банкам, покупать и продавать векселя и другие первоклассные краткосрочные обязательства;

· продавать и покупать иностранную валюту и ценные бумаги (за исключением акций) как за собственный счет, так и за счет центральных банков;

· принимать от центральных банков средства на текущие счета и во вклады;

· осуществлять краткосрочное финансирование центральных банков;

· согласно Уставу, банку запрещается: выпускать банкноты с оплатой по предъявлению; акцептовать переводные векселя; предоставлять ссуды правительствам (за исключением покупки государственных облигаций); приобретать контроль над каким-либо предприятием; владеть недвижимостью, попадающей к Банку в результате погашения обязательств перед ним в течение более продолжительного срока, чем требуется для выгодной реализации этой недвижимости;

· использование технического аппарата и опыта Банка для различных международных финансовых соглашений; осуществление функции агента и доверенного лица при реализации международных кредитных соглашении; для системы клиринга и расчетов; в связи с реструктуризацией внешнего долга Бразилии; выполнение операций, связанных с функционированием Европейской  валютной  системы (ЕВС); осуществление финансовых операций, связанных с кредитами и займами ЕС;

· контроль за банковской деятельностью;

· оказание технической помощи центральным банкам Восточной Европы, республикам бывшего Советского Союза и некоторым азиатским странам с переходной экономикой; профессиональная подготовка, предлагаемая Совместным венским институтом;

· осуществление экономического и валютного сотрудничества в Европе;

· выполнение роли центра экономических исследований в целях содействия лучшему пониманию вопросов функционирования международных финансовых регионов и согласованию валютной политики государств путем сбора и публикации сведений о положении в международном банковском деле, системе управления в центральных банках; составление информационной базы данных.

Исламский банк развития (ИБР)

         Создан в 1974 г. в результате ратификации Соглашения об учреждении ИБР после подписания Декларации о намерениях 23 странами - членами Организации Исламская Конференция в Джидде в 1973г. Его члены – 47 государств.

         Цели

         Содействия экономическому и социальному развитию стран-членов и мусульманских общин в соответствии с принципами шариата.

         Источники Финансирования

     Финансовые ресурсы Банка состоят из уставного капитала и дополнительных финансовых средств.

         Направления деятельности

· финансирование (в форме предоставления займов и кредитов) производственных предприятий и проектов;

· предоставление займов для финансирования проектов инфраструктуры — дороги, связь, школы;

· инвестирование   средств   в   акционерный   капитал   промышленных   и сельскохозяйственных предприятий и проектов;

· финансирование проектов, обеспечивающих быструю отдачу путем долевого участия в прибылях, лизинга, продаж в рассрочку;

· финансирование импорта путем предоставления краткосрочных кредитов импортеру и посредничества Банка с предоставлением отсрочки платежа импортеру;

· финансирование технической помощи, предоставляемой странам-членам по подготовке технико-экономического обоснования проектов; оказанию консультационных услуг и проведению научно-исследовательских работ; обучению персонала. Программа технического сотрудничества, осуществляемая Банком, направлена  на  повышение  технического  потенциала  стран-членов  путем стимулирования сотрудничества, обмена опытом, знаниями и технологией;

· управление специальными фондами, создаваемыми для конкретных целей, включая Фонд помощи мусульманским общинам в немусульманских странах, созданный в целях улучшения их социально-экономического положения;

· сотрудничество с рядом арабских национальных и региональных финансовых институтов развития и Фондом международного развития ОПЕК; поддержание связей с многосторонними финансовыми институтами и международными региональными организациями.

         Банк разработал системы кратко- и среднесрочного финансирования импорта для проектов развития в странах-членах, а также системы долгосрочного финансирования в целях содействия развития их экспорта. В 1980 г. Банк ввел новую систему – инвестиционно-депозитный план, согласно которому Банк принимает краткосрочные депозиты как от организаций, так и от индивидуальных вкладчиков, которые используются для финансирования импорта.

         Банк имеет специальный счет помощи, предназначенный для финансирования профессионального обучения и проводимых исследований в целях оказания помощи странам-членам в переориентации их экономики, финансовой и банковской системы. Банк оказывает финансовое содействие Исламскому научно-исследовательскому и учебному институту в проведении исследований, способствующих развитию экономики и банковского дела в странах-членах, а также в подготовке кадров. 

2.12.2.Международные валютно-кредитные организации: цели, источники финансирования и направления деятельности

Международный валютный фонд (МВФ)

         Подписание «Статей соглашения о международном валютном фонде», выработанных на валютно-финансовой конференции, проходившей в США в 1944 г. ознаменовало создание в 1945 г. МВФ одновременно с МБРР. Фонд, являющийся специализированным учреждением ООН, начал осуществлять операции в 1946 г.

         Цели:

· содействие международном валютному сотрудничеству путем консультаций и взаимодействия по валютным проблемам;

· создание благоприятных условий для расширения и сбалансированного роста международной торговли;

· содействие стабильности валютных курсов, поддержание упорядоченных валютных   взаимоотношений,   избежание   девальвации   валют,   вызываемой конкуренцией;

· оказание помощи в создании многосторонней системы платежей и в устранении ограничений на обмен валюты, которые препятствуют развитию мировой торговли;

· предоставление на временной основе финансовых средств странам-членам для корректировки их платежных балансов без применения мер, деструктивны для процветания на национальном и международном уровнях;

· сокращение продолжительности и масштабов дефицита международных платежных балансов государств-членов;

         Членство открыто для других стран в сроки и на условиях, определяемых Фондом.

         Каждое государство, вступая в члены МВФ, вносит определенную сумму денег –подписную квот, которая оценивается и пересматривается каждые пять лет.
         Источники финансирования

         Членские взносы составляют основной источник финансирования Фонда. В дополнении к этому МВФ получает займы у правительств государств-членов для осуществления конкретных программ, направленных на удовлетворение потребностей его членов. Согласно решению государств-членов Фонд может получать займы, в целом не превышающие 60% от общей суммы квот.

         Направления деятельности

· Поддержание общей системы расчетов и системы расчетов по специальным правам заимствования.

· Наблюдение за состоянием международной валютной системы.

· Предоставление краткосрочных и среднесрочных кредитов.

· Пополнение валютных резервов стран-членов путем распределения специальных прав заимствований.

· Предоставление консультаций и участие в сотрудничестве.

         Механизмы и стратегии, посредством которых МВФ обеспечивает финансовую поддержку своим государствам-членам, варьируются в зависимости от характера макроэкономических и структурных проблем, которые они стремятся решить, и того, какие условия необходимы для этого.

         Кредитные механизмы можно разделить на следующие четыре категории:

1) обычный механизм;

2) специальные компенсационные механизмы;

3) чрезвычайная помощь;

4) механизмы помощи странам с низким уровнем доходов.

         Обычные механизмы включают

         Политика траншей. Кредиты Фонда предоставляются по обычным каналам государствам-членам в виде траншей, или долей, составляющих 25% квоты соответствующего государства-члена. Для приобретения первого кредитного транша государства-члены должны продемонстрировать серьезные усилия по преодолению испытываемых ими трудностей с платежным балансом.

         Механизм расширенного финансирования. Фонд поддерживает среднесрочные программы через договоренности о расширенном финансировании, действующие в течение трех лет, в целях преодоления трудностей с платежным балансом, вызванных макроэкономическими и структурными проблемами.

         Специальные механизмы

         Фонд компенсационного финансирования и финансирования в случае непредвиденных обстоятельств предоставляет ресурсы государствам-членам для компенсации нехватки поступлений от экспорта, покрытия расходов за услуги и возмещения убытков, если они носят временный характер и не зависят от этих стран.

         Чрезвычайная помощь

         Фонд предоставляет чрезвычайную помощь в форме закупок товаров, с тем, чтобы помочь государствам-членам решить проблемы платежного баланса, вызванные внезапными стихийными бедствиями.

         Механизмы помощи странам с низким уровнем доходов

         Предоставление ресурсов на льготных условиях развивающимся странам – членам МВФ с низким уровнем доходов в целях поддержки среднесрочной макроэкономической перестройки и структурных реформ.

         В связи с эволюцией мировой валютной системы Устав МВФ трижды пересматривался: 1) в 1969 г с введением системы СДР; 2) в 1976 г с созданием Ямайской валютной системы; 3) в ноябре 1993 г. с включением санкции – приостановки права участвовать в голосовании по отношению к странам, не погасившим свои долги Фонду. МВФ осуществляет наблюдение и контроль за соблюдением странами-членами своего Устава, который фиксирует основные структурные принципы мировой валютной системы.

         Во-первых, МВФ наделен полномочиями создавать безусловные ликвидные средства путем выпуска СДР. Последние предназначены для пополнения официальных валютных резервов, погашения пассивного сальдо платежного баланса, расчетов стран с Фондом. Страна, имея счет в СДР, может приобретать у других участников системы СДР конвертируемую валюту. Регулирующая роль МВФ заключается в том, что он обеспечивает странам гарантированную возможность приобре​тения необходимой валюты в обмен на СДР путем назначения стран, которые ее представляют. При этом МВФ учитывает состояние платеж​ного баланса и валютных резервов «назначенных» стран-кредиторов.

         МВФ контролирует соблюдение установленных лимитов операций в СДР. Каждая страна обязана принимать СДР в обмен на конверти​руемую валюту в пределах двойной суммы ее лимита в СДР, т.е. пока сумма СДР не возрастет до 300% по отношению к чистой кумулятив​ной величине выделенных ей Фондом СДР.

         После пересмотра в 70-е годы Устава МВФ расширены возмож​ности стран использовать СДР для более широкого круга операций со всеми признанными Фондом владельцами этих резервных активов без его активного посредничества, как это было прежде. Операции в СДР (209,5 млрд. СДР, или 286,6 млрд. долл., с 1970 г. по 30 апреля1992г.) дают возможность странам в известной мере покрывать дефицит их платежного баланса.

         В пересмотренном в результате Ямайского соглашения Уставе МВФ зафиксирована обязанность стран-членов "сотрудничать с Фон​дом и другими странами-членами, имея ввиду, что их политика отно​сительно резервных активов будет согласовываться с целями содей​ствия установлению лучшего международного надзора за международ​ной ликвидностью и превращения СДР в главный резервный актив международной валютной системы". Предполагалось, что СДР будут выступать в роли альтернативы как золоту, так и доллару, а также дру​гим национальным валютам, исполняющим функцию международного резервного средства. Намечалось также использовать единицу СДР в качестве универсального стоимостного эталона для установления паритетов денежных единиц стран-членов. Иными словами, ставилась цель трансформировать СДР в Основу международного валютного механизма. Пока нет оснований говорить о реальном прогрессе на пути перестройки структуры международной валютной ликвидности путем унификации резервных активов на базе СДР. Продвижение этого процесса тормозят, в частности, США, поскольку они не намерены отказаться от роли доллара как международного платежно-резервного средства. Система СДР не решила проблему интернационализации международной ликвидности и централизованного управления ею.

         Во-вторых, МВФ выступает в качестве проводника принятой За​падом, по инициативе США, установки на демонетизацию золота, ос​лабление его роли в мировой валютной системе. Соглашение о созда​нии МВФ отводило золоту важное место в его ликвидных ресурсах.

         В-третьих, МВФ осуществляет межгосударственное регулирова​ние режима валютных ресурсов.

         Однако, обязательства стран-членов по регулированию валютных ресурсов в ныне действующем Уставе МВФ (по сравнению с предыду​щим) носят расплывчатый характер. Это дает странам возможность раз​личных толкований тех или иных положений, предоставляя им относи​тельную свободу для принятия собственных решений в данной области.

         В-четвертых, важным направлением регулирующей деятельности МВФ является устранение валютных ограничений. Статьи Соглашения МВФ регламентируют функционирование механизма валютных рын​ков, режим валютных операций. Статья VIII содержит обязательство стран-членов не вводить без согласия Фонда ограничений в отношении платежей и переводов по текущим операциям платежного баланса, не использовать дискриминационных валютных режимов и не прибегать к множественности валютных ресурсов. Валютные ограничения допуска​ются только в двух случаях: 1) на основании Статьи XIV Устава их мо​гут сохранять или устанавливать новые члены МВФ в течение переход​ного периода, продолжительность которого не определена; 2) офи​циальное заявление Фонда о дефицитности определенной валюты дает право любой стране-члену после консультации с Фондом вводить вре​менные ограничения операций в этой валюте.

         С момента создания МВФ постоянно добивается от стран-членов устранения валютных ограничений и множественности валютных кур​сов. Однако значительная часть развивающихся, а также восточноевро​пейских стран все еще не имеет возможности установить в полном объеме свободную конвертируемость своих валют. Тем не менее в июне 1978 г. 46 стран (1/3 членов МВФ), а в апреле 1994 г. 88 стран (49%) приняли на себя обязательства по Статье VIII о недопущении валют​ных ограничений.

         В-пятых, МВФ участвует в регулировании международных валютно-кредитных отношений путем предоставления кредитов странам, а главное, в результате выполнения им функции координатора между​народного кредитования. Частные коммерческие банки рассматривают МВФ как гаранта получения максимально высоких прибылей и инст​румент, способствующий расширению их кредитной деятельности в странах-заемщиках. Заключения МВФ об экономической политике и уровне платежеспособности того или иного правительства расценива​ются частными банками как показатель международного доверия к заемщику. Поэтому даже небольшой кредит, полученный от МВФ, приобретает эффект цепной реакции, открывая возможность привле​чений более крупных сумм на рынке ссудных капиталов. Таким обра​зом, происходит фактическое согласование кредитной политики МВФ, с одной стороны, и главных кредиторов (как государственных, так и частных) мирового рынка ссудных капиталов - с другой.

         МВФ наряду с другими международными организациями активно участвует в урегулировании внешнего долга развивающихся стран, стран Восточной Европы, России, др. государств СНГ.

         В-шестых, МВФ осуществляет постоянный надзор и наблюдение за макроэкономической политикой стран-участниц и состоянием миро​вой экономики. Он собирает огромный массив информации, относя​щейся к отдельным странам и к мирохозяйственным процессам в целом. Эта информация включает сведения о динамике экономичес​кого роста и цен, денежном обращении, экспорте и импорте товаров, услуг, капиталов, состояния платежных балансов, официальных золо​тых и валютных резервов, производстве, экспорте и импорте золота, размерах заграничных капиталовложений, движении валютных ресур​сов и многом другом и подвергается тщательной аналитической обра​ботке. Страны-члены обязаны беспрепятственно предоставлять Фонду эти сведения и консультироваться с ним по вопросам их макроэкономической и валютной политики. МВФ осуществляет надзор за макроэкономической и валютной политикой двумя путями. Одним из них являются предусмотренные Статьей IV Устава консультации с прави​тельственными учреждениями стран-членов. Другой путь – это регуляр​ные (дважды в год) обсуждения доклада «Мировой экономический об​зор». Такие обсуждения представляют собой анализ глобальной эконо​мической ситуации в многосторонней перспективе. МВФ занимается также оказанием технической помощи странам-членам и предоставле​нием им разнообразного набора консультационных услуг.

         За время своего существования МВФ превратился в подлинно универсальную организацию, добился широкого признания в качестве главного наднационального органа регулирования международных валютно-кредитных отношений, авторитетного центра международного кредитования, координатора межгосударственных кредитных потоков и гаранта платежеспособности стран – заемщиц. Одновременно он начина​ет играть важную роль в реализации решений "семерки" ведущих госу​дарств Запада, становится ключевым звеном формирующейся системы регулирования мировой экономики, международной координации, сог​ласования национальных макроэкономических политик. Фонд зареко​мендовал себя активно функционирующим мировым валютным инсти​тутом, накопил большой и полезный опыт.

2.12.3. Региональные валютно-кредитные и финансовые организации

Региональные банки

Европейский инвестиционный банк;

Азиатский банк развития – АзБР;

Арабо-африканский международный банк – ААМБ;

Арабский банк экономического развития Африки – АБЭРА;

Африканский банк развития – АфБР;

Банк развития государств Центральной Африки – БДЕАС;

Западноафриканский банк развития – БОАД;

Карибский банк развития – КБР;

Латиноамериканский экспортный банк – ЛАЭБ;

Межамериканский банк развития – МАБР;

Центральноамериканский банк экономической интеграции – ЦАБЭИ;

Арабо-латиноамериканский банк – АРЛАБАНК.

Региональные фонды и финансовые организации

Карибский инвестиционный фонд – КАРИКОМ;

Андский резервный фонд – АРФ;

Арабский валютный фонд – АВФ;

Арабский фонд экономического и социального развития – АФЭСР;

Африканский фонд развития – АФР;

Специальный фонд ОПЕК;

Африканский центр валютных исследований – АЦВИ;

Валютный союз Центральной Африки – ЮМАС;

Европейская валютная система – ЕВС;

Западноафриканский валютный союз – ЮМОА;

Западноафриканская клиринговая палата;

Зона французского франка;

Карибская инвестиционная корпорация – КИК;

Андская корпорация развития;

Северный инвестиционный банк – СИБ;

Межамериканская инвестиционная корпорация – МАИК.

         Региональные банки действуют в соответствующих экономических регионах и преследуют цели, вытекающие из потребностей развивающихся стран. Они призваны осуществлять долгосрочные кредитования проектов развития региона; уделять особое внимание региональному сотрудничеству и кредитованию региональных объединений;

разрабатывать стратегию развития с учетом региональной специфики.

         Образование крупнейших региональных банков развития Азии, Африки и Латинской Америки относится к 60-ьгм годам и обусловлено следующими причинами:

· распадом колониальной системы; повышением роли развивающихся стран в мировом развитии; борьбой развивающихся стран за новый экономический порядок;

· необходимостью решения специфических региональных проблем, которые не всегда учитываются МБРР;

· развитием  регионального  сотрудничества  и  экономической  интеграции развивающихся стран в целях коллективного решения проблем национальной экономики;

· перемещением основных потоков иностранных частных инвестиций в промышленно развитые страны, что вызывает замещение их в развивающихся странах государственными иностранными инвестициями, а последних — международными;

· проведением промышленно развитыми странами политики регионализма, которая отражает их стремление содействовать объединению развивающихся стран, находящихся в сфере их влияния.

         Различия между региональными банками обусловлены в основном уровнем экономического развития стран, относящихся к разным континентам: Азии, Африки и Латинской Америки. Объединяют эти банки единые цели, а также состав членов. Примерно одна треть членов банков развития – промышленно развитые страны. Поскольку им принадлежит значительная часть капитала банков, они оказывают существенное влияние на их деятельность. Так, любое решение Межамериканского банка развития (МАБР) может быть блокировано США; Африканского банка развития (АфБР) – Японией и США имеющими вместе 1/3 голосов. Первоначально по Уставу членами АйБР могли быть только страны африканского континента; В связи с не​хваткой ресурсов АфБР был вынужден создать филиал – Африканский фонд развития (АФР в 1972 г.) с участием 23 нерегиональных стран-доноров, а с 1982 г. в члены банка стали принимать промышленно развитые страны. Поскольку распределение голосов в советах директоров банков соответствует внесенному участником вкладу, промышленно развитые страны имеют большое влияние на региональные банки развития.

         Общими чертами у региональных банков являются также однотипные порядки формирования пассивов, мобилизации ресурсов в специальные фонды; кредитная политика, во многом сходная с политикой Всемирного банка. Оплаченный уставный капитал региональных банков обычно не превышает 10%, остальная неоплаченная часть служит гарантийным фондом. Следовательно, подобно МБРР региональные банки при формировании своих обычных ресурсов рассчитывают в основном на привлечение заемных средств с мирового финансового рынка путем выпуска облигаций. Размещение их облигаций облегчается связью региональных банков с ООН через ее соответствующие региональные экономические комиссии.

         Для региональных банков общим явлением стало образование специальных фондов, с помощью которых они стремятся расширить льготное кредитование недостаточно рентабельных, но необходимых для комплексного развития объектов экономической и социальной инфраструктуры, особенно в наименее развитых странах. Эти фонды выполняют те же функции, что и Международное агентство развития (MAP) в группе Всемирного банка. Преобладающая часть указанных фондов формируется за счет государственных взносов промышленно развитых стран, которые через них стимулируют свой товарный экспорт на рынки развивающихся стран. Это осуществляется путем увязывания льготных кредитов к закупкам инвестиционных товаров у соответствующих стран-доноров: в Латинской Америке это прежде всего США, которые внесли свыше половины средств в Фонд специальных операций МАБР;

в Азии – Япония, вложившая около половины средств в Азиатский фонд развития. Наименьший источник льготного кредитования – у Африки, хотя в этом регионе находится самая многочисленная группа наименее развитых стран.

         Региональные банки осуществляют в основном льготное кредитование, которые в общем годовом объеме ассигнований составляют примерно одну треть. Льготные кредиты выдаются на срок до 40 лет с процентной ставкой от 1 до 4% годовых. Объем и условия кредитования развивающихся стран региональными банками зависят от размера и структуры их ресурсов. По размерам кредитной деятельности лидирует МАБР, за ним следует АзБР.

         Кредиты, предоставляемые региональными банками, предназначаются в основном для развития инфраструктуры – строительства и модернизации автострад, гаваней, причалов, аэропортов и др. На долю экономической и социальной инфраструктуры приходится более половины кредитов региональных банков. Это обусловлено тем, что от развития инфраструктуры зависит во многом расширение внутрирегиональных связей и развитие экономики развивающихся стран, что привлекает иностранный капитал. Создание трансконтинентальных магистралей, межнациональных систем связи и энергосистем способствует вовлечению в интеграционный процесс наименее развитых стран регионов.

         Важное место по объему предоставляемого кредитования (25 – 30%) занимает сельское хозяйство, включая агропромышленные объекты. На долю промышленности, преимущественно добывающей и обрабатывающей, приходится примерно 15% общей суммы кредитования.

         Региональные банки развития проводят дифференцированную кредитную политику в отношении развивающихся стран в зависимости от уровня их экономического развития и направленности политики. Предпочтение отдается наиболее надежным с коммерческой точки зрения заемщикам, имеющим открытый доступ к обычным фондам банков. Преимущественно за их счет осуществляется кредитование промышленности развивающихся стран, причем особую роль здесь играют местные банки и финансовые корпорации развития, через которые перераспределяется существенная часть региональных промышленных кредитов в пользу рентабельных частных промышленных предприятий. Тем самым укрепляется и развивается частный предпринимательский сектор развивающихся стран, куда привлекается не только местный, но и иностранный капитал.

         Для стимулирования притока иностранных инвестиций МАБР создал в 1984 г. Межамериканскую инвестиционную корпорацию, функции которой аналогичны функциям МФК. Более половины ее капитала приходится на латиноамериканские страны, одна четвертая часть – на США.

         Региональные банки финансируют в основном наиболее развитые страны своих регионов. Так, МАБР предоставил значительный объем кредитов трем странам: Аргентине, Бразилии, Мексике; АзБР – пяти странам: Индонезии, Республике Корея, Филиппинам, Пакистану, Таиланду; АфБР – четырем странам: Марокко, Заиру, Кении, Тунису. С созданием Африканского фонда развития (АФР) стало развиваться кредитование наименее развитых стран Центральной и Западной Африки.

         Региональные банки развития занимают промежуточное положение между национальными банками и группой Всемирного банка в оказании содействия развивающимся странам в развитии национальной экономики, экономического сотрудничества и региональной интеграции.

3. Модуль самопроверки и контроля

3.1. Вопросы для самопроверки

1. К чему приводит длительная политика протекционизма

2. Назовите основные формы международного сотрудничества на современном лапе

3. Каковы особенности мирового хозяйства, как системы

4. В чем состоят издержки режима либерализма внешней торговли в России.

5. Назовите функции импортного тарифа и объясните механизм их действия на внутреннюю экономику страны

6. Назовите причины появления и последствия экспортных таможенных пошлин на примере экономики России.

7. Назовите основные факторы, влияющие на развитие мировой торговли.

8. Объясните причины дефицита платежного баланса и назовите источники его финансирования.

9. В чем состоят основные различия расчетного и платежного балансов страны.

10.В чем сущность теории сравнительных преимуществ Д. Рикардо.

11. В чем сущность теории Хекшера-Олина и ограничений ее действия.

12. Назовите основные элементы мировой валютной системы и ее основные этапы развития.

13. Перечислите основные факторы движения валютных курсов в условиях золотого стандарта и при денежно-бумажном обращении.

14. Дайте определение понятий: евровалюта и еврорынок.

15. Назовите основные итоги и виды интеграции стран Западной Европы.

16.Каковы особенности валютной политики и интеграционных процессов в развивающихся странах. 

17.Назовите основные вилы и методы валютных политик для развитых капиталистических стран. 

18. В чем состоит роль вывоза капитала для развития мирового хозяйства.

19. Перечислите основные виды международного кредитования.

20. Что представляет собой мировой рынок ссудного капитала. 

21. Объясните сущность такого явления как мировой кризис задолженности, причины его появления, возможные последствия и нуги ликвидации.

22. Назовите основные причины возникновения различного рода транснациональных компаний.

23.В чем особенности мирового рынка услуг и какие его виды наиболее распространены на современном этапе развития мирового хозяйства.

24. Перечислите основные преимущества и потери, которые имеет страна участвующая в миграционных процессах рабочей силы. 

25. Каковы особенности международных расчетов и основные их формы.

Тесты

1. «Мировое хозяйство» – это:

а) совокупность хозяйственных объектов стран;

б) сумма хозяйств отдельных стран;

в) система национальных хозяйств в единстве с международными экономическими отношениями.

2. Что такое мировой (всемирный) рынок?

а) система обмена товаров и услуг между иностранными партнёрами, функционирующая на основе международных экономических отношений;

б) система международного разделения труда и потребления;

в) совокупность рынков отдельных товаров всех стран.

3. Дайте определение «вменённых издержек замещения»:

а) издержки фирмы, которые возникают при смене иностранного торгового партнёра;

б) издержки производства определённого количества товара, от производства которого страна отказывается в пользу производства другого товара на экспорт;

в) государственные издержки, связанные со сменой торговой политики страны.

4. В чём сущность теории Хекшера-Олина?

а) в доказательстве выгодности международной торговля для любой страны;

б) в определении причин, по которым страны вступают в международные торговые отношения;

в) в объяснении факторов, которыми определяются направления и структура товарных потоков в (из) страны.

5. Какой из терминов не относится к основным понятиям теории международной торговли?

а) протекционизм;

б) либерализация;

в) демократизация.

6. Какие термины не применяются в терминологии торговой политики?

а) лоббистские;

б) экспансионистские;

в) фискальные.

7. Какая торговая политика относится к политикам торговых ограничений?

а) экспортно-импортные пошлины;

б) эмбарго;

в) демпинговых цен.

8. Какой выигрыш получает страна в целом от применения (экспортной) тарифной торговой политики?

а) положительный;

б) отрицательный;

в) зависит от размеров пошлин.

9. Какой выигрыш получает производитель страны от применения экспортного тарифа?

а) положительный;

б) отрицательный;

в) никакого.

10. Какой эффект получают от применения экспортного тарифа потребители страны?

а) положительный;

б) отрицательный;

в) зависит от конкретного потребителя.

11. Что такое «мировая валютная система»?

а) совокупность валют всех стран;

б) совокупность валютного механизма и валютных отношений разных стран;

в) совокупность правил обращения денежных средств в различных странах.

12. В какой из перечисленных валютных систем был узаконен фиксированный валютный курс для всех стран?

а) Ямайская В.С.;

б) Европейская В.С. (Гаагская);

в) Бреттон-Вудская В.С.

13. Что означает термин «евровалюта»?

а) общая европейская валюта;

б) валюта, участвующая в финансовых международных сделках стран неэмитентов;

в) валюта платежа при расчётах между европейскими странами, входящими в ЕС.

14. Какой баланс международных расчётов позволяет оценить валютно-финансовое состояние страны?

а) расчётный;

б) платёжный;

в) баланс международной задолженности.

15. Какая единица является основным расчётным средством в европейской валютной системе?

а) Евро;

б) СДР;

в) Экю.

16. Какая международная финансовая организация создана с целью стабилизации валютных курсов страны?

а) МБРР;

б) МВФ;

в) ВТО.

17. Что такое платёжный баланс страны?

а) финансовый документ, представляемый при расчётах зарубежными партнёрами;

б) соотношение сумм платежей и поступлений из-за границы для страны за определённый период времени;

в) это баланс внешнеторгового оборота страны.

18. Какой из терминов не является мерой регулирования платёжного баланса страны?

а) девальвация;

б) инфляция;

в) кредитование.

19. Что не является формой оказания финансовых услуг на мировом рынке капитала?

а) факторинг;

б) форфейтинг;

в) (мониторинг), инжиниринг.

20. Какой ставки банковского процента не существует на мировом рынке капитала?

а) ЛИБОР;

б) СПОТ;

в) СВОТ.

21. В чём принципиальное отличие прямых инвестиций от пртфельных?

а) размером;

б) сроком инвестирования;

в) долей вложения капитала в бизнес.

22. Что такое ТНК (транснациональная компания)?

а) национальная компания, ведущая деятельность с зарубежными партнёрами с ухудшающимися экономическими результатами;

б) компания, имеющая свои активы на территориях различных стран;

в) международная компания, ведущая бизнес в области транспортных услуг.

23. Что является обязательным условием возможности осуществления международных расчётов?

а) платёжеспособность партнёров по международному бизнесу;

б) наличие корреспондентских отношений между банками зарубежных партёров;

в) наличие международных банков в странах партнёров по бизнесу.

Задачи для самостоятельного решения

Вариант 1

Тема: Особенности мирового хозяйства как рыночной системы.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и B представлены в виде уравнений:

QDA=3900-145P

QDB=1900-35P

QSA=70P+55 


QSB=170P+270


Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом
5) Выигрыш от мировой торговли
Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=10800-100P
SD=100P-1200

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 2

Тема: Основные этапы развития мирового хозяйства.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и B представлены в виде уравнений:

QDA=12763-663P
QDB=3400-230P

QSA=125P-625

QSB=430P+600

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=5400-100P
SD=100P-600

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 3

Тема: Ситуация абсолютного преимущества мировой торговли.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и B представлены в виде уравнений:

QDA=144000-2000P

QDB=168000-3500P

QSA=1500P-24000

QSB=17500P+210000

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=7200-100P
SD=100P-800

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 4

Тема: Торговая политика развивающихся стран.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=3485,7-142,9P
QDB=3200-200P

QSA=71,4P+57,1
QSB=166,7P+266,7

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=108000-1000P
SD=1000P-12000

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 5
Тема: Влияние спроса на условия мировой торговли.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и B представлены в виде уравнений:
QDA=1100-200P

QDB=600-100P

QSA=100P-100


QSB=500P-600

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=5200-50P
SD=100P-800

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 6
Тема: Внешняя торговля и распределение дохода.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=1100-50P

QDB=1250-135P

QSA=10P+200

QSB=135P-200

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=2600-50P
SD=100P-400

Решено ввести тариф на импорт в размере 17%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 7
Тема: Влияние таможенных тарифов на производителей и потребителей.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=3500-140P

QDB=270+170P

QSA=70P+60


QSB=1900-30P

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=5200-50P
SD=100P-800

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 8
Тема: Научно-технический прогресс и внешняя торговля.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=10000-125P
QDB=5500-35P

QSA=65P+500

QSB=350P-200

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=5200-50P
SD=100P-800

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 9
Тема: Тариф как доход государства и его влияние на положение страны в целом.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=100000-1300P

QDB=54600-270P

QSA=800P-950


QSB=2100P-2400

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=7200-100P
SD=100P-800

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Вариант 10
Тема: Определение тарифа, оптимального для всей страны.

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=1100-200P

QDB=600-100P

QSA=100P-100


QSB=500P-600

Определить:

1) Мировую цену

2) Объем мировой торговли

3) Выгоды покупателей и продавцов в стране-экспортере и стране-импортере

4) Выгоды государств А и B в целом

5) Выигрыш от мировой торговли

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=62000-100P
SD=100P-34000

Решено ввести тариф на импорт в размере 10%.

Определить влияние тарифа на:

1) Благосостояние потребителей

2) Доходы производителей товара в данной стране

3) Доходную часть государственного бюджета

4) Благосостояние страны в целом

Пример решения задач

Задача 1. Мировой рынок

Спрос и предложение в странах А и В представлены в виде уравнений:

QDA=1100-200P


QDB=1100-300P

QSA=100P-100



QSB=150P+200

Решение:

Согласно теории международной торговли, в частности, теории сравнительных преимуществ, в результате развития внешнеторговых отношений все участвующие в них страны получают выигрыш в виде прироста общего благосостояния. 

Важным является вопрос распределения выигрыша. Он не может распределяться равномерно между странами, поскольку его размер зависит от того, на каком уровне установятся мировые цены.

При определении мировой цены и мирового объема  торговли используются условия, сформулированные в теореме Хекшера-Олина «О соотношении факторов производства». Ее суть сводится к тому, что каждая страна экспортирует те фактороинтенсивные товары, для производства которых она обладает относительно избыточными факторами производства, и импортирует те товары, для производства которых она испытывает относительный недостаток факторов производства.

Мировая цена

Пусть 2 страны (А и В) производят один и тот же товар. Кривая внутреннего предложения в стране «А» обозначается через QSA, а кривая внутреннего спроса соответственно QDA. В стране «В» данным кривым соответствуют кривая внутреннего предложения QSB и кривая внутреннего спроса QDB.

При отсутствии внешней торговли в стране А складывается ситуация, характеризующаяся пересечением кривых внутреннего спроса и предложения (QDA  и QSA) в точке равновесия. В этом случае равновесная цена в стране А составляет 4 y.e., а равновесный объем торговли – 300 ед.

При отсутствии внешней торговли в стране В складывается ситуация, характеризующаяся пересечением кривых внутреннего спроса и предложения (QDВ  и QSВ) в точке равновесия. В этом случае равновесная цена в стране В составляет 2 y.e., а равновесный объем торговли – 500 ед.

Имеющиеся первоначальные разницы цен в странах создают возможности для экспорта и импорта, т.е. для участия каждой из стран в мировой торговле.

Зная изначальные характеристики спроса и предложения в каждой из стран, можно определить кривые спроса (Dm) и предложения (Sx) на мировом рынке, а, следовательно, и величину мировой цены (PW) и мирового объема торговли (QW).

Величина спроса на мировом рынке Dm будет определяться как разница между спросом (DA) и предложением (QSA) на внутреннем рынке страны А, возникающая в условиях падения цен (так как внутренняя цена в стране А, равная 4 y.e., больше, чем внутренняя цена в стране В, равная 2 y.e.).

Dm = QDA - QSA
Построение прямой Dm:

Как известно, любую прямую можно построить с помощью 2-х точек. Первая точка с координатами (0; 4) соответствует количество товара Q=0 (QDA - QSA = 300 – 300) и равновесной внутренней цене в стране А Р=4. Вторая точка строится по любому из значений цены в стране А. Например, при Р=3 количество импортируемого товара Q=300 ед. (QDA - QSA = 500 – 200). Следовательно, вторая точка имеет координаты (300; 3). Итак, через 2 полученные точки проводим прямую Dm.

Производителям же в стране В будет выгодно расширять производство продукции и экспортировать ее, так как мировая цена будет находиться в диапазоне от 2 до 4 y.e., и, следовательно, в любом случае будет выше, чем в настоящий момент в стране В. Поэтому размеры предложения на мировом рынке Sx будут определяться разницей между предложением (QSВ) и спросом (QDВ) на внутреннем рынке страны В, возникающей в условиях повышения цен.

Sx = QSВ - QDВ

Построение прямой Sx:

Построение прямой Sx осуществляется аналогично прямой Dm. Первая точка с координатами (0; 2) соответствует количество товара Q=0 (QSВ - QDВ = 500 - 500) и равновесной внутренней цене в стране В Р=2. Вторая точка строится по любому из значений цены в стране А. Например, при Р=3 количество импортируемого товара Q=450 ед. (QSВ - QDВ = 650 - 200) Следовательно, вторая точка имеет координаты (450; 3). Итак, через 2 полученные точки проводим прямую Sx.

Для точности предстоящих расчетов следует написать уравнение прямых Dm и Sx, проходящих через 2 точки. Используем следующее равенство из аналитической геометрии:

(Х – Х1) / (Х2 – Х1) = (Y – Y1) / (Y2 – Y1)

Координата Х соответствует количество товара Q, а координата Y – цене товара Р. Следовательно, можно провести эквивалентную замену.

(Q – Q1) / (Q2 – Q1) = (Р – Р1) / (Р2 – Р1)

Зная значения каждого из элементов данного равенства получим следующие уравнения Dm и Sx:

Dm
(Q – 0) / (300 – 0) = (Р – 4) / (3 – 4)

-Q = 300 (Р - 4)

Q = 1200 – 300Р

Dm = 1200 – 300Р
Sx
(Q – 0) / (450 – 0) = (Р – 2) / (3 – 2)

Q = 450 (Р - 2)

Q = 450Р – 900

Sx = 450Р – 900

Кривые спроса Dm и предложения Sx на мировом рынке пересекутся в точке мирового равновесия, которая характеризуется значением мировой цены PW и мирового объема торговли QW.

Для расчета точной мировой цены PW следует приравнять правые части 2-х полученных уравнений: 

1200 – 300Р = 450Р – 900

750Р = 2100

Р = 2,8

PW = 2,8 y.e.

Объём мировой торговли

Для определения объема мировой торговли при мировой цене PW = 2,8 y.e. следует подставить данное значение в любое из уравнений мирового рынка (Dm или Sx).

Dm = 1200 – 300Р
Dm = 1200 – 300 PW
Dm = 1200 – 300х2,8

Dm = 1200 – 840

Dm = 360

QW = 360 ед.

Выгоды покупателей и продавцов

Страна А.

В результате мировой торговли цена в стране А упала с 4 y.e. до 2,8 y.e.

Покупатели: До начала мировой торговли покупатели в стране получали выигрыш, равный области d, площадь которой можно найти, воспользовавшись формулой для нахождения площади прямоугольного треугольника. 

d = ½ х (5,5 - 4) х (300 - 0)

d = ½ х 1,5 х 300

d = 225 y.e.

После установления торговых отношений выгоды покупателей в стране А возросли на область (a + b + c) – площадь трапеции

a + b + c = ½ х (4 – 2,8) х (300 + 540)

a + b + c = ½ х 1,2 х 840

a + b + c = 504 y.e.

a + b + c = 504 y.e. – ЧИСТЫЕ ВЫГОДЫ ПОКУПАТЕЛЕЙ
И составили в общем область a + b + c + d:

a + b + c + d = 225 + 504

a + b + c + d = 729 y.e.

Продавцы: До начала мировой торговли продавцы в стране получали выигрыш, равный области (a + e)

a + e = ½ х (4 - 1) х (300 - 0)

a + e = ½ х 3 х 300

a + e = 450 y.e.

После установления торговых отношений выгоды продавцов в стране А уменьшились на область а:

a = ½ х (4 - 2,8) х (180 + 300)

a = ½ х 1,2 х 480

a = 288 y.e.

a = 288 y.e. – ЧИСТЫЕ ПОТЕРИ ПРОДАВЦОВ
И составили в конечном итоге выгоды продавцов составили лишь область е:

e = 450 - 288

e = 162 y.e.

Страна В.

В результате мировой торговли цена в стране B возросла с 2 y.e. до 2,8 y.e.

Покупатели: До начала мировой торговли покупатели в стране получали выигрыш, равный области (k + g), площадь которой можно найти, воспользовавшись формулой для нахождения площади прямоугольного треугольника. 

k + g = ½ х (3,7- 2) х (500 - 0)

k + g = ½ х 1,7 х 500

k + g = 917 y.e.

После установления торговых отношений выгоды покупателей в стране В уменьшились на область g – площадь трапеции

g = ½ х (2,8 – 2) х (500 + 260)

g = ½ х 0,8 х 760

g = 304 y.e.

g = 304 y.e. – ЧИСТЫЕ ПОТЕРИ ПОКУПАТЕЛЕЙ
И составили в общем только область k:

k = 917 – 304

k = 613 y.e.

Продавцы: До начала мировой торговли продавцы в стране получали выигрыш, равный области f:

f = ½ х (2 – (-1,3)) х (500 - 0)

f = ½ х 3,3 х 500

f = 825 y.e.

После установления торговых отношений выгоды продавцов в стране В увеличились на область (g + i):

g + i = ½ х (2,8 - 2) х (500 + 620)

g + i = ½ х 0,8 х 1120

g + i = 448 y.e.

g + i = 448 y.e. – ЧИСТЫЙ ВЫИГРЫШ ПРОДАВЦОВ
И в конечном итоге выгоды продавцов составили область (f + g + i):

f + g + i = 825 + 448

f + g + i = 1273 y.e.

ВЫГОДЫ ГОСУДАРСТВ В ЦЕЛОМ

Страна А.

Выгоды покупателей составили 504 y.e., а потери продавцов – 288 y.e. Таким образом, выгода страны А в целом составила 504 – 288 = 216 y.e. – выгода страны А в целом.
Страна В.
Потери покупателей составили 304 y.e., а выгоды продавцов – 448 y.e. Таким образом, выгода страны В в целом составила 448 – 304 = 144 y.e. – выгода страны В в целом.

ВЫИГРЫШ ОТ МИРОВОЙ ТОРГОВЛИ

Рассчитаем выигрыш страны А от внешней торговли по отношению к выигрышу страны В. От определяется отношением выигрыша рассматриваемой страны (А) к выигрышу другой страны (В).

Выигрыш А/ Выигрыш В = 216/144 = 1,5 (раз)

[image: image12.wmf]Таким образом, выигрыш страны А от участия в мировой торговле на 50 % больше, чем у страны В. То есть выигрыш от мировой торговли распределился между странами неравномерно. Страна А выиграла больше при большем изменении цен.
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рис. 7 Влияние торговли на производство, потребление и цену

Аналогично решаются задача 1 вариантов с 1 по 10.

Задача 2. Тарифы

Условия рынка в данной стране по товару характеризуются следующими уравнениями спроса и предложения:

DD=1100-200P
SD=200P-100

Мировая цена на данный товар составляет1,5 y.e. 

Решено ввести тариф на импорт в размере 33%.

Определить, к каким результатам для страны это приведет и как результат будет раскладываться для разных групп населения.

Решение

Различают 3 стадии чистой модели, в рамках которой будет рассматриваться решение данной задачи:

1) до начала торговли

2) при свободной торговле

3) после введения тарифа

До начала торговли.

До начала торговли в стране кривые внутреннего спроса (DD) и внутреннего предложения (SD) пересекаются в точке равновесия Е. Страна производит и полностью потребляет весь товар в данной точке. 

Равновесная цена и количество товара соответственно равны:

DD= SD
1100-200P=200P-100
400Р = 1200

Р = 3 y.e.

DD=1100-200P
DD=1100-200х3

DD=500

Q = 500 ед.

Таким образом, точка равновесия Е характеризуется следующими координатами (500; 3).

Выгоды покупателей внутри страны до начала мировой торговли определяются областью g.

g = ½ х (5,5 - 3) х (500 - 0)

g = ½ х 2,5 х 500

g = 625 y.e.

Выгоды отечественных производителей равны области (e + a + h).

e + a + h = ½ х (3 – 0,5) х (500 - 0)

e + a + h = ½ х 2,5 х 500

e + a + h = 625 y.e.
При мировой торговле.

У страны появилась возможность торговать, участвовать в мировой торговле. Вследствие этого появилась точка равновесия F, характеризующая новое состояние равновесия.

Мировая цена PW в данной точке равна 1,5 y.e. Новое равновесное количество товара QW = 1100 - 200 х 1,5 = 1100 – 300 = 800 ед.  Таким образом, координаты т. равновесия F - (800; 1,5).

Установившаяся мировая цена PW = 1,5 y.e. ниже, чем внутренняя цена Р = 3 y.e. 

Кривая предложения SD перейдет в состояние, описывающее новую точку равновесия F, и будет представлена горизонтальной прямой SD+W на уровне PW. То есть в данном случае SD+W = PW. Кривая SD+W показывает, какой объем товара потребляют покупатели в данной стране как за счет внутренних, так и за счет внешних источников.

Выгоды покупателей в данной точке равновесия увеличиваются на область (e + f + a + b + c + d).

e + f + a + b + c + d = ½ х  (3 – 1,5) х (500 + 800)

e + f + a + b + c + d = ½ х 1,5 х 1300

e + f + a + b + c + d = 975 y.e.

И теперь они составляют 625 + 975 = 1600 y.e. 

Выгоды отечественных производителей уменьшились на область (e + a).

e + a = ½ х (3 – 1,5) х (500 + 200)

e + a = ½ х 1,5 х 700

e + a = 525 y.e.
И теперь они составляют 625 – 525 = 100 y.e.

При введении импортного тарифа.
После введения импортного тарифа Т=33% внутренняя цена (PW =1,5 y.e.) импортируемого товара повысилась до величины P = 2 y.e..

Кривая совокупного предложения SD+W= PW переместилась вверх и приняла вид SD+W+Т. То есть, кривая предложения переместилась на Т-единиц вверх.

Получена новая точка G – это точка равновесия внутри страны при свободной мировой торговле и тарифе Т. Новая цена  PW+Т = 2 y.e., а равновесный объем торговли QW+Т= 1100 – 200 х 2 = 1100 – 400 = 700 y.e.. Таким образом, координаты точки равновесия G – (700; 2).

Введение тарифа привело к уменьшению объема импорта в страну.

Выгоды покупателей уменьшились на область (a + b + c + d).

a + b + c + d = ½ х (2 – 1,5) х (700 + 800)

a + b + c + d = ½ х 0,5 х 1500

a + b + c + d = 375 y.e.
Теперь они составляют 1600 – 375 = 1225 y.e.

Выгоды отечественных производителей увеличились на область а.

а = ½ х (2 – 1,5) х (300 + 200)

а = ½ х 0,5 х 500

а = 125 y.e.

Теперь они составляют 100 + 125 = 225 y.e.

Доход государства – область с. Она также называется эффектом дохода и представляет собой перераспределительный доход, увеличения бюджета государства.

с = (2 – 1,5) х (700 - 300)

с = 0,5 х 400

с = 200 y.e.

Чистые потери общества представляют собой область (b + d).

b – эффект защиты, экономические потери страны за счет защиты своих производителей.

b = ½ х (2 – 1,5) х (300 - 200)

b = ½ х 0,5 х 100

b = 25 y.e.
d – эффект потребителя, возникающий в результате того, что сокращается потребление товаров вследствие роста цен.

d = ½ х (2 – 1,5) х (800 - 700)

b = ½ х 0,5 х 100

[image: image13.wmf]b = 25 y.e.
рис. 8. Влияние импортной пошлины на экономику страны

Аналогично решаются задача 2 вариантов с 1 по 10.

ОТВЕТЫ:

Вариант 1.

Задача 1: 1) 12; 2) 800; 3) А: увел. на 11700 и увел. на 3300; Б: увел. на 30800 и увел. на 13200; 4) А=1600 и Б=1600; 5) А/Б=1.

Задача 2: 1) умен. на 28000; 2) умен. на 10400; 3) увел. на 16000; 4) умен. на 1600.

Вариант 2.
Задача 1: 1) 12; 2) 4000; 3) А: увел. на 1500 и умен. на 5750; Б: умен. на 7500 и увел. на 19500; 4) А=10000 и Б=12000; 5) А/Б=1,2.

Задача 2: 1) умен. на 7000000; 2) увел. на 2600000; 3) увел. на 4000000; 4) умен. на 400000.

Вариант 3.

Задача 1: 1) 18; 2) 105000; 3) А: увел. на 2340000 и умен. на 765000; 4) А=1575000; 5) А/Б=1,25.

Задача 2: 1) умен. на 11232; 2) увел. на 4128; 3) увел. на 6528; 4) умен. на 576.

Вариант 4.

Задача 1: 1) 11; 2) 1082; 3) А: увел. на 7803 и умен. на 4929; Б: умен. на 2525 и увел. на 5538; 4) А=2705 и Б=1623; 5) А/Б=1,67.

Задача 2: 1) умен. на 252720; 2) увел. на 92880; 3) увел. на 146880; 4) умен. на 7200.

Вариант 5.

Задача 1: 1) 2,7; 2) 420; 3) А: увел. на 585 и умен. на 292,5; Б: увел. на 680 и увел. на 378; 4) А=546 и Б=294; 5) А/Б=1,9.

Задача 2: 1) увел. на 53800; 2) умен. на 12400; 3) увел. на 7200; 4) увел. на 48600.

Вариант 6.

Задача 1: 1) 6,7; 2) 500; 3) А: увел. на 3942,5 и умен. на 2490; Б: умен. на 709 и умен. на 1147,5; 4) А=2075 и Б=425; 5) А/Б=4,9.

Задача 2: 1) увел. на 14300; 2) умен. на 9400; 3) увел. на 1800; 4) умен. на 3100.

Вариант 7.

Задача 1: 1) 12; 2) 830; 3) А: увел. на 5700 и умен. на 980; Б: умен. на 6340 и увел. на 350; 4) А=1600 и Б=840; 5) А/Б=1.

Задача 2: 1) умен. на 15600; 2) увел. на 7200; 3) увел. на 7200; 4) умен. на 1200.

Вариант 8.

Задача 1: 1) 30; 2) 1300; 3) А: увел. на 49680 и увел. на 61527; Б: умен. на 26917 и умен. на 54960; 4) А=32764 и Б=3471; 5) А/Б=221%.

Задача 2: 1) умен. на 15600; 2) увел. на 7200; 3) увел. на 7200; 4) увел. на 157600.

Вариант 9.

Задача 1: 1) 35; 2) 26560; 3) А: увел. на 576576 и умен. на 403936; Б: умен. на 520224 и увел. на 668881; 4) А=172640 и Б=148656; 5) А/Б=1,144.

Задача 2: 1) умен. на 11232; 2) увел. на 4128; 3) увел. на 6528; 4) умен. на 576.

Вариант 10.

Задача 1: 1) 3; 2) 400; 3) А: увел. на 223 и умен. на 156; Б: умен. на 187 и увел. на 262; 4) А=229 и Б=192; 5) А/Б=100%.

Задача 2: 1) увел. на 420; 2) умен. на 140; 3) увел. на 240; 4) умен. на 40.

3.3. Контрольные задания. Темы рефератов.

         Контрольное задание по данному курсу предполагает для студентов всех форм обучения выполнение реферата но одному из предлагаемых данным пособием вопросу, а также для студентов дневной и вечерней форм обучения ответа на вопрос по теории и практическому обоснованию предлагаемой проблемы.

         Реферат не должен превышать 20 страниц формата А4, оформлен по стандартным правилам (разборчивый почерк или напечатанный через два интервала, иметь поля для замечаний рецензента, без сокращений слов, кроме общепринятых, с нумерацией страниц, списком использованной литературы и ссылками в тексте на источники цитирования, а также иллюстративным материалом, представленном в приложениях к основному тексту реферата).

         Реферат должен иметь титульный лист, план, основной текст, разбитый на разделы с заголовками указанными в плане, список использованной литературы (не менее трех источников).

         Задания предлагаются в десяти вариантах. Номер варианта соответствует последнему номеру индивидуального шифра студента. Если шифр оканчивается нулем, то следует выполнять десятый вариант работы.

         Для студентов дневной и вечерней форм обучения предложены вторые вопросы, которые требуют подготовки для обсуждения на практических занятиях по данному курсу. Для подготовки ответов на вторые вопросы можно использовать различные статистические данные, либо при их отсутствии можно принимать условные цифры для расчетов.

Темы рефератов.

Вариант 1.

1. Сущность внешней торговли и ее особенности на современном этапе.

2. В связи с массовым обвалом металлургии в России составьте Вашу программу ее восстановления и зашиты от иностранной конкуренции по методологии главы Х Линдерта.

Вариант 2.

1. Внешнеторговая политика страны и ее основные виды. 

2. Разработайте программу защиты сельскохозяйственного производства в России по методологии главы Х Линдерта.

Вариант 3.

1. Понятие, цель и структура баланса международных расчетов.

2. Дайте обоснование и программу развития внешней торговли продукцией ВПК России на основе таможенно-тарифного режима.

Вариант 4.

1. Платежный баланс страны,

2. Выберите отрасль и составьте программу ее защиты от иностранной конкуренции.

Вариант .5

1. Мировая валютная система и эволюция ее развития.

2. Составьте программу репатриации финансовых активов России, ушедших за рубеж за годы перестройки.

Вариант 6

1. Валютный рынок России и ее современная валютная ноли тика

2 . Составьте программу сокращения бюджетного дефицита без внешних

государственных займов

Вариант 7.

1. Методы и формы международного кредитования внешней торговли.

2. Дайте обоснование развития экспорта и импорта в условиях установившегося «коридора» валютного курса российского рубля.

Вариант 8

1. Мировой кризис задолженности: причины, последствия и пути преодоления.

2. Приведите аргументацию целесообразности прямых зарубежных инвестиций России.

Вариант 9.

1. Мировой рынок ссудного капитала.

2. На примере какой-либо отрасли приведите программу притока зарубежного капитала в разных формах в экономику России.

Вариант 10.

1.  Международные и региональные валютно-кредитные и финансовые организации.

2. Составьте примерную программу финансово-экономической интеграции стран СНГ на ближайшие пять лет.

Студенты заочной (дистанционной) формы обучения имеют право самостоятельного выбора контрольного задания по пункту 3.2. либо 3.3.
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� Теория относительного преимущества


� Factor intensity – показатель, определяющий относительные затраты факторов производства на создание определенного товара


� Factor abuddance – показатель, определяющий относительную обеспеченность страны факторами производства


� Oppotunity cost – рабочее время, необходимое на производство единицы одного товара, выраженное через рабочее время, необходимое для производства единицы другого товара.


� Теория выравнивания цен на факторы производства


� Leontief Paradox – теория соотношения факторов производства Хекшера-Олина не подтверждается на практике: трудонасыщенные страны экспортируют капиталоемкую продукцию, а капиталонасыщенные – трудоемкостью.
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